Classes, Politicas &
Culturas de Classe

CAPITAL, TRABALHO E CLASSES INTERMEDIAS

organizacao Manuel carlos Silva e Joao Valente Aguiar







Classes, Politicas e Culturas de Classe
CAPITAL, TRABALHO E CLASSES INTERMEDIAS



CLASSES, POLITICAS E CULTURAS DE CLASSE
Capital, Trabalho e Classes Intermédias

Organizag¢io: Manuel Carlos Silva e Jodo Valente Aguiar
Capa: Gongalo Gomes
Director de colec¢ao: Manuel Carlos Silva

© Edi¢oes Hamus, Lda., 2012
Apartado 7081

4764-908 Ribeirao — V. N. Famalicao
Telef. 252 301 382 Fax: 252 317 555
humus@humus.com.pt

Impressdo: Papelmunde, SMG, Lda. — V. N. Famalicio
1.* edicdo: Dezembro de 2012

Deposito legal: 353110/12

ISBN: 978-898-8549-51-8

Coleccao: Debater o Social — 22



Classes, Politicas e
Culturas de Classe

CAPITAL, TRABALHO E CLASSES INTERMEDIAS

Manuel Carlos Silva
Joao Valente Aguiar

Oorganizacao

Universidade do Minho






Introducao

Manuel Carlos Silva e Jodo Valente Aguiar

Se, durante os anos noventa do século XX e a primeira década do século
XXI, em particular desde a designada ‘viragem cultural’, o tema das classes
foi sobreposto por outros de recorte pés-moderno, havendo mesmo quem
tenha preanunciado o fim ou a ‘morte’ das classes (Pakulski e Waters 1993),
eis que nos ultimos anos ressurge o tema das desigualdades, nomeadamente
de classe, com varias publica¢bes de cariz teérico e empirico. Pouco a
pouco vai sendo reconhecido que as sociedades de hoje continuam a ser
fortemente moldadas pela estrutura e dindmica das classes sociais, como as
desigualdades de classe, a par de outras, vém marcando a agenda politica e
académica a nivel internacional e nacional, sem deixar de serem apontadas
reconfiguragoes de classes nas formagdes sociais concretas, designadamente
em Portugal'. Em suma, os estudos sobre desigualdades de classe continuam
a ser um campo que detém e apresenta contributos heuristicos de elevado
alcance para a compreensdo das sociedades e dos comportamentos dos
diversos tipos de atores sociais.

Se nos parece relativamente consensual a no¢do de que a cultura reveste
o conjunto da produgio de sentido no seio de processos sociais (A. Silva
1994), consideramos igualmente que essa producdo simbdlica nio ocorre no
vazio. Por outras palavras, a espessura dos fenémenos culturais e simbolicos
é percorrida pela propria matriz de processos sociais que sdo perpassados por
contradicdes e lutas sociais, a nivel quer global, quer nacional e local. Nao
obstante os diferentes aspetos e diversas abordagens em torno das classes
sociais, ressalta neste livro a imbricacdo dos processos sociais de natureza
socioeconomica e das dimensodes culturais de producdo de identidades,
de discursos e/ou representacdes sociais, evitando ver como estanques ou
incomunicaveis os diversos campos disciplinares. Foi tendo em conta esta

! Cf. nomeadamente Bertaux 1977, Bourdieu 1979, Wright 1985 e 1997, Bader e Benshop
1988, Goldthorpe e Marshall 1992, Benschop 1993, Crompton 1998, Almeida 1986, Martins
1998, Silva 1998 e 2009, Costa 1987 e 2012, Costa et al. 2007, Estanque ¢ Mendes 1997,
Estanque 2012, Pereira 200S.



imbrica¢do na problematiza¢do entre o social e o simbdlico-cultural que
neste livro reafirmamos, na esteira de Pinto (1985), Lopes (2001) e Pereira
(2005), a relagdo entre estas duas dimensoes através dos conceitos de classe
social e os processos de producdo simbolico-ideoldgica. Nesse sentido, os
contributos dos varios autores neste livro buscam, de um modo plural e
dialogante, acrescentar novas pistas de investigacao. Estamos cientes de que
esta problemdtica pode e deve ndo s6 ser prosseguida a partir de desafios
colocados a Sociologia como ampliada e confrontada com estudos em dreas
de fronteira entre diferentes especializacdes.

Este livro concretiza mais um conjunto de contributos, com perspectivas
diferenciadas, sobre questdes de enorme relevancia tedrica e politica atual.
No capitulo 1 Manuel Carlos Silva, perante os impasses da atual situa¢do
econdmica e politica do pais, em crise econdmica e financeira e sob protetorado,
constata o relativo desajustamento entre gravosas condi¢des objetivas de
vida de grande parte dos cidadios e, nao obstante algumas greves e macigas
manifestacdes em base sindical ou por iniciativa semiespontinea de cidadaos,
a nio correspondente acdo coletiva organizada, necessaria para derrubar um
governo legitimo pelo voto mas deslegitimado pelas praticas, incumprimento
do seu programa e promessas e até pela violagao da Constituicao da Republica
Portuguesa. Para tal, o autor convoca e discute os varios modelos explicativos
da acdo coletiva (ou sua auséncia ou insuficiéncia): o cultural-funcionalista, o
sociopsicolégico, o de poder, o marxista e o da economia moral. Ap6s rebater
e criticar os trés primeiros, ainda que de modo diferenciado, procura articular
o modelo da economia moral assente no principio da seguranca e o modelo
marxista, temperado pelo pensamento weberiano em torno da natureza e
grau de poder de disposicdo, controlo de recursos ou ‘poder tatico’. Esta
reflexdo podera contribuir para um relevante exercicio de discussao tedrica
e empirica sobre as condicionantes que estio na base dos processos de
mobilizacdo e desmobilizagdo politica, sindical e civica, concluindo pela
necessidade de as diversas forcas de esquerda, a nivel sindical e partidario,
debaterem divergéncias e, na base de denominadores comuns, convergirem e
estabelecerem plataformas de entendimento e governagio.

No capitulo 2 José Nuno Matos analisa as mudangas na era do chamado
capitalismo cognitivo, em que as modalidades pelas quais o capital humano
exigido por cada vez mais empresas se coaduna com a formagio de uma forga
de trabalho adaptavel as demandas qualificacionais e cognitivas do capitalismo
toyotista. O autor comega por criticar o que denomina por economia politica
da verdade. Ou seja, a reflexividade exigida ao cientista social devera colocar
em questio os lugares-feitos da competitividade e da flexibilidade laboral
tidos como inevitaveis. Desse modo, a abordagem critica das categorias



discursivas tipicas da generalidade dos departamentos de Recursos Humanos
inscreve-se num esforco analitico de ruptura com o senso comum gestionario.
Ao mesmo tempo, o0 autor procura inscrever o questionamento das nogdes
de capital humano numa 6tica que dé conta da integracdo de sujeitos sociais
que partilham uma mesma condi¢do socioecondmica na relacio de ampliacdao
da mercadorizagio. Por outras palavras, o capital humano repercute uma
readaptacdo da cldssica integragio da classe trabalhadora na mecanica
de producio e acumulagio de capital. Todavia, ndo se trata aqui de uma
recuperagdo de denominagdes conceptuais passadas mas, pelo contrério,
de incorporar a compreensio das recomposicdes do tecido produtivo e
socioprofissional numa relagio social definidora de tragos fundamentais da
contemporaneidade: a relagao do trabalho assalariado com o capital.

Nos seguintes capitulos, a dimensdo simbdlica e valorativa é enquadrada
e interpretada na base da articulagdo entre classes, trabalho e cultura. No
capitulo 3 Jodao Valente Aguiar oferece-nos um quadro conceptual sobre
classes, valor e cultura com uma focalizacao sobre identidade coletiva, os
principios relacionais da auto e hetero-organizagio e a recomposi¢io social,
econdmica e cultural em novos sectores da classe trabalhadora. Baseando-se
no principio de que a uma auto-organiza¢do das classes dominantes
corresponde uma hetero-organiza¢io da classe trabalhadora, o autor vai
interrogar a pertinéncia do conceito de classe média. Em vez da valorizagio
do conceito no seio de uma localizacdo objetiva de classe, o autor procura
abordar alguns dos vectores simbdlicos e culturais subjacentes ao universo
de classe média, enquanto operador simbdlico-ideoldgico de desorganizagio
e des-classicizacdo da classe trabalhadora. Na sequéncia da reconfiguragio
socioprofissional e cultural da classe trabalhadora, o autor procura elucidar
que o universo cultural da classe média permite agregar simbdlica e
ideologicamente segmentos dos trabalhadores dos servigos as praticas e valores
provenientes e difundidas por camadas intermédias da classe dos gestores.
Sintomdtico deste fendmeno é a maior afinidade de praticas e de valores entre
segmentos de empregados executantes e de quadros técnicos e cientificos com
estratos intermédios de gestores e de supervisores, apesar da partilha de uma
mesma condicdo assalariada de classe com o operariado industrial.
Seguidamente, Nuno Nunes, perspetivando a ac¢do coletiva como um
problema sociopolitico e socioldgico central a partir das desigualdades de
classe, ancora a sua reflexdo no quadro da sociologia da estratificacdo e das
classes sociais mas interligando estas com os valores, os contextos culturais e
as praticas de cidadania. Para além da problematizacio e revisitacao tedrica
em torno das relacdes entre estrutura social, cultura e a¢do coletiva, o autor
empreende um notavel estudo empirico na base de dados obtidos numa



investigagao aprofundada, avancando novos indicadores, nomeadamente o
indicador das praticas de agdo coletiva (IPAC), para avaliar os varios tipos,
formas, graus e intensidade destas praticas de a¢do coletiva a nivel ndo s6
nacional como europeu com base nos dados do inquérito internacional da
European Social Survey. Esta operagio metodoldgica permite-lhe explicitar
os modos como os contextos culturais e os valores se imbricam nos lugares
e nas (re)composicdes das classes no quadro das estruturas sociais, dando
lugar a determinadas regularidades nas a¢des coletivas, cujos agentes nao s
sofrem os condicionamentos estruturais através do habitus, dos processos
de socializacao e sistemas de educacdo e comunicacao (Costa et al. 2000:
41; Costa, Machado e Almeida 2007: 15), como mobilizam e configuram as
proprias préticas da agio coletiva ou mesmo movimentos sociais, velhos ou
novos. Com efeito, estas, podendo ir ou nido ao encontro das propriedades
e/ou caracteristicas das ‘classes em si’, os valores culturais e praticas de acdao
coletiva constituem elementos coestruturantes dos esquemas de apreciagio,
representagdo e acdo social e inclusive dos respetivos posicionamentos face
as demais e as diversas questdes emergentes e, em particular, das atitudes
de conservadorismo ou abertura & mudanca e autotranscendéncia e de
autopromogao com abertura 2 mudanca.

Na segunda parte sio apresentados quatro capitulos, trés dos quais
apresentam como objeto de estudo as ditas classes médias, resgatando a
discussdo em torno destas classes intermédias com particular énfase na
articula¢do entre estas classes e uma vasta pandplia de dimensdes empirica
e teoricamente pertinentes. Logo no capitulo 4, Elisio Estanque traz a
debate uma velha questdo sobre a classe média, convocando as perspetivas
weberiana e marxista, e, em particular, debruga-se sobre a classe de servigo,
bem como sobre os processos conducentes a novas formas de luta de
classes no plano politico e reivindicativo. O marxismo tradicional, que
tende a evitar o termo classe média, aceitando quando muito o conceito
descritivo de camadas intermédias, considera que tais classes intermédias
devem ser definidas por relagdo com as principais classes e fracdes de classe
pertencentes ou a burguesia ou ao proletariado, sendo remetidas para
o conceito de pequena-burguesia, velha ou nova e, como tal, destinada a
desaparecer na logica de concentragao de capital. Por seu turno, a corrente
(neo)weberiana ndo sé reconhece as classes médias como procura interpretar
os seus comportamentos pela relativa condi¢io de mobilidade social, ora
ascendente, ora descendente. Ora é justamente nesta fecunda contraposi¢io
que Elisio Estanque, considerando a importancia das ditas classes médias
para a coesdo social e reforco da democracia, retoma a centralidade do tema
na medida em que tais principios e objetivos sdao afetados no quadro da atual
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estagnacdo econdmica, cortes substanciais de saldrios e pensoes, elevada
taxa de desemprego e ataques ao Estado social e a prépria democracia.

Por seu turno, o capitulo 5, da autoria de Rosdrio Mauritti e Susana da
Cruz Martins sobre a classe média, bem-estar e valores culturais, constitui
um rigoroso exercicio de enquadramento dos vetores de subjetivacdo das
experiéncias de acesso ao consumo e dos varidveis indices de bem-estar
e qualidade de vida que atravessam as classes (inter)médias. Este texto é
simultaneamente uma reflexdo sobre os impactos da austeridade econémica
e social nos niveis de consumo da classe média portuguesa e as tensdes entre
expectativas de mobilidade ascendente e as dificuldades no acesso a certos
padrdes de consumo. Nesse seguimento, os dados relativos a evolu¢do do
bem-estar e da qualidade de vida adquirem uma forte pertinéncia na medida
em que se observa uma diferenciacio de classe relativamente a forma como
familias pertencentes a distintas classes sociais substantivam a sua situa¢io no
ultimo ano. Todavia, se uma abordagem mais fina verifica a existéncia de uma
diferenciacdo de classe nos dados observados, importa ndo esquecer a relativa
transversalidade de um sentimento coletivo de deterioracio das condi¢coes de
vida. Ainda no plano das representacdes dos inquiridos, valerd a pena que o
leitor se fixe atentamente nos usos e consumos de bens alimentares, de bens
tecnoldgicos e de praticas de lazer. Neste ambito, valoriza-se o resgate de uma
sociologia das classes sociais que se imbrica com um estudo minucioso de
comportamentos e de representagoes culturais significativas nos tempos atuais.
Na sequéncia deste estudo empirico de ordem quantitativa em que sdo visiveis
os impactos da crise sobre camadas das classes médias, particularmente as
menos providas, é apresentado o capitulo de Alice Duarte sobre 0 mesmo
objeto de estudo com base numa metodologia mais de ordem qualitativa:
a subida e queda de padroes de consumo de membros das classes médias
em Portugal. Se em 2007 as narrativas dos entrevistados pela autora no
NorteShoping no Porto apontavam para uma tensio entre as aspiracdes
de ascensio social e as dificuldades de acesso a determinados padroes de
consumo, em 2012 os efeitos das politicas de austeridade econémica e
social nos niveis de consumo de franjas da classe média portuguesa tornar-
se-lam mais visiveis. Ainda que com base numa amostra restrita de 24
entrevistados e centrada em individuos ou familias urbanas ocupadas no
sector de servicos, a autora, tendo constatado uma elevacio do nivel de
vida e consumo nas décadas subsequentes ao 25 de Abril de 1974, fazendo
engrossar certos segmentos das ditas classes médias, caracteriza os diversos
e heterogéneos segmentos destas classes na base de seis dominios de
consumo: casa e recheio, alimentac¢do, descendentes, apresentacdo pessoal,
lazer e cultura e presentes. A autora conclui que, devido a crise, membros
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destas classes (inter)médias, em vez de realizarem expectativas de ascensao,
conhecem ndo s6 uma improvavel consolida¢io das praiticas de consumo
como uma regressao significativa dos niveis de vida, conseguindo, quando
muito, manter-se no patamar de ‘remediado’ com privagdo em matéria de
alimentacdo, o que obrigaria a reproblematizar o préprio conceito de classe
média atribuida a algumas destas camadas ou franjas.

A terminar, Adriano Codato apresenta no ultimo capitulo um interessante
estudo de caso sobre a subjetivagdo politica das classes dirigentes de Sdao
Paulo ao longo das quatro primeiras Republicas do Estado brasileiro,
evidenciando as afinidades eletivas entre o liberalismo e o autoritarismo
no Brasil. O autor demonstra como ideologias politicas aparentemente
antagodnicas se compatibilizaram no trabalho de recomposi¢ao dos estratos
mais elevados da sociedade paulista. Segundo o autor, o caso das classes
dirigentes paulistas articulou uma paulatina expansdo das relacdes de
mercado na formagao social brasileira com um conservadorismo e mesmo um
autoritarismo politico no seio das elites. O caso porventura mais patente de
uma coexisténcia entre liberalismo econémico e autoritarismo politico pode
ser vislumbrado na integracdo das classes dirigentes paulistas no ‘Estado
Novo’ de Gettlio Vargas (1937-45). Em termos analiticos, esta coexisténcia
ou compatibiliza¢do entre o liberalismo oligarquico e o estatismo autoritdrio
ndo sé marcou a evolucdo da politica como incorpora dados pertinentes para
a compreensdo de um trago ainda hoje presente na estrutura social no Brasil.
Nio obstante o enorme espagamento temporal, é o0 maior ou menor sucesso
da articulacdo, complexa e contraditoria, entre um Estado economicamente
interventor e uma economia liberal largamente privatizada que continua a
modelar as possibilidades de uma expansdo econémica no Brasil.
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1. Classes, crise e acao coletiva:
pressupostos, desfasamentos e precondicoes

Manuel Carlos Silva

1. Introducéo: da situacao de emergéncia ao problema

Em 2008-09 o colapso dos mercados financeiros trouxe a superficie uma
crise, que consubstanciou a conjugacdo da especulacdo financeira e do
colaboracionismo institucional politico-estatal. Varios Estados vieram em
socorro dos bancos, o que representou uma transferéncia de dinheiro dos
contribuintes para privados e uma sobrecarga da divida publica. Alguns
Estados, como Grécia, Portugal e Irlanda, viram-se na contingéncia de
solicitar assisténcia financeira a chamada Troika (FMI, BCE e CE), de modo
a fazer face a encargos correntes. No caso portugués, como € sabido, a Troika
impds condigdes de austeridade, a que se foram somando as provenientes da
lavra ideoldgica do governo PSD/CDS com obstinada orientagao ultraliberal
e tecnocrata. Com os sucessivos programas de austeridade, verificou-se uma
recessio com diminui¢do de procura de bens e do préprio Produto Interno
Bruto (PIB) e, consequentemente, uma reducdo de receitas fiscais; a0 mesmo
tempo, ndo se cumpriram as metas propostas, elevando-se o défice para 4,8 %
em vez dos anunciados 3%, com aumento da divida soberana de 103% para
123% e com uma taxa de desemprego a disparar para 18% em vez dos
previstos 13%. Neste quadro emerge a questdo: de que modo Portugal, como
alids outros paises do Sul da Europa, pode sair deste impasse e potenciar
o desenvolvimento? Sera questdo de simples ajustamento, prorrogacido do
tempo de pagamento da divida ou renegocia¢do e diminui¢ao desta? Ou
impde-se uma rutura mais profunda perante uma crise sistémica?

Os economistas convencionais, assumindo como fatal e irreversivel o curso da
economia no atual processo de globaliza¢ao, vém hoje falar da crise como um
fendmeno inelutavel, transcendente as vontades politicas ou a propria condicao
humana. O termo crise banalizou-se, mas nem por isso deixam de ser marcantes
0s seus impactos, assim como dramadticos e devastadores os seus efeitos para
determinadas classes e grupos sociais, sobretudo os mais desprovidos.
Assumindo a crise como uma inevitabilidade, raramente os arautos do atual
sistema se detém sobre as causas da crise ou, quando muito, fixam-se em
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aspetos secunddrios, ainda que reais. Uns avancam a falta de lideranga a
altura, passando pelas ineficiéncias de gestdao ou desperdicios dos Estados, até
a desgastada tese de as populacoes viverem “acima das suas possibilidades”.
Outros, porém, apontam, e com alguma sustentabilidade, os niveis de
corrupgdo e sobretudo a auséncia de um poder regulatorio a nivel europeu
e mundial — o que, sendo verdade, exigiria uma conten¢io da légica do
sistema —, a que acresceria a interferéncia do Fundo Monetario Internacional
(FMI) e outras instancias similares como o Banco Central Europeu (BCE) e
a Unido Europeia (UE), no caso da Europa.

Os observadores e analistas de conjuntura e, em particular, os economistas da
corrente dominante, além de nio terem previsto a crise do alto da sua ciéncia
econdmica convencional, espantam-se das proporg¢des e dos efeitos da mesma,
mas, passados dois anos, ja gradamente apontavam em 2012 o novo mito
da recuperacio da economia para breve, designadamente no horizonte de
2013-2014. No entanto, com cortes nos subsidios, pensoes e saldrios, com o
crescente empobrecimento e com a eventual quebra das margens de poupanca e
o congelamento do crédito, as empresas e as familias entre 2011 e 2012 foram
tendo cada vez maiores dificuldades de fazer face a despesas correntes e, hoje,
os ditos economistas ja alargam para longos anos o periodo de recuperacio.
Para além das referidas interpelacdes, e das gerais mas prementes
consideragdes, um outro feixe de questoes serd objeto deste texto, podendo
equacionar-se deste modo: se as politicas de austeridade impostas pela Troika
e pelo Governo, para além de ndo terem alcancado as metas propostas,
comportam degradacdes salariais na ordem dos 30%, aumento de impostos,
desemprego macico de novecentos mil cidadaos, empobrecimento crescente
— como se compreende que até este momento o governo se tenha mantido
relativamente inc6lume, apesar de cada vez mais fragilizado e desacreditado?
Verificando-se um forte agravamento das condi¢des objetivas de vida, como
se explica a relativa capacidade de resiliéncia e sofrimento da populacdo
portuguesa, sem que, ndo obstante algumas manifesta¢des macicas, tenha
havido mais e persistentes levantamentos no pais?

Até setembro de 2012, o governo, além de permitir-se elogiar o ‘espirito
de resignacao’ do ‘bom’ povo portugués, considerava-se em roda livre
para decretar sucessivas medidas gravosas, mesmo que a revelia das suas
proprias promessas eleitorais, deslegitimando-se deste modo e pouco a
pouco perante 0s portugueses e, em particular, os seus proprios eleitores. Foi
necessario um anuncio desastroso de uma medida politicamente imoral, por
parte do primeiro-ministro, em torno da transferéncia de contribui¢do dos
trabalhadores para o capital por via da Taxa Social Unica (TSU) para suscitar
uma onda de indignag¢do generalizada na manifestagio quase espontanea
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de 15 de setembro. Para além de algumas manifestacdes mais expressivas,
greves sectoriais e gerais ao longo de 2012, em regra coordenadas pelas
estruturas sindicais, as recentes manifestacdes macicas sob o lema “Que se
lixe a Troika. Queremos de volta as nossas vidas”, exprimem a acumulagio
de descontentamento e frustracdo, de ressentimento e indigna¢io ou mesmo
de raiva e revolta perante a atual situagdo. Para forgas politicas que visam
a alteragdo da situagio, este ingrediente sociopsicoldgico é necessidrio e
imprescindivel, mas serd suficiente para se desenhar uma alternativa politica?
Entdo, o que sera preciso para conseguir uma real viragem politica? Se para
esta viragem as condi¢Oes objetivas de vida parecem estar amadurecidas,
que condiges e requisitos serdo necessarios para que se verifique nio uma
simples alterndncia mas uma alternativa de poder? Como alterar ou, pelo
menos, atenuar as condicdes externas impostas pela Troika, de modo a criar
condigdes para a retoma do crescimento e, sobretudo, de um desenvolvimento
sustentado? Como, utilizando a terminologia marxista, passar de “classes
em si” exploradas e oprimidas, empobrecidas e dependentes para uma
alianca de classes organizadas com “consciéncia para si”, predispostas a
gizar uma coligacdo ou plataforma politica e sustentar uma agdo coletiva
continuada até alcangar, ainda que gradual e parcelarmente, os seus
objetivos de curto e médio prazo, tais como a renegociacdo da divida, a
diminui¢do do desemprego, o crescimento e uma reparti¢io mais equitativa
de rendimentos, a defesa e o refor¢o do Estado Social, a renacionalizacdo de
empresas publicas estratégicas?

No que concerne os comportamentos sociopoliticos, se fizermos uma andlise
retrospetiva na maior parte das sociedades, o que ressalta mais e em primeiro
lugar, como refere Scott (1976: 203 ss), é a regra do consentimento das
populacoes em relacio aos poderes politicos, a nivel ora local e regional,
ora nacional e internacional. As situacbes de revolta ou levantamento
maci¢o sdo a exce¢do. Mais, quanto mais desprovidas de recursos de
poder se encontrem determinadas classes sociais, maior dificuldade tém em
organizar-se e alcangar os seus objetivos. E, mesmo quando haja sentimentos
de descontentamento e raiva, a mobilizacdo, a organizacdo e a consequente
resposta nao sio diretas, espontaneas ou automaticas.

Comegando pelas sociedades rurais, nomeadamente camponesas, salvo
situacdes excecionais de revolta e revolucdo, tém predominado situagdes e
atitudes de aparente consentimento, aquiescéncia ou, quando muito, de
resisténcia passiva. [lustrando com o caso portugués, contrariamente as praticas
e atitudes de resisténcia, contestacio e luta dos assalariados (industriais) e
rurais do Sul, as dos camponeses do Norte e do Centro e respetivos apoios
maioritarios a forgas conservadoras, lideradas por elementos eclesidsticos e

17



outros caciques de direita, foram um dado histérico prevalecente e recorrente,
tal como o constatou e explanou Silva (1998) numa perspetiva plurinivel e
pluricausal’.

Nas sociedades industriais e modernas, nomeadamente em contexto urbano,
embora se tenham verificado, em maior nimero e dimensdo, protestos,
manifestacoes e greves, tém prevalecido, a nivel geral e nos locais de
trabalho, ora situacdes de negociacdo entre trabalhadores e empresarios, ora
processos de imposi¢ao unilateral de desvantajosas condigoes de trabalho e
salariais e de discricionariedade em despedimentos por parte de entidades
patronais, ora ainda processos de relativa passividade perante medidas
politicas de austeridade. Por outro lado, para além de certa segmentacdo
laboral por género e sobretudo do predominio de homens em postos de
chefia, verifica-se, por parte das organizag¢des sindicais, a incapacidade e/ou
dificuldade de se agregarem os trabalhadores desempregados ou precarios.
Acresce que, a par de manifestacoes de solidariedade, se infere, por parte de
trabalhadores e suas organiza¢des nos paises centrais, um alheamento e/ou
preconceito acerca dos trabalhadores dos paises do Sul. Ou seja, em vez de
se assistir a unidade dos trabalhadores independentemente da nacionalidade,
da pertenga de género, étnica ou outra, afloram clivagens nacionais ou
interétnicas nomeadamente entre trabalhadores autdctones e migrantes
em torno do trabalho, da habitacio e dos direitos sociais, considerando os
estrangeiros como concorrentes ou adversarios>.

! No pés-25 de Abril de 1974 pude, juntamente com um grupo de nove colegas estudantes de
Antropologia e Sociologia da Universidade de Amesterddo, experienciar um trabalho de campo,
no dmbito da Reforma Agréria no sul, em unidades coletivas de produgio, da minha parte pri-
meiro na Cooperativa Torre Bela e, posteriormente, no Bringal em Azambuja.

A experiéncia de trabalho no campo com os trabalhadores rurais foi altamente gratificante
como aprendizagem nao sé investigativa como politica. Pude entdo constatar como os traba-
lhadores evidenciavam praticas denotativas de uma tensio entre as estratégias de ordem fami-
liar e as coletivas. Em todo o caso, sobrepunha-se, em grau razoavel, um sentimento de classe
coletivo, que se manifestava na concordancia da ocupacio das herdades, nio s6 porque lhes
proporcionava os meios de subsisténcia, como porque tornava produtivas terras que os donos
deixavam sem cultivar.

Confrontando estas atitudes e comportamentos com as dos camponeses do Norte e respeti-
vos apoios maioritdrios a for¢as conservadoras e mediadores eclesidsticos e outros caciques
de direita, foi-se instalando a pergunta sobre o porqué do comportamento sociopolitico destes
camponeses nortenhos que contrastava fortemente com os dos assalariados rurais do Sul, ques-
tdo esta, presente desde a parte final do curso e dissertagdo de master (Silva e Van Toor 1984) e
que me levou a aprofundar em tese de doutoramento (Silva 1998), indagando sobre os diversos
fatores do referido comportamento passivo, alegadamente conservador.

2 Tais fenémenos tém-se verificado e com maior intensidade em paises como a Suica, a Austria
e a Franga, em que uma percentagem ndo desprezavel de trabalhadores assalariados autoctones
vota em partidos de extrema-direita, xen6fobos, como ocorre em Franca com a Front Nationale
de Marie Le Pen.
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Constatadas algumas situagdes embaragosas para quem assume a utopia
emancipatdria, quais as respostas das ciéncias sociais e da sociologia em
particular? Se sobre revoltas e revolug¢oes ha um notavel legado teérico no
campo das ciéncias sociais, ja sobre as atitudes de aparente consentimento,
aquiescéncia e relativa passividade ha pouco trabalho empirico e teérico,
sendo em todo o caso claramente reconhecido o problema por diversos
tedricos da economia moral, desde Thompson (1978), passando por Wolf
(1974) e Scott (1976: 203), nomeadamente em relagdo aos camponeses, mas
também por Burawoy (1979) em contexto fabril, urbano.

Ontem como hoje, quando nos debrugamos sobre classes sociais, suas
culturas e politicas, uma das questdes mais intrigantes reside no facto
de uma grande parte dos membros das classes exploradas e dominadas,
quer em Portugal, quer noutros paises, continuar a apoiar social e/
ou eleitoralmente partidos e programas (liberais, sociais-democratas,
democratas-cristios), que, embora facam pequenas ou parciais concessoes
a reivindicacdes de classes subalternas, acabam por nio contrariar ou até
mesmo defendem e favorecem sobretudo os interesses estabelecidos das
classes dominantes.

Diversos autores liberais (cf. Dahl 1989), comecando por separar a
economia e a politica, a sociedade e o Estado, partem do pressuposto de que
os interesses socioecondmicos sao externos ao sistema politico ou a ele se
ajustam, funcionando este como uma entidade neutra em consonancia com
as regras do sistema democratico. Nesta Otica, os individuos, no quadro
dos parametros da democracia representativa, seriam relativamente livres e
iguais perante o poder politico e, como tal, estariam em condi¢des de assumir
a op¢do mais conveniente aos seus interesses €, por isso, poderiam mobilizar
0S Seus recursos, entre os quais o voto, para realizar os seus objetivos e
influenciar o curso da politica. A ascensdo ao poder por um partido ou
coligacdo de partidos na base dos resultados eleitorais teria por missdo
defender os interesses gerais da sociedade.

Ja, porém, do ponto de vista tradicional marxista (Lenine 1975), a politica
ndo é analisada separadamente da economia e dos interesses das classes
existentes na sociedade e, neste sentido, ela articula-se com a economia, nao
sendo o Estado um arbitro ou entidade neutral acima das classes, mas antes um
instrumento das classes dominantes. No entanto, esta conce¢ao instrumental
viria a ser reequacionada por alguns marxistas como Poulantzas (1975),
segundo o qual o Estado, subordinando-se estrategicamente aos interesses
das classes dominantes, manteria todavia uma relativa autonomia, posi¢cao
em Portugal partilhada por Santos (1993) e Silva (1989, 1998), entre outros.
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Ora, a questdo que surge com pertinéncia poderia colocar-se do seguinte modo:
primeiro, como se compreende que classes exploradas e dominadas apoiem
partidos cujos programas e praticas recorrentemente implementam politicas
favoraveis a classes mais providas de recursos; segundo, como é que, perante
partidos que nio cumprem promessas, os eleitores voltam a apoia-los e a votar
neles? Por outras palavras, como se compreende que a maioria dos membros
de classes exploradas e/ou dominadas apoiem partidos e organizacbes com
politicas contrdrias aos seus interesses? Nao seria expectdvel que essas classes
se unissem e organizassem de modo adequado, passando, na expressio de
Marx (1975: 143, 1991: 152), de uma “classe em si” para uma “classe para
si”? Por que é que tal ndo ocorre ou, se e quando ocorre, trata-se mais de
situagoes de excecao do que de regra, como foi referido?

Se a teoria da escolha racional considera que os atores dao a melhor
resposta ou optam pela solu¢io mais conveniente em fungdo dos seus
interesses individuais, a tradicional resposta marxista remete para processos
de alienacdo e de manipulacdao politico-comunicacional, identificando-os,
enfim, como manifestacbes de “falsa consciéncia”. Ora, a discrepancia
entre a condi¢do objetiva e a subjetiva — a consciéncia de classe — ndo
podera ser tratada deste modo expedito, mas exige uma reflexio mais
cuidada e uma andlise dos vdrios fatores em jogo, sendo provavelmente
mais ajustada a assuncdao da necessidade de uma abordagem pluricausal
de inspiracdo weberiana. Donde, a questio permanece em aberto: qual ou
quais os fatores e mecanismos que explicam este desajustamento? E, se em
termos de consciéncia de classe, se mantém em regra a discrepancia entre
o ser social e a consciéncia social, ocorrera o mesmo nas demais questoes
como sejam as de género ou étnicas?

Qual o papel da politica e do simboélico-cultural nestes processos? Até que
ponto se verifica a incorporagio das formas culturais e ideologicas dominantes
pelo habitus, legitimando a dominagdo? Como se compreende que prevaleca
a luta pela classificacio competitiva, pela distingao ou obten¢ao do melhor
lugar social, preferindo olhar para a diferenga especifica em relagdo ao mais
préximo, em vez de confrontar e contestar os interesses antagonicos dos
dominantes?

Se nalguns paises e regides os camponeses na histOria participaram mais em
revoltas e revolugdes, noutros, nomeadamente em Portugal, denotaram ora
um relativo alheamento em relagdo ao poder politico ora mesmo e ndo raro
um alinhamento com o bloco conservador (cf. Silva 1984, 1998) ou, em
excecionais levantamentos (v. g., Maria da Fonte), tal esteve estreitamente
ligado a lideres eclesidsticos, monarquicos, predominantemente miguelistas.
Porém, mais recentemente e circunscrevendo-nos ao caso portugués, nao sao
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apenas os camponeses, mas outras classes sociais que revelam comportamentos
defensivos: camadas das classes trabalhadoras qualificadas, diversas franjas
do sector tercidrio, desde os funciondrios publicos, passando por outros
trabalhadores dos servicos e do comércio, até importantes segmentos das
classes trabalhadoras assalariadas na indistria, nomeadamente os mais
precdrios e vulnerdveis. Como compreender e explicar este comportamento
sociopolitico?

E certo que, a par ou em contraponto as atitudes defensivas e de relativa
passividade, sio também constatdveis movimentos de protesto e macigas
manifestacOes, ora mais espontaneas, ora mais coordenadas por sindicatos,
associagoes e organizagdes de diversos sectores, os quais ddo clara conta da
rota de colisio com os poderes instituidos. Todavia, a nivel partidario, a
esquerda ndo se verificam plataformas ou propostas de convergéncia com
denominadores minimos comuns, nem se esbocam alternativas politicas.
Porque é que, contrariamente a direita, que consegue unir-se, nao se verifica
uma unidade de esquerda perante a atual situaciao de emergéncia e urgéncia,
prenhe da necessidade de uma alternativa politica?

2. Entre a revolta e a relativa passividade: principais modelos
explicativos

Uma primeira observa¢io em torno da abordagem deste problema é a de
que nido ha convergéncia sobre qual ou quais os fatores determinantes para
explicar estes tipos de comportamento e, de modo geral, o desfasamento
entre a condicdo objetiva de vida e os chamados fatores de ordem subjetiva,
nomeadamente em termos organizativos e politicos.

Sem deixar de considerar novos dados e elementos conceptuais e
argumentativos, para uma melhor sistematiza¢io, exporei os quatros
modelos desenvolvidos a respeito do comportamento ‘passivo’ e esquivo
do campesinato no Noroeste de Portugal: o ontologico-moral e cultural
funcionalista, o sociopsicoldgico, particularmente da corrente behaviorista,
o modelo de poder e 0 modelo materialista histérico (Silva 1998). Por fim,
a partir de um balanco critico dos referidos modelos, tento esbogar uma
abordagem pro-tedrica plural, combinando e articulando de modo critico a
chamada economia moral com as perspetivas weberiana e marxista.

2.1 0 modelo ontoldgico-moral de cariz culturalista

A explicagio dos comportamentos de conteng¢do e a relativa passividade
explicar-se-iam através de determinado modelo ontoldgico-moral, destilando
a este respeito certos ethos, arquétipos ou personalidades-base de teor
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moralizante e culturalista, essencialista ou mesmo de raiz metafisica®. Aplicados
a realidade social, enquanto os atores politicos recatados ou conformados com
o statu quo traduziriam personalidades-base prudentes ou, noutra variante,
individualistas e calculistas, os situados em contexto comunitario tradicional e/
ou disponiveis para a luta na esfera publica em contexto sindical ou associativo
apresentariam uma personalidade-base respetivamente comunitarista, solidaria
ou socializante. Este olhar sobre o comportamento sociopolitico dos atores
sociais assenta nos pressupostos sustentados pela corrente funcionalista, cujos
representantes tendem a sublinhar a consciéncia coletiva, a supremacia da
cultura, a interdependéncia de diferenciados mas complementares estatutos e
papéis, a totalidade harmonica, integrada e relativamente coesa de individuos
impregnados de solidariedade mecanica nas comunidades tradicionais ou de
solidariedade organica nas sociedades modernas*.

Neste modelo cultural-normativista é de sublinhar, para além da posi¢do
durkheimiana e de um considerdvel elenco de autores de orientagio
culturalista®, a posi¢do estrutural-funcionalista de Smelser (1962: 12 ss) e
sobretudo de Parsons (1967 e 1988: 494 ss), cujas componentes bdsicas
da agdo social organizada seriam analiticamente, por ordem hierdrquica,
os valores, as normas, a mobilizacio da motivacao individual dos atores
sociais e os obstaculos ou facilidades situacionais tais como qualificacdes ou

3 Esta tese foi partilhada, em relagdo as comunidades camponesas, pelo antrop6logo Jorge Dias
em diversos dos seus escritos (2004, 1984: 15-16, 315, 542-547 ss), alids na esteira de autores
funcionalistas e conservadores como Le Play (1982) e adeptos de estudos comunitirios pelo
chamado método de natureza psicocultural e configuracionista, tais como Linton (1952: 21ss),
Kardiner (1961: 9 ss, 76 ss) e Benedict (1934: 58, 247 ss).

4 Enquanto a solidariedade organica, propria das sociedades modernas, resultaria de funcoes
diferenciadas e interdependentes na moderna divisdo do trabalho, os moradores em comuni-
dade, manifestando uma solidariedade mecanica ou por similitude, partilhariam de uma iden-
tidade e de uma consciéncia coletivas, caracterizadas por um conjunto relativamente coeso de
sentimentos e crengas, de signos e simbolos, cuja ofensa ou transgressio acarretaria, na cons-
ciéncia coletiva, estados fortes e emotivos tendentes a dirigir e a conformar com ela as forcas
e as energias individuais e, eventualmente, a penalizar as condutas desviantes (cf. Durkheim
1977 1: 87 ss, 131 ss). A dicotomia comunidade-sociedade tinha ji sido assinalada por vérios
autores no século XIX e inicios do século XX, os quais procuravam explicar a transi¢io das
comunidades tradicionais para a sociedade moderna, nomeadamente em Tonnies (1953), o
binémio status-contrato em Maine (1988), a relacio campo-cidade em Marx e Engels (1998),
bem como, embora de modo menos dicotémico, o tradicional vs 0 moderno em Weber (1978)
e o rural vs o urbano segundo Simmel (1987), este tltimo influenciando autores da Escola de
Chicago como Park (1987) e Wirth (1987).

3 Sao de referir, entre outros, Redfield (1961) e Kroeber (1963: 92 ss), bem como, situados neste
ou em semelhante parimetro tedrico, Le Play (1982), Linton (1952: 21 ss) e, de certo modo,
Pitt-Rivers (1961: xii, 76 ss), os quais foram objeto de criticas respetivamente por Steward
(1955) e Silverman (1983: 20), Jollivet (1974 1I: 160-184), Séve (1975: 108-114) e Gilmore
(1980: 2 ss). Em Portugal, refira-se Dias (1984 e 1964: 81-83), o qual seria igualmente objeto
de anilise critica por Ruivo e Leitdo (1982: 48 ss).
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equipamento. O sistema deve ser estavel e, para tal, importa que os papéis e
as respetivas agdes dos atores sociais se subordinem a um sistema de valores

143

culturais comuns: “o ‘foco’ da estrutura de um sistema de acdo radica na
dimensao dos padroes de valor comuns da sua cultura” (Parsons 1967: 339).
Na perspetiva estruturo-funcional e culturalista, ¢ dado particular destaque
ao conjunto de normas e valores convergentes com a preservagao da ordem
estabelecida, cujas prescricdes tendema premiar comportamentos conformistas
e estabelecem formas de dissuasdo e ameaca, sancionando negativamente ou
mesmo aplicando medidas repressivas perante posicionamentos e agdes de

dissidéncia, resisténcia ativa e sobretudo acao coletiva.

2.2 0 modelo sociopsicoldgico e a teoria da privacao relativa

Antes de mais, convém ter presente que, no que concerne a ac¢do social
designadamente coletiva, ha no campo psicoldgico diversos modelos. Uma
das explicacbes correntes mais tradicionais da ag¢do coletiva residiria no
facto de os individuos, em contextos de manifestacdoes macigas, gregdrias
e anénimas, tenderem a comportar-se, por contigio, de modo explosivo
e ‘irracional’, em contraste com outros contextos em que os individuos,
quando individualmente considerados ou confrontados, seriam mais
retraidos e racionais (Tarde, 1903).

Uma outra interpretagdo de cariz psicanalitico na modalidade ora freudiana
ora junguiana viria a ter certa influéncia em fundadores e seguidores da
Escola de Francoforte, tais como Horkheimer e Adorno (1979: 37 ss, 55 ss),
e, sobretudo posteriormente, em Reich (1972) e Marcuse (1963), para quem
determinados comportamentos, designadamente autoritdrios, assentariam
em determinado tipo de personalidade, o qual se traduziria em preconceitos,
na pseudocultura, na burocracia e na tecnocracia.

Em contraponto a teorias introspeccionistas provindas do século XIX,
modernas teorias psicoldgicas, em particular a behaviorista (Watson 1913),
procuraram ultrapassar tais visdes e tipologias cldssicas por as considerarem
rigidas, fixistas, senio mesmo metafisicas, e avancar modelos baseados na
relacdo estimulo-resposta. Outros cientistas sociais como Davies (1962:
6 ss) e Gurr (1970: 13 ss), reconhecendo uma maior variabilidade do
comportamento humano, procuraram estabelecer uma relagio causal entre
expectativas e gratificagdes ou entre maior ou menor grau de privacdo
relativa e (in)capacidade de realizar determinadas necessidades, desejos e/ou
objetivos. O raciocinio subjacente era o de que o lugar de cada ator social no
sistema de estratifica¢io estaria na base da medida de satisfacao-insatisfagio,
apatia-rebeldia, frustracdo-agressividade, posicionamento este resultante
de determinada motivagio, (pre)disposicio psiquica, ‘estado mental’ e/ou
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tipo de orientacdo social (ou nio) para a agio coletiva. Nesta ética, quanto
mais baixos os estatutos detidos pelos individuos, maior a probabilidade de
haver descontentamento, insatisfacio ou raiva e, portanto, mais predispostos
a indignagio e ao protesto, a revolta ou mesmo revolugdo, remetendo esta
espécie de comportamento sociopolitico para um modelo de tipo vulcinico
na explicagio da acdo coletiva. Estas manifestacbes ou atitudes, ainda
segundo Davies (1962: 8), poderiam ocorrer igualmente como efeito da perda
abrupta do bem-estar adquirido ou ainda da nio-realizagio de emergentes
expectativas de melhoria ou mobilidade social. E nesta linha que se situam
ndo s psicologos de orientacdo ora freudiana ora behaviorista, como também
alguns antropélogos, socidlogos ou filésofos que tendem a psicologizar o
comportamento dos atores sociais na base de determinados sindromas, ethos
ou prototipos psicossociais ou culturais tais como o “amoral-familista”
(Banfield 1958: 83) ou o “invejoso” (Foster 1972: 162).

2.3 0 modelo de poder: virtualidades e limites

Um dos modelos mais sustentados e com longa tradi¢do na sociologia e na
ciéncia politica é aquele que, para além das diversas variantes e combinacdes,
considera o poder como o fator explicativo da agao sociopolitica das classes
sociais, assim como das diferentes configuracdes politicas a nivel local,
regional ou nacional. Ainda que ndo sejam ignorados os interesses dos
diversos grupos sociais implicados e/ou afetados, os comportamentos sociais
sdo resultantes dos jogos politicos em presenca e das relagdes de poder. A
acdo, ora contestataria, revoltosa ou revoluciondria, ora resignada, passiva
e conformista de determinados grupos/classes, subjaz na arena politica
uma estratégia de poder consciente, cuja realizagdo estaria dependente dos
recursos de poder ou, mais precisamente, do grau do proprio “poder tatico”
(recursos econdmicos, organizacionais e outros) de cada classe ou bloco
social em relagdo a outras classes/grupos sociais, eventualmente cada um
deles coligado com outros e/ou articulado com fatores externos®. Ou seja, o
diversificado comportamento sociopolitico dos atores, ora individuais ora
coletivos, s6 podera ser compreensivel e explicdvel a partir duma andlise da
correlacao de forcas sociopoliticas internas e externas.

¢ Cf. Dahrendorf (1959: 165 ss); Wolf (1974); Blok (1974: 6 ss); Aya (1979: 30 ss); Skocpol
(1979: 11 ss). Tendo em conta o maior poder e a mobilidade dos médios camponeses, Wolf
desenvolveu o conceito de “poder tatico” (1974: 301). Moore (1966: 453 ss), embora ndo
assuma uma explicagio monocausal, atribui a relagio de poder entre as classes sociais uma
notavel forca explicativa das diversas configuragdes sociopoliticas. A um nivel micro-sociol6-
gico, Berger (1972: 273 ss, 1975: 25 ss), no seu estudo de duas aldeias na Bretanha, considera
o modo e o tipo de organizacio aldea os fatores responsdveis por diferentes resultados e efeitos
politicos em cada uma delas.
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Diversos autores relevam a importancia decisiva do modelo de poder no
que concerne, por exemplo, o fenémeno do patrocinato ou clientelismo’.
Este, enquanto expressio de poder e de controlo sobre recursos, constitui
uma base nuclear que propicia aos seus detentores nao s6 dispor das fontes
de riqueza, nomeadamente a forca de trabalho, mas também organizar a
distribuicdo de lugares e benesses, dividendos e bens de consumo, reforcando
assim a sua propria posi¢ao econémica e sobretudo o seu lugar politico na
comunidade ou sociedade. Porém, esta dimensdo ndo esta apenas presente
nos processos clientelares mas é copresente nos processos sociais e politicos,
manifestando-se de diversas maneiras.

2.4 A abordagem materialista historica

Segundo a abordagem materialista historica, as agdes das classes e dos grupos
sociais sdo explicadas a partir do(s) respetivo(s) modo(s) de producdo® e
dos conceitos e categorias dai derivados. No fundo, seria um determinado
grau de desenvolvimento das forcas produtivas que permitiria ou limitaria
determinadas relagdes de produgio e explicaria as formas e conteidos das
instancias politico-ideoldgicas, ou seja, seria determinado tipo de economia,
eventualmente em articulagio com outro(s) modo(s) de producdo, que
estaria na base da explicagdo dos varios comportamentos sociais, embora a
este respeito haja diversas formas de entender esta estruturacio’.

7 Sobre o conceito de poder, cf. Weber (1978: 53). Acerca do patrocinato, enquanto mecanismo
de mediagdo e poder, cf. Bailey (1970: 41 ss, 167 ss), Weingrod (1977: 41-51), Boissevain
(1966: 18-33, 1977: 89-90) e, em Portugal, Silva (1984, 1994, 1998). Sobre o poder enquanto
uma das fontes de desigualdade social, tendo por base o conceito de controlo sobre recursos
sobretudo indiretos, cf. Bader e Benschop (1988: 149 ss).

8 Para alguns autores marxistas, sobretudo franceses, o modo de produgio é a articulagdo com-
plexa das instancias econdmica, politica e ideoldgica. Contrariamente a esta concecao dema-
siado lata, outros autores como Cohen (1978: 28-36) e Bader et al. (1980: 40 ss) entendem o
modo de produ¢do como uma totalidade especifica estruturada ou uma unidade coerente de
determinado estadio de desenvolvimento das forgas produtivas e das relagdes de producio.

? Algumas passagens de obras de Marx (1974:521) e de Marx e Engels (1976 I: 21ss) ddo aso
a esta interpretacdo. Ha que referir contudo que nesta interpretagio cabem ndo s6 posi¢oes
de autores como Tepicht (1973: 17), Jollivet (1974: 209-211), Meillassoux (1977: 10, 24),
como também interpretagdes rebuscadas de marxistas estruturalistas como Althusser (1972),
Godelier (1973). A este respeito, convém entretanto referir que, sem entrar agora em linha
de conta com a caricaturizagio do marxismo por bastantes adversarios e vulgarizadores do
mesmo, ndo ha unanimidade entre os préprios marxistas. Enquanto a tendéncia tradicional-
mente dominante, codificada e ossificada pelo estalinismo, tem acentuado a determindncia
do econémico, pelo menos em dltima instncia, para outros autores desde Lukacs (1976)
a Llobera (1979: 252), o fator econémico, na concecio marxista da historia, seria, entre
outros, um fator prevalecente, devendo o determinismo tecno-econémico ser mais justamente
imputado a tendéncia revisionista do marxismo presente designadamente em Bernstein (in
Vergoupolos 1978).
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Nio obstante Marx (1974) ndo ter apresentado e sistematizado uma teoria
das classes, ndo ignorou a diversidade de classes nas formacdes sociais do
seu tempo e forneceu o quadro analitico e relacional das principais classes
no modo de produgio capitalista, centrando a sua andlise nas contradi¢des
estruturais do capitalismo, assim como na necessidade de cada uma das
classes exploradas e/ou dominadas passar de “classe em si” para “classe para
si” e, assim, criar condi¢oes de tomada de poder e revolucionar a economia,
a sociedade e o Estado. Tomando o campesinato como exemplo ilustrativo de
desfasamento entre a “classe em si” e a “classe para si”, Marx (1975: 143 ss)
disseca e explica a acdo sociopolitica do campesinato francés sob a dominagio
napoleénica com base no funcionamento atomistico das economias domésticas
campesinas e em fatores politico-ideoldgicos propicios a restauragio da
burguesia mais conservadora e retrograda, impedindo assim estes dois fatores
a conversdo de uma “classe em si” numa “classe para si”, consciente, distinta
e organizada'®. De modo geral, segundo a abordagem marxista, desenvolvida
por Lenine (1977), quanto mais pobres, explorados ou deserdados os atores,
mais coerentemente contestatdrios e revoluciondrios serdo e maior serd a
probabilidade de aderirem ou mesmo liderarem processos revolucionarios.

3. Balanco critico

Toda e qualquer sociedade comporta uma dimensdo cultural e simbdlica,
a qual se vai diferenciando e especificando em consonancia com os
diversos grupos de atores sociais. Nesta Otica, sustentar a centralidade da
componente cultural e simbdlica nas sociedades e nas acdes sociais nao
representa, de modo algum, assumir uma posicdo culturalista ou resvalar
para um posicionamento subjetivista ou idealista, tal como o demonstraram
Weber (1978: 4 ss), Geertz (1973: 10 ss) e, em contexto portugués, A. Silva
(1994: 20 ss) em torno da andlise e interpretagio da cultura popular, da
importancia das vivéncias simbolico-culturais nos processos de formagio
e organizagao de classe (Thompson 1978, Pereira 2005, Aguiar 2010) ou
das reflexdes diversas de historiadores, antropdlogos e sociélogos em torno
da identidade nacional desde O. Ribeiro (s/d), Mattoso (1985), Godinho
(2004), Sobral (2006, 2012) e Ribeiro (2011).

10O campesinato, na perspetiva marxista (Marx 1975) e leninista (Lenine 1977), ndo é definido
pela positiva mas pela negativa. Trata-se, quando muito, de uma classe diferenciada e em transi-
¢do, com segmentos a caminhar e a aliar-se a pequena burguesia e outros — a maioria — a deslizar
para o proletariado; torna-se assim uma classe periférica ao modo de producio capitalista, tese
contestada pelos populistas russos, a comecar por Chayanov (1966), primeiro e principal te6-
rico da economia camponesa e suas estratégias de sobrevivéncia e resisténcia.
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A pertinente objecio ao modelo funcional-culturalista reside mais na sua
pretensa perspetiva integradora de caricter cultural-mental com leve ou
mesmo nula referéncia a constrangimentos econdmicos ou a polarizagao de
grupos e classes sociais ou da sua relacio com o Estado. Sem perder de vista a
heterogeneidadesociale,consequentemente, a diferenciacdo de mundividéncias
na emergéncia, consolidacdo e eventual declinio das diversas classes sociais, a
cultura entendida como feixe de significados nio pode ser aprioristicamente
postulada sob forma de protdtipos ou arquétipos, na medida em que tais
significados sdo socialmente construidos e seus codigos (re)interpretados. E
mesmo quando se assista a certa convergéncia cultural, ou a aparentes formas
de aceitagdo das diferencas socioeconémicas e de ‘assentimento’ sociopolitico,
tal ndo significa nem uma convergéncia de percecdes, nem um assentimento
cordial, nem sequer uma homogeneiza¢ao cultural, tal como respetivamente
o demonstraram Black (1972: 624 ss), Scott (1985: 284 ss) e Silva (1998),
em espagos rurais, e Burawoy (1979) e Estanque (1999) no espaco industrial-
urbano. Por conseguinte, contrariamente aos pressupostos aprioristicos de
Parsons (1988 e 1966: 240 ss) em torno do sistema de valores comuns e
do “poder consensual”, os atores mais desprovidos e dependentes amitide
“consentem” a contragosto e por impoténcia, mas de modo algum partilham
dos mesmos valores e nem sempre aceitam no seu interior forgas, grupos
ou individuos poderosos, sobretudo quando discriciondrios, arrogantes
e abusivos. Tal ndo retira for¢a ao argumento — igualmente desenvolvido
por Burawoy (1979) na estruturagao do consentimento — de os dominados
interiorizarem determinadas narrativas justificativas de formas de dominagio
e mesmo de exploracio.

Relativamente aos modelos centrados nas sindromas ou protétipos
sociopsicologicos, os acérrimos  defensores da  monocausalidade
sociopsicologica, assumindo, amitde implicitamente, premissas do modelo
liberal e cognitivista e tendo muitas vezes como pano de fundo a andlise da
transi¢ao em torno dos modos de orientacdo do tradicional para o moderno'!,
tendem a explicar as condutas dos atores sociais a partir da representacio
ou imagem (emic) que estes possuem acerca da escassez ou finitude de bens
valiosos. Tais modelos, embora ndo apresentem um caracter essencialista e
metafisico como no modelo ontoldgico-moral, conduzem a elaborar certos
prototipos psicossociais ou psicoculturais sobre os comportamentos dos atores
sociais, sem atender a sociogénese desses protdtipos e concecdes simbdlicas,

""" As proprias teorias do crescimento e da modernizacdo na perspetiva liberal apresentam
enviesamentos psicomorais quando tentam caracterizar os modos de orientagdo e o caracter de
atores em comunidade tradicional nomeadamente rural versus atores em contexto moderno,
urbano.
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bem como aos processos de diferenciagio e (re)classificacdo social e a luta
sociopolitica pelo controlo de recursos e recompensas. Tomando tais perfis
psicoldgicos ou tragos socioculturais como entidades empiricamente dadas
e “objetivas”, sdo esbatidas as bases materiais ou relegadas para segundo
plano as causas estruturais da agdo social cristalizada em sindromas ou
protétipos sociopsicologicos'?. Em suma, a natureza psicomoral e/ou cultural
¢ apresentada como o fator explicativo (explanans) dos comportamentos
sociais (explanandum), quando tais alegados protdtipos carecem eles proprios
de explicacdo a partir de processos reais, mecanismos ou fatores de vdria
ordem, nomeadamente econdmica, organizacional e politica.

Com efeito, poder-se-a dizer que fatores de ordem subjetiva, nomeadamente
sociopsicoldgica, contribuem, como referem Bourdieu (1979: 122 ss), Bader
(1991: 69, 166 ss) e Benschop (1993: 382 ss), para explicar a diversidade
de habitos, representacdes e estilos de vida entre atores origindrios ou
situados em igual ou similar condi¢io social, do mesmo modo que os
condicionamentos objetivos se repercutem na experiéncia vivenciada, tal
como o sublinham Thompson (1982: 9 ss) e Scott (1990: 113 ss) acerca da
formagdo, da consciencializacdo e da ac¢do de classe. Com efeito, embora
a situacdo de privagio relativa e a eventual (pre)disposicio ou motivagio
para a ac¢do coletiva seja um fator relevante, do ponto de vista analitico e
estruturante da agdo social torna-se necessirio priorizar os niveis societal
e organizacional. Doutro modo, ndo é compreensivel nem explicavel por
que é que situagdes social e economicamente semelhantes ou composi¢oes
sociais similares geram movimentos e reacoes divergentes ou até contrarias
em diferentes paises, regides, comunidades locais. Mais ainda, como é que em
situagdes de extrema desigualdade e injustica, elevadas taxas de desemprego
e pobreza e caréncias sociais, ha fortes descontentamentos e sentimentos de
indigna¢ao, mas nao ha ou nem sempre h4 levantamentos sociais e politicos,
sendo pelo contrario de relevar frequentes sentimentos de resignacao fatalista
ou atitudes defensivas por receio de perder posicoes, direitos ou pequenas
conquistas sociais. Nao ha uma relagao direta de causa-efeito entre pobreza
ou privagio relativa e revolta ou revolucdo, nem esta é resultante da soma de
individuos insatisfeitos, descontentes e ressentidos. Tal como Scott (1976: 4)

12 A titulo ilustrativo, além dos referidos, podemos referir alguns protétipos entre alguns estu-
diosos sobre o camponés como o de “encolhido” (Erasmus 1968: 69 ss), “modesto-invejoso”
(Tolosana 1973: 833) ou, em Portugal, como veremos, o protétipo sociocultural do camponés
minhoto (Cabral 1989: 59 ss) em contraste com o cultural burgués; ou, ainda mais recente-
mente, a caracteriza¢io do portugués como “ndo inscrito” ou “invejoso” (Gil 2004). Para
uma critica da generalizacdao destes prototipos e tentativa de explicar o dito “mal de inveja”,
cf. Silva (2002).
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anotou, se o descontentamento ou a raiva fossem suficientes, todo o chamado
Terceiro Mundo estaria ardendo em chamas.

Contrariamente aos pressupostos, quer do racionalismo da economia liberal
etnocéntrica, quer do modelo sociopsicologico, tanto as manifestacoes
sociopoliticas de explosdo “vulcanica” ou até violenta como as de inércia ou
relativa passividade nao sio resultantes de tracos irracionais ou patologicos
de determinados atores sociais, como tradicionalmente se assumia sobretudo
em relacdo aos camponeses em contexto tradicional. Todavia, a tradicional
racionalidade liberal, pretensamente universal, refinou-se a partir dos anos
70 e 80 do século XX, ao ponto de certos autores como Popkin (1979)
assumirem uma nova variante tedrico-ideoldgica das premissas liberais,
atribuindo a todos os atores sociais dos mais diversos tipos de economia e
sociedade uma racionalidade idéntica ou similar a dos agentes do sistema de
mercado capitalista, de resto convergente com a teoria dos jogos de Neuman
e Morgenstern (1964: 15ss) e a férmula utilitarista exposta por Friedman
e Savage'’. Se Popkin sustenta com aparente pertinéncia que perspetivas
e normas nao podem diretamente determinar agdes, torna-se intrigante
constatar que o proprio Popkin vise explicar as a¢des dos camponeses ndo a
partir de uma racionalidade camponesa especifica mas a partir de normas e
valores assentes no modelo formal da teoria dos “investimentos e dos jogos™.
Esta teoria parte do pressuposto liberal hipotético de que cada jogador seria
um ator informado e racional, consciente e livre, convergindo assim com as
falaciosas premissas da teoria da “escolha racional”, o que de modo algum
ocorre na realidade.

Comparativamente aos modelos ontoldgico-moral e psicossocial, o modelo
de poder apresenta uma base mais realista na medida em que, analisando
processos historicos e atuais, se constata que o maior ou menor grau de
recursos de poder é decisivo para compreender e explicar a acdo social,
assim como os diferenciados resultados e reconfiguracoes politicas. Porém,
tais relagdes de forca ndao sio independentes dos lugares “impessoais”,
como refere Almeida (1984: 585 ss), ocupados na estrutura econémica. Por
outro lado, o modelo de poder, como salienta Bader (1991: 32 ss), na sua
perspetiva antieconomicista, nao so subestima a vertente cultural e identitaria
dos grupos sociais como substancializa o poder e circunscreve ou reduz o
conflito em torno do conflito politico, descurando outros tipos de conflito
e outros fatores relevantes para explicar os resultados e comportamentos

13 Cf. Popkin (1979: 21). Em dltima instincia, Popkin, tal como os formalistas, rejeitando as
premissas da economia moral fundadas nomeadamente em Chayanov (1976: 478 ss) e Scott
(1976), assume que a economia camponesa se distingue nao por ser basicamente uma economia
de subsisténcia, mas porque proporciona rendimento em vez de saldrio.
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sociopoliticos dos atores sociais. Além disso, estes tedricos tendem a reduzir
as orientagdes dos atores sociais a ldgicas estratégico-utilitaristas, descurando
outros tipos de orientagio, motivacdes e interesses, nomeadamente
tradicionais e afetivos, salientados por Weber (1978: 24-30) e desenvolvidos
por Bader (1991: 65 ss) e Benschop (1993: 382). Por outras palavras, este
modelo enfatiza em demasia as intengdes ou estratégias dos atores sociais,
partindo do pressuposto — alids também presente na visio (neo)liberal, na
teoria da escolha racional ou no modelo de jogos — de que os atores sabem
bem, do ponto de vista tatico e estratégico, quais os seus interesses e como
mobilizar recursos para alcangar os seus objetivos; tal contudo nem sempre
acontece, podendo os atores, por insuficiente conhecimento ou bloqueio de
fatores de ordem ideoldgica e normativa, equivocar-se sobre a natureza dos
movimentos que apoiam ou dos partidos que legitimam com o seu voto.
No que concerne a abordagem marxista, esta refere e com justeza a relevancia
das condi¢oes sociais, nomeadamente econdmicas, as quais constituem um
fator necessario mas, em regra, insuficiente para explicar os comportamentos
sociopoliticos. Sao conhecidos na histéria exemplos de que, quanto mais
pobres, desprovidos e dependentes forem os membros de classes sociais
exploradas e/ou dominadas, mais urgentes e constrangentes sio as suas
prioridades face a subsisténcia e também maior a sua aversio ao risco em
termos politicos e, portanto, maior a probabilidade de apoiarem e mesmo
votarem em favor dos seus “protetores” locais e “salvadores” nacionais
conservadores e de direita: por exemplo, os jornaleiros e/ou camponeses no
Norte do pais (Lipton 1968: 327-351, Bennema 1992: 112 ss, Silva 1998).
Do mesmo modo, em determinadas situagoes historicas, tal como sustenta
Wolf (1974: 71ss), sdo os atores de classes sociais com alguns recursos que
em melhor situacdo se encontram para liderar processos sociais de mudancga,
revolta ou revolugao, tese esta contraria a ja referida tese tradicional marxista
leninista (Lenine 1977).

Nio obstante os esfor¢os de marxistas para entender a discrepancia entre
“classe em si” e “classe para si” relativamente as classes intermédias, o
problema que hoje se coloca com preméncia é que este desajustamento
ocorre também em setores das classes trabalhadoras, inclusive no seio do
proprio operariado e, com particular incidéncia, entre os mais desprovidos e
vulnerabilizados da sociedade. A resposta marxista dominante é a de que se
trata de “falsa consciéncia” de sujeitos alienados, mas tal “explicacio” traduz
uma férmula circular e expedita, porque, “falsa” consciéncia ou nio, ela tem
obviamente consequéncias politicas e necessita ela propria de explicacdo, a
ndo ser que, a este respeito, se pretenda suspender a argumentagao dialética
e de base materialista e historica.
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Na esteira de Bourdieu (1989: 133 ss) e de marxistas criticos como Bader
(1991: 22 ss, 108 ss) e Benschop (1993: 115 ss), ha que reconhecer, tal como
referi noutro lugar (Silva 1998: 52 ss, 2009), que o pressuposto estrutural e
economicista na andlise tradicional marxista em torno das classes sociais ndo
s6 ontologiza a dimensdo estrutural-econémica, como ignora ou subestima
as vertentes organizacional-politica e interativa e menospreza a dimensio
cultural-normativa nos processos identitarios. Por outro lado, ignora, menoriza
ou reduz indevidamente outras linhas de oposi¢do ou rutura na base étnica,
de género, idade, nacionalidade, entre outras, ao conflito de classes. Por fim,
para além da necessidade de ter presente 0 modelo dos pré-requisitos de acdo
coletiva avancados por Bader (1991), tal como veremos em seguida, torna-se
intrigante constatar como, perante a nao-coincidéncia entre o fator de ordem
econémica e o comportamento politico, se aliam na tradicional perspetiva
marxista um economicismo aprioristico e a remissao para o campo ideoldgico
como fator explicativo sob a expressdo “falsa consciéncia”.

4. Portugal numa encruzilhada identitaria:

da perspetiva metafisica ao projeto utopico

O conceito de identidade tem sido largamente utilizado desde a metafisica
aristotélica, passando pela escolastica medieval, designadamente de Tomas de
Aquino, até as diversas formas modernas reificadas como propriedades gerais
das ‘coisas’, como esséncias ocultas ou subjacentes aos fendmenos da natureza e
da sociedade. A perspetiva escoldstica em torno das ‘esséncias’ transcendentais
(deus, alma, cosmos) sofreu um primeiro embate face as obje¢oes ou duvidas
cartesianas e um mais forte abalo perante as desmontagens das ‘esséncias’
aristotélico-tomistas por parte da epistemologia critica kantiana. Foi,
porém, sobretudo com a desconstrucdo levada a cabo pelo existencialismo,
designadamente por Sartre (2003) e, por fim, pelo materialismo histérico
e dialético (Marx e Engels 1976), que se operou uma transformac¢io do
sentido do conceito de identidade. Nio obstante este conceito ter cristalizado
e permanecido com alguns dos seus resquicios nas ciéncias sociais, poder-
se-4 hoje sustentar, com base em diversas correntes e reflexdes provindas de
autores provenientes de diversos quadrantes teéricos', que as identidades
individuais e coletivas ndo sdo entidades fixas e imutdveis, mas processuais,
dinamicas e relacionais, significativas, incorporadas e localizadas no tempo
e no espago (reais, imaginadas ou retroprojectadas). Numas e noutras a

4 Tais como as defendidas por Berger e Luckman (1976), Bourdieu (1979, 1980), Giddens
(1984), Bader (1991), Pinto (1991), H. Martins (1998), M. Martins (1991) e Jenkins (1996).
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identidade social ndo é algo naturalmente dado mas historicamente definido
e demarcado (face ao outro/outros), flexivel e construido nas préprias
experiéncias individuais e coletivas; como tal, é também mutavel na préopria
perce¢do e definicdo. Na sua construcdo relevam ndo apenas interesses
individuais e coletivos, mas também dimensdes afetivas, historicas e
normativas. Por outro lado e contrariamente ao propalado no senso comum
e em certos circulos culturalistas, nem a identidade social se reduz a cultura
nem a cultura, por certo destringdvel de outras componentes da realidade
social, pode ser compreendida e explicada sem a estruturacao de multiplos
fatores e diversos niveis de analise, a saber, socioestrutural, organizacional
e interativo. Ou seja, as diferengas culturais surgem e desenvolvem-se em
contextos societais e organizacionais — que, em regra, pressupdoem diversas
formas de desigualdade social preexistentes — e s3o simultaneamente resultado
de estratégias de inclusido/exclusdo, fusdo/demarcacdo. Por outro lado, se as
identidades, individuais ou coletivas, ndo sio conceptual e empiricamente
realidades estdticas e imutaveis e, como tal, sdo resultado de processos de
definicdo e construgdo, identificacio e demarcagio sociais, elas tdo-pouco
sdo, por regra, fluidas e liquidas ou resultantes de coloracoes camalednicas
de cada momento ao ponto de se perder de vista que elas se arraigam em
condicbes objetivas de vida, impregnadas de interesses, revelando tensdes e
conflitos em torno de recursos e recompensas. Mais, mediadas por habitos e
estilos de vida que se vao cristalizando, comportam classificacoes, distingoes e
representacdes sociais, integrando dimensdes historicas, afetivas e normativas
nas suas trajetOrias espacio-temporais que ligam e (retro)projetam passado,
presente e futuro.

Voltando a situagio portuguesa, uma grande parte dos analistas e
comentadores sobre o comportamento sociopolitico dos portugueses oscila
entre perpectivas de cariz filosofico-metafisico e narrativas reificadas em
torno de um povo ‘brando’, resignado e (quase) fatalista. Com efeito, ja
alguns mentores e responsaveis principais do regime ditatorial em Portugal
(cf. Preto 1945: 48-51; Salazar 1937 I1: 137-138 ss; T. Pereira 1937: 48, 142)
assumiam o comportamento dos portugueses como o protdtipo de um povo
“pacifico”, “brando” e de “bons costumes”, chegando mesmo o deputado
Moura Relvas a referir num discurso na Assembleia Nacional em 25 de
margo de 1938 o protdtipo naturalmente “conservador” do povo portugués
(im Monica 1978: 326).

Também no campo literdrio e noutras leituras social-culturais sdo frequentes
construgoes mitico-ideoldgicas passadistas em torno da identidade nacional
primordial, as quais, segundo Pinto (1991), Santos (1994), Ribeiro (2011)
e Sobral (2006, 2012), tendem a apresentar uma reificacio essencialista
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da identidade. De resto, tal concecdo estd presente na caracterizagao dos
tragos fundamentais da cultura portuguesa e da personalidade-base do povo
portugués levada a cabo por Jorge Dias (2004), baseando-se para tal no espirito
saudosista derivado das gestas gloriosas — primeiro, da reconquista e, depois,
dos descobrimentos — e de tragos de homogeneidade cultural e psicossocial,
na relativa fusdo étnica pela presenca sucessiva e influéncia diversa de povos
ao longo dos séculos (romanos, celtas, suevos, visigodos, arabes), nos quadros
mentais de ostentacio, bem como no esbanjamento e luxo em claro contraste
com o espirito frugal dos povos nérdicos de ética protestante.

Este olhar sobre a identidade portuguesa resume-se a uma concecao idealizada
e reificada do modo de ser portugués. Afirmar que determinada comunidade ou
sociedade possui ou manifesta determinada orientagao cultural e/ou certo tipo
de mentalidade, sem especificar as condicionantes contextuais e processuais,
os significados e as motivacoes diferenciadas dos atores sociais, seus grupos
de pertenga e identidade, assim como as relacoes de poder com a especificagdo
das suas raizes materiais, torna-se um exercicio especulativo, contraditorio,
estéril. No caso vertente, tal representaria ontologizar determinadas tipologias
de caracter funcional ou reduzir a a¢io de determinadas classes a certas
personalidades-base ou modais de tipo ‘natural’ ou ainda a certos lugares-
comuns, tais como o ‘espirito do povo’, a ‘cultura do povo’.

Embora declarando-se num registo nao metafisico, outros autores, como
José Gil (2004), a partir de certos tracos da vida social corrente, salientam
certos protétipos aplicdveis de modo generalizado ao povo portugués tais
como o de um ser social ‘ndo inscrito’, ‘invejoso’. Por sua vez, Pina-Cabral
(1989: 59 ss), considerando certos comportamentos regulares de certos
grupos sociais no Minho, destila o protdtipo sociocultural do camponés
minhoto contraposto ao cultural burgués, como se qualquer um deles
estivesse impregnado de homogeneizantes e idiossincraticos tragos. Estes
protétipos universalizados sdo avangados de modo impressivo, sem levar em
linha de conta os processos de (des)apropria¢ao do excedente e de alienagio
de recursos ou a competicdo pelo seu controlo, o que representa, como refere
Faris (1972: 190), uma forma de desviar a atengdo do local de exploragio e/
ou opressdo, descurando as relagdes sociais entre grupos sociais e o Estado
nos processos historicos.

Cabe também destacar o pensamento de Eduardo Lourenco (2000),
para quem a por ele designada hiperidentidade portuguesa assenta numa
representagao e/ou construcdao em torno da lingua, de uma memoria e de uma
projecdo e quebra da singular grandeza passada, delimitando-se em relagio
a de outros povos e culturas e recuperando elementos étnicos pré-modernos,
tal como sublinham Hall (1996) e Smith (1999), convergindo de certo modo
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com a perspetiva interaccionista simbélica a boa maneira goffmaniana ou a
perspetiva transaccionalista, na linha barthiana, em torno da delimitagdo de
fronteiras (cf. respetivamente Goffman 1974; Barth 1969; Jenkins 1996). A
identidade nacional surge, como referem Luis Cunha (2001) e Rita Ribeiro
(2011: 63 ss), como uma armadilha de ideologias e utopias, um binémio que
em Mannheim (1976) reflete o enjeu de luta entre a leitura ideoldgica das
classes dominantes voltadas para o passado ou presente e uma visao prospetiva
das classes dominadas orientadas para o horizonte da emancipacao.

A predominante atitude ‘espartana’ e até a capacidade de sofrimento de uma
por¢ao consideravel de portugueses tém-se manifestado, ao longo de varios
periodos histéricos, em intimeras ocasides, em sinais de resignagio, tais
como a crenga no destino, o atentismo escatoldgico, a recorrente expressio
ouvida, sobretudo nos meios rurais, como resposta a uma saudagio: “Ca
vamos, gemendo e chorando, como a salve-rainha.” Mais recentemente,
entre os anos 2010 e 2012, a atitude de resiliéncia prende-se com o facto de,
segundo certa narrativa politica dominante e de cariz religioso, se tratar de
uma etapa de expiacdo e sofrimento, a superar em proximo futuro.
Subjacente a estas atitudes persiste, porém, a percecio de posse de reservas
minimas para aguentar o impacto da crise, desde que seja mantido o minimo
de condigdes de sobrevivéncia, nomeadamente a manutengio do posto
de trabalho, mesmo que diminuido no seu valor salarial. Trata-se, como
sustentam Moore (1966: 498 ss), Wolf (1974: 288 ss) e Scott (1976:7 ss), do
modo, do grau e do limite em que as extorsdes do sobretrabalho através de
cortes salariais, aumento de impostos e outras medidas de austeridade sio
consideradas suportdveis ou nao, ou seja, poem ou nio em causa, em termos
reais e mentais, para uns a sua sobrevivéncia, para outros o alegado lugar
estatutario na sociedade. No caso portugués, tudo indica que o modelo de
privagdo relativa de uma parte considerdvel da populacdo portuguesa nio
se aplica, na medida em que, se repardssemos no crescente grau de privacao
econdmica e social, j4 deveria ter ocorrido um levantamento nacional ou
popular; ou seja, existem condi¢oes objetivas do ponto de vista econémico para
que tal tivesse lugar, quer por razdes de sobrevivéncia, quer por bloqueamento
de expectativas. Tal ndo significa que um levantamento popular nio possa
verificar-se a curto-médio prazo, se os poderes econdémicos e politico-
institucionais ultrapassarem o que possam ser considerados e percebidos
como limites da extorsao fiscal e confisco de recursos salariais, ou de pensoes,
bem como a perda ou ameaga de fontes de subsisténcia e prote¢io minima,
sobretudo se se verificarem plataformas organizacionais capazes de canalizar
o descontentamento, a indignac¢io, a raiva e/ou revolta para uma alternativa
e estratégia de mudanga.
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Em vez do velho esquema sociopsicoldgico relacionando revolta com
frustracdo, sio mais plausiveis e relevantes os conceitos de economistas
morais como Thompson (1978, 1979) e Scott (1976: 188 ss) para explicar
seja a capacidade de resiliéncia (endurance), seja a indignagao moral ou
mesmo a revolta pela situacdo de queda social mediada pela percegio de (in)
justica e (i)legitimidade.

5. Eshoco de um quadro tedrico pluricausal

A acdo politica concreta se, por um lado, ndo deve ser interpretada a
partir de um modelo monocausal, designadamente quando impregnado
de uma conotagio ontoldgico-metafisica, tio-pouco pode sé-lo a partir
de uma simples soma eclética de diversos fatores. Tal como foi referido, a
acao factual depende e é determinada pela acumulagio e a articulagdo dos
diversos niveis de estruturacdo: socioestrutural ou societal, organizacional e
interaccional. Por outro lado, o apelo a um enfoque pluridimensional nio
exclui certamente a necessidade de situar prioridades nos niveis e fatores
em analise, reconstrui-los, valid4-los teoricamente e testa-los empiricamente.
Aos diferentes posicionamentos sociopoliticos dos membros das classes
exploradas e/ou dominadas (resignagdo, retraimento defensivo, repulsa,
contestagao ou revolta) subjaz, numa linha weberiana, a auséncia ou presenca
dum determinado grau de efetivo poder de disposicao (Verfiigungsgewalt
ou tactical power)", quer quanto aos recursos diretos, nomeadamente as
condi¢des de producio e seus resultados, quer quanto aos recursos indiretos,
nomeadamente os relacionados com as oportunidades de prestigio e poder.
Tal constitui um requisito fundamental e indispensdvel para a seguranca
e a sobrevivéncia dos atores sociais, assim como, eventualmente, para a
melhoria da sua posi¢ao social e/ou alteracao do statu quo.

Nesta Otica, tendo em conta os contributos de Abercrombie e Turner (1978:
149 ss) e, em particular, as incisivas e pertinentes analises de Thompson
(1978) e Scott (1985: 29, 241 ss) no quadro da economia moral, importa que
nos demarquemos nao s6 dos arquétipos culturais ou sindromas psicossociais
como das teorias homogeneizantes e ideologizantes que remetem a explicagiao

15 Respetivamente Weber (1978: 71 ss) e Wolf (1974: 299). Os atores sociais dependentes ten-
dem a assumir estratégias e tdticas na busca de seguranca e equilibrio, evitando posicionamen-
tos aventureiros ou reduzindo riscos em contextos de constrangimento ou poder das classes
dominantes envolventes. As interpelacdes ou criticas aos detentores do poder ocorrem, segundo
Scott (1990: 114 ss) em “formas quotidianas de resisténcia” e sobretudo em “registos ocultos”,
ressentimentos, manifestacdes de agravo ou protestos silenciosos na esfera doméstica ou em
circulos restritos de familiares e amigos. Cf. também Scott (1976: 5-6), Bader e Benschop (1988:
130 ss) e Silva (1998).
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dos comportamentos passivos e resignados para processos de alienagao ou
impactos das ideologias dominantes sobre classes dominadas. Com efeito,
Thompson (1978, 1979) apresenta uma abordagem pioneira na andlise do
comportamento social e politico das classes mais dependentes e vulneraveis
a partir das premissas da economia moral. Esta tese foi avancada pelo autor
na sua critica ao estruturalismo francés, nomeadamente althusseriano,
relevando a centralidade das motivagdes, experiéncias e expectativas dos
atores sociais no quadro da moral partilhada, da designada “economia
moral”, a qual, contrariamente a uma leitura simplista, se encontra vinculada
a processos de ordem material:

“Isto ndo é, precisamente, para argumentar que a ‘moral’ é como que uma regiao
auténoma da escolha e vontade humana, emergindo independentemente do pro-
cesso historico. Uma tal visio da moral nunca foi suficientemente materialista e
amitde reduziu aquela formidavel inércia — e, por vezes, aquela formidavel forca
revoluciondria — a uma ficgao totalmente idealista. Pelo contrario, isto é para
dizer que toda a contradi¢do é um conlflito de valores, assim como um conflito de
interesses; que no seio de cada necessidade ha um afeto, ou vontade, que no seu
percurso se foi tornando um ‘dever ser’ (e vice-versa); que toda a luta de classes é
a0 mesmo tempo uma luta por valores” (Thompson 1978:12)

Quando as classes dominantes, além de gorar expectativas de certas classes
sociais intermédias, sdo incapazes de repartir e assegurar o minimo de
condigdes de subsisténcia aos atores mais vulneraveis, nao os reconhecem na
sua dignidade e com um minimo sentido de justi¢a e/ou violam determinados
pactos ou acordos morais em prejuizo dos seus direitos e/ou da sua
sobrevivéncia, entra em crise a legitimidade das respetivas elites. Trata-se de
saber de que modo e até quando as classes dominantes conseguem manter a
hegemonia no sistema governativo e veicular a ‘bondade’ ou ‘justeza’ das suas
propostas e medidas econoémicas e politicas. Ou seja, as elites econdmicas ou
politicas, designadamente em sociedades tradicionais, nio podem deixar de
garantir, ainda que no quadro patrocinal e de redistribuicio em contexto
de dependéncia, o minimo de seguranga e sobrevivéncia. Entre a estrutura
designadamente de classes e a agdo coletiva, as experiéncias, tal como
referem Thompson (1978: 98 ss) e Scott (1985: 41 ss), sio mediadoras entre
o(s) modo(s) de produgio e as relagdes de classe, as quais interseccionam
com outras varidveis tais como etnia, género, parentesco, vizinhanga, crenca
ou nacionalidade, entre outras. Determinados processos de exploracdo e
domina¢do sdo mais ou menos consentidos, desde que nio firam aquilo que
Scott (1976: 2) denomina “ética de subsisténcia”, conceito assumido por
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este autor como central na explicagio dos comportamentos sociomorais e
politicos dos atores sociais mais desprovidos. Este conceito, a par do de
reciprocidade, sendo aparentemente de cariz normativo, enraiza-se nas acoes
econdmicas e sociais e, tal como o desenvolve Scott (1976: 3 ss), remete
para o limite de tolerdncia ou intolerdncia perante determinadas situagdes,
indicativas respetivamente de processos de resiliéncia ou de rutura'®.

Neste sentido, sem contestar a validade do conceito marxista de exploragiao
enquanto processo sistemdtico de apropriagio de sobretrabalho por parte
de determinada(s) classe(s) em detrimento da(s) classe(s) explorada(s),
Scott (1976: 157 ss) avanga outras componentes sociomorais, tais como a
dimensdo relacional e respetivo grau de eventual dependéncia ou qualidade
da troca, as expectativas derivadas das necessidades humanas partilhadas,
a prevaléncia do valor da dignidade; ou seja, trata-se de considerar o tipo
e o quantum dos niveis de exploracdo, os padrdes de vida, a natureza e
graus de reciprocidade, o sentimento de (in)justica, a percecao da (i)
legitimidade do processo na (re)distribuicdo desigual e da relacio entre os
atores em causa. A verificacio (ou ndo) de posicionamento de contestacao
ou revolta na arena publica terd de ter em conta o preenchimento (ou nao)
das referidas condi¢oes, devendo ainda levar-se em linha de conta as diversas
estratégias ou formas de adaptacdo, tal como Scott (1976: 203-204) refere,
nomeadamente a confianca nas formas de entreajuda e em diversos setores,
nas formas de apoio estatal e das organizagoes religiosas'’. Ou seja, em vez
do velho esquema sociopsicoldgico relacionando revolta com frustragio,
Scott (1976: 188 ss) prefere avancar com o conceito de indignacao moral,

16 £ o proprio Scott (1976: 44 ss) quem aduz evidéncia empirica e argumentativa de que os
camponeses rendeiros no Sudeste asidtico, tendo presente a incerteza das colheitas por razdes
climatéricas ou outras, sio adversos ao risco e preferem pagar uma renda varidvel e proporcio-
nal em conformidade com a colheita do que uma renda fixa, a qual, se em colheitas abundantes
poderia ser vantajosa, em anos de mds colheitas tornar-se-ia um desastre e poria em risco a sua
sobrevivéncia, nomeadamente quando se diluem ou desaparecem os padrdes de protecdo pater-
nalista inerentes ao sistema de patrocinato. Ora, este processo vem intensificando-se, na medida
em que a liberalizacdo dos pre¢os comportou uma maior instabilidade nos mercados, tornando
assim o camponés mais vulnerdvel as flutuagdes dos precos dos produtos. Acrescendo a esta
situacdo de queda abrupta de precos agricolas as excessivas exagdes tributarias do Estado, Scott
(1976: 132 ss) analisou como tais situagdes provocaram nesses mesmos paises (neo)colonizados
situacdes extremas de fome e crise de subsisténcia, criando as condigdes para desesperadas
pilhagens e assaltos a celeiros de bens dos mais providos, marchas e levantamentos junto de
reparti¢des do Estado, onde foram queimados documentos tributdrios na presunc¢do de assim se
abaterem impostos e o proprio Estado colonial.

7 Da andlise de varias revoltas no Sudeste asiatico, Scott (1976: 187 ss) infere que o modelo de
privacdo relativa ndo se aplica @ maior parte das revoltas camponesas, as quais ocorrem nio
por razdo de expectativas de mobilidade ascendente bloqueadas, mas antes enquanto respostas
defensivas para a manutencdo das fontes ou meios de subsisténcia e protecio minima em perda
ou sob ameaca.
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mais relevante para explicar a revolta, nomeadamente quando se infringem
as normas de reciprocidade e se viola o primado ou imperativo ético-
econémico da subsisténcia.

6. Classe, acao coletiva e mudanca emancipatoria:

que (pre)condicdes?

As classes sociais formam conjuntos de agentes que, ocupando posicdes
relativamente homogéneas, interesses e objetivos semelhantes, incorporando
tendencialmente habitos e estilos de vida afins e estando dependentes
de condigdes politico-organizacionais e simbolico-culturais similares,
apresentam provavelmente atitudes e praticas também semelhantes. Porém,
nem sempre tal ocorre ou, se se verifica, nio ocorre de modo direto e
mecanico, na medida em que a classe em agdo nio resulta automaticamente
da posic¢ao objetiva de classe'®.

As posi¢des objetivas limitam ou possibilitam as oportunidades dos atores
e, nesse sentido, elas condicionam ou favorecem estratégias suscetiveis
de confirmar ou reforcar processos de reprodugio social na desigualdade
de classes. No entanto, as posi¢des dos atores no xadrez societal nao sio
fixas nem fixadas de uma vez por todas, mas podem alterar-se através
de processos organizacionais e de profissionalizacio, de operacoes
ininterruptas de categorizacdo e reclassificacdo, por parte dos atores sociais,
ja a titulo individual, ja a titulo coletivo, podendo assim verificar-se algumas
deslocagdes, ora em sentido ascendente, ora em sentido descendente!’.

18 A este respeito Weber distingue acio/relagio comunal (Vergemeinschaftung) e agiol/relagio
associativa (Vergesellschaftung): enquanto a primeira se orienta para o sentimento de pertenga
dos atores em causa, a acdo associativa pressupde e orienta-se para um ajustamento de inte-
resses racionalmente motivados (cf. Weber 1978:40-41), sendo exemplo da primeira a a¢do de
base étnica e da segunda a acdo de classe, designadamente sindical. Com esta tese, Weber ndo
ignora como determinadas transformacoes de cariz tecnoldgico e econémico podem propiciar a
emergéncia de agdes resultantes de situagdes de classe (cf. também Bendix 1972: 15 ss).

1Y Este é um fen6meno que, embora pouco tratado por marxistas tradicionais, a ndo ser no
ambito do recrutamento, por parte das elites, de lumpenproletarios e outros membros de classes
menos providas, foi reconhecido num segundo momento por autores criticos proximos do
marxismo e do weberianismo como Bourdieu (1979, 1989), Bader e Benschop (1988), Bader
(1991), Benschop (1993) e, em Portugal, Estanque (2012), e Costa (2012). A mobilidade é
contudo sublinhada por (neo)weberianos como Dahrendorf (1959), Giddens (1975) e Bendix
e Lipset (1972) e estruturo-funcionalistas moderados como Merton e Rossi (1972). Para estes
autores, a mobilidade, sendo um fenémeno relacionado com a forte emergéncia de trabalhadores
nio manuais (“colarinhos brancos”), funciona como um mecanismo respiratdrio para o sistema
social com nitidas vantagens na sua otica (v.g., melhor distribui¢do de talentos, diminuigdo de
conflitos sociais) e € explicado por fatores ndo s6 econémicos (“mercado interno”) mas também
politicos e culturais. Por exemplo, Merton e Rossi (1972: 510 ss), a partir de estudos empiricos
como a identificagdo dos soldados americanos com os valores dos oficiais, debrugaram-se sobre
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E alids nesta linha criativa e imaginativa que, para definir e classificar as
classes sociais, bem como para explicar as suas praticas e representacdes,
Bader e Benschop (1988) e Bader (1991), inspirando-se nos parametros
marxista e weberiano, tém destacado uma pluralidade de critérios,
nomeadamente os tipos e graus de recursos — tal como o fizera Bourdieu
(1979), embora este tenha banalizado de modo algo circular o conceito
de “capitais” —, a propriedade de meios de producdo, as qualificagoes-
credenciais escolares®, as posi¢des de autoridade ou poder, implicando
nestas posicoes certas varidveis relacionadas com a organizacio, a lideranca
e os discursos, e as formas de acdo. Paralelamente, numa conce¢io menos
fatorial e mais neo-sistémica, mas conjugada com os niveis organizacional
e interativo, importa também sublinhar que, contrariamente a tese eclética
de Giddens (1984) no sentido da rejei¢ao do primado ora da estrutura ora
da agdo social, os diversos niveis de estruturacdo das classes e da propria
acdo social (sécio-estrutural, organizacional e interaccional) nio ocorrem,
como referem Bader e Benschop (1988), na base de uma homologia de
equivaléncia analitica, pois tal redundaria num ecletismo vago, redundante
e estéril, perdendo assim qualquer validade heuristica e representando uma
rutura radical com o préprio conceito tradicional de classe. Assim, tal como
advogam Bader e Benschop (1988) e, posteriormente, Benschop (1993) e
Silva (2009), as relacoes e as desigualdades de classe exigem a articulagio
de diversos niveis de andlise desde o mais abstrato a nivel societal ou socio-
estrutural, passando pelo nivel organizacional, até ao nivel interativo.

Sendo fundamental para a estratégia de mudanca social e politica, ndo basta
obviamente o debate tedrico sobre modelos explicativos do comportamento
sociopolitico das classes sociais. Importara equacionar o binémio classe e
classe em acdo, para o que continuarei a socorrer-me dos contributos de

a mobilidade social com base na teoria do grupo de referéncia, em que as deslocagdes, por parte
de transfugas de uma classe, sendo disfuncionais para a sua classe de origem ou pertenga, sio
todavia, apesar da “inconsisténcia de status”, funcionais para os proprios e reforcam o sistema
social.

20 Este critério é também assumido pelos tedricos da estratificacio. Embora com sentidos, obje-
tivos e forga explicativa diferenciados, é cada vez mais consensual, quer entre os defensores da
teoria da estratificacdo (Parsons 1967, Davis e Moore 1976), quer entre tedricos ndo s6 neowe-
berianos (Dahrendorf 1959) como (neo)marxistas (Wright 1985) sobre classes sociais, que os
recursos escolares constituem hoje, além de um dos critérios definidores do estrato ou do lugar
de classe dos individuos, uma forma de poder geradora de ganhos de tipo econdmico, politico e
simbolico. O mesmo relevo é dado por Estanque e Mendes (1997) em relacdo as desigualdades
de classe em Portugal pela via das credenciais escolares, embora nem sempre eles clarifiquem
que a forma de desigualdade basica, também para Wright (1985), é a econdmica, tese de resto
sustentada pelo proprio Weber: “Propriedade e auséncia de propriedade sdao, portanto, as cate-
gorias bdsicas de todas as situagdes de classe” (Weber 1972: 64).
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Bader (1991). Segundo este autor, para explicar a acio coletiva (ou a auséncia
dela), importa assumir uma perspetiva pluridimensional e pluricausal, ou
seja, considerar os diversos patamares de andlise e as precondicdes e fatores
explicativos da emergéncia e sustentabilidade (ou ndo) da acdo coletiva.
Partindo da anilise de classe ao nivel mais abstrato de modo de produgio, a
posi¢ao tradicional ortodoxa e alegadamente marxista assume que as classes
exploradas e dominadas tenderdo a ter uma predisposicdo para a luta e agio
coletiva, o que, como vimos, nem sempre se verifica. Perante esta dificuldade
tedrico-pratica, Bader (1991) elaborou, alids de modo mais sistematico que
Bourdieu, a necessidade de analisar e avaliar os fatores que influenciam ou
favorecem a emergéncia e a consolidacdo das identidades grupais ou coletivas
e correspondente ag¢do coletiva, a seguir apenas sinteticamente enunciados
sob forma de precondigdes a verificar®':

(i) que haja uma relativa homogeneidade de posi¢des objetivas de vida
de determinado grupo/comunidade; ou seja, que os respetivos atores
da(s) classe(s) dominada(s) sejam, de facto, vitimas de processos de
explora¢do e/ou dominacdo por parte de instituicOes (inter)estatais e
classes/grupos dominantes em contextos especificos;

(if) queseverifiquem assimetrias, desequilibrios e injustigas no acesso e no grau
de controlo de recursos e recompensas e que as classes/grupos dominantes
e o poder estatal nomeadamente governamental sejam percebidos como
“usurpadores” de direitos sociais adquiridos, provoquem descida social
e empobrecimento, ameacem direitos basicos de subsisténcia, pondo em
causa a seguranca minima de uma vida decente;

(i) que determinadas estruturas sociais em determinadas situacgdes
historicas concretas proporcionem o aparecimento e/ou refor¢o de
determinadas classes e/ou categorias sociais, as quais, formando um
potencial e abrangente ator coletivo, possam gizar estratégias que,
ultrapassando diferengas e heterocategorizacdes internas, consigam
convergir em plataformas de acdo comum;

(iv) que a formagdo de grupos/classes sociais, assente em identidades e
interesses especificos (2.g. como operario, como trabalhador qualificado)
mas com algumas experiéncias comuns vividas pelos proprios atores
sociais com uma relativa homogeneidade de habitos (habitus)?,

21 A breve enunciagio dos topicos sem maior especificacio em torno das precondigdes da
acdo coletiva — que sdo longamente desenvolvidas por Bader (1991) — prende-se com os
constrangimentos de espago deste texto.

22 Este conceito, nuclear na defini¢io da identidade (étnica, de classe, de género ou outra), é
tributdrio do contributo de Bourdieu (1972, 1979, 1980) no sentido da mediacdo da dicotomia
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costumes e estilos de vida, torne possivel a emergéncia e o confronto
de classes sociais em agdo, para o que contribuem discursos politicos e
retOricos por parte, quer dos dominantes, quer dos dominados;

(v) que as classes/grupos sociais em confronto nao sejam apenas potenciais
entidades em conflito mas reais grupos de conflito, em que determinadas
classes/grupos (ou bloco de classes), nio obstante as diferencas internas
de interesses ou narrativas discursivas, assumem e partilham identidades,
culturas e linguagens comuns, enquanto veiculos coestruturantes de
identificacdo e expressdes de consciéncia de classe, seja por parte dos
dominantes, seja por parte dos dominados;

(vi) que a(s) classe(s) social(is), enquanto tal, detenha(m) interesses objetivos
(materiais, legais e simbolicos) proprios, percebidos pelos préprios
e percetiveis aos demais através de hdabitos e estilos de vida, aspetos
culturais, simbolos, rituais e valores;

(vii) que as respetivas classes sociais dominadas, no referido processo de
formacdo da sua cultura e identidade, articulem objetivos, estratégias
e tdticas para a ac¢do, nao sO libertando-se das normas cognitivas e
narrativas ideoldgicas de naturalizacio das formas de explora¢io ou
dominagdo por parte dos grupos dominantes, como concebendo utopias
especificas na acecdo de Mannheim (1976) no sentido da polarizacdo de
conflitos e da luta pela emancipagido social;

(viii) que as classes dominadas consigam alcancar um grau assinalavel de
organizac¢do social e politica, o que pressupde nao so a associagdo de
cada uma delas, como a superacido de eventuais diferengas internas,
concertagao entre lideres e organiza¢des, numa linha ampla e com base
nos interesses comuns;

(ix) que nos conflitos, nas negociacdes e na agio coletiva sejam mobilizados
recursos de poder disponiveis, quer internos (cultura, hbabitus,
identidade, organizagio, lideranga) quer externos (aliados, institui¢cdes
e 6rgdos estatais, principios juridicos e politicos);

(x) que sejam tidas em conta na estratégia as oportunidades de acio externa,
de modo a atrair potenciais aliados, neutralizar terceiros indecisos e

estrutura-agao, tal como atrds foi definido. O conceito de habitus constituiu um esfor¢o notavel no
sentido de superagdo das teorias estruturalista e interaccionista, do nivel macro e micro, sem que,
como foi salientado, haja completa homologia entre macro-micro e estrutural-interativo, dado
que no nivel micro opera também o estrutural e vice-versa (cf. Giddens 1984). Também Almeida
(1981: 239) vem a convergir no mesmo sentido, quando refere que “por forga dos especificos
condicionamentos objetivos que, para além duma infinita variedade de modula¢oes, produziram
determinados e importantes elementos comuns de socializacdo e de experiéncia, os membros de
uma mesma classe que os incorporam e cristalizaram em habitus tém entre si maior probabilidade
de pensar e agir de forma semelhante do que em relagdo a membros de outras classes”.
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responder a contramobilizacdes dos adversarios, seja pela negociacao e
conciliagio, seja pela polarizagio e confronto.

Estes dez pontos constituem um relevante contributo para compreender e
explicar a acdo coletiva, nomeadamente de classe, a par de outras como
as étnicas ou de género. Estas (pre)condi¢des, suscetiveis de permitir
compreender e explicar a emergéncia, a polariza¢gio ou a diminui¢io do
conflito social, devem levar em linha de conta o curso do processo e outras
consequéncias intencionais e ndo intencionais, podendo ser vistas nio apenas
como efeitos mas também como causas que afetam, alteram ou transformam
as estruturas sociais e politicas existentes, nomeadamente estatais.

1. Notas finais

Iniciei este texto constatando o empobrecimento e agravamento das condi¢des
de vida objetivas da maior parte dos portugueses, desde os idosos aos
jovens e criancas, trabalhadores precdrios, desempregados e outras camadas
vulnerdveis, passando pelos trabalhadores nio qualificados e com baixos
salarios, até aos trabalhadores qualificados, crescente mas indevidamente
classificados como classes médias?’. As condi¢des objetivas de vida tém sido
de uma tal dureza e priva¢do relativa, que seria de esperar a partida um
correspondente e permanente comportamento de descontentamento e raiva,
de contestacdo ou mesmo de revolta. Todavia, salvo o afloramento de algumas
acoes coletivas, ora organizadas, ora mais espontineas ou alegadamente
inorganicas, nao se verificaram ac¢des continuadas de modo a tornar invidvel
este caminho politico e operar uma mudanga no poder estabelecido.

O comportamento diferenciado mas predominantemente reservado e
relativamente passivo e esquivo pode e deve ser compreendido a partir de
uma perspetiva plurinivel e multidimensional. O modelo ontoldgico-moral-
cuturalistaeomodelosociopsicologicoforamrebatidos pelasuaunilateralidade
conceptual e/ou generalizacdo nao empiricamente comprovada, embora
bastante menos o segundo que o primeiro. Por seu turno, o modelo de poder
e o modelo marxista, apresentando fatores explicativos relevantes, foram
objeto de critica pela sua monocausalidade e, por isso, devem ser articulados
com a perspetiva da ‘economia moral’. Com efeito, sem deixar de aproveitar
elementos das criticadas teorias, o mais relevante neste ensaio € a tentativa de

23 Ainda que concordando com as conclusdes da andlise historico-empirica de Elisio Estanque
(2012) no que concerne as condi¢des de desclassificacdo e degradacgdo crescente das ditas clas-
ses médias, creio que a aplicacio do conceito carece de algum rigor conceptual, pelo menos se
adota o modelo marxista desenvolvido por Wright (1985) que o autor afirma subscrever.
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‘casar’ a teoria marxista com a perspetiva weberiana e a ‘economia moral’, as
quais, apesar das suas limita¢des, apresentam virtualidades no que respeita
ao comportamento relativamente passivo, defensivo ou mesmo resignado por
parte de diversas classes e grupos sociais em relativa privacdo e precariedade,
designadamente no contexto da atual crise global com repercussoes e
especificidades a nivel nacional e local.

Tendo em conta alguns dados e reflexdes sobre o pais, as constantes
prevalecentes do comportamento sociopolitico das classes sociais mais
desprovidas e afetadas pela crise, as questoes colocadas e os modelos
expostos, impor-se-ia a necessidade de analisar a componente histérica, bem
como o namero e sobretudo o relativo peso politico de cada classe ou grupo
social, a natureza e o grau de dominacdo e, eventualmente, exploragio,
assim como 0s eventuais movimentos sociais de contesta¢io, oposi¢do e
luta, que sdo, antes de mais, produtos sociais das estruturas, mudancgas e
contextos especificos das sociedades. Nao sendo tal possivel neste texto
e por ser necessario convocar outras competéncias, e sobretudo mais
pesquisa empirica, limitar-me-ei a fazer uma reflexio final e elencar algumas
precondigdes presentes e outras ausentes para compreender e explicar por
que € que, nio obstante algumas movimentagdes e manifestacoes, nao se tém
verificado acdes coletivas consistentes que ponham em causa, confrontem
e derrubem o poder atual, ja deslegitimado pela sua prépria ag¢ao politica
contrdria ao programa, as promessas e pela crescente diminui¢ao de apoio
sociopolilico.

As atitudes de ora relativa passividade e resignacdo, ora alheamento, sio
compreensiveis, nao s6 tendo em conta as posi¢oes objetivas de vidas precarias
e frigeis mas também em fungdo da correlagdo de forcas desfavoraveis e
relagdes de poder local desigual, designadamente sob a forma de relacdes
de dependéncia perante os mediadores e patronos locais. Situados em
posicoes de exploracdo, desprovidos de organizagio coletiva adequada, os
atores sociais, salvo algumas periddicas expressoes de contestagdo coletiva,
pautam-se, em regra, por formas de resisténcia predominantemente evasivas
e passivas e por estratégias alternativas de tipo familista. Mesmo quando
os atores tém a percecdao das formas de exploragdo ou extorsdo a que estao
submetidos, vém mais a superficie as dimensdes sociomorais, as exigéncias
de tratamento com dignidade, os sentimentos e queixas em torno da
discrepancia entre as exigéncias de sacrificios de austeridade e as percecoes
em processos de redistribui¢do injusta de rendimentos, salarios, impostos.
As estratégias tém-se orientado, antes de mais e predominantemente, para
minimizar riscos, preservar o posto de trabalho e, nio obstante os cortes
salariais, garantir o minimo de seguranca existencial.
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Considerando as precondicoes relativas as condicdes de vida objetivas, as
desigualdades e injusticas sociais, as estruturas sociais e as estratégias, as
identidades e os interesses dos diversos grupos/classes sociais em conflito e
confronto, os habitos e estilos de vida, a interferéncia gravosa de entidades
externas da Troika, poder-se-a concluir que em Portugal as condicdes ditas
objetivas parecem estar presentes, e sio hoje agravadas na atual situagio
por um durissimo processo de austeridade que abrange varias classes no
quadro de um processo de neocolonializa¢do interna no quadro europeu.
Falta todavia a conjugacdo de recursos de poder, designadamente ao nivel
sindical, dos velhos e novos movimentos sociais e sobretudo das organizacoes
e liderancas dos partidos politicos de esquerda, procurando no exterior os
necessarios aliados.

A andlise critica dos modelos correntes avancados e o esboco de um
quadro tedrico pluridimensional ajudam a compreender os diferenciados
comportamentos sociopoliticos das classes exploradas, nomeadamente o seu
alheamento, descrenga ou agio evasiva, nio permitindo remeter de modo
expedito o problema ora para arquétipos metafisicos, ora para sindromas
psicossociais, ora para uma ontologizacio do poder, ora ainda para um alibi
alegadamente marxista em torno da ‘falsa consciéncia’. A agdo concreta
de atores sociais e sobretudo as atitudes de passividade e resignacdo sio
compreensiveis e explicdveis, tendo em conta nio s6 certas condi¢des objetivas
de vidas precdrias, os processos identitarios, as relacdes de poder desigual
concretas (e/ou constrangimentos no espago laboral, residencial e na esfera
publica e correlativas relagoes de dependéncia para com os mediadores e
patronos locais), as formas ideoldgicas ou utdpicas e sobretudo as formas
organizativas e respetivas liderancas.

Neste quadro é pungente a auséncia, por parte das forcas sociais e politicas de
esquerda, da unidade necessdria e da correspondente organizacao e lideranga.
Concretizando, a nivel sindical, a Unido Geral dos Trabalhadores (UGT) e os
seus sindicatos filiados, salvo uma ou outra a¢do esporddica, ndo tem alinhado
com a estratégia e as agdes coletivas da Confedera¢ao Geral dos Trabalhadores
Portugueses-Intersindical (CGTP-IN) e os sindicatos filiados nesta. Os
movimentos ditos inorganicos, em regra, ndo se revéem nas centrais sindicais,
assim como estas tendem a distanciar-se dos movimentos ‘inorganicos’. As
categorias de trabalhadores precirios e jovens desempregados nio se sentem
defendidas e representadas pelas estruturas sindicais, as quais, apesar de alguns
esforcos no sentido de reivindicar direitos daqueles, ainda ndo encontraram a
formula e a estratégia adequadas.

Neste quadro uma das condi¢des favordveis a uma estratégia emancipatdria
residird certamente numa proposta de superar as divisdes ou clivagens
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organizacionais das classes trabalhadoras nomeadamente da UGT e da
CGTP-IN, uma matéria que mereceria a atencao e o esforco de ambas, sendo
de fusdo, pelo menos de articulagdo constante e convergéncia nas acoes
coletivas. Porém, o principal obsticulo para uma alternativa de esquerda
reside, no entanto, nas incapacidades e/ou dificuldades dos proprios
partidos de esquerda ou como tal designados. Estamos perante a urgéncia
de politicas de esquerda, tornando-se cada vez mais incompreensivel que
partidos como o Bloco de Esquerda (BE) e, muito em particular, o Partido
Comunista Portugués (PCP), dadas as proximidades e afinidades politico-
-ideoldgicas, nao tenham querido e/ou ndo conseguido concretizar processos
de aproximagio e efetiva coligagio ou alianga. Por outro lado, estes dois
partidos, uma vez obtido um acordo politico, poderiam e deveriam, sob
pena de manutencdo do statu quo, alcangar um pacto minimo com o Partido
Socialista (PS), a fim de, num outro registo, de imperativo patriético, ndo
obstante a maior dificuldade de convergéncia politico-ideoldgica, se poder
esbocar e concretizar uma alternativa politica a fim de superar os impasses e
bloqueios da atual situagio.

De facto, enquanto as forgas politicas de direita no governo, nido obstante
a incessante deslegitimacdo pela via das politicas cegas de austeridade, se
mantém unidas, as forgas de esquerda, a comecar pelo PCP e ndo obstante
alguns esforcos do BE e sobretudo de grupos politicos como ‘Convergéncia
e Alternativa’ e movimentos como o Congresso das Alternativas, tém-se
mostrado incapazes de encontrar uma plataforma que se traduza em acoes
concretas nas eleicdes autdrquicas e nas mais diversas agoes politicas,
para além de esporddicas colaborag¢des conjuntas em sede parlamentar.
Esta plataforma impde-se mais ainda quando qualquer saida para
uma alternativa politica vidvel terd de contar com o Partido Socialista,
implicando um processo negocial em torno de denominadores comuns de
um programa de governo com base parlamentar, no caso de nio ser possivel
a desejavel formacao de governo tripartido PS-BE-PCP ou bipartido PS-BE.
Se o BE tem, de facto, evidenciado alguma abertura a formacio de uma
plataforma de listas conjuntas as autdrquicas e, inclusive, a um governo de
esquerda, nao pode ficar enredado a uma qualquer mocgio vinculativa que
pressuponha como condi¢ao necessaria um entendimento tripartido PCP-
-BE-PS. Nio manifestando o PCP, até recente data, qualquer flexibilidade
de negociagio com o PS e, mais incompreensivelmente, com o BE, a
politica de esquerda encontra-se em circuito fechado, num impasse e sem
capacidade de entendimento minimo e construcdo de alternativa credivel.
Em termos da tradicional linguagem marxista, nio obstante a retdrica
critica a situacdo, o posicionamento hermético e nio propositivo por parte
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do PCP representa objetivamente mais um elemento a manutengao do statu
quo, com consequéncias gravissimas para as classes trabalhadoras e outras
camadas mais desprotegidas e fragilizadas — paradoxalmente as classes-alvo
da estratégia politica do PCP. Por seu turno, o PS, sem fazer um balango
(auto)critico, por razdes taticas, da politica seguida no passado sobretudo
recente, apela e espera, talvez imaginariamente, uma maioria absoluta, sem
clarificar o eleitorado sobre quais as eventuais coligagdes (em governo ou no
Parlamento), talvez para deixar a porta entreaberta a um partido de direita
como eventual aliado de governo: o Centro Democratico e Social (CDS).
Por outro lado, além da necessidade premente de forjar uma unidade entre
as varias classes exploradas e oprimidas e do imperativo de compromissos
historicos e de superacdo de diferengas internas em cada fase politica, as
associacoes de classe, os sindicatos e outros movimentos sociais com
base na pertenga de classe ndo poderdo desligar-se de outros movimentos
emancipatorios — feministas, ecoldgicos, entre outros —, dado que, no
contexto da globalizacdo em curso, s6 uma estratégia concertada e global
permite pensar e avangar numa nova etapa tendo no horizonte a realizacdo
da utopia de um outro mundo social. Ora, esta estratégia nao se compadece
com uma visdo dogmadtica e sectdria de organizacdo que se assume como a
unica e lidima representante da classe operdria e demais classes exploradas
e oprimidas. Donde, todas as formas de resisténcia, convergéncias de velhos
e Novos movimentos sociais e alternativas sociopoliticas que ponham em
causa o statu quo representam graduais melhorias que nio devem a priori
ser consideradas como formas de reproducio e estabilizagdo do sistema, mas
fases necessarias para outros objetivos emancipatorios.
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2. Empregabilidade e identidade na era do capitalismo cognitivo

José Nuno Matos

1. Introducao

A indeterminagio sempre constituiu parte da relacio entre trabalho e
capital, desenvolvendo no trabalhador e na empresa expectativas mutuas
frequentemente goradas. A organizagio cientifica do trabalho, concebida
por Frederich Taylor e aplicada em massa por Henry Ford, representou a
tentativa de aboli¢ao desta incerteza. De um lado, subordinava-se o trabalho
vivo a forma e ritmo da linha de montagem, garantindo-se desta maneira um
preciso calculo da sua performance. De outro, separava-se a propriedade da
gestao da mesma, impedindo-se o tradicional capitdo de industria de sabotar
os seus proprios objetivos. Em ambos os casos, o sucesso dependia do
surgimento de um terceiro lado, protagonizado por uma classe de gestores,
responsavel pela condugio técnica do sistema produtivo e, mais importante
do que tudo, de corporificar a intermediagido entre as duas principais classes.
Para os operdrios, tal estratégia implicaria, certamente, o aumento
dos saldrios e o reconhecimento do direito de associagio (se bem que,
recorrendo ao exemplo paradigmatico da Ford Motor Company, tal tenha
resultado de duras lutas iniciadas na década de quarenta do século XX'),
sem que, contudo, a reprodu¢io da ldgica fabril fosse travada. Porém, a
homogeneizacio de uma conduta operdria baseou-se essencialmente na
estandardizag¢ao dos seus corpos, mas nao dos seus espiritos, tendo-se entdo
constatado “que o cérebro do operario, em vez de mumificar-se, alcancou um
estado de liberdade completa. S6 o gesto fisico se mecanizou inteiramente;
a memoria do oficio, reduzido a gestos simples repetidos em ritmo intenso,
‘aninhou-se’ nos feixes musculares e nervosos e deixou o cérebro livre para
outras ocupagdes” (Gramsci 1968: 404).

O que esperar, entdo, de um regime de produ¢do que toma como objeto o
que, outrora, havia sido deixado livre para outras ocupagoes?

! Um dos problemas da teoria da regulagio é, justamente, concentrar as suas aten¢des no papel
do Estado, enquanto ator central do processo de conciliagdo social, e ndo tanto nas formas de
conflito industrial (Gambino 1996).
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2. 0 «capital humano»

O capitalismo cognitivo, ao depender da diligéncia de elementos imateriais
no processo de produgio, como o conhecimento, a imaginagio e até a
emog¢ido, parece perpetuar a indetermina¢io de que falavamos no inicio,
pois, se é possivel a quase exata previsdo da produgio de um operario na
linha de montagem, o mesmo tipo de precisdo sera dificilmente conseguido
na avaliacio de um profissional de marketing ou de um agente comercial,
condi¢oes laborais em que o fator tempo perde a qualidade aritmética que
antes possuia. Conscientes deste desafio, as empresas desenvolvem uma série
de medidas destinadas a reduzir os niveis de incerteza inerentes ao proprio
processo de produ¢do, procurando novas estratégias de registo, avaliacio e
determinacio da conduta humana.

O pré-estabelecimento de objetivos de produ¢ao compensados por prémios,
as avaliacdes periddicas ou os criteriosos processos de recrutamento e
selecao podem, deste ponto de vista, ser analisados segundo o conceito de
governamentalidade, proposto por Michel Foucault, o qual nos permite
ultrapassar a nogao cldssica e juridica de poder, passando-o a encarar, por
um lado, como multiplicidade, exercida por uma pandplia de agentes e
institui¢oes (escolas, universidades, empresas, centros de formagdo, entre
outros), por outro, como algo dotado da capacidade de se fazer obedecer
pela disposicio e ndo pela repressdo. Este conceito “opera na esfera da
potencialidade onde vem inscrever o comportamento dos sujeitos atuantes:
provoca, induz, desvia, facilita, torna mais ou menos possivel; no limite,
constringe ou previne em absoluto; contudo, é sempre um modo de agir
sobre sujeitos atuantes” (Foucault 1984: 313).

Entre os dispositivos que operam nesta esfera, o discurso desempenha um
papel relevante. Segundo Foucault, o discurso deve ser pensado enquanto
pratica definida por uma ordem, a qual condiciona a fun¢ao enunciativa.
Mais do que no nio-dito, tal ordem define-se na positividade do discurso,
ou seja, no estabelecimento de um modo de ser dito e na atribuicio de um
valor especifico, pressionados por critérios de racionalidade e utilidade de
uma economia politica da verdade.

Quando as categorias discursivas — que fazem do sujeito objeto de estudo e
de interven¢iao — passam a ser encaradas como a verdade, e nada mais que
a verdade, é o proprio sujeito que se parece “render” ao que € apresentado
como Obvio e irrefutavel. O assujetissement é precisamente “este tipo de
poder exercido sobre a vida quotidiana, que agrupa os individuos em
categorias, nomeia-os pela sua individualidade, vincula-os a sua propria
identidade, impoe-lhes uma lei de verdade que tém de reconhecer e que
outros tém de neles reconhecer” (idem: 302).
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O conceito de capital humano, partilhado tanto pelo jargio dos recursos
humanos como pelo mais elaborado discurso académico, constitui um
exemplo desta estratégia. A definicio do trabalhador enquanto capital
traduz mais do que um mero olhar sobre a sociedade: o que estd em causa
é o interesse na mudanca da mesma, nomeadamente no seu nucleo base — o
individuo —, ao qual é fornecido “um modelo da sua propria existéncia,
um modo de relagio entre o individuo e si proprio, no tempo, entre os seus
pares, o seu futuro, o seu grupo, a sua familia” (Foucault 2004: 247).

Por via de anidncios de emprego, cursos de formacio e manuais de
autoajuda, o individuo fica sujeito as conce¢oes que dele fazem, sobretudo,
quando as mesmas sdo apresentadas como fazendo parte de uma cultura
e identidade de empresa, traduzidas “em valores, decisdes e julgamentos
relativamente as capacidades profissionais e pessoais”, os quais funcionam
como “mecanismos de ‘autodirecio’ dos individuos” (Rose, Miller 2009:
42). Nao nos referimos, necessariamente, a uma crenga nessas ideias, mas
sim a um jogo que se tem de jogar, independentemente das consideracoes
nutridas sobre 0 mesmo, e cuja aquiescéncia as regras tende a ser facilitada
pela crescente debilidade dos sindicatos e pela consequente auséncia de uma
contracultura organizada.

3. A empregabilidade na fabrica social
O perpassar das fronteiras que continham a relagio laboral surge enquanto
sintoma do alargamento do processo de produgdo as demais esferas da
sociedade. No entanto, parafraseando Mario Tronti, ndo é a fabrica que
se vé ultrapassada pela sociedade, mas sim a prépria sociedade que passa a
constituir um espag¢o de producio de valor:

O capital vé o processo de trabalho unicamente como processo de valorizacdo, vé
a forga-trabalho unicamente como capital; altera a relagio entre trabalho vivo e
trabalho morto; entre forga criadora de valor: consegue-o tanto mais na medida
em que conseguir recuperar todo o processo de trabalho social dentro do pro-
cesso de valorizagio do capital, na medida em que conseguir integrar a forca-
-trabalho dentro do capital (Tronti 1976: 38).

Ao contrdrio dos valores profetizados na modernidade passada, a nova
identidade do trabalhador cognitivo caracteriza-se por uma suposta relagio
de expressividade com o trabalho, isto €, pela ideia de que este, em todos
os seus momentos, deve espelhar o que de mais profundo jaz na pessoa que
o executa. O atual regime, segundo Paul Heelas, corresponde a um tipo
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de capitalismo soft, por se basear tanto nas hard skills (correspondentes as
qualificagdes técnicas) como nas soft skills, referentes a potencializagdo de
certas qualidades pessoais dos trabalhadores:

Aumentar o compromisso e motivacio, identificar e desobstruir ‘barreiras’ ao
sucesso, procurar uma identidade (o que é se tornar-se/ser um bom gerente ou
operador de call center, por exemplo); trabalhar como uma equipa ou como uma
empresa; exercer responsabilidade ou iniciativa; engajar-se em trabalho emocio-
nal; ‘fechar a venda’, acreditar no seu produto e assim por diante. (Heelas 2002:

81, 82)

A palavra de ordem é “desprender o trabalhador”: de um conjunto de saberes
formalizados, permitindo-lhe fazer uso das habilidades pessoais; de um espago
fechado, podendo o trabalho ser realizado a partir de casa, em viagem ou em
qualquer sitio a partir do qual seja possivel estar contactavel e contactar; de
um horario, devendo o tempo de trabalho passar a ser organizado a partir
de prazos correspondentes aos objetivos a serem cumpridos e ndo com
base em horarios uniformes; de um saldrio fixo, devendo a remuneragio
ser determinada pela qualidade do trabalho realizado (Bologna 2006). A
suposta concessdo desta oportunidade de expressio individual acarreta,
contudo, consequéncias.

O nivel de integragao do trabalhador no capital, assinalado por Tronti,
conduz a que aquilo que, aparentemente, parece assinalar uma légica
expressiva acabe por adquirir um cariz obrigatdrio, pois o outro lado da
moeda da concessdo de autonomia no trabalho - seja na empresa, seja no
mercado — € a responsabilizacdo pelos resultados do exercicio dessa mesma
autonomia, consubstanciada por um “desprendimento” do trabalhador
igualmente manifesto na diminui¢ao qualitativa dos vinculos laborais entre
empregadores e empregados.

A nogio de que, tanto a manutenc¢do, como a ascensao no local de trabalho
dependem da permanente superagiao de objetivos reforca um sentimento de
incerteza e, com ela, uma automobilizagio constante. A empregabilidade,
qualidade que move todas as outras qualidades, serd assim tanto mais
“dinamica” quanto mais precario for o trabalho, obrigando a pessoa a
enveredar pela incessante rentabilizacio do seu “capital humano”: uma
producdo de si proprio por si proprio, mas nao segundo si proprio e nio
necessariamente para si proprio. Uma estratégia que, nas palavras de André
Gorz, traduz uma deslocac¢io da “dominagio direta da atividade de trabalho
para a dominacdo sobre a autoprodugio, isto é, sobre a extensdo e divisio
das capacidades e dos saberes que os individuos devem adquirir” (Gorz
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2003: 72-73) e que poderd, na nossa opinido, ser interpretada como um
aprofundamento do processo de produgio de mais-valia relativa. Esta é,
segundo Tronti, uma “produgido especificamente capitalista, onde temos
ao mesmo tempo o desenvolvimento das forgas produtivas sociais e a sua
transferéncia direta do trabalho para o capital” (Tronti 1976: 43)?; em suma,
uma producio em que as subjetividades se véem induzidas a apresentarem-se
como “forcas produtivas objetivas do capital” (idem, 43-44).

A retérica da empregabilidade procura, no entanto, furtar-se a considera¢iao
de quaisquer condicdes estruturais. Pelo contrario, a questio do sucesso
ou insucesso deverd sempre ser analisada sob um prisma biografico,
constituindo o fruto de escolhas meramente individuais. Em tltima anilise,
a responsabilidade serd sempre a das pessoas, isoladas umas das outras:

Se ficam doentes, supde-se que foi porque nao foram suficientemente decididos
e industriosos para seguir seus tratamentos; se ficam desempregados, foi por-
que ndo aprenderam a passar por uma entrevista, ou porque nio se esforcam o
suficiente para encontrar trabalho ou porque sdo, pura e simplesmente, avessos
ao trabalho; se ndo estdo seguros sobre as perspetivas de carreira e se agonizam
sobre o futuro, é porque nao sio suficientemente bons em fazer amigos e influen-
ciar pessoas e deixaram de aprender e dominar, como deveriam, as artes da auto-

expressdo e da impressdo que causam. (Bauman 2001: 43)

O discurso de incentivo aos que permanecem na condi¢do de desempregdveis
revela-se incapaz de disfarcar uma certa aproximag¢ao a um darwinismo social
que, justamente, vem tragar uma divisdo entre capazes e incapazes. Deste
ponto de vista, conceitos como “empregabilidade” e “capital humano” vém
despir o individuo da sua relacdo com a sociedade, enveredando por uma
quase naturalizagio e essencializagdo das suas skills, ou seja, sem conceber
a relagdo entre estruturas sociais como o género, a nacionalidade ou a classe
social, por um lado, e oportunidades de emprego, por outro (Morley 2011:

132).

2 Atendemos a explicagido de Karl Marx: “enquanto na produc¢io de mais-valia na forma até
aqui considerada o modo de produgio estava suposto como dado, para a producio de mais-
-valia por transformagdo de trabalho necessrio em sobretrabalho ndo basta de modo algum
que o capital se apodere do processo de trabalho na sua figura existente ou historicamente
transmitida e apenas prolongue a sua duracdao. Tem de se revolucionar as condigdes técnicas
e sociais do processo de trabalho, portanto o proprio modo de produgido, para elevar a forca
produtiva do trabalho; para, pela eleva¢io da for¢a produtiva do trabalho, abater o valor da
forca de trabalho e, assim, encurtar a parte do dia de trabalho necessaria para a reprodugio
deste valor” (Marx 1992: 362).
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Ao nivel da nacionalidade, por exemplo, é visivel como tal traco identitario
poderd compor uma vantagem e/ou desvantagem estrutural. Ao estudar a
populacido brasileira residente na cidade do Porto, Igor Machado constatou
como a concentracdo de empregos nos servicos (hotelaria, atendimento ao
publico, prostitui¢io ou industria imobilidria) resulta do reconhecimento de
qualidades que fazem parte de um “ser-se brasileiro”: “afinal, eles tém fama
de festivos, simpaticos e, ainda por cima, falam portugués” (Machado 2009:
42), caracteristicas as quais se adicionam os baixos custos de produgio.
A partir do momento em que a identidade é perpetuada pelo mercado
de trabalho, ndo resta ao cidaddo brasileiro a procura de emprego outra
soluc¢do sendo aderir as representagdes da sua nacionalidade, mesmo que tal
implique uma apresenta¢io adulterada do seu “eu”.

A componente emocional, em particular o fator simpatia, parece igualmente
contemplar o rol de soft skills atribuidas ao género feminino. Ao estudar a
rela¢do entre hard e soft skills numa empresa, Grugulis e Vincent puderam
constatar como os processos de avaliagio das mulheres trabalhadoras
tendiam a sobrevalorizar a ligacdo a sua “natureza” de género, levando a
que algumas fossem destacadas para os balcoes de rececio. Afinal, enquanto
mulheres, seriam menos suscetiveis de “reagir agressivamente a clientes
agressivos” (Grugulis, Vincent 2009: 604). Uma medida que, no caso
descrito, alterou os seus percursos profissionais.

Finalmente, importa recordar que se, por um lado, as soft skills nio
descuram o imperativo de uma qualificagio que se quer permanente, com
todos os custos financeiros implicados, por outro, a propria aquisi¢ao de
competéncias socio-individuais depende diretamente da posi¢do social de
classe que é ocupada. Por conseguinte, € a titulo de exemplo, a apreciagao
de uma “boa capacidade de comunicacdo”, critério frequentemente presente
em alguns anuncios de emprego, serd determinada pela dicotomia entre uma
prética legitima e uma pratica ilegitima da linguagem, a qual, por sua vez,
reflete uma hierarquia em que “todas as praticas linguisticas sio comparadas
as praticas legitimas, as dos dominantes”, a partir dos quais “se define o valor
provavel objetivamente prometido as produgdes linguisticas dos diferentes
locutores e, assim, a relacdo que cada um deles pode estabelecer com a lingua
e, simultaneamente, a sua propria producao” (Bourdieu 1998: 37).

O que é apresentado como refletindo a aplicagio de técnicas, seja de
recrutamento e de selecdo, seja de avaliacdo, parece, ao invés, resultar
de uma interpretagdo arbitraria, enquadrada pelos interesses da entidade
empregadora. Neste sentido, a recusa do ndo cumprimento de horas
extraordindrias ou da compensa¢do por falta motivada por doenca, bem
como a adesdao a uma greve poderdao sempre ser interpretadas como indices
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de desmotivacdo por parte do trabalhador, sinais de aproximagao a categoria
do “desempregavel”. Longe de constituir um espago onde a cooperacdao
surge de uma forma puramente espontanea, ao ponto de a condi¢io do
produtor se identificar mais com a de rendeiro do que com a de assalariado,
o alargamento do modelo de empresa a sociedade vem perpetuar a “guerra
sobre o valor”, no Ambito do qual, segundo Harvie e De Angelis, o trabalho
imaterial se vé enquadrado por meios de selecio e apuramento que, nio
obstante a aparéncia “distante e evasiva”, traduzem a “constitui¢io de normas
e modos de producio, o como?, o quanto?, o durante quanto? ou o quantos
sdo? que delimitam o nosso fazer social” (Harvie e De Angelis 2008: 3).

4. Conclusao

Os recentes tumultos ocorridos em Londres ou a revolta das banlieues
francesas, em 20035, veio colocar a nu “a nova figura deste neoproletariado
flexivel e precarizado”, composto por “pura e simplesmente desempregados-
para-a-vida, [...] os proletdrios dos quais o capital nem sequer tem
necessidade” (Del’'Umbria 2006: 134). Expressio paradigmdtica da
condi¢do de “desempregavel”, as inumeras categorizagdes a que sio sujeitos
— “chavs”, no Reino Unido; “chusma”, em Espanha; “racaille”, na Franga;
“mitra”, em Portugal — apontam todas elas para um outro, o qual se deve
evitar ser. A um efeito material, enformado pela existéncia de um exército de
reserva pronto a ser motivado e recuperado, associa-se um efeito simbdlico,
fruto dos mais diversos dispositivos de estigmatiza¢ao social.

Porém, o medo da queda para um estrato inferior ndo parece, por si so,
funcionar como pedra basilar da identidade do “empregavel”. Um dos
problemas colocados pela exigéncia de “capital humano” é a incapacidade de
se proceder a sua exata delimitagio, um fator que permite as empresas exigir
sempre um pouco mais: por demasiados que sejam os cursos de formagdo
frequentados ou a atencdo dedicada ao trabalho, a impossibilidade da sua
mensuracdo poderd levar a que a produgio de mais-valia cognitiva possa
sempre ser considerada insuficiente. Se o sentimento de incerteza inerente a
situagdo de precariedade continha, no seu seio, alguma esperanca num futuro
mais estavel, num emprego ou noutro — algo que legitimava os baixos salarios,
o stress, o regime de trabalhador-estudante, em suma, o esfor¢co que serd
recompensado —, as atuais politicas de austeridade parecem representar o fim
da crenc¢a nos amanhas que cantam. A incerteza da assim lugar a certeza da
precariedade, independentemente dos investimentos que se possam vir a fazer.
O distanciamento entre os pressupostos definidores da identidade do
trabalhador e as suas reais condicdes laborais vem, por conseguinte,

59



inviabilizar o processo de producdo de subjetividades por parte do capitalismo
cognitivo, comprovando a inoperancia (ou seja, a ndo identificagdo) dos
modelos identitirios, quer do cidadiao trabalhador fordista, quer do
empreendedor autonomo. Algo que, longe de assinalar um vazio, abre um
enorme espaco de possibilidades.

Na Primavera de 2006, varias cidades francesas viram nascer protestos
estudantis contra a proposta governamental do Contrato Primeiro Emprego
(CPE), os quais fizeram tremer o edificio governamental entdo chefiado
por Dominique Villepin, confrontado com ocupacdes de universidades,
manifestagoes e bloqueio de transportes. Num contexto de aumento do
nimero de trabalhadores-estudantes nas universidades francofonas, a
tentativa de legalizacio do despedimento sem justa causa de menores de
26 anos sem formagdo profissional vinha, por um lado, negar todas as
expectativas numa mobilidade social garantida pela educacio e, por outro,
confirmar o processo de precarizacdo juvenil, j4 desenhado pelo proprio
ensino universitdrio. A expansio do modelo da universidade de empresa,
consagrado pelas reformas descritas na Declaragio de Bolonha, acarreta
consigo um novo conceito de estudante. Fator central no novo capitalismo
cognitivo, o conhecimento torna-se num dos principais atributos do “capital
humano”, um investimento que, por um lado, obtém o seu valor no mercado
e, por outro, a semelhanca dos demais investimentos, exige um custo, visivel
no aumento das propinas universitarias, no nao financiamento publico dos
cursos de pés-graduagio, na diminui¢do da acdo social e na introducdo de
um sistema de empréstimos bancirios. Contudo, mesmo os que conseguem
sobreviver aos mecanismos de exclusao dos menos favorecidos, acumulando
as condicdes de trabalhador e de endividado, ndo deixam de estar integrados
num mercado de “futuros provaveis”, baseado na oferta acrescida do
emprego no call center ou noutro qualquer McJob, ficando deste modo
prisioneiros num horizonte de precariedade e incerteza, muitas vezes
incapazes de construir um caminho independente, longe da familia, entre os
pais (Vercellone 2011: 89).

O que de mais notoério hd a destacar neste movimento social reside, ndo na
centralidade da questdo a qual se responde, mas na estratégia da resposta
adotada. O seu crescimento, fruto do alargamento aos estudantes do
Secunddrio e aos jovens das periferias, marcou igualmente a mudanga do
espaco de luta. A expansdo operada, da ocupacio das universidades para as
ruas, obedeceu a mais do que uma sequéncia l6gica, motivado pela maior
diversidade dos protagonistas, constituindo antes a resposta a um dilema
central: como é possivel fazer greve sem se ser sindicalizado, ou sequer,
trabalhador?
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A ocupacgio de estacoes e linhas de comboio e de até de autoestradas exprime,
neste sentido, o reconhecimento da transforma¢io da sociedade numa
fabrica, em particular do papel que as vias de transporte e comunicagio
desempenham na dindmica do capitalismo cognitivo. No fundo, o seu
efeito é semelhante ao do piquete de greve que bloqueia o abastecimento de
matéria-prima.

Na Argentina, titicas semelhantes sdo usadas pelos pigueteros, grupos de
trabalhadores desocupados que, impossibilitados de recorrer as formas de
protesto tradicional, recorrem ao bloqueio de estradas e, consequentemente,
do fluxo de distribuicao de pessoas e produtos. Um dos aspetos que mais
ressaltam deste movimento reside, contudo, no cariz dos seus objetivos, para
14 da reivindicagao de trabalho. A exigéncia de uma gestio piguetera dos
planes trabajar (subsidios em troca da prestacao de biscates ocasionais por
conta de outrem) é parte de um conjunto de planos mais alargados, capaz
de edificar uma economia alternativa ao mercado. Como refere Graciela
Hopstein, “Os membros desta organizacdo ‘ndo procuram trabalho’
os esforcos sdo dirigidos com vista a constru¢io de uma comunidade e
de uma economia autogerida, caracterizada pela presenca de diversas
microatividades. Para o movimento, a luta ndo implica apenas a invasiao e
bloqueamento das estradas e a luta contra a policia, com o fim de obter mais
subsidios do Estado. Trata-se igualmente de incorporar novas formas de
acdo a partir da criacdo de relacoes de produgio e de associag¢ao solidarias,
coletivas e comunitarias” (Hopstein 2007: 3).

Ambos os exemplos analisados assinalam situa¢des de rutura com discursos
e praticas identitarias que, no passado e no presente, se inserem no controlo
da indeterminagdo inerente a relacdo entre trabalho e capital. Nao se trata
aqui de as eleger como modelos a importar, mas de as evocar, justamente,
pelo facto de corporificarem experiéncias:

Nesta base, experimentando e voltando a experimentar, trata-se de propor de
novo o problema de como fazer corresponder de maneira permanente uma nova
organizagdo a estas novas lutas. Talvez entdo descubramos que ja se verificaram
‘milagres de organiza¢do’, que se voltardo a verificar, no seio destas lutas miracu-
losas da classe operaria que ninguém conhece, que ninguém quer conhecer, mas
que no entanto fizeram e fazem sozinhas, mais histéria revoluciondria do que

todas as revolugdes de todos os povos coloniais juntos (Tronti 1976: 99).3

3 E importante mencionar que, na nossa opinido, o apontamento final desta citacdo dirige-se
ndo tanto aos movimentos de libertacdo nacional e anti-imperialistas, mas a uma tendéncia de
fascinio por batalhas distantes, em detrimento de batalhas mais proximas que, assim, ficam
por travar.
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3. Classes, valor e cultura.

Uma digressao sobre os processos de desajustamento
das esferas cultural e econémica na recomposicao

da classe trabalhadora

Jodo Valente Aguiar

1. Introducao

Desde finais da década de 70, a situa¢ao da generalidade das classes traba-
lhadoras ocidentais tem sido pautada por uma fragmentac¢do organica e por
persistentes dificuldades de mobilizag¢ao coletiva. Equaciona-se aqui, ndo o
desaparecimento absoluto da classe trabalhadora, mas o retroceder histérico
do seu protagonismo como voz identitaria coletiva e como agente mobili-
zador. Com efeito, trataremos do estudo do desfasamento entre a realidade
estrutural da classe trabalhadora (nas relacoes de produgio) e a sua relativa
invisibilidade politica e social nas tltimas décadas. Pelo menos comparativa-
mente ao que vinha sucedendo até meados da década de 70 do século XX.
Do nosso ponto de vista, um dos fenémenos que mais tém contribuido para
a invisibilidade da chamada condicdo proletdria nas dltimas décadas advém
da insercdo de intimeras atividades assalariadas (em termos da teoria do
valor) no que se convenciona denominar de classes médias. Ora, como se
procurard evidenciar neste texto, a recomposi¢io da classe trabalhadora com
o toyotismo ndo tem ocorrido apenas ao nivel econdmico-organizacional
mas tem assumido particular (e paralela) visibilidade na modulacao repre-
sentacional da classe trabalhadora na cena politica e cultural. Por outras
palavras, a reorganizacdo interna da classe trabalhadora no local de traba-
lho, somou-se uma subsuncao das suas redes de sociabilidade, das suas (auto
e hetero) representagdes e das suas praticas. Com o advento do toyotismo
(e do neoliberalismo no plano politico), grande parte da classe trabalha-
dora inserida em novas posi¢des profissionais tem sido considerada (tanto
no plano das elucubracdes socioldgicas correntes como no plano quotidiano
dos agentes sociais) em sede de uma vasta classe média. Assim, a contradi¢do
fundamental do capitalismo seria uma obsolescéncia do fordismo, dando
origem a uma classe média travejada por um conjunto de disposi¢oes cultu-
rais e ideoldgicas muito proprias e, em larga medida, divergentes dos lagos
identitarios comunitarios que tinham caracterizado grande parte das socia-
bilidades culturais operdrias durante mais de cem anos.
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Com efeito, este texto divide-se em trés partes fundamentais. Na primeira
abordaremos a dinamica das classes a partir da sua dinamica social e organi-
zacional fundamental, portanto, dos conflitos entre as classes como dinamo
social. Nesse sentido, os conceitos correlatos de auto e de hetero-organi-
zacdo ocupardo um papel preponderante. Seguidamente, empreenderemos
uma breve abordagem as funcées socioeconémicas fundamentais no capita-
lismo, concluindo pela exiguidade socioeconémica de uma eventual classe
média no quadro das relacdes de produgdo: a supervisio da forca de traba-
lho. Mesmo aqui, ficard detalhada a oscilagiao dessa camada de supervisores
a uma condi¢do assalariada e a sua manuten¢ao num papel relativamente
secunddrio no plano geral das fungdes socioeconémicas das sociedades con-
temporaneas. Finalmente, iremos demonstrar como os dados empiricos de
diversas origens constroem a classe média fundamentalmente em termos
simbélico-ideoldgicos, jd que, do ponto de vista estrutural e objetivo, ndo
existe matéria para considerar a classe média como uma classe social estru-
turante do capitalismo toyotista. De facto, a classe média é, acima de tudo,
uma realidade simbdlico-ideoldgica que tem agregado setores relevantes (e
recentemente recompostos) da classe trabalhadora num novo mapa signifi-
cacional e de praticas e que tem obstaculizado, por um lado, aliangas poli-
ticas e sociais com o operariado industrial de tipo fordista que ainda tem
subsistido e, por outro lado, a autonomizac¢do da classe trabalhadora (no
seu conjunto) relativamente a praticas culturais, sociabilitarias e identitdrias
introduzidas no seu seio por influéncia de um conjunto variado de ideologias
dominantes.

2. 0 dinamismo societal e os principios

da auto e da hetero-organizacao das classes sociais

Como ja se teve oportunidade de evidenciar noutro lugar (Aguiar 2010:
111-126, 145-156), o fendmeno social comum a periodos distintos do capi-
talismo pré-toyotista consistiu numa continuidade histérica em que o uni-
verso cultural da(s) (vdrias) classe(s) trabalhadora(s) nao era intervencio-
nado diretamente pelo capitalismo, constituindo, dessa maneira, um espaco
relativamente independente e auténomo por parte da classe trabalhadora.
Com a transformagdo operada nos anos 70 e 80 ao nivel econémico (toyo-
tismo), politico (neoliberalismo) e cultural (p6s-modernismo), foi possivel
ao capitalismo passar, por um lado, a organizar por dentro as sociabilidades
dos trabalhadores e, por outro lado, a retirar dai novas oportunidades de
negdcio (industrias criativas, design para todos os produtos, etc.).
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No capitalismo desenvolvido, as despesas efetuadas fora das horas de trabalho
revertem diretamente em beneficio dos capitalistas. Os Gcios tornaram-se um
colossal mercado. Mas, sob o ponto de vista econdmico, é ainda mais importante
o outro aspecto. Nos nossos dias os objetos recreativos alugados ou postos a
venda constituem eles proprios, ndo s6 uma oportunidade de lazer, mas igual-
mente um meio de formacdo profissional. O capitalismo contemporaneo obteve
um sucesso sem precedentes ao introduzir generalizadamente uma tecnologia nova
(os computadores e suas aplicacdes) num prazo muitissimo rdpido e sem suscitar
inicialmente a hostilidade dos trabalhadores. Conseguiu-o porque difundiu maci-
¢amente computadores, de maneira gratuita em muitas escolas, e divulgou jogos
eletronicos, com baixos precos de aluguel, nas casas de diversdes. Nio se trata ja
de lazer, mas de producio planejada de forca de trabalho. Aquilo a que se chama
6cio é, nestas circunstancias, um elemento tdo integrante do capitalismo como o
é a jornada formal de trabalho. (...) A aparente diminui¢io do horario formal de
trabalho resultou, afinal, no seu contrario, na dilui¢do das fronteiras que anterior-

mente separavam o lazer e a jornada de trabalho. (Bernardo 1995: 131)

Defronte deste multidimensional contexto sdcio-historico o autor considera
que as razdes mais prementes que explicariam a ndo mobilizagdo da classe
trabalhadora se relacionariam com

o crescimento das modalidades economicas extra-oficiais, um dos tracos mais sig-
nificativos da sociedade contemporanea, e € para essa esfera que sdo relegados os
que ndo encontram um lugar duradouro na economia oficial. (...) O capitalismo,
quando progride para estdgios superiores da mais-valia relativa, destaca camadas
de trabalhadores e forma com eles setores anexos de mais-valia absoluta. Sdo os
subcontratados e os que laboram na economia paralela as vitimas preferenciais
da deterioracdo das condicoes de trabalho e da sua precaridade, do emprego
a tempo parcial e, finalmente, do desemprego verdadeiro. E esta situagio tem
pressionado a classe trabalhadora a aceitar a grande reestrutura¢ao em curso. A
ameaga de ficar excluido da estabilidade profissional, sem aposentadoria e tantas
vezes sem acesso da seguranca social, constitui uma das chantagens mais eficazes.
A precarizagdo do trabalbo, apresentada como desemprego, é um fator que ajuda
o capitalismo a ampliar até uma dimensdo sem precedentes o ambito da classe
explorada e a apropriar-se das vinte e quatro horas da vida de cada trabalhador.

(idem: 133) [italicos nossos, doravante IN]
A explicagio principal apresentada por Jodo Bernardo nesta passagem

(nomeadamente, o sublinhado da mesma em italico) representa, sem duvida,
um relevante fator para a desmobilizagio da classe trabalhadora. Na
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verdade, o receio da perda de um emprego continua a ser um condicionador
fundamental para a maior inagio politica da classe trabalhadora nas dltimas
décadas. Classificimo-lo como fundamental precisamente porque ele esta
imanente e constitutivamente incluso ao proprio trabalho assalariado. Por
outras palavras, é pelo facto de o unico recurso econémico a disposi¢ao do
trabalhador ser a sua forca de trabalho, que deriva, no plano simbdlico, o
sentimento de inseguranca e vulnerabilidade que a pertenca objetiva a classe
trabalhadora acarreta.

Porém, se este fendmeno permanece relativamente inalterado nas suas linhas
fundamentais e, a0 mesmo tempo, se se tomar como heuristica a linha argu-
mentativa atrds apresentada de que a classe trabalhadora permaneceu, até
meados da década de 70 no mundo ocidental, com o mundo cultural proprio
e relativamente independente da acdo da burguesia, entdo teremos de con-
cluir que a explicacdo adiantada por Jodo Bernardo é, a este titulo, insufi-
ciente. Em simultaneo, apesar de este fendmeno ter surtido efeitos relevantes
na barragem de mobiliza¢des operarias e de trabalhadores de todos os tipos
até a emergéncia do complexo toyotismo/neoliberalismo/pds-modernismo,
também nao deixa de ser igualmente relevante recordar que, mesmo perante
o referido condicionalismo, a classe trabalhadora nunca deixou de se mobi-
lizar politica e socialmente e mesmo de concretizar movimentos massivos
de contestacdo e de tentativa de romper com a logica capitalista. Ora, com
o advento do capitalismo toyotista, a mobilizacdo da classe trabalhadora,
muito especialmente nas suas camadas mais jovens e inserida em setores de
atividade mais recentes, deixou de ter 0 mesmo impacto politico e social. Por
conseguinte, é alhures que devem ser procurados outros fatores explicativos
complementares, nomeadamente de ordem simbdlico-ideoldgicos.

Para sermos mais exatos e para retornar ao autor que temos vindo a acom-
panhar nesta seccdo, a obra de Jodo Bernardo que fornece instrumentais
analiticos pertinentes para auxiliar na explicagdo do novel e recente estado
de desorganizacdo e desidentificacdo politica e social da classe trabalha-
dora encontra-se no monumental Labirintos do fascismo e ndo neste artigo
de sintese que temos vindo a acompanhar. Nessa obra dedicada ao estudo
exaustivo do fendmeno fascista, o autor avanca com enunciados analiticos
que podemos relacionar com o nosso objeto de estudo.

O ponto de partida encontra-se, assim, na relacio que se estabelece entre
Estado, auto e hetero-organizacao das classes.

No capitalismo a classe explorada nao se limita a sustentar o peso dos explora-

dores, mas recebe deles o quadro e as modalidades em que se organiza. O Estado

capitalista ndo é apenas uma plataforma que as classes dominantes usam para se
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constituirem internamente nem um simples instrumento de opressdao dos explora-
dos. Na sociedade atual uma classe domina na medida em que dita a organizacio
interna da classe dominada. Principio de auto-organizacio das classes capita-
listas, o Estado é ao mesmo tempo o principio da hetero-organizacdo da classe
trabalbadora. (Bernardo 2003: 26) [IN]

Desta passagem de Jodo Bernardo duas teses devem ser retidas. Por um lado,
fora dos curtos periodos revoluciondrios de auto-organizagao da classe é a
classe dominante que dita a (des)organizacio interna da classe trabalbadora.
Por outro lado, os principios de organizacdo da classe dominante resultam
na desorganizacdo (ou hetero-organizacio) da classe trabalhadora. Destas
teses mais abrangentes, operam-se desdobramentos no espa¢o econdémico
da produgio e da circulagao da mais-valia, no plano politico da reproducdo
da hegemonia e no plano simbélico-ideolégico. Por conseguinte, uma cabal
compreensdo da dindmica das classes sociais implica tudo menos um redu-
cionismo, na exata medida em que a multidimensionalidade de instancias e
de periodizacdes em jogo € a tinica via tedrica possivel.

Além de ser uma entidade econdmica, cada classe comeca a assumir também uma
realidade socioldgica quando os seus membros tomam consciéncia da posi¢do
social que ocupam, adotando entdo algumas formas e vida comum e ostentando
certos tragos culturais que se destinam a proclamar a sua insercao nesse classe e,
ao mesmo tempo, a sua distingdo relativamente as demais classes. Os conceitos
[da classe] em si e da [da classe] para si esclarecem tal transformacdo. O reforco
da sua posicdo pratica nas lutas sociais permite que uma classe definida em si,
no plano econémico da produgdo e da apropriacdo da mais-valia, adquira identi-
dade cultural e politica e assuma uma realidade sociolégica para si, convertendo-
-se numa classe perante os seus proprios membros e os membros das outras clas-
ses. A longo prazo, nos movimentos amplos e mais profundos, a luta de classes
consiste na oscilacao da classe trabalhadora entre as fases da dissolu¢io da sua
existéncia para si e as fases em que, depois de uma reorganizacdo interna mais
ou menos demorada, ela apresenta novos tipos de existéncia para si. Nas ruptu-
ras revoluciondrias a classe trabalhadora surge com uma enorme coesao politica
interna e uma consciéncia fortissima da sua identidade socioldgica e cultural,
enquanto a burguesia e os gestores se mostram internamente repartidos e insegu-
ros quanto aos padrdes culturais e politicos que devem seguir. Reciprocamente,
durante os seus longos periodos de apatia a classe trabalbadora limita-se a uma
existéncia econdmica e, deixando de ter referéncias politicas e culturais proprias,
os seus membros procuram — em vdo — imitar formas de comportamento dos

membros das classes dominantes.
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Nesta dialética ininterrupta os trabalhadores nio levam uma vida unica, mas
duas vidas. Isto explica a diferenca fundamental entre a cultura proletdria, com
todas as ambiguidades histéricas que nela se tém encerrado, e a cultura dos capi-
talistas, que por comparacdo quase parece desprovida de equivocos. Ao mesmo
tempo que se inserem no capital e o fazem funcionar, os trabalhadores entram
em choque com ele, e esta dualidade é tao sistematica que os administradores de
empresa, situados no cerne dos antagonismos sociais, sabem que gerir a atividade

produtiva consiste acima de tudo em administrar conflitos. (idem: 27) [IN]

Desta longa passagem retenha-se a transcri¢io em itdlico “durante os seus
longos periodos de apatia a classe trabalbadora limita-se a uma existéncia
econémica e, deixando de ter referéncias politicas e culturais proprias, os
seus membros procuram — em vdo — imitar formas de comportamento dos
membros das classes dominantes”. Isto é, a organizagio interna da classe
trabalhadora, em momentos histéricos de inferior envolvimento e na mobi-
lizagdo politica e social, depende, em grande medida, do impacto de discur-
sos, de ideologias e de praticas inscritas pelas classes dominantes no seu seio.
Entretanto, retomemos a analise de Joao Bernardo acerca da relagdo entre
os resultados dos confrontos de classes e a reconfiguragio subsequente do
capitalismo.

Nas épocas em que os trabalbadores detém a iniciativa, o crescimento das formas
de organizacdo colectivas e ativas implica uma crise do capital, que vé compro-
metidas as suas possibilidades de reproducdo. Em tltima andlise, sdo os critérios
de organizagdo a decidir o destino destes confrontos. Triunfa a classe que atinge
wm grau superior de coeréncia interna e apesar dos interesses contraditorios que
os dividem e da concorréncia em que se defrontam, os capitalistas tém-se revelado
cada vez mais estreitamente unidos pela concentracio econémica, desenvolvida
hoje no plano transnacional. Por seu lado, os proletarios, embora com frequén-
cia tenham conseguido por de parte a concorréncia que os separa no mercado
de trabalho, s6 muito raramente deram mostras de ultrapassar as distingdes de
nacionalidade, de lingua, de religido, de tradi¢des culturais, a propria cor de pele.
A incapacidade de atingir uma dimensdo internacional tem sido a causa ultima
a comprometer o progresso da esfera de auto-organiza¢io dos trabalhadores e
a assegurar o restabelecimento da hetero-organizacio em modalidades sempre

mais avassaladoras. (idem: 30) [IN]
Assim, neste livro, Labirintos do fascismo, Bernardo complementa a sua

analise da década anterior nomeadamente ao sublinhar de modo mais expli-
cito as razdes para o sucesso ou insucesso das contendas politicas de classe:
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“triunfa a classe que atinge um grau superior de coeréncia interna” (idem).
Evidentemente, coeréncia organizativa e organizacional.

Em simultaneo, a andlise deste autor também avangou ao nivel da caracte-
riza¢do da substancia estética dos processos de recuperacio institucional do
capitalismo em rela¢do as lutas populares.

O processo de recuperacdo institucional que tem assegurado ao capitalismo ndo
s6 a sobrevivéncia mas uma colossal expansio opera-se dentro dos quadros 16gi-
cos da atividade artistica. Ao abandonar a esfera da auto-organizagio e ao assu-
mir nova realidade na esfera da hetero-organizagio, uma instituicdo mantém o
seu nome, e € esta persisténcia formal que, ocultando a degenerescéncia sob um

véu de continuidade, lhe assegura a eficdcia pratica. (idem: 31) [IN]

Por conseguinte, a recomposi¢do da classe trabalhadora e a reorganizacio
das suas institui¢oes e praticas dentro da acumulacdo de capital seriam,
assim, um conjunto de processos sociais e politicos, no qual a estética for-
neceria o procedimento formal. Vejamos como se opera tal procedimento
estético! mais vasto no fascismo.

necessidade de recuperar os temas e os métodos da revolugio e de usad-los para
fins opostos. A passagem continua de pessoas do campo da revolugio para o
campo conservador explica-se porque as palavras nao existem descarnadamente
e tém de ser proferidas. Os saltimbancos da politica sdo s6 emissores de discur-
sos, € a isto se reduz o seu interesse. Denominar da mesma maneira instituicoes
que possuem uma realidade social antagénica e atribuir a uma instituicio uma
funcdo contrdria aquela que originariamente a gerara sdo operacdes que apenas
se podem entender e definir com os utensilios conceptuais da linguistica. No seu
processo histdrico, a luta de classes, enquanto tensdo permanente entre a esfera
da hetero-organizacio e a esfera da auto-organizacdo, constitui a suprema ativi-
dade artistica e sustenta todas as modalidades especificas da arte. (idem: 32) [IN]

Correspondentemente,
o fascismo define-se como a mais ambigua das formas politicas, e portanto a
mais artistica de todas elas. O fascismo nio se limitou a desnaturar institui¢des

criadas pelas lutas colectivas e ativas e a transferi-las para a esfera do Estado, mas

transportou para o quadro genérico da opressdo o proprio tema da revolugdo. A

! “Se na estética a forma é o verdadeiro contetido, entio o fascismo anulava a contrariedade dos
contetdos do discurso quando a convertia em jogo de formas” (Bernardo 2003: 735).
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revolta no interior da coesdo social pressupunha que se tivesse levado a um ponto
extremo a dissolugdo de quaisquer formas de auto-organizacdo, para em seguida
hetero-organizar os trabalhadores, obrigando-os a subordinarem-se sem falhas
a hierarquia do capital. Se os meios cldssicos da politica burguesa se revelavam
incapazes de levar a cabo a recupera¢do das institui¢oes que os trabalhadores

haviam criado no seu ambito proprio, entdo surgiam os fascistas. (idem)

Das passagens anteriores atente-se na aparelhagem substantiva alavancada.
Por conseguinte, de um lado, estd a apropriacdo de linguagens e praticas
anteriormente enunciadas pela classe trabalhadora num quadro estrutural-
mente antagdnico correspondente a um primeiro momento do procedimento
formal estético de reconversio institucional das classes. Muito sucintamente,
repare-se na quantidade de produtos ou de anuncios publicitarios que retra-
duzem slogans revolucionarios ou de origem nos movimentos revoluciond-
rios da classe trabalhadora. Ou, dito de outro modo, pense-se em termos
mais contemporaneos na forma como o empreendedorismo operacionaliza
a conversdo de uma terminologia amplamente partilhada de um modo posi-
tivo e consensual (“criatividade”, “inovacao”, “liberdade”, “autonomia”,
“trabalho de equipa”, etc.) numa plataforma cultural tendente ao incre-
mento da empresarializacio da vida profissional e da insercao de amplas
camadas de trabalhadores num quadro de precariedade laboral.

Porém, se o principio de reconversio institucional da classe trabalhadora
é fortemente marcado pela estética, na atualidade os contornos modula-
res desse procedimento sécio-estético diferenciam-se do fascismo. Assim,
o toyotismo desorganiza grande parte dos quadros laborais, técnico-orga-
nizacionais e contratuais tipicos do fordismo e, numa bascula¢io subse-
quente mas paralela, organiza-os em institui¢oes que nio tém uma origem
ou nomenclatura proletdria (os circulos de controlo de qualidade — vulgar-
mente designados como CCQ —, por exemplo, sio apropriacoes de algumas
dinamicas coletivas das comissoes de fabrica, nio novos comités de fibrica
assumidos como tal, muito menos sentidos como tal). Diferentemente, o fas-
cismo? promovia a hetero-organizacio em instituicdes que nio so partiam
da luta operaria, mas também mantinham esse nome (sindicatos).

2 Ao mesmo tempo, no fascismo a a¢do é uma arte (a politica é estetizada), enquanto no pds-
-modernismo a arte é a a¢do por exceléncia (o ato estético € igualmente politico e cultural den-
tro da estética e de uma estética assente no primado da imagem, no efeito da desmaterializagido
e na autorreferencialidade). A agdo estética apenas se aplica ao espago especificamente artistico
da producio de uma imagem estética sobre o proprio conceito de arte. A maior penetragdo de
elementos da vida quotidiana na prépria arte contemporanea deriva disso mesmo: da conside-
ra¢ao do mundo como uma extensio estética, um apéndice estético.

70



Por seu turno, no plano das maltiplas esferas do consumo, no capitalismo
toyotista/neoliberal/pés-modernista a hetero-organizagio ocorre em ins-
titui¢des ditas universais e atomisticas (0 mercado de consumidores ou o
shopping center) com o proposito de reinserir a classe trabalhadora em ins-
tituicdes sem um vinculo pretérito de classe (no sentido identitdrio e até
organizacional) e assumidamente nao classistas ou transclassistas, ao passo
que no fascismo a persisténcia institucional, vocabular e linguistica de classe
se mantinha®,

Obviamente, no fascismo, de estruturas sindicais os sindicatos apenas manti-
nham a nomenclatura e a composi¢ao social. Em termos de funcionamento,
de organizacdo interna e de correlativa agdo coletiva a alteracdo era total.
Todavia, no fascismo, as classes mantiveram-se no seu vocabulario politico.
Ja nao mais numa perspetiva disruptiva, conflitual e social mas quase bio-
-organicista. Explicitando, as classes tomadas em linha de conta na discur-
sividade desses regimes politicos mas no sentido em que, por exemplo, a
classe trabalhadora desempenhava um papel funcional duplo. Por um lado,
como uma parte funcional para o todo econémico se reproduzir e, por outro
lado, como uma parte da “Na¢io”. Portanto, a dominacdo politica e social
de classe no fascismo implicava a reorganizacdo (e desorganizagio) da classe
trabalhadora numa perspetiva organicista e funcional.

Pelo contrério, no toyotismo, a desorganizaciao da classe trabalhadora efe-
tua-se nos varios campos do espaco social, onde todo o vocabuldrio (verbal e
prético) de classe é quase inexistente. No maximo, ou as classes sdo agrupa-
mentos de rendimentos (classe A, B ou C; classe alta, baixa e média, etc.) ou
entdo o trabalhador é reduzido, na teoria neocldssica e nos seus subprodutos
de consumo (revistas de gestdo, jornalismo econdémico, comentdrio televi-
sivo), a um portador do fator produtivo trabalho. Na esmagadora maioria
dos casos, inclusive nas empresas, a classe trabalhadora é vista como um
conjunto de colaboradores ou de consumidores. Nesse sentido, o tridingulo
neoliberalismo/toyotismo/pds-modernismo tem sido mais eficaz, até hoje,
do ponto de vista simbdlico-ideoldgico (e, consequentemente, politico*), na
medida em que a hetero-organizacdo que tem inscrito a e na classe trabalha-
dora nio necessitou de linguagens de classe (ao nivel facial dos discursos) e

3 Foi isto que permitiu a formacdo da Intersindical Nacional em 1970, portanto, em pleno
Estado Novo, por intermédio da congregacdo de varios Sindicatos Nacionais, cujas liderancas
sindicais foram desalojadas pela participa¢io dos trabalhadores em diversos atos eleitorais nos
respetivos sindicatos.

*Na medida em que o fascismo se baseava no uso da violéncia e numa cultura da forga, a queda
dos regimes fascistas sucederam-se fortes mobilizacdes operdrias: 1974 no caso portugués, ou
o pbs-guerra na Itélia e Franca.
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as praticas que tem instilado tém passado por um duplo processo de unifica-
¢do simbolico-ideoldgica em comunidades ilusérias (Debord 2010) e de frag-
mentag¢ao/individualiza¢io dos comportamentos sociais. Ao mesmo tempo,
a desidentificacio discursiva e pratica operada no toyotismo resultou, até a
recente crise econdémica mundial, num incremento dos mecanismos da mais-
-valia relativa e, por conseguinte, do volume de valor econémico produzido.
Neste aspeto, parece-nos teoricamente relevante assinalar que, em cerca de
trinta anos, o crescimento do Produto Bruto mundial passou de um valor
aproximado de quinze trilides de dolares para quase setenta; e que, ainda
hoje, apesar das dificuldades sentidas, continua a crescer nos paises emer-
gentes, com particular énfase no Brasil, na India e na China. Inversamente,
o fascismo surgiu sobretudo em contextos de dificuldades ou de desacelera-
¢oes no progresso dos mecanismos da mais-valia relativa.

Em suma, o toyotismo tem sido extremamente bem-sucedido nos seus dois
planos de atuagio; do ponto de vista economico, na superagao da rigidez
inerente ao pretérito fordismo e no alavancamento da atividade produtiva;
e do ponto de vista organizacional e simbdlico-ideoldgico, no redesenhar
das condi¢oes de identificagdo e de insercao simbodlica de novas categorias
profissionais (e geracionais) da classe trabalhadora. Dentro deste ultimo, o
“sucesso” tem sido tal, que o que mais de recente e inovador tem perpassado
a classe trabalhadora no toyotismo foi percecionado como uma pretensa
explosdo da(s) classe(s) média(s). Mas de que classe média tém vindo a falar
o0s socidlogos, os jornalistas ou o publico comum?

3. As funcoes socioeconomicas do trabalho e do capital

Em termos de ponto de partida, comecemos por lembrar que as classes sociais
constroem-se a partir das funcdes socioeconémicas que desempenham no
processo de valorizagdo. Nao pretendendo esgotar o assunto, torna-se, no
entanto, relevante dar conta do poder central da divisdo social do trabalho
na constituicdo econdémica das classes sociais. Nesse sentido, hd que des-
crever o que se entende por func¢des do trabalho e do capital e respetivas
subfuncdes ou subdivisdes internas. No modo de produgio capitalista, as
funcoes do trabalho e do capital sdo o eixo estruturante na identificagio e
classificacdo das classes sociais. De maneira que no

capitalismo monopolista, a fun¢do do trabalho é levada a cabo pelo trabalha-
dor coletivo enquanto a fun¢do do capital (aqui definida como a atividade de
controlo e vigilancia da forca de trabalbho) é desempenhada pelo que poderemos

chamar de capitalista global, isto é, por uma estrutura burocratica e hierdrquica
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que substitui o capitalista individual na sua performance de controlo e vigilincia.
(Carchedi 1977: 6)

em ordem a produzir valor através da exploragdo da forca de trabalho.

A funcdo do trabalho — executada pelo trabalhador coletivo — “significa
tomar parte no complexo e cientificamente organizado processo de trabalbo
como parte da forca de trabalho coletiva, de forma a produzir coletivamente
valores de uso e, por sua vez, em ordem a produzir mais-valia”. Por seu
turno, no que respeita ao capital, “ser um ndo trabalhador significa tomar
parte no processo de producdo capitalista exclusivamente do ponto de vista
do controlo e da vigilincia da forca de trabalbo, tomar parte no processo
capitalista de producdo exclusivamente do ponto de vista do processo de
producdo de mais-valia (extracdo de mais-valia)” (idem: 66) [IN], portanto,
apenas atuando no quadro do processo de valorizacdo.

Dentro da fun¢ao do trabalho, assomam duas formas de relacionamento do
trabalhador coletivo com o processo de valorizagio: 1) o trabalho produtivo;
2) o trabalho improdutivo’. No que toca ao primeiro — cerne das relagoes de
producdo capitalistas —, ndo nos alongaremos muito, lembrando apenas o
seguinte: “sé é produtivo o trabalhador que produz mais-valia para o capita-
lista ou que serve para a autovaloriza¢io do capital” (Marx 1992: 578). No
que diz respeito ao trabalho improdutivo, o que estd em causa é o conceito
de opressdo econdmica e ndo o de exploracdo tout court. Tecnicamente, o
trabalhador do setor do comércio ou que é empregado numa agéncia de
publicidade nio é (economicamente) explorado. E certo que o seu saldrio
é inferior a quantidade de trabalho que efetivou na sua atividade laboral.
Todavia, a substancia do seu trabalho é de uma natureza diferente.

Como sustenta Carchedi, numa transcri¢io longa mas muito pertinente para
uma compreensio adequada da forma de trabalho improdutivo:

apesar de, num sentido estrito, ndo podermos falar de explora¢io dos traba-
lhadores improdutivos porque estes trabalhadores ndo produzem mais-valia,
logo, ndo podem ser expropriados da mesma, podemos, por seu lado, falar em
opressdao econdmica. O valor da sua forca de trabalho é determinado da mesma
forma dos trabalhadores produtivos, isto €, pelo valor dos bens e servicos que

estdo na base de um valor minimo de subsisténcia, culturalmente determinado. A

> Os trabalhadores produtivos concentram-se na fase “M” , ou seja, no processo de trabalho
capitalista, onde se combinam meios de producido e for¢a de trabalho em ordem a produzir
mercadorias portadoras de valor. Pelo seu lado, os trabalhadores improdutivos ora se situam na
fase M-D’ do circuito da metamorfose do capital (fase de venda das mercadorias e realizagido
do valor: a esfera comercial), ora na fase D-M (por exemplo, os trabalhadores dos bancos).
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aplicagio desta for¢a de trabalho, mesmo que ndo crie valor, nio é, tal como no
caso dos trabalhadores produtivos, de modo nenhum, limitada ao valor da forca
de trabalho. Tome-se o exemplo do trabalhador comercial, o tipico trabalhador
improdutivo. Suponha-se que o valor da sua for¢a de trabalho é o equivalente
a cinco das sete horas. Durante as restantes duas horas do dia de trabalho, ele
ndo produz valor mas proporciona trabalho ndo pago ao capitalista. Quer dizer,
enquanto o trabalhador produtivo é expropriado do seu trabalho sob a forma
de valor, o trabalhador improdutivo € sujeito a uma expropriacdo direta de tra-
balho. Nenhuma mais-valia é criada na esfera comercial. O capitalista comer-
cial apenas participa na partilha da mais-valia produzida nas esferas industrial
e produtiva. O trabalhador comercial ndo cria diretamente nenhuma mais-valia,
mas adiciona valor ao rendimento do capitalista comercial proveniente da pro-
ducdo, reduzindo-lhe os custos para a realizagio da mais-valia. Quanto mais tra-
balho ndo pago o trabalhador desempenhar, mais ele é o agente através do qual
o capitalista comercial realiza a mais-valia produzida nas empresas produtivas.
(Carchedi 1977: 57-58)

Consequentemente é a conexao trabalho/lei do valor que permite captar o
né que estd na génese estrutural das classes sociais.

Inversamente, para alguma teoria social — exatamente porque omite e des-
preza o fundamento e origem do valor —, todos os trabalhadores dos cha-
mados servigos sdo insistentemente carimbados como membros do que con-
vencionam chamar de “novas classes médias”. No lugar de tentar entrever
a complexidade analitica que o emaranhado de novas camadas de trabalha-
dores traz a teoria das classes sociais, alguns importantes autores (Giddens
1973; Beck 1992; Lash e Urry 1987; Lyotard 1984) parecem preferir colocar
todas as novas atividades assalariadas no mesmo grupo onde se encontra
todo o pessoal de enquadramento do processo produtivo. O mesmo se passa
com os novos trabalhadores produtivos que formam a for¢a de trabalho em
inameros locais de trabalho menos candnicos como sejam laboratérios, gabi-
netes de arquitetura ou de telecomunicag¢des. Projetando uma visdo centrada
em critérios secunddrios como as qualificacdes académicas ou até mesmo
baseando-se em varidveis de caracter cientifico muito duvidoso (ter casa,
carro, duas televisdes, ndo usar “fato-macaco”, etc.), a forma como algumas
correntes socioldgicas tém concebido o conceito de classe(s) média(s) obscu-
rece mais do que aclara recentes dinamicas sociais.

Nio obstante as alteragdes registadas no arranjo relacional do trabalho
objetivo, a fun¢do do capital também se complexificou. A sua subfuncio
dominante até ha algumas décadas consubstancia-se na figura do proprieta-
rio capitalista. De acordo com Marx,
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sem duvida o capitalista pode imediatamente meter maos a obra no processo de
produgio, tal como o seu operdrio, mas entdo é apenas uma coisa intermédia
entre capitalista e operdrio, um ‘pequeno mestre’. Um certo nivel da produgio
capitalista determina que o capitalista possa empregar todo o tempo durante o
qual funciona como capitalista — isto é, como capital personificado — na apro-
priagdo e, portanto, no controlo de trabalho alheio e na venda dos produtos deste
trabalho. (Marx 1990: 353)

Dai que o propésito mor do capitalismo, a producdo de valor e sua reali-
zag¢do no mercado, surja perante os trabalhadores — produtivos e improdu-
tivos — “como poder de uma vontade alheia que submete o agir deles a sua
finalidade” (Marx 1992: 381). Na pratica, esse poder de uma vontade alheia
de que nos falava Marx ndo é linear e implica a mediacdo de duas vertentes.
Por outras palavras, a necessidade de se separar a funcio do capital em duas
subfuncdes: a da propriedade formal e juridica da empresa; e a subfungio
da direcio do processo de produgio. Com o desenvolvimento do capita-
lismo e a correlativa transnacionaliza¢io e complexificagio da economia, o
capitalista proprietadrio é, acima de tudo, um sharebolder, um apropriador
dos dividendos de uma qualquer empresa. Inversamente, os gestores (por
vezes, acionistas das empresas, mas quase sempre claramente minoritarios)
constituem-se como uma classe social dominante vocacionada para coorde-
nar e dirigir a politica financeira da empresa e todo um conjunto de aspetos
concretos do processo de trabalho: contratar ou despedir for¢a de trabalho
empregue, decisoes de aplicacdo de novas tecnologias, reorganizacio dos sis-
temas de trabalho, etc. Este poder material de controlo do processo produ-
tivo é, sob o nosso angulo de andlise, executado pelos gestores. A isto soma-
-se a atividade dos gestores na administra¢ao de instituicdes transnacionais
de maior ou menor regulagio das relagoes e das trocas econoémicas a escala
planetdria: Organiza¢io Mundial do Comércio, Banco Mundial, Fundo
Monetério Internacional, Banco Central Europeu, Banco de Pagamentos
Internacionais.

Por conseguinte, ao que unilateralmente se considerou durante décadas a
anarquia do mercado, a subfuncdo de gestdo e de direcio do processo de
produgdo responde com a necessidade de introduzir um grau minimo de
coordenacio e de regula¢io institucional dentro de cada empresa e a escala
transnacional. Do ponto de vista da transnacionalizacio da economia,
importa referir que ndo se trata aqui da formulagio relativa a interven¢io do
Estado keynesiano na economia (como as nacionalizacdes ou a construgio
de um setor empresarial do Estado) mas da ampliacado da importincia da
subfungio da gestdo e da dire¢do nas tentativas de regular os riscos inerentes
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a uma economia que vive da expansdo dos negdcios e dos eventuais prejui-
z0s nos investimentos. E no plano da empresa, o papel dos gestores continua
a ser essencial na remodela¢do dos sistemas de trabalho.

Importa referir ainda que a subfunc¢io de gestdo nao se desliga da produgio
de valor e que se consubstanciaria apenas no plano da regulagido. De facto,
é pelos esforcos de regulagio e de controlo do processo de trabalho e da
mais eficiente alocacdo de recursos a uma escala inimaginavel ainda h4 trés
décadas que o papel dos gestores aprofunda as possibilidades de expansdo
das oportunidades de negdcio tipicas do capitalismo. Por conseguinte, o tipo
de gestdo do processo de producido e as agdes que esta subfuncdo comporta
— subcontratagdes/terceirizagoes, deslocalizacdes, despedimentos, determi-
nacado das tarefas laborais, etc. — interligam-se intimamente com o principio
de incremento da expansdo da acumulacdo de capital.

Um tanto ou quanto agregada a estas mas com propriedades ligeiramente
distintas, temos ainda a subfuncdo de supervisdo. Isto é, o conjunto de
tarefas de enquadramento da forca de trabalho no processo de produgio.
Contrariamente aos gestores, o pessoal de enquadramento (contramestres,
capatazes, supervisores, encarregados) nao controla a for¢a de trabalho. Ou
seja, 0s supervisores vigiam as tarefas da classe trabalhadora no processo
de trabalho, mas ndo tém poder econémico para ditar as regras regulamen-
tares que estabelecem como os trabalhadores devem atuar nas suas funcoes
de trabalhador coletivo. A camada social de enquadramento da forga de
trabalho é desprovida dos meios de produgio, mas é igualmente destituida
da subfuncio de coordenacio e organizacdo do processo de trabalho, bem
como da introdugio e aplicagdo tecnoldgica para elevar a produtividade
daquele (tarefas imputadas a subfuncdo de gestdo). Por tudo isto pode ser
considerada como a classe média propriamente dita, até pela sua condi¢ao
contraditéria de classe como iremos discutir mais abaixo. A subfuncio de
supervisdo, se bem que seja parte integrante da fungdo mais geral do capi-
tal, ndo habilita esta classe a ser parte integrante das classes dominantes
(capitalistas proprietarios e gestores), pois ela é apenas o brago executor dos
objetivos de canalizar a mais-valia para a esfera financeira (capitalistas) e
das diretivas para o processo de trabalho decididas pelos gestores.

Em simultaneo, esta é uma classe social que sofre ciclicamente um processo
de proletarizacdo em determinadas conjunturas econdmicas. Esse processo
de proletarizacdao dos supervisores e do pessoal de enquadramento — que se
inicia quando ha uma crescente partilha de tarefas de supervisao da forca de
trabalho com tarefas tipicas das fungdes do trabalho — pode ser observado na
propria ascensdo dos circulos de controlo de qualidade em muitas industrias
de tipo toyotista. De igual modo, o registo eletrénico — por intermédio da

76



digitalizagio tecnologica da produgdo — dos movimentos, tarefas, tempos,
entradas e saidas dos trabalhadores, reduz o campo de a¢do dessa camada
de agentes que supervisionam os comportamentos e tarefas dos trabalhado-
res no processo de trabalho. Por vezes, esta camada de supervisores ndo é
simplesmente reconvertida em novos trabalhadores por altera¢des diretas na
organizacao do processo produtivo. De facto, o pessoal de enquadramento
da forca de trabalho muitas das vezes objetiva uma condicdao proxima de
semiproletarios: isto é, com um desempenho laboral simultaneamente de
supervisao da forca de trabalho e de fun¢ao do trabalho. Os encarregados
da cadeia de restaurantes de fast food que também atendem clientes ou os
supervisores de grandes superficies comerciais que também fazem de caixas
de supermercado sido dois exemplos entre dezenas de outros possiveis.
Nestes casos, esta camada de supervisores tém mais em comum, do ponto
de vista econémico, com a classe trabalhadora do que com a subfun¢io de
supervisao da forca de trabalho. A digitalizacao dos mecanismos de controlo
dos horarios, do nimero de operacdes desenvolvidas durante o dia de traba-
lho, dos comportamentos e linguagem utilizada ou da duracio especifica dos
telefonemas desenvolvidos por operadores de call centers tém conseguido
fazer com que largas camadas de jovens trabalhadores interiorizem uma
consciéncia de autocontrolo e autovigilancia do seu comportamento labo-
ral. Uma autovigilancia que é quase como que uma autossupervisdo, atitude
que, muitas vezes, dispensa a existéncia de multiplos supervisores diretos.
Perante 0 mapa classista composto pela classe trabalhadora propriamente
dita, pelos capitalistas proprietarios e pelos gestores, se existisse uma classe
média, ela s6 poderia ser esta camada minoritaria de supervisores que osci-
lam entre a condi¢do assalariada cldssica e os procedimentos de vigilancia e
de supervisdo da for¢a de trabalho. Apenas no plano simbdlico-ideoldgico
a classe média podera almejar uma posicao maioritaria. Ou, se se preferir,
a classe média s6 é realmente uma classe enquanto comunidade simbdlica
agregadora de diferentes classes sociais.

4. Uma abordagem empirica a recomposicao da classe trabalhadora.
A classe média como realidade simbolico-ideologica

As transformagdes econémicas e profissionais nos processos de trabalho das
décadas mais recentes (Antunes 2008, 2000; Moody 1997) trouxeram uma
nova paisagem para a generalidade das classes trabalhadoras ocidentais.
Apesar das rapidas mudangas, os trabalhadores assalariados continuam a
representar uma propor¢ao substancial e maioritdria das populagdes oci-
dentais. Numa perspetiva mais alargada, a Organizacdo Internacional do
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Trabalho (OIT) considera existir uma populagdo assalariada mundial de
3,246 bilides de pessoas (OIT 2009: 18), das quais pelo menos cerca de 190
milhdes estdo desempregadas (idem: 18-19). Num pais como o Reino Unido
a forca de trabalho empregada passa por pouco a fasquia dos 29 milhges
(OIT 2007).

Surge, assim, o que o socidlogo brasileiro Ricardo Antunes cunha de nova
morfologia do trabalho no capitalismo toyotista.

A nova morfologia, cujo elemento mais visivel é o seu desenho multifacetado,
resultado das fortes mutagdes que abalaram o mundo do capital nas tltimas
décadas. Nova morfologia que compreende desde o operariado industrial e rural
cldssicos, em relativo processo de encolhimento (que é desigual quando se com-
param os casos do Norte e do Sul), até os assalariados de servigos, os novos con-
tingentes de homens e mulheres terceirizados, subcontratados, temporarios que
se ampliam. Nova morfologia que pode presenciar, simultaneamente, a retracgao
do operariado industrial estdvel de base tayloriano-fordista e, por outro lado, a
amplia¢do, segundo a 16gica da flexibilidade toyotizada, das novas modalidades
precarizadas de trabalho, de que sdo exemplos as trabalhadoras de telemarketing
e call center, os motoboys que morrem nas ruas e avenidas, os digitalizadores que
laboram (e se lesionam) nos bancos, os assalariados do fast food, os trabalhado-

res jovens dos hipermercados, etc. (Antunes 2008: 31)

Em suma, essa nova morfologia do trabalho implica que a classe trabalha-
dora se amplifique por intermédio de uma crescente heterogeneidade extra-
econdémica, a0 mesmo tempo que mantém um mesmo posicionamento nas
relagdes econdmicas (se bem que, como ja afirmamos, com expressoes juri-
dicas e laborais concretas especificas da atual conjuntura historica toyotista-
-neoliberal).

Perante este cendrio, ndo deixa de ser bizarra a atitude de alguns comen-
tadores ao remeterem a classe trabalhadora para um gueto classificatério
(associando-a quase sempre ao operariado industrial fordista ou apenas situ-
ado em unidades fabris, modernas ou ndo), enquanto clamam contra a san-
gria economica que a classe média estaria a sofrer com a mais recente crise
econdmica e financeira (Estanque 2012). Assim se oblitera o vetor estrutural
de que a classe trabalhadora nunca se definiu — nem se define — pelo seu
lado fenoménico mas a partir do desempenho do trabalhador coletivo no
processo de producio.

A este prop6sito, o Labour Force Survey (Inquérito a Forca de Trabalho regido
pelo Eurostat) contempla dados empiricos de grande interesse analitico (cita-
dos em Almeida Alves 2011). Em relagio ao caso portugués, verifica-se que, em
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2000, 37,3%?° dos trabalhadores correspondiam a parte da classe trabalhadora
ndo diretamente vinculada a atividades industriais e agricolas. A nivel da Unido
Europeia, esse contingente correspondia a um valor muito superior: 48,0%.

Tabela 1. Dados da composicao de classe a nivel europeu e portugués (2000-2010)

1SC0888 2000 2005 2010
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GRUPO2 68 128 05 09 48 45 608 447 86 136 030 10 38 42 582 440 99 146 04 10 32 38 544 432

GRUPO3 77 149 36 58 235 186 215 211 86 162 396 61 222 186 187 218 96 165 38 56 201 180 21.0 222

GRUPO4 98 132 7.1 102 303 182 58 83 99 113 671 86 283 146 71 79 91 106 60 79 218 134 70 78

GRUPO5 130 136 138 169 167 160 23 44 136 134 148 159 175 164 26 52 159 141 171 168 227 177 40 59
GRUPOG6 111 34 140 68 - 24 - 08 109 39 149 72 - 37 - 09 105 43 156 93 15 40 - 08
GRUPO7 217 150 268 206 56 168 - 45 187 140 2433 196 69 165 - 38 180 129 248 180 95 163 - 32
GRUPO8 86 86 103 141 45 82 - 14 80 85 1023 136 40 96 - 14 81 80 107 124 56 100 - 14
GRUPOY 138 89 168 177 46 61 - 14 121 95 1527 203 66 79 - 17 125 97 165 218 86 89 11 18

Fonte: Eurostat, Labour Force Survey

Nota 1: grandes grupos da classificacio portuguesa de profissdes: grupo 0, profissdes das
Forgas Armadas; grupo 1, representantes do poder legislativo e de 6rgaos executivos, dirigentes,
diretores e gestores executivos; grupo 2, especialistas das atividades intelectuais e cientificas;
grupo 3, técnicos e profissdes de nivel intermédio; grupo 4, pessoal administrativo; grupo 3,
trabalhadores dos servigos pessoais, de protecio e seguranga e vendedores; grupo 6, agriculto-
res e trabalhadores qualificados da agricultura, da pesca e da floresta; grupo 7, trabalhadores
qualificados da industria, construgdo e artifices; grupo 8, operadores de instalacoes e maquinas
e trabalhadores da montagem; grupo 9, trabalhadores nio qualificados.

Nota 2: classificagio internacional de niveis de educaciao (ISCED): nivel 0-2, até ao 9.° ano de
escolaridade completo; nivel 3-4, até ao 12.° ano de escolaridade completo; nivel 3-5, ensino
superior e pos-graduado.

¢ Soma dos grupos 2, 3,4 e 5. O conjunto da classe trabalhadora inclui ainda os trabalhadores do
setor industrial e agricola (6 a 9). O grupo 9 relativo aos “trabalhadores ndo qualificados” nada
diz acerca da inser¢do produtiva desses trabalhadores. Por precaugdo decidimos ndo incluir esse
grupo na soma dos trabalhadores dos servigos, embora seja dificil crer que nao existam trabalha-
dores dos servicos nesse grupo. Outro problema colocado por esta tipologia relaciona-se com a
auséncia de qualquer referéncia ao pessoal de enquadramento da forga de trabalho. Geralmente
encontram-se dentro dos grupos 2 e 3, mas, na medida em que nada é dito, nio iremos contem-
plar a classe média propriamente dita — os supervisores — na nossa anélise.
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Do ano 2000 em diante, regista-se uma evolu¢do na for¢a de trabalho dos
servicos portugueses e europeus. Na viragem da primeira metade da década,
Portugal contava com 40,7% de for¢a de trabalho no setor dos servigos, o
que correspondia a um aumento de 9,11% face aos valores de apenas cinco
anos antes. Para este aumento muito contribuiu o crescimento nos grupos 2
e 3, respetivamente, os especialistas de atividades intelectuais e cientificas e
os técnicos e profissionais de nivel intermédio. Em cada um destes grupos o
aumento foi, para o grupo 2, na ordem dos 26,4% e, para o grupo 3, na casa
dos 11,7%. Em contrapartida, na Unido Europeia, em 2005, a barreira dos
50% foi ultrapassada pela primeira vez, com cerca de 54,5% da populacdo
ativa inserida nos trabalhadores de classe média. Também aqui o aumento
nos grupos 2 e 3 atuou como o motor propulsor de recomposi¢ao da classe
trabalhadora e, no caso europeu a 27 paises, foi superior as pequenas perdas
nos grupos 4 e 5, portanto, no pessoal administrativo e no pessoal de ven-
das, de servicos pessoais e de seguranca.

Finalmente, de acordo com os dados disponiveis de 2010, verifica-se que
Portugal contava com uma for¢a de trabalho nos servicos de 44,5%: o grupo
dos especialistas cientificos e intelectuais chegou quase aos 10% (um novo
aumento de 15,1% neste grupo), enquanto o grupo dos profissionais inter-
médios chegou aos 9,6% (um aumento de 11,6%). Por seu turno, o grupo
dos trabalhadores administrativos sofreu um ligeiro recuo dos 9,9% para os
9,1% (uma queda de cerca de 8%), ao passo que o grupo dos empregados
executantes nd3o administrativos sofreu um considerdvel aumento chegando
quase aos 16% da totalidade da forca de trabalho portuguesa (o aumento
dentro desta categoria foi na casa dos 17%). A nivel europeu o computo
geral da forca de trabalho nos servigos iria chegar aos 55,8%. Neste con-
junto, os grupos 2 e 3 mostraram ser os mais dinimicos, na medida em que
aumentaram, respetivamente, 6,8% (chegando aos 14,6%) e 1,8% (atin-
gindo 0s 16,5%). Os trabalhadores executantes do setor dos servigos (14,1%
da forca de trabalho) também registaram um aumento interessante, supe-
rando mesmo os 5%. Ao invés, a tendéncia da década na Unido Europeia
a 27, inclusive em Portugal, como se viu, parece corresponder a um ligeiro
recuo nos grupos do pessoal administrativo (10,6% do conjunto da forga de
trabalho europeia) na ordem dos 6,2%.

Entretanto, o operariado industrial (grupos 7 e 8) passou de uma percenta-
gem da populagio ativa de 31,3% em 2000 para 26,1%, uma reducao de
16,6% no seu efetivo. Inversamente, os trabalhadores de servigos passaram
dos 37,3% para uns 44,5%, representando um aumento significativo na
ordem dos 19% do conjunto da popula¢do ativa. No conjunto da Unido
Europeia, o operariado industrial diminui dos 23,6% para os 20,9%, uma
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reducdo de mais de 11%. Por seu lado, a classe trabalhadora dos servigos
passou dos 48,0% para os 55,8%. Portanto, uma subida do contingente
deste setor da classe trabalhadora em mais de 16%. Como se advertiu na
nota 6, estes nimeros nem sequer contabilizam a categoria dos trabalhado-
res ndo qualificados. o que certamente aumentaria um pouco mais o contin-
gente de trabalhadores do setor dos servicos.

Todos estes dados demonstram uma nitida recomposicao da classe trabalha-
dora ao nivel ocupacional e no préprio manejo dos objetos de trabalho. Com
efeito, a classe trabalhadora nio é simplesmente substituida por maquinaria,
nem desaparece de cena porque um seu setor entrou num processo de recuo
do seu contingente demogréfico. De facto, o aumento da produtividade na
industria e o fenecimento do paradigma fordista resultaram numa recompo-
sicdo organizacional, técnica e profissional da classe trabalhadora.

Assim, na maioria dos paises economicamente desenvolvidos, boa parte do
trabalho assalariado penetrou o setor de servicos, para designar tal faixa
heterogénea de atividades. Embora o conjunto de transformacdes econd-
micas estruturais tenha sido profundo, parece-nos desavisado e imprudente
concluir que o surgimento de novas tarefas ocupacionais e profissionais
tenha significado qualquer tipo de desaparecimento do trabalho assalariado
no capitalismo contemporaneo. Ao mesmo tempo, nio se deve confundir
o surgimento de novos ramos econdémicos (e, consequentemente, de novos
estratos de trabalhadores) com uma espécie de fim da ideologia, tal como o
“fim da Hist6ria” (Fukuyama 1991) ou o “fim do trabalho” (Rifkin 1996).
Por outras palavras, a (até agora) mais reduzida capacidade de mobiliza-
¢do coletiva das classes trabalhadoras um pouco por todo o mundo nio é
equivalente a férmula de Pakulski e Waters acerca do fim das classes sociais
(Pakulski e Waters 1993).

Repensando o papel da estetizagio da vida quotidiana (doravante, EVQ)
nas chamadas classes médias, parece-nos relevante questionar até que ponto
algumas das localizagdes das classes médias realmente pertencem a essa
classe social, ou se, de facto, ndo pertencem inversamente a classe trabalha-
dora. De modo sucinto, o conceito de classe média pode surgir mais como
um problema do que uma solucdo. Com efeito, muitas tarefas profissionais
relacionadas, por um lado, com o trabalho intelectual altamente qualifi-
cado, como a programacao informdtica ou a monitorizagio de robos e outra
maquinaria complexa, e, por outro lado, com o trabalho nio manual, como
os operadores de call centers, nio podem ser consideradas fora da esséncia
central do trabalho assalariado: portanto, da auséncia de controlo sobre as
condig¢des sociais da producdo econdmica e sobre as prerrogativas, os prin-
cipios e os resultados especificos de um processo de producio especifico.
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Desta forma, a redefinicdo de algumas categorias tedricas e varidveis inscri-
tas nestas dinimicas é uma tarefa analitica cada vez mais necessaria, apesar
de ser uma tarefa que extravasa o escopo deste trabalho.

Para precisarmos (e recentrarmos) a nossa linha de argumentag¢io, uma classe
social é, como a sua propria terminologia revela, social. Por outras palavras,
as classes sociais estdo enraizadas no campo econémico, o que nao impede a
inscricao de dimensoes politicas e ideoldgico-culturais nas suas propriedades
fundamentais. Por conseguinte, a existéncia de descontinuidades entre estes
diferentes campos é uma possibilidade real nas classes trabalhadoras.

Estas descontinuidades sio, com efeito, o resultado de um hiato entre a per-
tenga econdmica e a pertenca cultural em novos estratos da classe traba-
lhadora, especialmente entre trabalhadores dos servicos (empregados nos
ramos comerciais, administrativos, cientificos e financeiros da economia) e
que podem ser definidos grosseiramente como trabalhadores de classe média.
Onde no caso da classe trabalhadora fordista ocorria uma certa sobrepo-
sic3o entre a sua pertenca econémica objetiva e a percecdo subjetiva dessa
pertenca, na generalidade dos trabalhadores de novos setores produtivos das
ultimas décadas existe um hiato entre a localizacao de classe e a perce¢io
cultural de pertenca, geralmente uma perce¢ao atribuida a classe média. Na
formulacdo de Mike Savage, estes agentes sociais “em vez de evocarem um
sentido de pertenca a um grupo”, na verdade “invocam um sentido de dife-
renciacdo dos outros” (Savage 2000: 115). Como mencionaremos abaixo, os
dispositivos individualistas de estetizacdo contribuem para a formacdo de um
ethos (naturalmente, simbolico-ideoldgico) de classe média, em larga medida
distinguivel do habitus da classe operaria fordista e mesmo pré-fordista.

Por conseguinte, temos como um dos objetivos analisar a relagdo entre aspe-
tos estéticos contemporaneos e a formacdo de dinamicas culturais; mais
especificamente nesta seccdo, o papel e os aspetos simbélicos e ideoldgicos
da EVQ na formagio de variaveis simbdlicas particulares dentre as jovens
geracoes de trabalhadores, especialmente nos setores de atividade que surgi-
ram e/ou mais cresceram nas ultimas décadas. Em suma, defendemos que a
EVQ contribui decisivamente para um amplo processo de des-classicizacdao
simbolica das representacdes e praticas coletivas da classe trabalhadora.

De acordo com a equipa de Savage, “muita da pesquisa (na maior parte
dos casos qualitativa) relacionada com as identidades e a consciéncia de
classe insiste na desidentificagio, isto €, as pessoas nao se identificam ime-
diatamente como membros de uma classe social ou conscientemente adotam
atividades ‘especificamente de classe’” (Savage et al. 2008: 1050). Os mes-
mos autores afirmam ainda que “as intencoes, desejos e praticas declaradas
sdo marcadas pelas suas esperangas e fantasias, mas estas” sdo percebidas
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“desconectadas em vez de ser o reflexo de localizacoes de classe” (idem). No
estudo Cultural Capital and Social Exclusion a que este artigo se reporta,
os seus coordenadores — Mike Savage, Alan Warde, Brigitte Leroux e Henry
Rouanet — fornecem alguns dados empiricos que ajudam a sustentar a nossa
hipotese de que a descontinuidade social entre processos objetivos de classe
e as percecoes individuais e coletivas da vida social se relaciona com o papel
da EVQ na des-classicizacdo da classe trabalhadora mais recentemente for-
jada sob os auspicios do toyotismo e da acumulacio flexivel.

Este estudo franco-britinico tentou compreender e clarificar as relacoes
“entre a pertenga a uma classe social e a participacdo cultural” (Savage et
al. 2008: 1049). Nos seus resultados sobre a populacdo britanica os investi-
gadores chegaram a um modelo com trés classes sociais principais. A classe
mais alta [upper class| era constituida por 24% da populagdo, ao passo que
32% da populagio consistiam numa “classe intermédia de baixos gestores,
supervisores, trabalhadores por conta propria, técnicos superiores e traba-
lhadores de colarinho branco” (idem). A classe trabalhadora consistia nos
restantes 44%, o que “incluia supervisores de baixa patente [capatazes e
encarregados da industria] e técnicos” (idem). De particular relevancia para
0 nosso trabalho € o facto de, segundo este estudo, a classe média constituir
cerca de um terco da populacdo. Internamente, esta classe compreende uma
amdlgama de diferentes estratos sociais. Dentre estas classes médias identi-
ficadas no estudo de Savage, encontram-se muitos trabalhadores assalaria-
dos, isto é, agentes sociais sem poder social e organizacional sobre outros
empregados — independentemente das suas qualificagoes, natureza técnica
ou drea de atividade (seja no setor financeiro, em servigos administrativos,
no comércio ou na industria).

Por conseguinte, a questio é que nao é uma particular qualifica¢do, um aspeto
técnico ou a area laboral que inclui alguém na classe média. Do ponto de vista
de Savage, tal inclusdo ocorre ao nivel simbdlico e cultural: os seus consumos
e praticas culturais quotidianos. Neste sentido, os agentes sociais inseridos
em empregos mais ou menos qualificados no setor dos servigos estio inclu-
idos nas classes médias em virtude das suas praticas culturais (idem: 1052-
1066). (Do nosso ponto de vista, o primeiro critério para a classificacao
classista deve partir da teoria do valor, o que justificaria a circunscri¢ao da
classe média aos individuos envolvidos em tarefas de supervisio da forca de
trabalho — vd. sec¢do anterior). No modelo desenvolvido por Savage, a classe
média tanto incorpora supervisores e gestores como incorpora trabalhadores
do setor de servicos, excluindo desta dltima categoria apenas uma minoria
de trabalhadores comerciais menos qualificados e concomitantemente menos
propensos a adotarem consumos culturais relativamente omnivoros.
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Adicionalmente, o estudo de Savage fornece evidéncia empirica acerca do
fascinio cultural e simbdlico por uma “comunidade iluséria® (Debord 2010)
de classe média por parte de novas camadas de trabalhadores. Por outras
palavras, o estudo fornece evidéncia empirica sobre a apropriagio das prati-
cas culturais inscritas na classe média realmente existente por parte de novos
estratos de trabalhadores — especialmente junto de trabalhadores qualifica-
dos e semiqualificados do setor de servigos. Ao mesmo tempo, o estudo de
Savage conclui pela existéncia de uma cultura e de um habitus tipicos de
uma classe média, portanto, de valores e de exteriorizacbes praiticas nio
propriamente coincidentes com a distingao — a cultura de classe especifica da
burguesia (Bourdieu 2004: 260-317).

Nesse aspeto a equipa de Savage distingue o seu estudo do de Evans e Mills
(1998), por exemplo, que afiangava a semelhanga cultural profunda entre as
préticas, consumos e representacdes burguesas e de classe média. De facto, o
estudo de Savage enuncia a “necessidade de reconhecer um papel especifico
de uma classe profissional com gestores/quadros intermédios muito proxima
de outras categorias ocupacionais dentro da classe intermédia” (Savage et al.
2008: 1067). Por conseguinte, a classe dominante compreende proprietarios
e altos quadros de gestdo e administrag¢ao, deixando para a classe média —
no plano ocupacional e profissional — os quadros de gestio com menores
responsabilidades e os supervisores. No plano cultural, segundo os dados do
estudo que temos vindo a acompanhar, a esta amdlgama de gestores inter-
médios e de supervisores somam-se os trabalhadores qualificados e semi-
qualificados do setor dos servicos. Neste plano pivotal no estudo de Savage
percebe-se como novas (ou reconvertidas) categorias da classe trabalhadora
criam mais afinidades simbdlicas e pratico-culturais com a classe média dos
supervisores do que com aqueles que ocupam uma localizacio de classe
similar na esfera do processo econémico de produgio e circulacio de valor
econémico (a mais-valia). Por conseguinte, o estudo de Savage confirma o
hiato entre a localizacdo estrutural dos varios segmentos da classe trabalha-
dora e os processos de subjetivacio cultural heterogéneos e disruptivos de
uma potencial coesdo do conjunto dessa classe social.

Num registo muito aproximado, encontramos o estudo que a equipa por-
tuguesa liderada por Anténio Firmino da Costa e Jodao Ferreira de Almeida
tem levado a cabo no projeto internacional European Social Survey (ESS).
Neste quadro, o estudo concreto que vamos apresentar e debater dirige-se
para a andlise das conexdes entre a composi¢ao social de classe das popula-
¢Oes europeias e os valores culturais diferenciados ai presentes.
Debrucando-se mais diretamente sobre “a relacio entre as estruturas de clas-
ses e os padroes de valores a nivel nacional e transnacional” (Costa 2006:
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96) e explorando mais intensivamente o potencial do ESS, os autores recor-
reram a um “modelo de analise que relaciona dimensdes sociais (no caso, as
classes sociais) com dimensoes culturais (os valores)” (idem). Neste estudo,
a equipa de investigadores chegou a uma “versao mais simplificada com §
classes, onde se cruzam a ocupac¢do com o estatuto de emprego [situagdo
perante a profissao|” (idem: 103). As cinco classes sociais sao as seguintes:

e Empresarios e executivos (CS1);

Profissionais e gestores [intermédios] (CS2);
e Empregados por conta préopria (CS3);
Empregados executantes (CS4);
Trabalhadores industriais (CS3).

Realizando o mesmo exercicio empreendido relativamente ao pretérito
estudo desta equipa, chegamos a resultados bastante aproximados para os
trabalhadores de classe média (CS3 e CS4). Na Unido Europeia (com quinze
estados-membros) a percentagem destas duas categorias cifra-se nos 37,8%
(6,2% para a CS3 e 31,6% para a CS4). No Reino Unido a percentagem
alarga-se para 0s 41,9% (4,2% da CS3 e 37,7% da CS4), em Franga situa-se
nos 38,9% (4,1% da CS3 e 34,8% da CS4) e a Alemanha conta com 37,7%
(7,0% para a CS3 e 30,7% da CS4).

Neste estudo os autores procuram interligar a classe social com a escala
de valores do psicologo social Schwartz, e os resultados apontam para a
existéncia de um magneto cultural e simboélico de classe média (classe média
como comunidade iluséria) sobre os trabalhadores inseridos nos setores de
atividade de servicos. A escala de valores de Schwartz (1992) divide-se em
trés eixos fundamentais: a) o eixo do autocrescimento, onde poder, presti-
gio e aquisi¢@o se interrelacionam’; b) o eixo da conservacdo, que combina
conformismo, desejo de seguranga e tradicdo (um eixo fortemente correla-
cionado com as populagdes do operariado industrial); ¢) o eixo da abertura
a mudanga, que compreende a autodire¢do, o estimulo e o hedonismo. Este
ultimo eixo relaciona-se mais de perto com a cultura das classes médias. De
facto, o estudo de Costa apresenta uma similitude aproximativa entre, por
exemplo, CS2 e CS4 no respeitante a este eixo da abertura a mudanga (Costa
2006: 113-114). Utilizando a analise de correspondéncias, os autores encon-
tram uma “identificacdo proxima” (idem) entre, por um lado, as categorias

7 Para Schwartz o poder relaciona-se com a “obteng¢do de estatuto social, prestigio e dominio/
b

dominancia/chefia sobre (0s) outros”, ao passo que a aquisicio aponta para “a busca de sucesso

pessoal através da demonstraciao de sucessos, ambigdes e concretizagdes pessoais” (Schwartz

1992: 18).
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CS2 e CS4 e, por outro, entre estas e o referido eixo da autodirecio® e do
estimulo. Este conjunto de disposi¢oes e de valores ilustram que “uma nova
forma de fazer-se-a-si-proprio [Do it yourself — DIY]” se exerce no sentido
de “atingir objetivos pragmaticos” e que, por seu turno, estes mesmos obje-
tivos pragmaticos lidam perfeitamente bem com a nogio de que “os cida-
ddos sdo certamente capazes de refletir mais e mais nas circunstiancias da
vida e que se focam, mais do que no passado, na satisfagio pessoal” (idem:
114). Portanto, o cdlculo coabita com a busca de prazer. Para a equipa do
ESS, se é verdade que “se torna claro que os mais regulares e virtuosos prati-
cantes deste oficio DIY e da flexibilidade que este implica se encontram entre
os profissionais e os gestores”, € igualmente verdade que, de acordo com os
dados recolhidos, esta é a unica classe social com as “mais elevadas capa-
cidades para difundir os seus valores e atitudes, os seus gostos e opinides
numa escala alargada” (idem), mais prépria e proeminentemente no seio dos
trabalhadores rotineiros (empregados executantes) do setor dos servigos.
Os trés estudos aqui brevemente retratados mostram que, tanto a escala
nacional como a escala internacional, os trabalhadores de classe média (quer
os empregados executantes, quer os profissionais técnicos) tendem a agre-
gar-se cultural e ideologicamente em torno dos gestores intermédios e dos
supervisores. Portanto, sdo fatores de ordem cultural e simbélico-ideologica
que unificam — no plano da subjetividade e das praticas sociais extraeco-
némicas — agentes sociais com tarefas e funcdes socioeconomicas distintas.
Enquanto os supervisores e os gestores de média e baixa patente estdo for-
temente ligados ao comando (e vigilancia) do trabalhador coletivo, os tra-
balhadores de setores associados a modalidades de organizagio toyotista
representam precisamente uma por¢do considerdvel da for¢a de trabalho
das economias capitalistas desenvolvidas. Uma visdo ndo economicista é a
unica possivel para lidar de maneira flexivel com as formas distintas pelas
quais a economia e a cultura se relacionam entre si no espago social glo-
bal. E no plano simbélico-ideolégico que alguns dos mais recentes e mais
estruturantes processos de hetero-organizagao da classe trabalhadora se tém
desenvolvido de uma maneira intensa. Por conseguinte, é da interce¢do entre
o estudo das classes no espago socioeconémico e o estudo das dindmicas
culturais a estas associadas, que mais proficuamente se poderdo desenvolver
exercicios analiticos mais robustos sobre o atual estado de retragao politica
e identitaria da generalidade da classe trabalhadora.

8 A autodireccdo “aplica-se a geragdo de ideias e de projectos com relativa facilidade, dispo-
nibilidade e prontiddo” e em torno “da busca da independéncia e da auto-suficiéncia”. Por
outro lado, o estimulo relaciona-se mais proximamente com “o entusiasmo e a necessidade de

excitagdo, de novidade e de risco” (Schwartz 1992: 19).
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5. Concluséao

Se é inquestionavel que os estudos coordenados por Nuno Almeida Alves,
Mike Savage e Anténio Firmino da Costa fornecem dados muito frutife-
ros sobre a unificagio cultural por cima dos trabalhadores de classe média,
supervisores e gestores intermédios, ainda falta muito trabalho empirico a
fazer para captar mais afinada e pormenorizadamente os processos cultu-
rais especificos e substantivos que permitem que esta unificacio ocorra. E
igualmente inquestiondvel que estes estudos empiricos devem comecar por
tentar identificar teoricamente quais as disposi¢des sociais e simbolico-ideo-
l6gicas que moldam as praticas culturais especificas de classe. Naturalmente,
a construgao de possiveis investidas empiricas no terreno frisado necessi-
tam de um trabalho tedrico prévio que auxilie a orientagcdo dessas mesmas
pesquisas, bem como esse trabalho tedrico prévio € essencial para sinalizar
algumas teses analiticas gerais. Inevitavelmente, estas teses tedricas terdo de
ser empiricamente validadas e melhoradas (ou, num caso extremo, rejeita-
das). Como sugestdo finalizadora, parece-nos que os estudos que operam
em torno do eixo da cultura, da economia e dos comportamentos coletivos
das classes sociais deverdo compatibilizar estudos empiricos solidos e teses
tedricas sobre o papel da esfera simbolico-ideoldgica e de dinamicas estéticas
na configura¢do dos fendmenos culturais e ideoldgicos que atuam na desmo-
bilizacao e desorganizagao das classes trabalhadoras ocidentais.

Dentro desse espectro de andlise, este texto procurou avangar com algu-
mas pistas relativas ao atual estado de desorganizagdo coletiva da classe
trabalhadora, nomeadamente nos paises e nos setores mais desenvolvidos
no capitalismo toyotista. De facto, se é verdade que o mito da mobilidade
social ascendente contribuiu decisivamente, ao longo de toda a moderni-
dade, para a desmobilizaciao da classe trabalhadora, nio é menos verdade
que as desmobilizagdes e as desorganizagdes operadas pelas classes domi-
nantes s com o toyotismo e com o neoliberalismo conseguiram interiorizar
e penetrar as praticas mais anddinas da classe explorada. Dentro de um
quadro muito vasto, a inser¢do das jovens geracoes de trabalhadores em
praticas e sociabilidades culturais provenientes (e até entdo quase exclusivas)
de gestores e, acessoriamente, de supervisores permitiu a sua desarticulagio
identitaria fundamental. Por aqui se verifica como um conjunto de dispo-
sitivos simbolico-ideoldgicos de classe conseguiu desmontar internamente
iniciativas autonomas desenvolvidas pela classe trabalhadora nos anos 60 e
70 (Aguiar 2013) e, complementarmente, apresentar-se COmo um conjunto
de dindmicas, apenas na sua aparéncia, despidas de qualquer travejamento
classista. A organizagio das classes dominantes implica a desorganizagio da
classe trabalhadora e a sua correlativa desidentificacio subjetiva.
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4. Classes sociais, valores e acao coletiva na Europa

Nuno Nunes

A agdo coletiva constitui um desafio e um problema socioldgico central para
a compreensdo das sociedades contemporaneas. Até que ponto é possivel
compreender a complexidade dos fendémenos sociais da a¢do coletiva e dos
movimentos sociais a partir da problemadtica das desigualdades sociais,
nomeadamente das desigualdades de classes?

Ancorando sobretudo na consolidada abordagem tedrica e analitica da
sociologia das classes sociais e da estratificagdo, que cumulativamente se
amplia no estudo das desigualdades sociais contemporineas, procura-se
avaliar a relevancia da classe social e dos valores na constituicio da acdo
coletiva. Investigam-se as consequéncias das classes sociais na esfera cultural
e 0 modo como elas incorporam valores suscetiveis de produzir dindmicas
de acdo coletiva na Europa.

Este é um contributo que se inscreve numa agenda das desigualdades sociais
preocupada com as relacdes entre as classes sociais e a cidadania, com
as interse¢Oes das classes com os seus contextos estruturais e culturais, e
atenta ao desenvolvimento de uma abordagem das desigualdades as escalas
nacional e transnacional, propondo novos indicadores que procurem
explicar a complexidade das sociedades modernas.

Ao nivel metatedrico, procuram-se compreender as relacdes entre a estrutura,
a cultura e a ag¢do coletiva, quando, num primeiro momento, sao atualizadas
as teorias das classes sociais quanto a sua capacidade de recobrir o problema
da acdo coletiva; de seguida, apresentam-se os fundamentos problematicos e
operatorios para a acuidade da andlise de classes no estudo da acdo coletiva;
para, finalmente, no plano substantivo-empirico, entendermos de que modo
os contextos culturais e os valores das classes se imbricam profusamente nas
regularidades estruturais e culturais da a¢ao coletiva no que diz respeito ao
contexto europeu.

Para uma adequada compreensio das relacdes entre a classe social, os
valores e a acdo coletiva na Europa, consideram-se as classes como lugares
na estrutura social (lugares de classe) — categorias sociais em relagio
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interdependente com os valores produzidos nos contextos estrutural e
cultural —, e as classes como agregados significativos de dindmicas sociais
(classes de agentes), enquanto portadoras de valores (ou perfis culturais)
mobiliziveis na acao coletiva.

A partir da utilizacdo de inquéritos internacionais como o European Social
Survey —que constitui atualmente uma importante ferramenta socioldgica e de
conhecimento da propria Europa —, a andlise que aqui se ensaia desdobra-se,
fundamentalmente, em dois niveis principais: o das classes de agentes e o dos
contextos culturais, que se convocam para analisar a variacao do indicador
de prdticas de acao coletiva (IPAC), medida que podera enriquecer a analise
de classes nas sociedades contemporaneas.

1. Teoria das classes e acao coletiva

As teorias das classes sociais e da estratificacio social, bastante longe de
estarem confinadas a fronteiras rigidamente delimitadas, tém enriquecido
0 seu corpus cientifico com um conjunto de autores que trabalharam o
problema da ag¢io coletiva. Nelas convocam-se as teorias marxista, weberiana,
estrutural-funcionalista, do conflito e dos novos movimentos sociais —
transparadigmaticamente sintetizadas pelo “novo movimento tedrico” -,
e nomeadamente em autores como Marx (ver Marx e Engels 2008), Weber
(1978), Rex (1981), Coser (1956), Parkin (1979), Dahrendorf (1982), Offe
(1985), Eder (1993), Wright (1997), Crompton (1998), Scott (2001), Almeida
(1986, 1995) Costa (1999), Crossley (2002), Bader (2008) e Silva (2009).
Em Karl Marx, discutir as rela¢oes entre as desigualdades, as classes sociais e
a acdo coletiva, significa colocar o problema tedrico da “classe em si”/“classe
para si”. Na concegdo weberiana, é na relagdo entre classes, status e partido
que se entende a formacio da a¢do coletiva. Marx mantém a vigilancia tedrica
de conferir centralidade a esfera das relacdes de producido, enriquecida com
a perspetiva weberiana da existéncia de uma estrutura relacional cultural e
construtora de relagdes de propriedade social, econémica e politica.

Um importante tedrico das classes sociais no estudo da a¢ido coletiva é Ralph
Dahrendorf (1982). A localiza¢do estrutural da formagdo da acdo coletiva
significa, segundo este autor, que as relacdes de autoridade constituem a
base para a formacdo dos grupos de conflito, ou 0 mesmo é dizer das classes
sociais que, partilhando interesses comuns latentes, serio quase grupos
e poderdo formar grupos de interesse organizados. Os conflitos entre os
grupos sociais correspondem a conflitos entre as classes quando as posicoes
de dominagdo e sujei¢do sdo caracterizadas pela formagio de interesses
conflituais nas estruturas e sistemas sociais.
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Para Frank Parkin (1979), as estratégias pela distribuicao dos recursos e formas
de propriedade, nas modalidades de usurpagio ou fechamento social, constituem
o principal fator de identificacio das classes. A exclusdo e a usurpagio estio
na base dos sistemas distributivos dos recursos e sdo os fundamentos da
estratificagao social. Tal significa entdo que a exclusdo ou a usurpacio serdo as
estratégias de a¢io coletiva dos atores, conforme a posi¢ao detida na estrutura
social pelas respetivas classes sociais em presenca nos conflitos.

Nas propostas teéricas de Erik Olin Wright, o conflito e a agdo coletiva
desenvolvem-se nas relacdes entre as estruturas de classe, a formagao das
classes e as lutas de classes, sendo nestas que se articulam as capacidades
estruturais para a formagdo dos interesses de classe.

Klaus Eder (1993) procura construir uma teoria da agéncia coletiva que
reconheca a mediacdo das relagoes de classes a partir de um conjunto de
determinantes estruturais e culturais que dio origem a uma diversidade de
“movimentos sociais”, propondo a teoria do “radicalismo das classes médias”.
Para Nick Crossley (1999, 2002), autor praticamente desconhecido por
parte da sociologia portuguesa, as insuficiéncias das teorias “especializadas”
da agio coletiva podem ser suplantadas pela assuncio tedrica (prevalecente)
da teoria da pratica de Pierre Bourdieu (2002, 2001, 1979). No entender de
Crossley, esta é uma teoria geral das praticas sociais capaz de compreender as
dindmicas dos movimentos sociais e os multiplos e diferenciados contextos
onde os conflitos ocorrem. Os movimentos sociais constituem praticas
sociais, logo poderdo ser estudados sob tal abordagem.

A teoria da pratica é forte na relagao entre a estrutura e a acdo, ao contrario
do que sucede com as teorias (dominantes) dos movimentos sociais e ela,
“sem perder de vista a natureza intencional da a¢do, combina as opgdes,
as interpretacdes e a localizacdo estrutural dos atores. Bourdieu contribui
para a construgdo de uma teoria cultural da agéncia, quando relaciona a
cultura com as estruturas sociais das desigualdades, particularmente as
desigualdades de classe” (Crossley 1999: 651).

Uma teoria da acdo coletiva, defende igualmente Crossley, podera ter muito
a ganhar a partir do habitus de Pierre Bourdieu. Inscrito no seu corpo
tedrico, Crossley sugere o conceito de “habitus militante” (Crossley 2003)
que, associado a biografia individual inscrita na estrutura social, incorpora,
objetivamente, os processos histéricos e as formas de acdo coletiva, e
subjetivamente os eventos vividos.

Nick Crossley refere-se ao “habitus militante”, ndo apenas para demonstrar
a influéncia dos constrangimentos estruturais, da posicdo social e das
socializagbes primdrias na adesio a acdo coletiva, mas procurando
igualmente explicar os efeitos socializadores que a prépria agiao coletiva
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podera ter sobre os agentes, como ela poderd incrustar-se nos padroes
culturais e modos de vida destes, exercendo assim influéncia sobre os seus
esquemas de apreciagio, representacdo e agao social.

O “babitus militante”, idiossincratico em cada biografia pessoal, manifesta
as caracteristicas dos seus grupos de referéncia e pertenca. Uma vez que
a historia do individuo compreende igualmente a historia coletiva da sua
classe e grupos sociais, cada sistema de disposi¢oes individual constitui uma
variante estrutural de todos os possiveis grupos sociais e habitus de classe,
expressando as diferencas de trajetéria e de posicao social (Crossley 2001).
A partir do conceito de habitus é igualmente possivel ir mais longe na
acecdo de reportorios de agio coletiva de Tilly (2008). Através do habitus,
construido dinamicamente na articulacio entre a trajetdria biografica e as
pertencgas de classe, é possivel conferir sentido aos padroes de apropriagao
dos reportérios disponiveis por parte dos atores envolvidos. A assuncdo de
determinados reportorios de ag¢do coletiva reflete as opcdes (valorativas)
dos atores num conjunto alargado de estratégias de acdo coletiva, ao
mesmo tempo que exprime as trajetorias biograficas especificas dos atores
em causa.

2. Analise de classes e da acao coletiva

Nos planos conceptual e analitico vislumbra-se a utilidade de distinguir, no
que diz respeito ao estudo da acdo coletiva, duas dimensdes fundamentais
da formagao das relagoes de classe: a constituicio de “lugares de classe”,
estruturados predominantemente por processos econOmicos e ligados as
dindmicas estruturantes do tecido econdmico-organizacional; e a constituicio
de “classes de agentes”, formadas fundamentalmente através dos processos
de socializacio, crescentemente associados, em contexto da sociedade do
conhecimento, aos sistemas de educa¢io (Costa, Machado e Almeida 2007:
15; Costa e outros 2000: 41).

Torna-se necessario focalizar o olhar no modo como os recursos e os poderes
distribuidos nas sociedades atuais sdo elementos constitutivos dos processos
de acdo coletiva (Costa e outros 2000). Do ponto de vista dos “lugares de
classe”, as estruturas de oportunidades sao diferenciadas entre as varias
classes sociais, com impactos igualmente diferenciados nas condicdes,
possibilidades e modos de constituicao da agao coletiva. Mas, se os contextos
estruturais exercem influéncia sobre as oportunidades sociais das classes, de
igual modo os padrdes socioculturais, as configuragdes institucionais e os
percursos historicos condicionam/potenciam a ag¢do coletiva por parte das
“classes de agentes”. Nos processos de acdo coletiva intervém os “lugares
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de classe” e as “classes de agentes”, assumam eles mais a forma de ag¢io
institucional ou de movimento social.

Procurando integrar os quadros tedricos mais importantes da sociologia
das classes sociais e da estratificacdo, a tipologia de lugares de classe de
Almeida, Costa e Machado (Costa, Machado e Almeida 2007; Almeida,
Machado e Costa 2006; Machado e outros 2003; Costa 1999) revela-se
extremamente heuristica no estudo da a¢do coletiva. Nos pressupostos de
constituigdo tedrica, elaboracdo analitica e operacionalizagio empirica da
tipologia de classe de Almeida, Costa e Machado (ACM), o estudo da agio
coletiva encontra plasmados os dominios inter-relacionados do econémico/
profissional e do cultural/simbélico para a andlise de classes das sociedades
atuais (Machado e outros 2003: 46). A transposicio e a aplicagio do
indicador socioprofissional em inquéritos internacionais, nomeadamente o
European Social Survey, alargaram o campo das possibilidades de pesquisa
e dos objetos de estudo integraveis numa andlise de classes e, entre eles, o
estudo da agao coletiva nas sociedades europeias.

A compreensdo de muitos fenémenos sociais contemporianeos, como é o
caso da acdo coletiva, é favorecida por uma andlise sociolégica que articula
as escalas de andlise nacional e transnacional. Nio s6 as comparacoes
internacionais (entre paises) mantém a sua validade analitica, como a
constituicdo da sociedade dd-se também, em larga medida, diretamente a
escalas transnacionais (Costa, Machado e Almeida 2007: 8). Ora, o estudo
da agdo coletiva tem muito a ganhar com esta dupla assuncio estratégico-
metodoldgica. Este é um desafio metodoldgico que, precisamente, vai ao
encontro do que Klandermans e Roggeband (2007) afirmam quanto a
necessidade de superar um certo “nacionalismo metodolégico” que impera
igualmente no estudo dos movimentos sociais.

Em contexto de globalizacao, ha tendéncias de estruturagido das relacoes de
classe que se configuram de maneira largamente transnacional, sobretudo
visivel nas reconfiguracdes estruturais dos “lugares de classe”, enquanto as
“classes de agentes” estao mais dependentes dos quadros nacionais-estatais,
principalmente em relagdo as configuracgdes institucionais, aos modos de
regulagao estatal e aos padroes socioculturais (Costa e outros 2000: 4142).
Os estudos de autores portugueses sobre o contexto europeu (Costa e
outros 2000; Almeida, Machado e Costa 2006; Costa, Machado e Almeida
2007), articulando simultaneamente as escalas nacional e transnacional,
ilustram um novo patamar da andlise de classes. De igual modo, a estratégia
metodoldgica de observacdo das relagdes entre as classes sociais, os valores
e a acdo coletiva radica na articulacio entre uma escala transnacional,
abrangendo o universo dos cidadios no espago social europeu, e uma escala
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nacional comparativa de 26 paises da Europa, a partir da analise de dados
do European Social Survey do ano de 2008.

A partir do modelo tedrico e problematico de Almeida, Machado e Costa
(2006) para as relagoes entre as classes sociais e os valores, procura-se
compreender de que modo a inter-relagio destes dois vetores analiticos podera
explicar a acdo coletiva na Europa. Através do European Social Survey, sio
aplicadas a teoria e a correspondente tipologia dos valores humanos de
Shalom Schwartz (2007) a constitui¢cao de agdo coletiva, procurando assim
apurar que regularidades estruturais e culturais sio incorporadas pelos
protagonistas de agio coletiva no contexto europeu.

Na aplicacdo da teoria dos valores humanos de Shalom Schwartz (Figura
1), observam-se as relagdes entre os dez tipos de valores humanos propostos
e o indicador de prdticas de acdo coletiva (IPAC). Seguindo o seu modelo
teorico, os valores sdo articuldveis numa estrutura bidimensional, composta
por quatro tipos de valores centrais que formam duas dimensoes conceptuais:
uma primeira, que opde valores de autotranscendéncia a valores de
autopromogao; e uma segunda, que opde valores de abertura a mudancga a
valores de conservadorismo.

Figura 1. Modelo tedrico das relacGes entre os dez tipos de valores motivacionais
(Schwartz)
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E a partir do indicador de praticas de acio coletiva que sio construidos
os horizontes e as fronteiras dos resultados empiricos que se apresentam.
A acdo coletiva naturalmente que ndo se esgota neste indicador, mas a
sua consubstanciacio empirica podera possibilitar novos acréscimos de
conhecimento que contribuam para o desenvolvimento cientifico das
desigualdades sociais contemporaneas (Costa 2012).

O indicador de pradticas de acdo coletiva (IPAC), construido a partir do
questiondrio do European Social Survey, abrange as seguintes praticas
sociais de implica¢do coletiva:

e 0o contacto com um politico, um representante do governo central ou
um representante do poder local;

e o trabalho para um partido politico ou movimento civico;

e o trabalho numa organiza¢io ou associagao de outro tipo;

® 0 uso de emblema autocolante de campanha/movimento;

e aassinatura de uma petigao;

® a participagdo numa manifestag¢io;

® 0 boicote de determinados produtos.

O dispositivo analitico-metodolégico mobilizado possui  condigoes
aproximativas para medir o conceito de habitus proposto por Pierre Bourdieu
e enquadrad-lo no que Crossley define como “habitus militante”. Através
dele, é possivel a construg¢do de patamares mediadores entre as estruturas, a
cultura e as préticas sociais — nomeadamente as praticas de a¢ao coletiva —,
enquanto sistema de disposi¢oes cognitivas, valorativas e praxioldgicas que
agentes e classes de agentes vdo acionando nos processos de agdo coletiva,
de modo mais ou menos influente.

3. Contextos culturais e valores das classes no contexto europeu

Nas sociedades modernas os valores contém uma logica propria de
desenvolvimento, por vezes estreita e longamente articulada com ldgicas
globais, regionais e locais. Os valores sdo tributdrios de um conjunto vasto e
diversificado de constrangimentos, de natureza simbdlica e extrassimbolica,
de proveniéncia predominantemente nacional ou internacional. Tais
condi¢des e constrangimentos geram efeitos em tendéncias, mas também
em contratendéncias que podem sempre, a beneficio de alguma alteragio
significativa nos contextos, assumir o papel principal (Almeida 1995: 70).

Mas as configuragdes culturais nio sio homogéneas, urgindo desmitificar
o mito da integra¢ao cultural (Archer 1996; Costa 1999) e abandonar a
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Figura 2. Valores humanos nos paises europeus (médias centradas)
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Fonte: European Social Survey (2008)

suposi¢do de que a ordem cultural é essencialmente uniforme, ou que a acdo
social se desenvolve num quadro valorativo coerente e partilhado por todos
os agentes. Os valores sdo diferenciados e diferenciam as praticas sociais.
E num quadro estrutural e cultural multidimensional societario que devem
ser entendidos os respetivos posicionamentos das classes sociais perante as
possibilidades de adesdo as dinamicas da acdo coletiva.

Entender as relacdes entre estrutura, cultura e acdo coletiva implica rejeitar
uma visao funcionalista dos valores, como a que propde Parsons (1999 [1951]),
que estreitamente “abstratiza” o conceito de valores e o “unidireciona” dos
sistemas sociais para os atores. Alternativamente, Mouzelis (2008) propde que
analisemos quem contribui(u) mais para a constru¢ao dos valores centrais, ou
que interesses tais valores serviram predominantemente.

O apuramento de regularidades estruturais e culturais permite a definicao
de padroes de valores, distinguindo regides, paises ou categorias de classes.
Os padroes de valores sio produzidos no entrosamento de condicoes
historicas, sociais, institucionais e politicas. Eles sdo o resultado de contextos
estruturais e culturais, nos quais as trajetorias coletivas e individuais dos
atores sao, elas, proprias, um fator de estruturagdo social, visivel no plano
das representacdes e valores que os atores transportam consigo (Machado,
Costa e Almeida 1989: 194).
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No conjunto dos paises europeus, observa-se que a “autotranscendéncia”
apresenta os valores mais elevados de identificagio em todos os paises
analisados (Figura 2). Segue-se-lhe o conservadorismo em quase todos os
paises, com excecdo da Suiga, Franga, Suécia, Holanda e Dinamarca, onde
a abertura a mudanga é mais importante. A autopromogao é o valor menos
presente na generalidade dos paises europeus, com exce¢io da Roménia,
Federagao Russa, Ucrania e Eslovaquia, com niveis de identificacdo inferiores
de abertura a2 mudanca.

Foi possivel identificar, através da realizacio de uma andlise de clusters,
quatro tipos de padroes de valores no conjunto dos paises europeus (Tabela
1). Os paises da Europa do Norte encontram-se no cluster 1. Os paises da
Europa Ocidental encontram-se no cluster 3, com exce¢io da Franca que
se posiciona no cluster 1. Os paises da Europa do Sul estio agrupados no
cluster 4, com excecio de Portugal que se situa no cluster 2. E neste cluster
2 que estdo a generalidade dos paises da Europa de Leste, com exce¢do da
Estonia, inscrita no cluster 1, e da Hungria, Letonia e Eslovénia, presentes
no cluster 4.

Tabela 1. Padroes de valores nos paises europeus
(Analise de clusters)

Cluster 1 Cluster 2 Cluster 3 Cluster 4
Estonia Bulgaria Bélgica Chipre
Finlandia Republica Checa Suica Espanha
Franca Croacia Alemanha Grécia
Noruega Polonia Dinamarca Hungria
Suécia Portugal Reino Unido Letonia

Roménia Holanda Eslovénia

Federacao Russa
Eslovaquia

Ucrénia
Fonte: European Social Survey (2008)

Observando o comportamento de cada cluster em relagio aos valores
humanos, verifica-se que os clusters 1 e 3 sio os que revelam maior abertura
a mudanca, respetivamente os paises da Europa do Norte, Ocidental e
Esténia. Ao invés, o conservadorismo marca maior presenca nos clusters
2 e 4, ou seja, nos paises da Europa do Sul e de Leste. Os clusters 1 e 3 sdo
mais autotranscendentes que os clusters 2 e 4. A autopromogio é o valor que
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Figura 3. Valores humanos das classes sociais na Europa (médias centradas)
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distancia mais os quatro clusters. O cluster 2 é aquele que mais valoriza a
autopromogao e no cluster 1 ela é menos vincada (Nunes, 2011).

Os valores das classes sociais ndo sao imutaveis, nao refletem uma esséncia
de classe imanente, intrinseca, reprodutora de codigos e condutas morais
rigidamente definidas. Pelo contririo, a transituacionalidade dos valores da
conservacdo, autopromoc¢ao, autotranscendéncia e abertura a mudanca é
visivel no modo como os referidos valores coexistem variadamente, e nao de
modo demarcado, no espaco social das classes (Almeida, Costa e Machado
2006; Nunes 2011).

Tendéncias de sentido transversal parecem caracterizar os padroes de valores
europeus com penetragdes em todas as classes sociais. A autotranscendéncia é
o valor com que todas as classes sociais mais se identificam e a autopromogao
o valor em que menos se reveem (Figura 3).

Um olhar analitico mais circunspecto a cada classe social em relagdo a cada
um dos valores permite que se retirem algumas constatacdes: as classes
sociais afastam-se ou aproximame-se entre si constituindo varios subgrupos
homogéneos (Tabela 2).
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Tabela 2. Classe social e valores humanos
(Anovas e subgrupos homogéneos)

Anova Teste Subgrupos homogéneos
Cl ial Tl,
asse soctal F (5)=1314,71; p=0,000 ED,PTE L 0

—conservagao EE
Classe social

N F (5)=289,27; p=0,000 ED L PTE TI,0 EE
—autopromog@o
Classe social

- F (5, 42437)=75,52; p=0,000  ED,TI,0 L, PTE EE
— autotranscendéncia

Cl ial
g F (5)= 618,03; p=0,000 ED L PTE TLEE O
—abertura @ mudanca

No binémio “classe social/conservacio”, as classes subdividem-se em quatro
subgrupos homogéneos, com os operdrios a serem os mais conservadores,
seguindo-se-lhes o0s trabalhadores independentes e os empregados
executantes; formando um outro subgrupo homogéneo, encontramos os
empresarios e dirigentes e os profissionais técnicos e de enquadramento. Os
profissionais liberais sdo a classe social menos conservadora.

No binémio “classe social/autopromocio” sio formados trés subgrupos
homogéneos: os empresarios e dirigentes sdo a classe social com maior
autopromogao, depois os profissionais liberais, os profissionais técnicos e
de enquadramento, os trabalhadores independentes e os operdrios (num
segundo subgrupo homogéneo); diferenciadamente, apresentando os valores
médios mais baixos, encontramos os empregados executantes.

No bindémio “classe social/autotranscendéncia” —sendo a autotranscendéncia
o valor mais presente em todas as classes sociais e também o que mais
homogeneiza culturalmente as classes na Europa —, é possivel falarmos
da existéncia de dois subgrupos homogéneos: profissionais técnicos e de
enquadramento, profissionais liberais e empregados executantes sao os mais
autotranscendentes; seguem-se-lhes, num segundo subgrupo homogéneo, os
empresdrios e dirigentes, os trabalhadores independentes e os operarios.

E no valor de “abertura 2 mudanca” que se revela uma maior heterogeneidade
de orientagdes valorativas por parte das classes sociais, formando cinco
subgrupos homogéneos. Os profissionais liberais sdo a classe social com
maior abertura 2 mudanca, seguindo-se-lhes sucessivamente os empresarios
e dirigentes, depois os profissionais técnicos e de enquadramento, os
trabalhadores independentes e os empregados executantes; finalmente, os
operarios revelam uma menor abertura a mudanga.
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4. Regularidades estruturais e culturais da acao coletiva

E a partir das estruturas sociais e culturais hierarquizadas igualmente no
plano simbdlico-ideolégico, nas quais participam os valores das classes, que
podem ser compreendidos os posicionamentos sociais dos agentes perante as
possibilidades de agio coletiva.

A partir da tipologia de lugares de classe de Almeida, Costa e Machado,
verifica-se que na estrutura social europeia (Tabela 3) os empregados executantes
constituem a classe social mais numerosa (29,4%). Seguem-se os operarios, que
perfazem 26,5 %, e logo de seguida os profissionais técnicos e de enquadramento,
que representam 26,4% da amostra. Os empresarios e dirigentes constituem
9,9% dos europeus, os trabalhadores independentes 4,8% dos individuos e os
profissionais liberais representam 3% da populagio europeia.

A utilizacao do indicador de prdticas de acdo coletiva (IPAC) permitiu
observar que 62,9% dos europeus nao revelaram ter qualquer prética de acdao
coletiva, 18,1% tiveram uma adesio minima', 9,7% uma adesio moderada®
e 9,3% participaram em grau elevado® em tais praticas (Tabela 3).

Tabela 3. Classe social e praticas de a¢ao coletiva na Europa (%)

L Adesao Adesdo Adesdo
Auséncia . ;
~ minima a pra&- moderada a elevada a
deacdo | - i i Total
Classe social (% na amostra) coletiva ticas de agdo  praticas de praticas de
coletiva acdo coletiva acdo coletiva
(62,9%) (18,1%) (9,7%) (9,3%) (100%)
Empresarios e Dirigentes (9,9%)
50,1% 22% 13,8% 14,1% 100%
oo
Profissionais Liberais (3%) 45,7% 23,3% 15.1% 15,9% 100%
Pr. Técnicos e de Enquadramento (26,4%) 49,5% 21,1% 13,8% 15,6% 100%
Trabalhadores Independentes (4,8%) 66,9% 18,3% 7,2% 7,6% 100%
0 0, 0, 0 0,
Empregados Executantes (29,4%) 64,23% 186% 92% 8% 100%
4% 14,8% 6,6% 4,6% 100%

Operarios (26,5%)
Fonte: European Social Survey (2008)

Osempresarios e dirigentes, os profissionais liberais e os profissionais técnicos
e de enquadramento sdo as classes com maiores niveis de envolvimento no
conjunto das praticas de acdo coletiva. A estas classes pertencem as maiores
percentagens dos agentes com maior intensidade de praticas de ag¢ao coletiva.

! Adesdo a uma das sete praticas de agdo coletiva do indicador construido.
2 Adesdo a duas préticas de agio coletiva.
3 Adesdo a trés ou mais praticas de ac¢do coletiva.
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Em situagdo contrdria encontramos os trabalhadores independentes, os
empregados executantes € os operdrios. Nestas classes sociais a grande
maioria (entre 64,2% e 74 %) nao realizou praticas de agio coletiva e somente
7,6% dos trabalhadores independentes, 8% dos empregados executantes e
4,6% dos operarios aderiram intensamente a essas praticas.

A intensidade das praticas de acdo coletiva aumenta a medida que se sobe na
estrutura de classes e da estratificacdo social do espaco social europeu (Nunes
2011). As condigdes de classe, observadas nas suas dimensdes posicional e
relacional, condicionam/potenciam vincadamente as possibilidades de a¢ao
coletiva das classes sociais na Europa (Nunes e Carmo 2010). As relacoes
entre as desigualdades de classes e as desigualdades de participagio em
praticas de acdo coletiva langam novos e complexos desafios a andlise
socioldgica das desigualdades sociais contemporaneas (Costa 2012).
Através de uma analise de regressdo logistica, foi testado um modelo no
sentido de aferir que valores humanos serdo explicativos das praticas de agio
coletiva (Tabela 4). Com exce¢ao da “estimulacao”, todos os outros valores
tém impacto significativo, explicando 12,1% da variagio das praticas da agdo
coletiva. Os valores universalistas, de benevoléncia e de autodeterminagio
sd0 0s que tém maior impacto nas praticas de ag¢ao coletiva.

Quanto mais os individuos detém valores de autodetermina¢io, hedonismo,
benevoléncia e universalismo, maior é a possibilidade de aumentarem as
praticas de ag¢do coletiva. Em sentido inverso, se os individuos perseguirem
motivagdes valorativas de realizagdo, poder, seguranca, conformismo e
tradi¢do, provavelmente menos praticas de a¢do coletiva ocorrerio.

Tabela 4. Valores humanos explicativos das praticas de acio coletiva
(Regressao logistica)

Praticas de acéao coletiva
Variaveis Independentes

0dds ratio B
Autodeterminacéo 1,302%** +
Estimulagéo 1,010 +
Hedonismo 1,086*** +
Benevoléncia 1,350%** +
Universalismo 1,367%%* +
Realizagdo 0,899%** )
Poder 0,880%** :
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Seguranca 0,696*** -

Conformismo 0,933%** -
Tradicdo 0,803*** -
X2(10) = 4434,752
Nagelkerke R? 0,121***
P P<O,001

Identificaram-se determinados perfis culturais transnacionais europeus,
avaliando-se o comportamento destes em relagdo a adesdo as praticas de
aciao coletiva (Nunes, 2011). Um primeiro perfil cultural caracteriza-se
pela  sua elevada autotranscendéncia e conservadorismo  (perfil
“autotranscendente-conservador”); um segundo perfil revela a saliéncia
dos valores de abertura a mudanga e autotranscendéncia (perfil “abertura
a mudanca e autotranscendéncia”); um terceiro perfil diferencia-se pelo seu
conservadorismo (perfil “conservador”); o quarto constitui o perfil mais
indiferenciado, com ligeira tendéncia para a autopromocio (o unico dos
quatro perfis) e abertura 2 mudanga — perfil “autopromogio com abertura a
mudanca” (Nunes 2011).

No conjunto da amostra europeia, 14% sdo autotranscendentes-
conservadores, 26,9% possuem um perfil de abertura a mudanga e
autotranscendéncia, 22,6 % sao conservadores, e 36,4% revelam valores de
autopromogao com abertura 2 mudanga (Tabela 5).

Tabela 5. Perfis culturais e adesao a praticas de agao coletiva (%)

Adesao Adesdo Adesdo
Auséncia minima a moderada elevada a

Perfis culturais (% na amostra) de acdo praticas a praticas préticas Total
coletiva de acdo de acdo de agdo
coletiva coletiva coletiva
Autotranscendente-conservador (14%) 71,6% 16,2% 6,4% 5,8% 100%
Abertura @ mudanca e autotranscendéncia
46,9% 22,5% 14,3% 16,2% 100%
(26,9%)
Conservador (22,6%) 72,2% 15,7% 6,9% 5,2% 100%
Autopromogao com abertura a mudanca
P 9 . 66,5% 16,7% 9% 7,8% 100%

(36,4%)

Fonte: European Social Survey (2008)
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O perfil de “abertura 2 mudanga e autotranscendéncia” é claramente aquele
que denota uma maior adesio a praticas de acdo coletiva. Observa-se
que 53% dos individuos com este perfil cultural revelam ac¢do coletiva:
respetivamente, 22,5% com adesdo minima, 14,3% com adesio moderada
e 16,2% com adesio elevada.

O conservadorismo € visivelmente um obstdculo a agdo coletiva, como
se observa nos perfis culturais “autotranscendente-conservador” e
“conservador”, com mais de 70% dos seus individuos a nio terem praticas
de acdo coletiva.

A autotranscendéncia apenas combinada com a abertura a mudanca é que é
propensa a uma cidadania mais ativa, o mesmo ja ndo acontecendo perante
um perfil cultural “autotranscendente-conservador”.

O perfil de “autopromocdo com abertura a mudanga” revela igualmente
um fraco pendor civico (66,5% com auséncia de acdo coletiva), apesar de
superior ao dos perfis “autotranscendente-conservador” e “conservador”.

5. Conclusao

Quer a analise socioldgica incida sobre os “lugares de classe”, quer, ao invés,
incida sobre as “classes de agentes”, ambas as componentes do conceito de
classe social revelaram-se fundamentais para compreender as dinimicas da
acdo coletiva. A sua heuristicidade conceptual permitiu desocultar algumas
das regularidades estruturais e culturais que se refletem sobre as préticas de
acdo coletiva dos cidaddos europeus.

Os padroes de valores dos paises europeus e a transituacionalidade dos valores
humanos no espago social das classes reforcam a acuidade dos contextos
culturais enquanto patamar problematico no estudo da ac¢do coletiva.

As classes sociais europeias mais desfavorecidas aderem em menor
intensidade aos reportorios de agdo coletiva disponibilizados pelas
democracias europeias.

O perfil cultural europeu interclassista de “abertura a mudanca/
autotranscendéncia” é claramente o que denota uma maior adesdo as
praticas de agdo coletiva. Quando, com maior saliéncia, as “classes de
agentes” profissionais técnicos e de enquadramento, profissionais liberais
e empresdrios e dirigentes internalizam valores universalistas, benevolentes
(autotranscendéncia) e de autodeterminac¢io (abertura & mudanca), é mais
provavel a constituicdao de praticas de a¢do coletiva.

A constituicdo de acdo coletiva ocorre, mediante o habitus, na imbrica¢io
complexa, plural e dindmica entre as condicoes de vida dos “lugares de
classe” e as condicoes de a¢ao das “classes de agentes”, intersetadas com
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determinados contextos e perfis culturais. A estrutura e a cultura fornecem
os recursos, os poderes e os valores com os quais os atores interpretam
os seus mundos sociais e constroem as suas estratégias de acdo coletiva,
potenciando habitus militantes que participam na (re)producdo da atual
modernidade europeia.
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5. Da classe de servico a (nova) luta de classes*

Elisio Estanque

1. Introducao

O presente capitulo centra-se na questio da classe média, procurando
discutir algumas das principais linhas tedricas e contribuir para responder a
problemas da analise socioldgica em torno do tema. Se a temdtica mais geral
da teoria das classes é desde sempre controversa, os aspetos mais ligados
ao fendmeno da classe média e da mobilidade social, em particular, tém
alimentado debates de grande vivacidade no seio das ciéncias sociais e entre
os principais paradigmas da sociologia. Entre o marxismo e o weberianismo,
a polémica permanece viva desde os fundadores de cada uma destas correntes
de pensamento. E justamente a essa luz que aqui se ensaia uma breve reflexio
que parte desse legado tedrico para discorrer em torno da relacio — sempre
marcada pela tensdo — entre estabilidade e oportunidades de mobilidade,
por um lado, e a conflitualidade da luta de classes, por outro. Em suma,
0 que estd em causa € a relacio complexa entre a ordem socioeconémica
capitalista e a transformagao social de que, sob essa mesma ordem, o mundo
ocidental e as sociedades industriais foram palco ao longo do século XX,
essencialmente. Nio se trata de qualquer esbogo de reconstituicao historica,
mas antes de pensar o presente e os desafios que hoje enfrentamos, perante
uma “classe média” portuguesa (e dos paises europeus em crise) em risco
de implosdo e empobrecimento. E sobretudo necessaria uma reflexio sobre
as tendéncias recentes de reconstituicdo das estruturas sociais, tendo como
pano de fundo a atual situacdo de crise que se vive em Portugal e na Europa,
com a profunda recomposi¢ao do mundo laboral das dltimas décadas e os
seus fortissimos impactos no campo das desigualdades, da luta de classes,
dos servigos publicos e da coesdo social. Tendo em conta a estagna¢io da
economia, as politicas de austeridade e correspondentes cortes salariais, os
numeros assustadores do desemprego, da pobreza e do endividamento das

O presente texto desenvolve um conjunto de reflexdes tedricas, reproduzindo algumas passa-
gens ja publicadas no livro do autor: A Classe Média. Ascensdo e declinio. Lisboa: Fundagio
Francisco Manuel dos Santos, 2012.
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familias, bem como o cendrio dramatico que se desenha para os proximos
anos no dmbito do Estado social (administragdo publica, satude, educagio,
seguranca social, etc.), a discussdo sobre o significado da classe média
ganha, sem duvida, uma nova centralidade. Embora ndo se trate de um
estudo empirico, a reflexdo que se segue ndo deixa de ter presente a situacio
de encruzilhada em que nos encontramos e o cenario de inquieta¢do e de
indignacdo que atinge a classe trabalhadora portuguesa e em especial a
classe média assalariada.

Numa definicdo muito simplista e superficial, pode dizer-se que a “classe
média” é constituida por um conjunto de segmentos e camadas sociais que, na
base de diversos critérios (entre eles o rendimento e a propriedade, os recursos
educacionais e culturais, e o estatuto profissional), se posicionam acima da
base da piramide estratificacional e abaixo dos seus estratos superiores. So,
como se diz na giria do senso comum, as “classes remediadas”. No entanto,
dito isto, é bem sabido que o assunto é muito mais complexo do que parece.
E € por essa razdo que, ao refletir sobre ele, é necessario retomar algumas das
velhas premissas tedricas e andlises que marcaram o conhecimento socioldgico
e suas contradi¢oes ao longo dos tltimos dois séculos. Precursores e cldssicos
da sociologia analisaram a grande transformagao nas sociedades industriais
perante a emergéncia e consolida¢io do capitalismo moderno. Embora as
referéncias a chamada “classe média” sejam mais antigas, a reflexio que
aqui pretendo desenvolver a partir desse conceito dirige-se a um periodo
mais recente e as sociedades ocidentais em particular. Alexis de Tocqueville
—em especial na sua obra mais célebre, Da Democracia na América, de 1832
—, interessado em compreender a nova patria da democracia, olhou para
essas categorias intermédias da estratificagio como um elemento decisivo
para o reforco da ordem democratica. Naquele tempo, as referéncias a classe
média cingiam-se principalmente ao problema do acesso a propriedade e
a riqueza, num contexto em que se observava a ascensio social de novos
segmentos da populagio, principalmente no mundo anglo-saxénico.
Remonta aos tempos de J.-J. Rousseau o principio de que as desigualdades
entre os homens sdo produto e criagdo da prépria sociedade (em boa parte
devido a instituicdo da propriedade privada). Desde a Revolu¢ao Francesa
que a nova logica econdémica, estimulada pela burguesia — em alianca com
fracdes das velhas classes aristocraticas — e apoiada no controlo do aparelho
de Estado, viu expandir a acumulag¢io de riqueza a partir da relacdo capital-
trabalho, dando lugar ao nascimento de uma nova estrutura social, assente
em novas relacdes de classe e em novas desigualdades. Mas foi com o
triunfo da Revolucdo Industrial em Inglaterra que o trabalho passou a ser
merecedor de reconhecimento social, visto que é essencialmente na esfera
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econémica que se decide a batalha do progresso e, portanto, o triunfo da
modernidade. O trabalho, e nomeadamente o trabalho assalariado, ganhou
centralidade e tornou-se o principal garante da coesdo e do equilibrio social,
mas paradoxalmente também o centro do principal conflito social.

A ideologia liberal e burguesa assumia-se como o lubrificante ideal para levar
por diante a promessa de um crescimento econdémico e de uma distribui¢ao de
riqueza ilimitados, disponibilizando oportunidades e recompensas segundo
as aptidoes e a dedicacdo individual. Como seria de esperar, a vitalidade da
economia foi acompanhada da consolida¢io do principio liberal. No plano
subjetivo, o trabalhador obteria satisfa¢do a partir nao tanto do proprio ato de
trabalhar ou sentido de “criacdo”, mas acima de tudo da retribui¢io salarial
e do reconhecimento social, ou status, construidos a partir da atividade
produtiva. Segundo os valores do liberalismo dominante, as recompensas
obtidas através do trabalho assegurariam a integragio do individuo, ou seja,
a dedicacdo, o talento, a iniciativa e o aperfeicoamento profissional seriam
reconhecidos e recompensados pela sociedade. Estas premissas sempre foram
muito questiondveis, e em particular a sua generalizac¢do a realidades sociais
distintas sempre foi objeto de contestacio, quer no plano académico, quer na
esfera politica. Porém, vale a pena recuar brevemente aos tempos euforicos
do empreendedorismo empresarial americano do século XIX para melhor
compreender a perspetiva liberal e, posteriormente, a visio funcionalista
sobre a classe média.

2. Liberalismo e funcionalismo

A elaboragdo de Thorstein Veblen sobre a classe de lazer pressupunha
que as velhas aristocracias ou a nova burguesia se deveriam resguardar de
exibir a sua sumptuosidade para evitar a inveja dos povos, o que denuncia
a convicgao de que haveria uma relagio direta entre a ostentagdo da riqueza
e a ocorréncia de revolucdes. Nesta perspetiva, a capacidade integradora do
sistema traduz-se, ndo apenas nos estimulos materiais e salariais, mas também
nas diversas formas de reconhecimento e respeito, estimulando a motivagio
e o sentido de realizagdo pessoal. Se nada mais existisse a prova-lo, 14 estava
a nova classe média, boa parte dela descendente de familias de trabalhadores
manuais, a ilustrar esse glorioso mundo de oportunidades.

O esforco e a dedicacdo recompensam os mais talentosos e, acima de tudo,
os que se revéem no statu quo vigente. E a ideia do possivel enriquecimento,
a promessa do Eldorado, com particular significado nos EUA, que da
expressao aos processos de mobilidade social e de certo modo contribui
para estimular o individualismo. Alexis de Tocqueville, considerando que
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as revolucdes se destinam em geral a consagrar ou a destruir a desigualdade,
sustentava que “ou os pobres tentam tomar os bens dos ricos ou os ricos
tentam agrilhoar os pobres”, considerando que numa sociedade em que
cada um tenha algo a guardar e pouco a tomar, sera dificil a ocorréncia
de revolugdes violentas. Dai resulta que nas sociedades democrdticas, em
comparag¢io com o Antigo Regime, os pobres seriam em pequeno numero
e, além disso, ndo estariam ligados por lacos de uma miséria irremedidvel e
hereditaria, enquanto os ricos, além de pouco numerosos, nio permitiriam
que os seus privilégios atraissem os olhares, como acontecia antigamente
com a riqueza fundidria. Isto é, os ricos ndo constituiriam uma classe
a parte, que facilmente pudesse ser despojada pelos pobres. Entre estes
dois extremos, adianta Tocqueville, “acha-se uma multidio inumerdivel
de homens quase idénticos que, sem serem precisamente ricos ou pobres,
possuem bens suficientes para desejar a ordem, mas nio os tém em demasia
para suscitar a inveja”.

O espirito empreendedor atribuido a pequena burguesia proprietaria do
século XIX, sobretudo no contexto dos paises anglo-saxdnicos, foi descrito
pelo autor nos seguintes termos: “Sem davida que nao vivem satisfeitos, mas
mantém com ardor inigualdvel o desejo de enriquecer, embora esse desejo
tenda a permanecer dentro dos limites necessarios, porque o facto de viverem
numa situac¢ao de relativo conforto, que é tio afastada da opuléncia como da
miséria, leva-os a atribuir aos seus bens um prego imenso (...). Como estio
ainda muito proximos da pobreza, vém de perto os seus rigores, e temem-
nos; entre ela e estes mais nio ha que um pequeno patrimoénio sobre o qual
fixam imediatamente os seus temores € as suas esperangas. A cada instante,
interessam-se primeiro pelos cuidados constantes que ele lhes da e ligam-se-
lhes cada vez mais pelos esforcos didrios que fazem para o aumentar. A ideia
de ceder a menor parte dele é-lhes insuportavel e consideram a sua perda
como a ultima das infelicidades” (Tocqueville 1988: 272).

Incorporando influéncias do liberalismo e em especial de Max Weber, a
escola estrutural-funcionalista, fortemente devedora do pensamento de
Talcott Parsons (1967), entende o trabalho e a prépria ética profissional
como os principais meios para suscitar a adesiao dos individuos aos valores
do sistema social geral, consolidando um modelo de sociedade integrada e
dindmica, na qual as desigualdades acabariam por funcionar como fatores
de estimulo e de disputa pelas posi¢cdes mais aliciantes. De acordo com esta
concegio, a classe média assalariada — e o seu esperado crescimento — seria
a consequéncia natural de uma sociedade que, justamente por causa do
papel crescente do mercado e da racionalidade, caminhava para um sistema
meritocratico, capaz de garantir a harmonia — porventura imperfeita,
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porque os “desvios” a norma dominante sempre foram reconhecidos — entre
duas dimensdes justapostas: de um lado, o cardcter integrado do sistema
sociocultural em busca de um aperfeicoamento permanente; e do outro, o
conjunto dos individuos agindo livremente e concorrendo uns com os outros
no ambito do mesmo “sistema integrado de valores e normas” em busca de
reconhecimento e prestigio social'.

Uma vez conquistado um certo posto profissional, as recompensas obtidas
dependeriam da conjugagdo entre a importancia funcional (para o sistema)
do cargo e a escassez de pessoal em condicdes de o preencher. Dependendo
do nivel de congruéncia entre o mérito e as exigéncias requeridas, o papel-
status associado a respetiva funcdo seria merecedor de respeito, dignidade
e remuneracao compativeis. Assim, as oportunidades derivam do mérito
demonstrado e os individuos serdo estimulados a competir pelas posicoes
desejaveis, de acordo com as suas qualificagdes e talento. Ora, uma larga
parte das posi¢des sociais disponibilizadas pelo sistema, que sejam, ao mesmo
tempo, acessiveis e socialmente desejaveis, é constituida pelas posices de
classe média. Porém, estamos agora na primeira metade do século XX, e
ja ndo no tempo das classes médias proprietdrias do século anterior. Sio
as novas categorias profissionais arrastadas pelo progresso técnico e pelo
aumento da burocracia administrativa, os colarinhos brancos (white collars
ou black coated workers)* que vao integrar esta classe ou, melhor, este
conjunto de estratos sociais cujo significado politico maior resulta da sua
tradicional apatia coletiva. Constituida por camadas socioprofissionais
muito diversas, como empregados de escritorio, funciondrios, burocratas e
tecnocratas dos sectores publico e privado, professores, médicos, profissdes
técnicas, quadros intermédios, trabalhadores qualificados, etc., trata-se,
nao de uma classe em sentido rigoroso, mas tio-s6 de uma mancha, algo
nebulosa e indefinida, que se situa algures entre as elites e o povo ou, se
preferirmos, entre a classe dominante e os trabalhadores manuais.

Embora desde sempre contestada, a noc¢do de classe média acabou por
se impor e se expandir, tanto no campo académico como na propria
linguagem do senso comum e dos mass media. Mesmo os que negaram a
sua existéncia enquanto classe, foram forcados a reconhecer este tema de
reflexdo sociolgica como um importante contributo para o conhecimento
das sociedades industriais e sua transformacdo. Alguns estudos empiricos
inseridos na corrente da estratificacao social tentaram até analisar sociedades

! Perspetivas desenvolvidas, entre outros, por Talcott Parsons (1967) e Davies & Moore (1976).
2 Os colarinhos azuis referem-se aos trabalhadores manuais, enquanto os colarinhos brancos
(por vezes também identificados como os fatos escuros) se referem aos empregados administra-
tivos e dos escritorios.
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e sistemas sociais que procuraram organizar-se segundo modelos econémicos
alternativos ao capitalismo. Por exemplo, a andlise dos kibutz israelitas ou
do modelo soviético foi no século passado um interessante tema de pesquisa,
designadamente do ponto de vista da abordagem funcionalista (Moore
1954). Se, como muitos criticos consideraram, as teorias da estratificacio se
ajustaram melhor a modalidades nao capitalistas de organizagio social, faz
sentido uma breve nota a este respeito.

Por exemplo, em Israel, foram desenvolvidas experiéncias de cooperativismo
onde se pretendia reduzir ao minimo a desigualdade, tentando demonstrar
que a rotatividade de posicdes no trabalho seria um meio eficaz nesse
sentido, através da pratica de horarios reduzidos ou do estimulo a emigracao
parcial dos membros que ocupavam categorias profissionais mais baixas,
de modo a que, noutros enquadramentos, pudessem ocupar posicoes mais
elevadas. E claro que o grau de eficicia de um dado sistema social, seja ele
muito ou pouco inigualitirio, depende sempre da sua conjugacio com a
ideologia dominante nessa sociedade?, pelo que os modelos de estratificagio
se conjugam sempre com discursos de exortagdo, explicacbes prosaicas e
narrativas mistificadoras.

Na antiga URSS, por seu lado, onde a ideologia do regime exaltava o
principio marxista “de cada um segundo as suas capacidades, a cada um
segundo as suas necessidades”, assumia-se que todas as fung¢des sociais
possuiam um idéntico valor e por isso todos os papéis eram igualmente
importantes, em coeréncia com a retdrica de exaltacdo da sociedade sem
classes. Todavia, embora se pudesse dizer que todas as fun¢des tinham a
mesma importancia para “a sociedade no seu conjunto”, o mesmo nio
era valido para os cidaddos em concreto da sociedade soviética. Ainda
que se pudesse admitir que um varredor de lixo e um médico-cirurgido,
por exemplo, desempenhassem papéis igualmente necessarios do ponto de
vista funcional, ja seria pouco provavel que os membros individuais da
respetiva sociedade valorizassem de igual modo a destreza (e portanto o
estatuto) do varredor e do cirurgido. Barrington Moore Jr. (1954) refere
que, segundo as designagdes oficiais do regime soviético, as categorias
sociais mais comuns como 0s operdrios, os camponeses € a intelligentsia,

3 A nogdo de “ideologia” é aqui entendida enquanto um olhar parcial e distorcido sobre o
mundo real, uma perspetiva que real¢a o lado mais conveniente (do ponto de vista de um inte-
resse particular) da realidade ou do problema em causa; normalmente favorece o grupo hege-
ménico na medida em que constr6i uma leitura que serve os seus interesses e que os “justifica”,
tornando-os aceites como “naturais”. De realcar, portanto, que a ideologia s6 o é na medida em
que € incorporada por sectores sociais exteriores ao grupo ou classe privilegiada, funcionando
assim como um poderoso mecanismo de consentimento e de aceitagdo (Therborn 1999).
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nos textos mais técnicos surgiam como funciondrios (ou sluzhashchie),
que correspondiam aos colarinhos brancos ou “empregados”. Mas as
demarcacoes de status e a imposicio de privilégios no seio do Estado
soviético deram lugar, como se sabe, a auténticas “castas” de apparatchiks,
que durante décadas monopolizaram recursos publicos e beneficiaram do
estatuto de uma verdadeira classe de servico zelosamente defensora do
sistema totalitdrio, sobretudo durante o estalinismo.

E claro que as diferengas de estatuto e de riqueza entre estratos sociais nio
podem deixar de ser equacionadas com a visibilidade publica e os estilos de
vida correspondentes a cada grupo social. A propria atitude de cada camada
ou fragido de classe pode assumir-se como elemento distintivo, isto é, a opcao
por um maior exibicionismo ou a preferéncia pela sobriedade funcionam
como orientagdes reveladoras do respetivo estatuto e do tipo de vantagens
que um dado grupo controla. E costume pensar-se que a verdadeira elite
€ sObria e que prefere passar despercebida porque nada tem a provar —
dai que as suas moradias, vivendas e palacios, fiquem longe dos olhares
publicos —, enquanto os sectores que anseiam por esse estatuto exibem —
por exemplo, na forma das suas “mansdes” ou na cilindrada do carro — a
sofreguidio causada por uma pobreza latente noutros dominios: o défice de
formacdo escolar, de ela cultural ou, como se diz, de pedigree... Enquanto
as elites, com elevados volumes de capitais econdmicos, culturais e sociais,
se mostram, em geral, displicentes em relacao as suas posses econdmicas,
aos recém-promovidos ou que enriqueceram rapidamente (0s 70v0s-7icos)
falta-lhes ainda o correspondente nivel educacional e a familiaridade com
a cultura e a erudi¢do, pelo que tendem a revelar-se ansiosos para mostrar
0 que possuem. S6 que a ostentagdo é apenas uma forma de reivindicar a
aten¢do, o reconhecimento e a honorabilidade que o dinheiro ndo consegue
comprar, pelo menos no imediato. E nessa luta simbélica, em geral silenciosa,
quotidianamente alimentada por diferentes segmentos e redes sociais, que
se joga a monopolizacao do prestigio na disputa entre grupos ou familias
rivais. Ostentagdo ou sobriedade refletem estilos de vida padronizados ou
“distintivos”, nos quais se inscreve o maior ou menor grau de consisténcia
ou inconsisténcia de status*.

4 Trata-se de uma situagdao em que se possuem elevados volumes de um tipo de bem (por exem-
plo, uma cultura ou titulo académico superior, ou ainda um nome de familia nobre) e a0 mesmo
tempo fracos recursos de um outro tipo de bem (por exemplo, a auséncia de propriedade ou a
escassez de bens materiais). Ainda outro exemplo, de sentido diferente, seria o do novo-rico:
aquele que possui grande riqueza e pouco ou nenhum capital cultural ou educacional.
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3. Divergéncias e controvérsias: marxismo e weberianismo

Como ¢ sabido, Marx, de um lado, e Weber, de outro, foram os cldssicos
da sociologia que abriram o debate a respeito das classes sociais. Marx,
especialmente atento ao problema da explora¢io e da dominagao, dedicou
pouca atengdo aos estratos intermédios, mas revelou alguma ambiguidade
na importancia atribuida a classe média. Nos escritos mais politicos do
marxismo cldssico — por exemplo, O Manifesto do Partido Comunista
(Marx e Engels) ou O Estado e a Revolugdo (Lenine) —, a preocupag¢do maior
é com a tese da bipolarizacdo das classes e da pauperizacdao desses estratos,
considerados em transicio do periodo manufatureiro para o capitalismo
industrial e destinados a integrar o proletariado, como é referido na obra A
Luta de Classes em Franca de 1848 a 1850. Em suma, as classes médias eram
vistas como principal suporte dos interesses da classe dominante, dispostas
a procurar o conforto, tentando abastecer-se no mesmo “balcido” (leia-se, o
Estado capitalista) onde a burguesia tratava dos seus negdcios.

Ja na visio weberiana, a classe média surge em larga medida como o
resultado de um sistema que permite a mobilidade e concede oportunidades
individuais. De facto, Weber depositava mais esperancas na a¢io positiva
do grupo de status do que no coletivismo da “luta de classes”. Apesar
disso, e ao contririo do estrutural-funcionalismo americano, este autor
nunca perdeu de vista o fendmeno do poder nas relagdes entre grupos ou
estamentos. Importa pois ndo esquecer o principio socioldgico segundo
o qual entre a realidade e a teoria existe uma permanente tensio e
complementaridade, ndo uma divisdo rigida. E a realidade que se sobrepoe
a teoria, mas € a teoria que constroi o conhecimento sobre a realidade. O
discurso classista, quer dizer, a linguagem que, por exemplo, em Portugal na
I Repiiblica ou, mais recentemente, no pds-25 de Abril de 1974, penetrou
sectores importantes do operariado e dos movimentos populares de varios
tipos deu lugar a formas de a¢do coletiva de grande alcance (uma espécie de
prdtica da teoria); enquanto, por sua vez, no seio desses contextos concretos,
surgiram intmeras polémicas e reflexdes tedricas e ideoldgicas, algumas
das quais continuam vivas no plano académico e politico (uma espécie de
teoria da pratica)’. Nessa medida, talvez a propria dicotomia teoria versus

5 Estas expressoes sdo usadas por diversos autores da sociologia (nomeadamente P. Bourdieu,
A. Giddens ou M. Burawoy) para contrariar o lugar-comum que estabelece divisdes demasiado
simplistas e superficiais entre a “teoria” e a “prética”, procurando pelo contrdrio mostrar que
a teoria s6 importa na medida em que revela e d4 sentido a prética, enquanto esta s6 pode ser
plenamente apreendida com a teoria. E ainda com base nesta desconstrucio que se pode ques-
tionar a pretensa divisdo rigida entre as dimensdes objetiva e subjetiva da realidade. Na vida
social estes dois elementos sio muitas vezes indestringdveis (Bourdieu 1996).
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pratica em torno da andlise das desigualdades e a sua persisténcia no tempo
possam considerar-se parte integrante da conflitualidade inerente as divisdes
classistas. O fenémeno da classe média foi, desde sempre, um dos pontos de
maior discordia entre os dois grandes paradigmas da sociologia das classes —
marxismo e weberianismo —, e isto porque essas perspetivas transportavam
representagbes contrdrias quanto as virtudes e defeitos do modelo de
sociedade em vigor. Se, para Marx, a classe média era a negacdo mais
palpavel da sua tese da dicotomia das classes (as duas classes antagénicas),
para Weber, as classes médias eram a prova da superioridade racional de
um sistema capaz de reconhecer o mérito e oferecer oportunidades aos
mais talentosos. E a guerrilha tedrica prolongou-se por todo o século XX.
Enquanto weberianos e funcionalistas acentuavam o principio da liberdade,
dos direitos individuais e da propriedade privada, colocando o sistema
social e o mercado como principais fatores de regulacdo e de progresso,
os marxistas — desde os autores da Escola de Francoforte, passando por A.
Gramsci, R. Luxemburgo, G. Lukics, etc. — davam largas a sua critica radical
ao capitalismo, mas omitiram enquanto puderam o significado sociolégico
da mobilidade social e da nova classe média assalariada.

Para o marxismo estruturalista, o aumento do poder de compra dos
trabalhadores e o triunfo do Estado-providéncia na Europa foram
interpretados como fruto de uma massificacao consumista promovida pelo
mercantilismo e o poder do capital, cujos efeitos perniciosos se traduziam
na crescente alienagio e conformismo dos trabalhadores, embora na prética
—nas sociedades industrializadas do Ocidente — se assistisse a uma tendéncia
de mobilidade social ascendente que negava a visio dicotémica da luta de
classes®. Essa realidade levou a que, mesmo da parte de muitos académicos
ligados a0 campo marxista, se comecasse a reconhecer a necessidade de
recriar novos instrumentos tedricos para compreender o fenémeno da
mobilidade. Foi ja no pds-II Guerra Mundial, e perante o crescente descrédito
do modelo soviético, que comecaram a proliferar entre 0os marxistas novos
estudos virados para a andlise da estrutura das classes nas sociedades
industrializadas, dando lugar a obras de elevada elaboracdo conceptual
apoiadas numa sofisticacdo técnica e metodoldgica até entdo inexistente.
Nomes como Louis Althusser (1998; et al. 1965), Nicos Poulantzas (1975),
Daniel Bertaux (1978), Erik Wright (1989), Balibar e Wallerstein (1991),
impulsionaram um conjunto de pesquisas que conjugaram, pela primeira

¢ QOu seja, o ideal marxista-leninista da luta entre as duas classes “antagénicas” (a burguesia e
a classe operdria) foi durante décadas uma pedra basilar da teoria marxista do “materialismo
hist6rico”.
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vez, o desenvolvimento simultineo da reflexdo tedrica e a andlise empirica
em sociedades concretas.

Mas, apesar da vitalidade do debate, a classe permaneceu um conceito
essencialmente contestado. Embora no campo do marxismo as preocupacdes
se dirigissem mais para a critica do papel politico da classe média enquanto
fator apaziguador dos conflitos de classe, a sua influéncia também se fez sentir
nas abordagens criticas da mobilidade, entre as quais se destacou a chamada
teoria da reproducdo, direcionada para a andlise da educagdo mas com uma
Obvia ligagao a temadtica da mobilidade social. De resto, nomes como Bourdieu
e Passeron (1978), que inauguraram essa discussdo, ainda que inseridos no
mesmo campo tedrico, acabaram por ser alvo da critica dos seus pares devido
a excessiva énfase que colocaram na capacidade reprodutiva do sistema
educativo e da cultura dominante, sem atender suficientemente a capacidade
de resisténcia e rebeldia dos saberes e culturas populares.

Para além das referidas divergéncias entre estas correntes, as tentativas
de atualizacdo dos legados de Marx e de Weber tém também dado lugar
a combinagdes tedricas que dificilmente se encaixam num ou noutro
desses dois paradigmas. Aquilo que os weberianos designaram de “classe
média” surge na terminologia marxista com outras designagoes, tais como
“nova pequena burguesia”, “pequena burguesia urbana”, “nova classe
operdria”. Segundo Nicos Poulantzas, os novos sectores assalariados que
se vinham juntando ao refor¢o do Estado, da modernizacdo técnica e da
burocracia nas empresas — a dita “classe média” -, forneceram uma base
social extraordinariamente importante para a reprodu¢io do capitalismo.
Categorias profissionais em crescimento, tais como professores, técnicos,
funciondrios, gestores de topo, quadros e profissionais de saude ou da
administracdo publica, funcionam como uma imensa plataforma de
amortecimento da luta de classes ou, dito de outro modo, constituem o
principal meio de coopta¢do ou de aburguesamento da classe operaria e dos
seus descendentes, afastando-os assim dos caminhos da atividade sindical e
politica. Esta conce¢do inventariou alguns dos principais atributos apontados
as camadas profissionais pertencentes a classe média, nomeadamente a sua
proximidade com o poder dos dirigentes, a sua orienta¢ao individualista
para a carreira, o seu seguidismo em relagio as chefias e a sua predisposi¢ao
consumista. Tais atributos justificam a designacdo que alguns dos autores
atrds referidos tentaram colar a classe média — a nova pequena-burguesia.
Vale a pena referir o contributo de Erik Olin Wright, que, apesar de partilhar
muitas destas preocupagdes e conceitos (comuns ao campo marxista),
elaborou um modelo analitico que trata as diversas categorias da classe
média como movidas ndo por uma adesio plena ao sistema dominante mas
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por contradi¢des de poder, formas de controlo e de qualificagio que tentam
monopolizar. Wright tinha teorizado inicialmente sobre estas camadas
intermédias, classificando-as como lugares contraditérios nas relacoes de
classe, evoluindo dai para um modelo que recupera (de Marx) o conceito de
exploracdo e o conjuga com o papel do mercado concorrencial (de Weber).
Com isso contribuiu para mostrar o cardcter dindmico e contraditorio das
relagdes sociais entre diferentes categorias socioprofissionais no seio da
classe média. Na mesma linha, vdrias situag¢des de classe podem considerar-se
“exploradoras” segundo certos critérios’ — por exemplo, o caso de grupos
qualificados que beneficiam dos seus diplomas escolares (quando a oferta
escasseia) —, mas sio “exploradas” segundo outros critérios — por exemplo,
naqueles casos em que nao possuem qualquer autonomia nem autoridade
no exercicio da profissio, em comparagao com outros que as possuem em
abundancia (Wright, 1989).

O contributo do campo marxista é, pois, incontornavel, dado o enfoque
dessa tradicao nas relacdes de dominacdo entre as classes e na natureza
estrutural das contradi¢des inerentes ao “modo de producdo capitalista”.
Como coroldrio deste principio, resulta uma visio especifica do proprio
fenémeno da classe média, partilhada na presente abordagem, ou seja, uma
conce¢io da estrutura socioeconémica do capitalismo assente em relagoes de
classe que —embora em constante readaptacgao e sob acelerada complexidade
—ndo alteram a natureza antagénica e conflitual dos interesses e do controle
de recursos na sociedade. Dito de outra maneira, a perspetiva adotada neste
texto assenta no pressuposto de que a distribui¢io desigual de recursos
(econémicos, educacionais e de capital social) da lugar a barreiras de classe
muito poderosas’ e com grande potencial de reproducdo, apesar da sua relativa
flexibilidade e da possibilidade de serem transpostas com maior ou menor

7 Note-se que a “exploragdo” é aqui entendida como uma relagdo social entre dois ou mais
individuos ou grupos em que um deles esta em condigdes de beneficiar a expensas do esforco
ou privagdo de outros. Em sentido lato, pode falar-se em exploracdo de status quando um
individuo tira vantagem do facto de possuir um determinado titulo que é muito raro. Se todos
os trabalhadores possuissem um grau de licenciatura, por exemplo, nio seria possivel alguém
beneficiar no mercado de trabalho devido a esse critério, ou seja, se um diploma é escasso e tem
muita procura adquire maior valor. Por outras palavras, a escassez, a concorréncia e o mercado
interferem nos mecanismos da desigualdade e, num certo sentido, da exploragio.

8 Apesar de esse registo abstrato nio ser suficiente para captar diversas dimensdes ndo eco-
noémicas da formagdo da classe operaria, em especial a experiéncia partilhada fora da fabrica
enquanto ingrediente decisivo da identidade coletiva do operariado, como bem realcou E. P.
Thompson (1987).

? No sentido em que existem nio so diferencas de riqueza e de estatuto, mas também relacoes
de poder e estruturas largamente antagdnicas, pois os privilégios de uns tém como resultado a
privacdo de outros.
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dificuldade. Por outro lado, convém realgar que tais divisdes ndo obedecem
a um simples determinismo econémico, mas sim a uma complexidade
de fatores multidimensionais, onde se conjugam elementos objetivos e
subjetivos, materiais e simbolicos, interesses particulares, formas de poder,
sentido identitario, etc. Se o conceito de “classe” continua a ser fundamental
na andlise sociol6gica das desigualdades e da transformacgao social, é porque
entre marxismo e weberianismo houve inegdveis aproximagoes, desse
modo permitindo conjugar a importancia dos recursos econémicos com
os processos de constru¢ao da identidade coletiva, em que subjetividades
e estilos de vida se tornaram elementos indissocidveis da luta de classes.
Acresce que, como assinalou M. Carlos Silva, “as desigualdades de classe
exigem a articulagcao de diversos niveis de andlise desde o mais abstracto a
nivel societal ao socioestrutural, passando pelo nivel organizacional até ao
nivel interactivo” (Silva, 2009: 25).

Alguns dos contributos mais interessantes para a compreensao do fenémeno
da classe média nas sociedades industriais s3o provenientes de pensadores,
cujo percurso se orientou para uma articulacio entre as duas tradicdes
tedricas atras referidas (marxismo e weberianismo). Se, como atris assinalei,
Wright weberianizou o marxismo, autores como Frank Parkin (1971 e 1979)
ou Eriksson e Goldhtorpe (1992) marxianizaram o weberianismo. Quer
isto dizer que as sociedades capitalistas avancadas deixaram de poder ser
pensadas exclusivamente na base da dicotomia entre as duas classes opostas
(capital-trabalho), pois passou a ser necessario olhar a conflitualidade em
novos termos — em termos mais plurais — e prestar maior aten¢ao a dimensio
subjetiva e ao papel do mercado, embora sem perder de vista a importancia
das contradi¢des de poder e o privilégio de uns grupos em relagio a outros.
Ao longo da segunda metade do século XX, em vez da bipolarizacio de
classes, assistiu-se nas sociedades ocidentais (em especial na Europa) a
uma grande variedade de grupos, novas fracdes de classe, minorias étnicas,
associacgoes e estruturas organizadas. A inovacdo tecnoldgica, as politicas
sociais e a planifica¢gio administrativa expandiram o sector terciario,
enquanto cresciam os impactos da educacdo, da ciéncia e da técnica e se
assistia a0 permanente investimento nas qualifica¢des, estimulando novas
camadas de burocratas e tecnocratas, que foram engrossando a classe média.
Para além disso, a profissionalizagdo da gestdo, a expansdo das sociedades
anénimas, a multiplicagdo de novas profissdes, novas formas contratuais e
condi¢oes de trabalho muito diversificadas deram lugar a transformacoes
de grande impacto na coesdo da sociedade no seu todo. A escola, as
novas profissdes, o negbcio familiar ou individual, os novos direitos e as
condi¢des de promocdo e de carreira, a evolucdo salarial, deram lugar a
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uma profunda altera¢do na estrutura global do emprego, consolidando a
ideia de uma classe média solida, em crescimento e que se assumia cada
vez mais como o nucleo fundamental e decisivo da coesio social. O campo
sindical e os mecanismos de didlogo e concertagio onde participaram (ao
lado de empresdrios e representantes do Estado) favoreceram enormemente
o compromisso de classes e revelaram-se elementos decisivos nesse sentido.
Quer o sindicalismo reformista e “de negociacdo”, quer mesmo as correntes
sindicais tradicionalmente ligadas ao operariado industrial animaram essa
tendéncia e deslocaram as suas bases de apoio da industria para os servicos.
Estdvamos entdo no inicio da década de sessenta, que haveria de trazer mais
novidades e surpresas ao mundo ocidental. Esse foi talvez o momento de
maior exaltacio da “sociedade de consumo” nos tltimos cinquenta anos,
coincidente, alids, com o triunfo do Estado de bem-estar. Foi a fase mais
euférica de ascensio da classe média, em especial na Europa. Sem esquecer
que a dita classe média passou a ser alimentada, cada vez mais, pelos
filhos e netos do velho operariado que entretanto haviam beneficiado das
conquistas do Welfare State. O aumento rdpido do sector dos servicos, o
desenvolvimento tecnoldgico, lado a lado com o novo enquadramento dos
aparelhos de regulacdo social, transformaram profundamente as sociedades
avancadas do Ocidente. O fordismo emergente afirmava-se, entre outras
coisas, através da estabilidade do emprego e da progressio de carreiras,
o que, somado a melhoria do poder de compra da forca de trabalho no
seu conjunto — sobretudo entre os profissionais mais qualificados e os
funcionarios de colarinho branco —, contribuiu para intensificar os fluxos
de mobilidade social ascendente. Mesmo quando tais fluxos ndo eram, de
facto, tdo substanciais como pareciam, geraram um efeito simbdlico que
estimulou o entusiasmo de amplos segmentos dos trabalhadores, criando
assim grandes expectativas de ascensdo social.

4. Fragmentacao, estilos de vida e lutas de sfatus

Com a crescente fragmentacdo das classes e a multiplicagao das desigualdades
e diferencas (étnicas, culturais, raciais, linguisticas, de género, etc.), o
movimento sindical ganhou poder institucional e negocial ao mesmo tempo
que perdeu capacidade de mobilizagdo junto de um operariado cada vez
mais enfraquecido. Os trabalhadores manuais conseguiram mais seguranga,
mais direitos e mais poder de compra, aproximando-se dos padroes de
consumo da classe média. Entretanto, sucessivas geragdes de novos técnicos
e funciondrios, muitos deles filhos da classe trabalhadora manual, acediam
a niveis mais elevados de escolaridade e alcancavam posi¢does em empregos
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administrativos de diversos tipos. Desta forma, o crescimento da classe
média caminhou a par com a sua dispersdo interna e com a fragmentacgdo
da classe operdaria, igualmente sujeita as condicionantes derivadas dos
vastos investimentos em educacdo, em ciéncia e em tecnologia, direta ou
indiretamente ligados ao Estado-providéncia.

Por estas razoes, a classe média tem sido considerada como uma “zona de
amortecimento dos conflitos”, uma vez que os grandes indices de mobilidade
sdo de curto alcance e os maiores fluxos dirigem-se justamente para essas
posi¢oes intermédias da pirdmide social. Diversas linhas de andlise, onde se
destacam autores como P. Bourdieu e F. Parkin, mostraram que a mobilidade
social ndo resulta principalmente de uma igualdade de oportunidades em
funcio do mérito, mas antes deve ser vista na sua ligacio aos processos
mais vastos de reproducdo social e mudanga estrutural do sistema. Desde
finais do século XIX que a disparidade na distribuicio da riqueza vinha
sendo associada ao fendmeno da ostentacdo e, portanto, dos estilos de vida.
Basta pensar, por exemplo, numa cidade média portuguesa, ou mesmo no
ambiente do nosso bairro, no modo com os espacos publicos, os cafés, os
bares ou as tabernas atraem publicos com referéncias culturais distintas ou
redes de interconhecimento particulares. A identidade coletiva do grupo —
que para este efeito pode considerar-se um grupo de status — afirma-se em
boa medida através do modo como apropria um espaco de convivio e de
sociabilidade que se torna “o seu” espago, e portanto, aquele lugar onde o
“estranho”, ao contrario dos “da casa” (leia-se, os daquele coletivo), nio se
sente propriamente como peixe na dgua. Trata-se, portanto, de uma dindmica
de demarcacio e de distingao, onde se espelha uma espécie de luta de classes
simbodlica, que pode ser observada ndo apenas na esfera profissional e
produtiva, mas acima de tudo na esfera do consumo, a comprovar como
as desigualdades de classe se projetam e reproduzem em todas as esferas da
vida e ndo apenas na producio.

Nessa medida, as tensoes entre as classes média e alta funcionam segundo
uma logica de carrossel, ou, se preferirmos, numa espécie de jogo de “toca
e foge”, em que o “gosto distintivo” cria um efeito mimético nos que vém
atrds, impelindo-os a imitacao dos seus modos de vida (em geral adulterados),
enquanto os que vao a frente se demarcam, reinventando permanentemente
o seu proprio estilo. Mas este jogo de sedugdo pode levar ao desencanto e
ganhar efeitos no terreno politico. Na sua obra Sociologia de lo Posible,
José Maria Maravall (1972) sustentava que numa trajetéria ascencional as
expectativas vao sempre um degrau adiante da posicdo do individuo; mas,
se ocorrer uma situacao em que, de repente, a escada termine abruptamente
e se caia num declive, a intensidade da frustra¢io dispara, porque as
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expectativas continuaram em subida em contraste com a situagiao concreta,
que entretanto se degradou. E o caso de quem investe tudo o que tem num
curso superior ou numa formagao avangada para conseguir uma promog¢ao
e, quando esta a beira de atingir esse objetivo, se depara com o desemprego.
Como € natural, tais circunstancias favorecem a insatisfagio e a ocorréncia
de conflitos, que podem adquirir um impacto politico se isso atingir um
volume significativo de pessoas ou uma geracdo inteira. Quando o sonho
mais colorido revela, afinal, ndo passar de uma miragem, s6 pode dar lugar
a dececdo e a revolta. E, como sabemos, é a partir dessa conjugagio entre
expectativas e desilusdes (ou sentimentos de realizacao) que, das duas uma,
ou se reforga a coesdo da sociedade ou explode a instabilidade social. Um
cendrio que, nao sendo estranho a classe média, pode voltar a ser reeditado
no futuro.

Isto liga-se ao que Pierre Bourdieu designou como a logica da disting¢do. Pode
imaginar-se, por um lado, a elite a exigir o monopdlio do gosto distintivo e a
anular as tentativas de usurpagio levadas a cabo pelos estratos intermédios
que sonham chegar ao topo; e, por outro lado, as investidas destes junto
dos grupos de status superiores, fazendo com que a proximidade, a partilha
de um espacgo contiguo, passem a ser vividas como assimilagio do gosto
estético do grupo-alvo, o que é em geral experienciado como um sinal de
sucesso. A ansia de apropriagdo, porém, da lugar a representa¢des onde é
facil confundir a imitagdo com o original. Sendo a copia sempre imperfeita,
0 que as classes médias podem usurpar as elites acaba muitas vezes por
reforcar o poder simbdlico dos grupos dominantes, uma vez que estes, com
as suas taticas de fuga a “vulgaridade”, sempre conseguem o exclusivo e,
ndo poucas vezes, gostam de ridicularizar a plebe (leia-se a classe média
ou a nova pequena-burguesia) na sua postura desajeitada e “pequena”, em
contraste com a sua ambicao desmedida.

A “elite da elite” reserva para si o exclusivo de um espaco, de um estilo, de
uma moda, de uma linguagem, etc., que resiste a deixar-se “contaminar”
pelos estratos inferiores, obrigando estes a consumir a aparéncia, a versio
superficial, a opereta em vez da dpera, a comédia em vez do teatro cldssico,
a musica ligeira em vez da “grand musique”. Este tipo de comportamento
em relacdo ao consumo de bens culturais exprime uma atitude que P.
Bourdieu cunhou de boa vontade cultural, tipica de categorias sociais em
ascensdo, as fracoes “novo-ricas”!® da classe média, ansiosas por mostrar

10°0 “novo-riquismo” a que me refiro ndo diz respeito, obviamente, apenas a riqueza econd-
mica mas, dependendo do sector em questdo, pode traduzir a mesma ansiedade exibicionista
mas adaptada a outros meios: os meios académicos ou o campo politico, por exemplo, tém sido
férteis na promogao de figuras e comportamentos da mesma natureza.
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um conhecimento enciclopédico que recompense o seu défice de erudigio.
Sem duvida que as lutas pela diferenciagio e apropriagiao de status obedecem
a forgas que acompanham as praticas das fracdes mais instaveis da pequena-
burguesia urbana.

Estudos empiricos centrados em paises europeus e nos Estados Unidos da
Ameérica mostraram que os processos de mobilidade, além de serem sobretudo
intergeracionais e de curto alcance, funcionam segundo movimentos de
oscilagdo para baixo e para cima — as zonas de amortecimento — em que 0s
processos de ascensdo nunca sdo lineares. Importa portanto nio esquecer
que a mobilidade social (falo aqui sobretudo dos fluxos ascendentes) é
sempre marcada por obsticulos, mesmo que alternados por “trampolins”
que ajudam a transpoO-los, e as vezes entra em retrocessos irremedidveis.
Como na subida de uma montanha ingreme, quanto mais nos aproximamos
do topo mais dificil e doloroso é dar o passo seguinte.

Na verdade, questdes correlatas da discussido sobre a mobilidade social e a
meritocracia,como sejam a interposi¢ao de renovadas barreiras e segmentagdes
de classe, tém vindo a ganhar relevo nas tltimas décadas, pois os mecanismos
de fechamento tém-se tornado extremamente poderosos, sobrepondo-se de
forma clara ao critério do mérito. Lembrando um conhecido titulo de Erik
Olin Wright"', importa ter presente que a classe conta. Mas vale a pena
reconhecer também que o mérito conta. Contudo, é preciso acrescentar,
retomando uma ideia de R. Dahrendorf, que afirma que “mesmo aqueles
(poucos) que chegam as elites pelo seu mérito e talento, fecham as portas
atras de si logo que tenham alcancado o seu status. Os que 14 chegaram por
‘mérito’ passam a querer tudo o resto — ndo apenas poder e dinheiro mas
também a oportunidade de decidir quem entra e quem fica de fora”'2. Dito
de outra forma, o mérito conta, mas nao se pense que as oportunidades de
ascensdo dependem exclusivamente ou sequer principalmente do mérito.

A classe média pode ser considerada como uma classe de servico, nos seguintes
termos: “os empregados prestam um servico a empresa empregadora em
troca de ‘compensacoes’ que ndo apenas tomam a forma de uma recompensa
salarial, com todos os seus pré-requisitos, mas incluem também importantes
elementos prospetivos — por exemplo, aumentos salariais em condicoes
estabelecidas, condi¢oes de seguranca e assisténcia, quer no emprego quer
através de direitos de prote¢io na reforma e, acima de tudo, oportunidades
de carreira bem definidas” (Erikson e Goldthorpe 1992: 41-42; Goldhtorpe

' Class Counts: Comparative studies in class analysis, Cambridge University Press, 1997.
12 Artigo de opinido de R. Dahrendorf, publicado no jornal Piblico sob o titulo “Ascensido e
queda da meritocracia”, em 02/05/2005: 7.
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1995). Em face disto, as condi¢oes de estabilidade da classe média tém vindo
a alterar-se substancialmente nas ultimas décadas. A sua heterogeneidade
sempre foi um traco marcante, mas desde a entrada em declinio do Estado-
providéncia e do modelo de producido fordista' que se assiste a um acentuar
da instabilidade e dos processos de fragmentagdo interna, quer entre as
profissdes de classe média, quer no mercado de trabalho no seu conjunto.
Assim, o fendmeno da mobilidade social e a tradicional estabilidade da classe
média ganham outros contornos em periodos de quebra, quando os segmentos
que alcangaram posi¢des confortdveis na estrutura social sio confrontados
com situagdes de perda de poder aquisitivo e surgem sinais ameagadores
para a sua seguranca e estatuto social. Nos ultimos vinte anos, apesar do
surgimento de novos sectores de funciondrios e trabalhadores qualificados,
as tendéncias mais gerais apontam para uma maior heterogeneidade no seio
desses sectores, enquanto nas camadas superiores da classe média parece
verificar-se uma crescente homogeneidade (Esping-Anderson 1993).

No clima de instabilidade que hoje se vive, logo abaixo da minoria de
gestores e executivos de topo — que gozam de grande poder e salarios de
luxo —, situa-se toda uma camada de chefias e quadros subalternos, cujas
legitimas ambicdes para chegarem mais longe dio lugar a uma ansiedade
crescente, que ndo parece aliviar, mesmo quando se da tudo a empresa (ou ao
servi¢o) — desde descartar trabalhadores a grandes parcelas do tempo livre.
A relativa instabilidade e tensdo entre segmentos profissionais caminha lado
a lado com o alargamento do fosso entre os rendimentos mais elevados e os
intermédios; isto €, a intensificacio das desigualdades salariais sofreu uma
nitida acelera¢do com a globalizacdo dos negdcios, acentuando as divisoes
entre ganhadores e perdedores, entre a nova classe transnacional e as vitimas
da globaliza¢io, uma questio que alimentou a critica ao neoliberalismo e
recolocou na ordem do dia novas discussoes sobre o sentido da justica social
(Santos 2003; Stiglitz e Greenwald 2004; Krugman 2009; Sen 2010).
Importa, portanto, ndo esquecer que ao longo dos ultimos duzentos anos,
as convulsoes sociais que ocorreram na Europa nao foram apenas animadas
pela classe operdria. Apesar de em geral se tender a pensar que classe média
é sinénimo de passividade, individualismo e integracdo, tais atributos — se
bem que em parte verdadeiros — omitem ou secundarizam a ideia de que
fendémenos como a mobilidade social, a conflitualidade e a classe média nio

13 Foi o inicio de uma viragem no campo laboral que abriu caminho as novas estratégias de
gestdo orientadas para a “produgdo magra” (ou “enxuta”), para a flexibilidade, a polivaléncia
do trabalhador, novas modalidades contratuais, regimes de subcontratagdo de servicos, o cha-
mado outsourcing, o crescimento dos “recibos verdes” (no caso portugués) e da precariedade
do trabalhador.
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s6 coexistiram como s6 podem compreender-se na base da sua interligagao.
Por isso mesmo é oportuno lembrar que a construgdo e o crescimento
da classe média assalariada se deveram em boa medida a sua capacidade
organizativa; isto é, ela ndo se limitou a aplacar os conflitos sociolaborais,
mas por vezes serviu-lhes até de rastilho.

Quer isto dizer que os sectores da classe média que conseguiram assegurar
junto do Estado e do poder econémico condi¢des contratuais e oportunidades
profissionais ou de promog¢do mais estdveis travaram em geral importantes
batalhas no campo sindical, dai retirando regalias e beneficios fundamentais'*.
Se é verdade que os profissionais e experts com posicdes de responsabilidade
na gestdo das institui¢des podem considerar-se tipicamente como a classe
de servico, todas as vastas camadas do funcionalismo e de empregados
que preencheram as estruturas e reparti¢des dos servicos publicos (mas
também os escritorios e a burocracia do sector privado) travaram lutas
importantes e em diversas dreas alimentaram o sindicalismo, ao mesmo
tempo que contribuiram para reforcar o seu papel de agentes da negociagiao
das politicas publicas. Em suma, a solidez do sistema fordista e, com ele,
da classe média, deve-se largamente a enorme influéncia do campo sindical
na obtenc¢io de pactos favordveis aos assalariados e ao modelo econémico
em vigor. Mas também sabemos como o poder econémico sempre esteve
mais disponivel para fazer concessoes perante os sectores dialogantes do que
perante o operariado militante; dai que o abrandamento das lutas laborais
tenha caminhado a par e passo com o refor¢o do sindicalismo da classe
média e da sua natureza neocorporativa.

5. Subjetividades, movimentos e conflitualidade

A este respeito, vem a propésito equacionar o problema da instabilidade
versus estabilidade com a questdo das atitudes subjetivas. O conceito de
grupo de referéncia é oriundo da psicologia social, mas foi muito utilizado
pela sociologia, designadamente pela corrente do interacionismo simbélico

4 Vale a pena referir as experiéncias profissionais da mulher e a generizacdo (do inglés gende-
ring), isto €, a importancia do género na estratificacdo social. Nao cabe aqui abordar a ques-
tdo da mobilidade social em conjugacio com a condi¢do feminina, mas vale a pena lembrar
que as dimensoes classista e de género revelam conexdes interessantes e os estudos nesta drea
tém ajudado a conhecer novas combinacdes entre carreiras profissionais e trabalho doméstico,
revelando novos tragos do modelo patriarcal ainda em vigor. Questdes como a relagdo entre
masculinidade e sexismo, o assédio moral, o chamado ecto de vidro (processo social de trava-
gem, que barra o investimento da mulher na carreira profissional em dado momento da vida),
tém permitido comparar diferencas entre as mulheres operdrias e as executivas e profissionais,
incluidas na classe média (Rothon 2008; Crompton 2009; Hebson 2009).
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(G. Mead, E. Goffman), que enfatiza a importancia dos modelos de
referéncia na formatacdo das préticas e representagdes dos individuos e
grupos. Trata-se de um padrdo comparativo, que faz com que um dado
segmento de classe paute os seus comportamentos por referéncia a um outro
significativo (através de formas especificas de imitacdo ou de demarcagio).
Por exemplo, uma familia que sempre viveu num bairro de lata tende a
incutir nos seus filhos uma atitude que procura resguardi-los, evitando
construir “castelos no ar”; ou seja, muitas vezes os grupos mais desapossados
tendem a adotar como referéncia outros grupos em situag¢ao idéntica ou
ainda mais humilde (os vizinhos ou os familiares, por exemplo), ampliando
desse modo o sentimento de privacdo relativa e dando lugar a um efeito
ficcionado, produzindo por vezes uma ilusio de proximidade, outras vezes
uma sensac¢do de distanciamento na hierarquia subjetiva da estratificagio
(Parkin 1968, 1971 e 1979; Grusky 2008).

Isto explica a razdo da fraca conflitualidade, mesmo em contextos em que as
barreiras sociais travam os percursos ascendentes de franjas significativas da
classe trabalhadora manual em direcdo a classe média. Por exemplo, no que
toca as atitudes politicas, enquanto em processos de ascensdo os individuos
tendem a adotar as orientagdes do grupo de chegada, nos casos inversos — de
mobilidade descendente —, a tendéncia é para se manterem as orientacdes
subjetivas do grupo de origem, encarando-se a descida como proviséria. O
resultado disso é que as geragdes que passaram por movimentos descendentes
(por exemplo, os que sdo oriundos da classe média e desceram a condi¢do de
trabalhadores manuais) em geral transferem para os seus filhos expectativas
positivas de recuperacdo do status perdido anteriormente; como que
fazendo jus a memoria e empenhamento dos seus ascendentes, normalmente
prosseguem os estudos até mais tarde e voltam muitas vezes ao estatuto de
membros da classe média dos seus pais ou avos (Parkin 1971). Deste modo,
ao centrar a aten¢do no fenémeno do conflito politico, importa nio perder
de vista que as condicoes que presidem a “tomada de consciéncia” de uma
dada geracdo, por exemplo, nao se explicam simplesmente nem por simples
espontaneidade nem por fatores “conjunturais” ou por determinantes
econémicos imediatos, por muito importantes que estes sejam.

A chamada Primavera Arabe revelou a um Ocidente surpreendido uma
vaga de movimentos nascidos do seio de regimes islamicos extremamente
repressivos, muitos deles dando lugar a revolugdes politicas cujo desfecho
ainda se desconhece em toda a sua profundidade, mas onde a ambigio de
liberdade e democracia foi um elemento central, apesar de a situagdo social
e os contornos dos protestos ocorridos na Tunisia, Argélia, Egito, Jordania,
Siria, Iémen ou Libia terem poucas semelhangas com a situagio na Europa e
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no mundo ocidental. As causas longinquas ou os fatores estruturais e politicos
mais amplos, sendo muitos deles sistémicos e globais, incidem em todos os
cantos do mundo, se bem que & mistura com os ingredientes socioculturais
particulares de cada contexto. Fundamental é ainda atentar na dimensdo
humana e afetiva das intimeras vivéncias pessoais e experiéncias sociais
— de conflito e de comunhao com o outro — que respondem a sentimentos
acumulados de mal-estar, dada a incapacidade da sociedade em oferecer
acolhimento e seguranga para todos. Cada nova geragio é animada por
uma incessante busca de partilha, de descoberta e de reconhecimento, sob
influéncia dos meios de comunicagao eletronicos, que tornaram o mundo mais
transparente aos olhos da juventude, e é também essa busca que transparece
das atmosferas coletivas partilhadas por milhares de jovens em milhares
de pragas, como por exemplo na praga Tahrir no Cairo (Coelho 2011).
Segmentos particulares, minorias étnicas, culturas periféricas desrespeitadas,
jovens que resistem a uma integra¢ao assética, a uma ordem por vezes vazia de
humanidade, constituem uma diversidade de insatisfagdes que os empurra para
a vivéncia da rua ocupada e que por periodos curtos exprime a emancipacdao
rebelde que projeta a mudanca na sociedade. Jovens e menos jovens vivem
estas “experiéncias coletivas de conflito”, a que se refere Carlos Gadea, que
“parecem constituir-se a partir do ingrediente da violéncia resultado de os
seus intervenientes se encontrarem em reduzidos circulos sociais de implicagiao
pratica no mundo e sentem que nio se podem autoconceber governados a partir
do seu interior pela falta de uma ‘socializa¢do’ na ‘estrutura de oportunidades’
que foram criadas” (Gadea 2011: 94).

Enquanto o campo sindical e laboral esteve no passado estreitamente
vinculado ao operariado, os movimentos dos sixties, apesar de muito
heterogéneos, podem mais facilmente ser conotados com a classe média.
E claro que a conexido destes movimentos com a classe média nio é tio
6bvia como foi no passado a base operdria do movimento sindical. Com
efeito, além de o “determinismo de classe” ser uma premissa falaciosa, a
heterogeneidade e fragmentacdo interna quer das “middle classes” quer
da “working class” retira sentido a qualquer relagdo de causa-efeito a este
respeito. O que se passa é que certas fracdes de classe — ou, se preferirmos,
alguns segmentos sociais especificos —, pela forma como se posicionam no
quadro mais geral da estrutura social, se encontram em condicdes tais que,
em contextos particulares, podem desencadear subjetividades partilhadas e
atitudes coletivas marcadas por preocupagdes comuns, favorecendo desse
modo aagio coletiva. De resto, sdo sempre as atmosferas culturais e os espagos
de sociabilidade convivial que forjam identidades ou pelo menos formas
partilhadas de identificacio em condi¢oes de fazerem surgir movimentos
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sociais: a identidade, a oposi¢ao face a um adversario identificado e uma
ideia comum quanto ao sentido da alternativa constituem trés dos principios
apontados por Alain Touraine (1981 e 2006) como critérios decisivos para
definirmos um movimento social.

Os movimentos nascidos hd quarenta anos foram, sem duvida, exemplos
marcantes do papel ativo de uma camada da classe média, provavelmente
mais rica em capital cultural do que em capital econémico, onde na verdade
0s jovens mais escolarizados tiveram um papel decisivo. O facto de o ativismo
dos estudantes universitarios ter germinado num territorio entio quase
exclusivamente dominado pelos descendentes da elite dominante ndo deve
retirar importancia ao seu fantdstico impacto transformador e progressista.
Pode dizer-se que os padroes de gosto induzidos por esses movimentos — no
plano estético, no vestudrio, na musica, nos interesses literarios e intelectuais,
na expressdo da sexualidade, etc. — ndo s6 alteraram o quotidiano e os modos
de vida das geracoes seguintes como dotaram a esfera publica e politica
de novos contornos. A importancia da chamada critica artistica inseriu-se
na abordagem culturalista que esses movimentos imprimiram, propondo
novas leituras sobre o sistema capitalista e pressionando a democracia
representativa a redefinir os seus procedimentos e modos de exercicio do
poder. E certo que as respostas institucionais que se seguiram no Ocidente
— ou justamente por causa delas — evidenciaram uma enorme capacidade
regeneradora do capitalismo, mas nio deixaram de abrir espaco a novos
valores, de impor novos reportérios, dimensdes e modalidades inovadoras
de agdo coletiva (Eder 2001; Boltanski e Chiapello 2001; Chauvel 2006;
Estanque 2012).

A mudanca social ao longo do século XX nas sociedades industriais foi
geralmente pensada segundo perspetivas rivais herdadas ora do positivismo
ora do marxismo. Mas o certo é que na vida social concreta tanto as lutas
coletivas € o combate dos movimentos sociais como as oportunidades
e a mobilidade social suscitadas por um sistema com fronteiras de classe
abertas contribuiram para a recomposi¢io estrutural do sistema e para o
crescimento da classe média. A abordagem culturalista da classe média,
associada ao surgimento dos novos movimentos sociais, permitiu que
se olhasse pela primeira vez para esta classe num sentido positivo e nio
pejorativo. O chamado radicalismo de classe média, pensado por referéncia
aos movimentos estudantis dos anos sessenta (Parkin 1968; Barker 2008;
Estanque e Bebiano 2007), abriu um novo olhar sobre esta classe e esvaziou os
velhos argumentos de alguma vulgata marxista quanto ao “individualismo”
e ao “aburguesamento” que ao longo de décadas obscureceram o significado
socioldgico e politico destes segmentos. E hoje, ja na segunda década do
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século XXI, a realidade europeia veio uma vez mais por a nu algumas ideias
feitas a respeito desta classe. A tradicional ideia de que a classe média é, acima
de tudo, caracterizada pela sua boa vontade cultural, que tenta mimetizar
os habitos e modalidades de gosto das elites, mas que apenas consegue
aproximar-se de palidas imitacdes, e a ideia do gosto em “pequeno” pautado
pela ansia de reequilibrar inconsisténcias de status e de uma obsessiva adesio
a ordem vigente, parecem revelar-se, nos tempos que correm, uma imagem
no minimo exagerada que precisa de ser revista.

E importante lembrar, a este propésito, que a sociedade portuguesa nio
estava evidentemente, como nunca esteve, sintonizada com os problemas
dos paises mais avancados da Europa. Por isso, enquanto os estudantes da
Sorbonne reclamavam mais democracia, direitos e liberdade sexual, num
regime democratico consolidado, os portugueses lutavam pelas liberdades
politicas mais elementares, pelo fim da guerra colonial e do regime
repressivo de Salazar. Nesse periodo ndo havia ainda lugar nem para os
velhos nem para os novos movimentos em Portugal, muito menos para a
questao hoje colocada por muitos da convergéncia entre “novos” e “velhos”
movimentos (Santos 1994; Boltanski e Chiapello 2001; Silva 2009). Para
além disso, importa realcar que a classe média assalariada era, na sociedade
portuguesa dos anos sessenta, praticamente residual. Mesmo os movimentos
estudantis e as lutas académicas dessa década eram animados por estudantes
universitarios — muitos deles politizados e sensiveis as tendéncias do ativismo
e das correntes culturais e musicais da época —, que eram, no essencial, os
filhos das elites privilegiadas (Estanque e Bebiano 2007; Cardina 2008).
Na Europa desenvolvida, a classe média “instalada” de ha quarenta anos,
a primeira geracdo beneficidria do Welfare State, gerou uma nova geraciao
“rebelde”. Foi esta que, de facto, erigiu a “juventude” em novo ator social,
cuja rebeldia cultural conduziu a uma importante viragem politica no
Ocidente e, com ela, a um novo sentido estético e sociocultural, em rutura
com os valores “pequeno-burgueses” e a mentalidade convencional da classe
média “bem comportada”. Os novos movimentos sociais semearam uma
nova irreveréncia disseminada a partir dos meios universitirios (Barker
2008). Mas, se em 1968 a luta do movimento estudantil de Paris (os porta-
vozes da critica artistica) se esvaziou no momento em que se quebrou a
alianca com os sindicatos e os partidos operarios (a chamada critica social),
na atualidade os animadores da revolta j4 ndo se limitam a defesa de
valores pds-materialistas, antes se debatem com as dificuldades de inser¢ao
no mercado de trabalho, ou com a crescente precariedade que lhes nega o
acesso a um futuro decente e a um emprego digno. Mais, hoje ja ndo sio
os estudantes de um lado e os trabalhadores do outro, mas sim todo um
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conjunto de segmentos sociais marcados pela incerteza, pela precariedade,
pela nega¢do do acesso a um emprego digno e a um futuro estavel para o qual
confluem estudantes e trabalhadores recém-saidos das universidades e os
mais diversos grupos de funcionarios descartados, reformados precocemente
e as vitimas dos processos de austeridade e de restruturagio do Estado
social. E neste quadro que estamos, ou seja, em condigdes particularmente
propicias para criar uma alianga potencialmente “explosiva” entre o campo
laboral e o universo estudantil (Boltanski e Chiapello 2001; Estanque 2008).
Por isso, no atual contexto de descontentamento social, é importante
perceber as linhas de estruturacdo dos novos sujeitos da rebelido, nio com
base nos mesmos pressupostos vanguardistas que animaram as geragoes
do passado, mas sim a partir das suas interconexdes com 0O processo mais
geral de mudanga nas sociedades contemporaneas. Se os movimentos sociais
do passado se mostraram tdo inspiradores para incutir novos conteudos
e maior intensidade as democracias ocidentais, os novos movimentos do
século XXI colocam na agenda novas formas de ativismo até ha pouco
desconhecidas. Ao longo da histdria, a luta de classes sempre presidiu aos
principais momentos de rutura e mudanga estrutural. Mas a dindmica
social e a capacidade inventiva dos movimentos sociais em cada momento
histérico colocam-nos para 1a das classificagoes e ideologias convencionais.
As classes mudam e os principais sujeitos da mudanca também. E talvez
por isso que as novas formas de luta de classes que os atuais movimentos
estdo a introduzir na agenda politica suscitam tanta desconfianga e ceticismo
por parte de correntes de pensamento que ainda permanecem enredadas no
velho paradigma da sociedade industrial e do modelo fordista. Como varios
autores tém advogado, talvez o precariado (Standing 2011; Braga 2012)
— esse conjunto de novos segmentos da for¢a de trabalho vitimas do novo
mercantilismo neoliberal, caracterizados pela relacdo salarial instavel, pela
contante mobilidade laboral e pelas elevadas qualificagbes profissionais e
educacionais — se venha a assumir como o novo sujeito da transformagio e
até da emancipagao social. Porém, perante a dissolu¢dao das velhas utopias
emancipatorias, ja ficaram ha muito para trds na histéria as certezas quanto
a viabilidade de novos amanhas que cantam. Resta-nos, pois, a convic¢ao de
que a historia continua a ser um livro aberto, pelo que, quer a forma da luta
de classes, quer a natureza dos futuros atores da mudanga, quer ainda os
horizontes emancipatdrios a que ela possa conduzir, constituem um “outro
mundo possivel”, mas que estd por reinventar.
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6. Classe média, hem-estar e valores culturais:
mudanca e continuidade

Rosario Mauritti e Susana da Cruz Martins

Vivemos hoje um momento de viragem nas condic¢des sociais e institucionais
que configuram o bem-estar e a qualidade de vida nas sociedades contempo-
rineas. Um prenuncio dessa mudanca prende-se com o incremento recente
de desigualdades sociais no acesso a bens e a recursos econémicos, sociais e
culturais (alguns dos quais amplamente consagrados como direitos adquiri-
dos, designadamente na esfera do trabalho e da habitacdo) e na universali-
zacdo de mecanismos de protecdo social, de satide e de educacdo, segundo
principios civicos e politicos fundamentais.

Em Portugal, um dos paises mais assimétricos do velho continente, os nimeros
de desemprego “galopante”, a flexibilizacdo das leis laborais (com reflexos
na precariedade transversal a todos os setores de atividade), a permanéncia
de alguns dos tragos de um modelo de competitividade assente na politica de
baixos salarios, o corte de instrumentos sociais de politica piblica que garan-
tem a salvaguarda de “riscos sociais”, permitindo lidar com a atomizacido e
as contradi¢oes da biografia (nomeadamente o desemprego, doenca, etc.),
entre outros exemplos, sdo aspetos equacionados num quadro de forte dimi-
nuicdo de investimento publico e privado e, sobretudo, de aparente ausén-
cia de solugdes alternativas, que sugerem ainda uma intensificagio dessas
desigualdades sociais, no sentido de uma crescente polariza¢io de condicoes
materiais de vida. Suscita-se a este prop6sito uma multiplicacdo de andlises
que apontam para um “bloqueamento” e uma crescente “proletarizagio”
dos posicionamentos sociais intermédios, ditos de “classe média” (Carmo
2011; Estanque 2003 e 2012; Matos e Domingos 2012; Santos 2011).
Importa, pois, conhecer as condi¢des de vida e posicionamentos valorativos
no momento recessivo em que vivemos, do ponto de vista nacional, mas tam-
bém europeu, da classe média, nomeadamente nos seus segmentos mais qua-
lificados e urbanos. A andlise procurara identificar a pluralidade de contextos
institucionais, sociais e econémicos que a enquadram, tendo em vista ainda
alguns dos padroes e principios de coesao social e desenvolvimento sustentado
e soliddrio, que de certa forma tém prevalecido nas sociedades contemporaneas
ocidentais (Sen 2009), e algumas das suas praticas e orientagdes de consumo.
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Poder-se-d dizer que a mudanga e incerteza que vivenciamos, afetando
uma boa parte das condi¢des sociais da nossa existéncia enquanto cida-
dios, nao é um fenémeno novo. Ha algumas décadas que socidlogos de
diversas tradicoes tedricas o vém sublinhando, como elementos intrinsecos
a (pos-)modernizagdo do “risco global” da individualizacao (Beck 2004) e
da globalizag¢io e reflexividade institucionais (Giddens 2000), no Ambito da
qual os processos sociais mais centrais sdo essencialmente fluidos (Bauman
2001) e marcados pela dominincia da “cultura de virtualidade real”, onde
as tecnologias da informac¢io e comunicacdo e o funcionamento em rede
tém um lugar nuclear (Castells 2002). Curiosamente, algumas destas pro-
postas tém negligenciado o conceito de classe social, tomando-o como ina-
dequado, superficial e com dificuldade na capta¢io da mudanca social (cf.
Atkinson 2010). Nessas leituras, a classe média é, por vezes, o Gnico seg-
mento de classe social que se assume como referéncia empirica; ou mais
concretamente, 0s seus protagonismos sociais, apoiados num imbricado
complexo de recursos relacionais de autonomia, motivagdes, praticas e
poder, e manifestos em novos estilos de vida, projetados na reflexividade
social e na autodescoberta.

Numa perspetiva que contraria algumas das visdes dos autores assinalados,
sobre a irrelevancia de uma concecdo das classes sociais, a andlise que aqui
se desenvolve fundamenta-se no pressuposto de que a problematizagio, a
compreensio e a interpretacdo global das desigualdades e diferencgas sociais
requerem uma sociologia das classes sociais, desenvolvida numa 6tica anali-
tica abrangente, onde o econémico e as relagoes estruturais que posicionam
os individuos na esfera produtiva sio dimensoes decisivas. Como sublinha
Erik Olin Wright no seu livro de 1997: as classes contam. Nesta visdo, nio
deixamos ainda de ter presente que, lado a lado com as classes sociais,
0s processos sociais que tém lugar nas sociedades atuais sdo atravessados
por uma multiplicidade de mecanismos, cada um deles sediado em relagoes
especificas de dominacdo simbdlica, identitaria ou politica (Capucha 2005;
Costa e outros 2000; Costa, Machado e Almeida 2007): desde o sexo, a
raga, a etnia ou o poder financeiro, até propriamente as clivagens sociais
estruturadas na referéncia as relacdes de produgio e as condi¢des sociopro-
fissionais — no Ambito das quais os atributos propriamente econémicos se
combinam de forma complexa e varidvel com dimensdes ideoldgicas, poli-
ticas e culturais (cf. Silva 2009, Estanque 2009: 121 e ss.).

Nas reformulagdes e aproximagdes ao conceito, num contexto em que a
mudanga social e os processos globais de recomposi¢io associados sio perma-
nentes, torna-se nuclear a identificacdo dos principios sociais padronizados de
diferenciagao estrutural de recursos e oportunidades (Bourdieu 1997: 12-13).
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E nesta orientacio que se situam algumas das abordagens que se tém afirmado,
tanto na evocagio tedrica e conceptual do conceito como na sua aplicagdo a
pesquisas que tentam, no momento, captar os efeitos do “abatimento” finan-
ceiro e econdémico, com repercussoes nas condi¢oes de vida e no aprofunda-
mento de desigualdades, nomeadamente em Portugal, onde tais processos tive-
ram um efeito agravado (Carmo 2012; Costa 2012, Estanque 2009 e 2012).
Neste texto, esta linha de andlise tem continuidade analitico-substantiva
apoiada nos resultados de um inquérito (online) aos rendimentos e consumos
das familias de classe média em Portugal, promovido no CIES-IUL no tltimo
trimestre de 2012'. Concretamente, cerca de um més apds as manifestagdes
de 15 de setembro desse ano, portanto, num contexto de contestagio e mobi-
lizacdo civica, marcado pela implementa¢iao de medidas de aprofundamento
da austeridade tuteladas pela troika?, com efeitos reveladores no crescimento
sem precedentes do desemprego e na diminuic¢do significativa de prestagdes
sociais que se davam como garantidas, tudo isto na véspera (ou em parte de
forma concomitante) da apresenta¢io do Or¢amento de Estado 2013.

A “classe média” que aqui referenciamos é delimitada nos seus tragos distin-
tivos, em termos de perfis socioeducacionais e socioprofissionais, condi¢cdes
de vida e orientag¢des de consumo, pela localizagio em agrupamentos sociais
que num estudo anterior sobre padrées de vida na sociedade portuguesa
(Martins, Mauritti e Costa 2007) se denominou de “instalados” e “qualifi-
cados”. Retomando algumas linhas de caracterizacdo do conjunto em ana-
lise, avancadas num primeiro artigo de divulgacdo de resultados:

Os respondentes do inquérito em referéncia demarcam-se no conjunto da
populacdo portuguesa como um todo, pelos seus perfis qualificacionais
francamente melhorados (85% tém pelo menos o grau de licenciatura). A
larga maioria exerce uma atividade profissional a tempo integral (81%)
que se consubstancia de forma muito incidente, tendo por referéncia o

! Desenvolvido no quadro do Projeto “Pensar o futuro e encontrar novas perspetivas para
a promocdo sustentada do bem-estar e qualidade de vida”, com base em convites nominais
“fechados” a, sensivelmente, 2500 individuos, via email, cujo acesso foi possibilitado através de
um processo de “bola de neve” entre colegas, conhecidos e amigos e através de contactos mais
indiretos de “passa-palavra” em diversas regides do pais (mas com maior incidéncia em Lisboa
e Porto). Estes individuos sdo, na sua maioria, trabalhadores em organismos da administragido
publica e no setor privado, inseridos em diferentes dreas de atividade econdmica, especialmente,
dirigentes, profissionais intelectuais e cientificos e quadros técnicos e superiores — destes, perto
de 40% acederam em participar. Cf. Mauritti 2012.

2 Formagdo constituida pela Comissio Europeia, Banco Central Europeu (BCE) e Fundo
Monetiério Internacional (FMI), responsdvel pela monitoriza¢cao do “programa de ajustamento
econdmico e financeiro” que estd a ser implementado em Portugal, como condigdo para a ajuda
financeira solicitada pelo Governo portugués em 7 de abril de 2011.
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indicador socioprofissional utilizado[*], numa insercdo nos segmentos dos
profissionais técnicos e de enquadramento (PTE). Estes, aqui internamente
diferenciados nos agrupamentos dos “profissionais, intelectuais e cientifi-
cos” e dos “quadros técnicos e de enquadramento” (respetivamente com
representagdes que envolvem cerca de 38% e 31% do conjunto), e nos
posicionamentos de topo na hierarquia social, dos empresarios e dirigen-
tes (11%) e dos profissionais liberais (5%) (Cf. Mauritti, 2012).

Como veremos adiante, em convergéncia com estes tracos de favorecimento
material e simbdlico, os “instalados” e “qualificados” distinguem-se em
relagdo a outros segmentos de padrdes de vida, dominantes na sociedade

3

portuguesa, pelos consumos que protagonizam, com todas as suas implica-
¢Oes e manifestacdes nas vdrias esferas da vida social, profissional e familiar.
Mais do que qualquer outro segmento social, é nestes conjuntos da popula-
¢do que se materializam, com maior intensidade, quantitativa e qualitativa,
consumos ladicos, culturais, estéticos, desportivos, tecnoldgicos e educati-
vos. Este denota também possibilidades, muitas vezes consubstanciadas no
acesso facilitado ao crédito, de consumos alargados, materializados, por
exemplo, na presenca de toda a gama de tecnologias domésticas e eletronicas
de uso quotidiano e nas praticas de alimentagio e outras.

No entanto, a andlise dos valores, orientagdes e praticas de consumo, como
veremos adiante, destes individuos e suas familias da conta de transforma-
¢des nos comportamentos, desenhando-se uma reconfiguracdo nas proprias
concegdes de bem-estar e qualidade de vida.

Num contexto de contracdo e instabilidade, estes fazem escolhas na ges-
tdo do dinheiro disponivel, perspetivando-se um retraimento transversal e
a necessaria reconfiguracdo dos limiares entre “consumos basicos ou essen-
ciais”, “consumos alargados” (cf. Martins, Mauritti e Costa 2007) e mesmo
os chamados “consumos sustentdveis”, que consubstanciam uma alianga
estreita entre boas praticas ambientais, gestio doméstica e qualidade de vida
(Cruz 2009; Mauritti e Nunes 2012).

Nos perfis sociais e nos comportamentos e atitudes destas categorias evi-
denciam-se alguns dos processos de mudanca estrutural que atravessaram a
sociedade portuguesa no dltimo meio século, seja na componente ligada a
modernizacdo e incorporacido crescente de tecnicidade, seja no aumento das
qualifica¢des, conhecimento e informacado pericial no exercicio de fungoes,

3 Categoria referente a tipologia de classes sociais, consagrada pela sigla ACM (iniciais dos
nomes dos seus principais proponentes: Jodo Ferreira de Almeida, Anténio Firmino da Costa e
Fernando Luis Machado — cf. Costa 2008 [1999]; Machado e outros 2003).
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seja ainda no alargamento de toda uma industria de servicos ludicos, cultu-
rais e estéticos, desportivos e de educacdo, entre outros (Martins, Mauritti
e Costa 2007).

1. Condicdes econdmicas e perfis de rendimento

Segundo os Censos 2011 (INE), atualmente em Portugal pouco mais de um
terco da populagdo concluiu pelo menos o ensino secunddrio. As estimativas
do INE indicam que, também nesse ano, o rendimento médio equivalente
dos portugueses com ensino superior andava perto dos 19 900 euros, sendo
o valor correspondente para os que tinham qualificacbes no ensino secun-
dédrio de 11 900 euros*. O confronto destas informagdes genéricas com os
elementos apresentados na Tabela 1 permitem, pois, posicionar o conjunto
aqui em andlise num perfil econémico e social de clara distingao.

No total, 14% dos inquiridos obtiveram um grau de doutoramento; cerca
de 20% concretizaram o mestrado e pouco mais de 50% tém no maximo a
licenciatura. O contraste com o todo nacional dificilmente poderia ser mais
acentuado: mesmo no segmento de classe dos trabalhadores assalariados
de base dos servicos administrativos, comerciais, pessoais e de seguranca
(os “empregados executantes”), essa diferenciacdo é notdria, muito embora
este seja 0 segmento — como seria expectavel — com um perfil relativo menos
definido pelas qualificagdes de topo, ja que mais de metade tem como esco-
laridade o ensino secundario.

A anidlise combinada dos indicadores socioeducacionais e socioprofissionais
permite mapear de forma mais precisa estratégias e possibilidades diferencia-
das no acesso a oportunidades, recursos e recompensas. Na elite econdomica
aqui em presenca, onde se posicionam os empresarios e dirigentes (ED), a
incidéncia de qualificacOes situa-se nos niveis de licenciatura e mestrado. Esta
distribui¢do é também caracteristica dos “profissionais liberais”: trabalhado-
res que exercem atividades periciais por conta propria, por vezes no ambito de
estratégias de autoemprego, em face da caréncia de oferta de trabalho qualifi-
cado no assalariamento. Nas fragdes de classe que compdem os “profissionais
técnicos e de enquadramento” (PTE) — no seio dos quais a escolaridade é um
elemento nuclear, refletindo muitas vezes processos de reproducdo social e
cultural, determinante na caracterizagio desta categoria —, os especialistas das
profissdes intelectuais e cientificas, como subcategoria destes, destacam-se,
notoriamente, nos niveis de pos-graduacdo, enquanto os quadros técnicos e
de enquadramento intermédio incidem, sobretudo, no grau de licenciatura.

4 Fonte: PORDATA (atualiza¢do: 2012-12-05).
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Tabela 1. Classes médias, perfis de qualificacao e de rendimentos (%)

Segmentos de classes

b 2 e @ e 2 wo
€8 T 288 g8 8¢E
Perfis e recursos "g E, '§ £ '§ g E ﬁ § £ E’;’ = Total
2 = = © 5 Bz & o
25 g5 pEd Sg: Ex
"" = T o
Grau de escolaridade mais elevado que completou*®
Doutoramento 11,2 4,2 30,5 2,3 0,7 13,9
Mestrado 271 31,3 26,5 16,9 54 20,7
Licenciatura 51,4 58,3 41,2 66,9 39,5 50,8
Ensino Secundério 10,3 6,3 19 139 54,4 14,6
Total 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0
Rendimentos (liquidos) anuais*
até 10 000€ 24 10,0 4,0 1,9 14,3 49
10 000€ a 19 000€ 12,0 35,0 16,0 14,4 32,8 18,5
19 000€ a 40 000€ 337 35,0 52,7 51,9 39,5 47,7
40 000€ a 80 000€ 398 15,0 24,7 28,9 11,8 25,2
80 000€ ou mais 12,0 50 2,7 3,0 1,7 3,7
Total 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0
Situagdo do agregado familiar relativamente aos rendi-
mentos disponiveis*
Bons 15,9 6,3 5,1 53 14 59
Razoaveis 47,7 375 49,9 51,0 33,1 46,9
Suficientes 28,0 50,0 40,1 39,4 54,5 41,2
Insuficientes (Muito) 8,4 6,3 49 43 11,0 6,1
Total 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0
Evolugdo dos rendimentos disponiveis*
Melhoraram (muito) 19 4,2 2,1 2,3 28 24
Estdo na mesma 16,8 20,8 10,7 10,3 131 12,1
Pioraram um pouco 411 375 42,6 50,7 37,2 43,9
Pioraram muito 40,2 375 445 36,8 46,9 41,6
Total 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0

Qui-quadrado significativo p<0,000*; N=992.

Nota: Para efeitos da andlise aqui desenvolvida, considerdmos apenas os respondentes que
tém como nivel de escolaridade adquirido pelo menos o ensino secundario (N=992; num total
original de 1001 questiondrios com respostas validas).

Fonte: CIES-IUL (2012), IRC - Inquérito aos Rendimentos e Consumos.
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A abordagem combinada do indicador socioprofissional com os escaldes de
rendimentos liquidos anuais (Tabela 1) confere pertinéncia a orienta¢do ana-
litica de diferenciacio do segmento que andlises cldssicas posicionaram na
“velha classe média”, aqui assinalada no conjunto dos “profissionais libe-
rais” (PL). Em contraste com as fragdes da burguesia empresarial e dirigente,
aqueles denotam alguma polarizag¢do interna das suas condi¢cdes — embora
no seu todo ndo configurem, sendo de forma muito marginal, situacoes de
privagdo material. Nos dois segmentos que integram os PTE, os assalariados
técnicos e profissionais de nivel intermédio das empresas e da administragao
ganham alguns pontos (ou euros) na comparagdo com os seus pares que se
posicionam nas profissdes de elite intelectual e cientifica. Quanto aos empre-
gados executantes (EE), apresentam um perfil muito préximo do dos PL,
ainda que com presenca mais discreta nos escaldes de rendimentos de topo e
mais incidente nos baixos e intermédios.

Nesta conformidade, ndo é propriamente surpresa que, no todo em andlise,
sejam quase residuais os que denunciam, na “avaliacdo da situagao do agre-
gado familiar relativamente aos rendimentos disponiveis para fazer face as
despesas e encargos mensais”, uma situagao de insuficiéncia de rendimentos
(6% do total). As oscilagdes nestas apreciagoes sao contudo, também, esta-
tistica e analiticamente muito significativas.

Os assalariados de base dos servigos, logo seguidos de forma algo paradoxal
(mas que na conjuntura atual e dado o perfil do tecido econémico do pais se
torna mais compreensivel) pelos empresarios e dirigentes, sdo os que denun-
ciam com mais frequéncia maiores dificuldades.

Nos itens originais dispostos nas opcoes de resposta a pergunta sobre a situ-
acdo de rendimentos, os dois posicionamentos de classe elegeram sensivel-
mente na mesma propor¢ao (3%) a op¢do “muito insuficientes, nio garan-
tem a subsisténcia e regularmente recorremos ao apoio de familiares, amigos
ou outros para alimentacdo e outros bens/servicos essenciais”; outros 7%
(EE) e 6% (ED e PL) denotam uma insuficiéncia mais moderada: “a subsis-
téncia é assegurada com forte contencao dos gastos mesmo com produtos
bésicos, e por vezes compramos fiado”. Sdo, apesar de tudo, experiéncias
muito minoritdrias neste conjunto, mas que nao deixam de abrir um pouco
a visdo sobre o que podera ser o quadro de referéncia alargado na populagio
portuguesa como um todo, especialmente, se tivermos em aten¢io que este
¢ um conjunto que se destaca nas suas caracteristicas com um perfil compa-
rativo (muito) melhorado.

Nio temos aqui espago para aprofundar estes dados, como seria deseja-
vel. Podemos adiantar brevemente que, nas avaliacdes sobre a situagdao de
rendimentos, os escaldes que mais denotam uma evolu¢ao negativa, com
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expressdo muito significativa, correspondem ao segmento até 10 000 euros
e de 10 000 a 19 000 euros (precisamente os patamares de rendimentos onde
se localiza a larga maioria dos portugueses); incidem nas idades acimas dos
45 anos; nos casais com criangas dependentes e nos divorciados; nos indi-
viduos que ndo exercem uma atividade profissional mas ja exerceram; no
trabalho assalariado.

Estas apreciagdes que denotam o agravamento das condi¢des de vida sdo
ainda refor¢adas na avaliacdo sobre a “evolu¢do de rendimentos (liquidos)
disponiveis no agregado para fazer face a despesas pessoais e familiares”,
nos altimos doze meses. No total, sensivelmente 85% percecionam um agra-
vamento moderado (44 %) ou muito expressivo (42%) das suas condigoes de
rendimento. E de notar também que a experiéncia de pauperizacio progres-
siva € percecionada com maior acuidade pelos segmentos de assalariamento,
embora também no lado do “capital” ela seja evidente.

No leque de fatores assinalados na Figura 1, como motivos principais para a
contragao dos rendimentos disponiveis, emergem categorias que refletem as
politicas de combate ao défice, consubstanciadas no aumento de impostos
(74%) e no incremento do custo de vida (nomeadamente por via da atuali-
zagdo das taxas de IVA e do consequente aumento generalizado dos pregos
de produtos de alimentagio bdsica e da energia e combustiveis) (62%). A
estes juntam-se ainda, embora a alguma distancia, “a perda de beneficios
sociais” (38%) e a “diminuicao do saldrio ou rendimentos” (25%), muito
transversais no setor privado (por via da redugdo das remuneragdes, perda
do carro de empresa, restricdes no telemovel, internet, prémios anuais, entre
outros). O “desemprego do proprio ou de um familiar” (14%) ou a “quebra
de vendas/prestacdes de servicos” (subemprego encapugado, especialmente
no segmento de profissionais liberais) (9%) sdo experiéncias que adquirem,
igualmente, algum relevo. Todos estes indicadores acentuam, pois, a urgén-
cia de repensar intervengdes sustentadas que, simultaneamente, permitam
inverter a subida do desemprego e do subemprego, bem como prolongar os
apoios sociais, sobre a forma de subsidios ou outros, para atenuar os riscos
sociais que decorrem da quebra de lagos laborais (cf. INE 2011).

2. Acesso ao crédito, poupancas e redes de apoio

Os dados recolhidos indicam que pouco mais de trés quartos dos inquiri-
dos contrairam pelo menos um empréstimo que estao atualmente a pagar
(Tabela 2). Apesar de manifestar alguma capacidade de poupanca, mais de
um quarto indica que presentemente deixou de ter condi¢des para o fazer
ou que s6 o faz raramente (ndo todos os anos) (cf. Mauritti 2012). E ainda
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Figura 1. Razdes apontadas para a diminuicao dos rendimentos disponiveis (%)
(resposta multipla)

AUMENTO de impostos e/ou de contribui-
coes

AUMENTO de encargos/custo de vida

74,1

PERDA de beneficios sociais
DIMINUICAO de rendimentos

DESEMPREGO

QUEBRA de vendas/prestacoes de servigos
MUDANCA de atividade/local de trabalho | | 5.4
REDUGCAO do horirio de trabalho 4,2
CUIDADO de familiares || 3,5
RETORNO ao sistema escolar || 3,2

SEPARACAO/DIVORCIO 2,8

REFORMA ou doenca incapacitante 0,9

Fonte: CIES-IUL (2012), IRC - Inquérito aos Rendimentos e Consumos.

de notar que perto de metade (46 %) manifesta ter sentido dificuldades para
fazer frente a despesas pelo menos uma vez no tltimo ano.

Os quadros técnicos e de enquadramento correspondem ao segmento de
classe que marca maior presenga global no endividamento (81%), logo
seguidos dos empresarios e dirigentes (79%). Estes sdo igualmente os posi-
cionamentos que, com maior frequéncia relativa, acumulam mais do que
um empréstimo (37% dos ED tém dois e mais empréstimos; estdo na mesma
situacdo 35% dos técnicos e profissionais de nivel intermédio e dos empre-
gados executantes).

A andlise do tipo de empréstimo contraido dd énfase a orienta¢do transver-
sal, ao longo das udltimas décadas, de aquisicio de casa propria para resi-
déncia permanente e, por vezes (especialmente nos agrupamentos aqui em
andlise), para segunda habitacdo. Assim, no subconjunto que estd a pagar
empréstimo(s) ao banco, 91% tém pelo menos um empréstimo de crédito
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a habitacdo. Os profissionais liberais, seja por orienta¢des ideoldgicas, seja
pela sua relativa juventude (maior incidéncia nos escaldes até 34 anos e nos
recém-licenciados), seja pela maior volatilidade dos lacos laborais e por-
tanto, pela maior dificuldade em apresentar garantias para acesso ao cré-
dito, destacam-se aqui pelo peso relativo mais modesto na hipoteca de habi-
tacdo. Sao contudo bastante incidentes nos restantes créditos: automovel e
créditos pessoais nas suas varias valéncias. Outro segmento que, tal como
os PL, recorre com frequéncia ao crédito automdvel — simbolo de imagem
de sucesso e valoriza¢ao de status (Ribeiro 2011) — é o dos empresarios e
dirigentes. J4 os assalariados de base dos servicos, denotando a irracionali-
dade na gestdo de rendimentos mensais e orientagdes de consumo, disputam
sobretudo o acesso ao crédito pessoal, ao cartiao de crédito e a facilidade de
descoberto.

Questionados se em caso de necessidade teriam a quem solicitar um pequeno
empréstimo, em todos os segmentos a resposta modal recai no item “sim,
seguramente”; este € particularmente reforcado nos posicionamentos sociais
de classe com recursos melhorados na componente de capital econémico: os
empresarios e dirigentes e os profissionais liberais. Os executantes de base
de atividades dos servigos sdo os que evidenciam aqui maior incerteza: 30%
assinalam como resposta “talvez, mas seria dificil”, e outros 15% consi-
deram a resposta “nao, seguramente”. Ndo é assim de estranhar que seja
igualmente neste posicionamento que identificamos maior expressdo de difi-
culdades perante a eventualidade de fazer face a uma situa¢ao imprevista em
que teriam de ter disponiveis 1500 euros: pouco mais de um quinto assume
que “seguramente” ndo teria essa disponibilidade.

Entre os que “seguramente” ou “provavelmente” teriam condi¢des para rea-
gir a uma necessidade inesperada de 1500 euros, a maioria resolveria a situ-
acdo através de poupangas (dois tercos dos técnicos e chefias intermédias;
cerca de 64% dos profissionais intelectuais e cientificos e dos empresdrios e
dirigentes). Os profissionais liberais compensam um menor peso de respos-
tas na disponibilidade de poupangas com a possibilidade de apoios nas redes
familiares e de amigos. Este segmento, composto em grande medida por
jovens até 34 anos (50%), um terco dos quais ainda a residir com a familia
de origem, é pois o que mais evidencia, no conjunto em analise, a presenca
de logicas de solidariedade informal enquadrdveis no conceito proposto
por Boaventura S. Santos (2011) de “sociedade providéncia”. Quanto aos
empresarios e dirigentes, é de sublinhar que, com maior frequéncia do que
qualquer outro posicionamento, ponderariam recorrer ao crédito bancdrio
(15%).
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Tabela 2. Classes médias, endividamento, poupanca e redes de apoio (%)

Segmentos de classe

Acesso ao crédito, poupan-

e cientificos

cas e rede de apoios

Empresarios e dirigentes
Profissionais liberais
Profissionais intelectuais
Quadros técnicos e de
enquadramento
Empregados executantes

0 agregado familiar tem algum empréstimo que esté a

pagar?**x
Sim 78,5 68,8 71,9 81,1 74,8
Niamero de empréstimos contraidos pelo agregado
familiar****
Nenhum 21,5 31,2 28,1 18,9 25,2
Um 41,1 37,5 45,5 45,7 39,5
Dois 234 25,0 18,2 19,9 19,7
Trés ou mais 14,0 6,3 83 15,6 15,6
Total 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0

Tipo de empréstimo (resposta mdltipla)

Crédito a habitagao** 94,0 76,5 92,2 93,1 86,2
Crédito automovel (inclui
~ 26,2 353 19,3 229 22,4
aluguer de longa duragéo)
Crédito pessoal (CP)**** 19,0 23,5 17,5 20,4 31,0
d ao/ infor-
’;?ara educacdo/ infor 24 59 45 41 43
matica
... para salde 1,2 11 1,7
... para compra de equipa-
P pra e equip 24 29 30 45 26
mentos domésticos
... outros créditos pesso-
. 143 147 104 13,1 233
ais
Crédito do cartdo de crédito 214 17,6 14,9 20,8 224
Facilidade de descoberto 10,7 2,9 7.8 16,7 13,8

Total

75,8

24,2
43,8
19,8
12,2

100,0

91,0

22,5

21,0

4,1

08

3.3

13,9

18,9

11,8
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Sim, seguramente
Sim, provavelmente
Talvez, mas seria dificil
Nao, seguramente

Nao quer ou ndo sabe
responder

Total

Sim, seguramente
Sim, provavelmente
Talvez, mas seria dificil
Nao, seguramente

Nao quer ou ndo sabe
responder

Através de poupancas™
Pedia a familiar ou amigo

Por crédito bancario***

Sim, vérias vezes
Sim, pontualmente
Sim, uma vez
N3o, nunca

Nao quer ou ndo sabe
responder

Em caso de necessidade tem a quem pedir pequeno
empréstimo?**

435 44,9 39,8 40,1 31,2
31,5 34,7 29,1 29,1 22,1
9,3 10,2 16,6 18,9 30,5
13,0 41 11,5 9,6 14,9
28 6,1 29 23 1.3
100,0 100,0 100,0 100,0 100,0

Numa situacdo ndo prevista, teria disponiveis 1500€?*

574 42,9 43,9 48,3 30,5
25,9 245 28,1 26,8 22,1
1,1 18,4 18,4 17,9 26,0
5,6 12,2 15 56 20,8

- 2,0 2,1 1.3 06
100,0 100,0 100,0 100,0 100,0

Como faria para obter 1500€ numa situag&o nao previs-
ta? (resposta muiltipla)

64,8 55,1 62,3 65,6 40,9
324 36,7 39,3 35,1 42,9
139 2,0 59 70 10,4
No Gltimo ano teve dificuldade em pagar despesas
correntes?*

9,3 204 9,1 89 235
23,1 28,6 25,7 26,8 24,8
12,0 10,2 5,6 76 10,5
54,6 40,8 57,5 55,0 373

09 - 2,1 17 39

100,0 100,0 100,0 100,0 100,0

Qui-quadrado significativo p<0,000* p<0,005** p<0,01*** p<0,05****
Fonte: CIES-IUL (2012), IRC - Inquérito aos Rendimentos e Consumos.
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258
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52,4
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Por fim, é de notar, numa convergéncia com os dados anteriores, a pro-
porgdo de profissionais liberais e empregados executantes que assumem ter
vivido pelo menos uma experiéncia de dificuldade em pagar despesas cor-
rentes no ultimo ano: cerca de 60% de respostas nos dois segmentos. Sdo
dados preocupantes, especialmente para o setor de assalariados de base dos
servigos, menos abonado nas poupangas e também com acessos dificultados
a apoios informais em caso de necessidade.

3. Bem-estar e qualidade de vida

Na Tabela 3, apresentam-se os resultados agregados de um balanco geral
que os inquiridos foram convidados a fazer, sobre “a situaciao do seu agre-
gado familiar em termos de evolu¢do do bem-estar e qualidade de vida”,
depois das respostas a uma série de perguntas que remetiam para dimensdes
diversificadas de comportamentos e praticas de consumo que envolviam:
alimentacdo, equipamentos domésticos e aparelhos eletronicos, imagem
pessoal, despesas com energia e telecomunicac¢des, mobilidade quotidiana,
saude, cultura, lazer e sociabilidades e orienta¢des valorativas (algumas das
quais iremos analisar em seguida).

Sensivelmente dois ter¢os dos respondentes indicam que o agregado familiar
sofreu “uma degradacio geral das condi¢des de vida”, numa proporg¢io,
apesar de tudo, bastante mais diminuta do que a apreciac¢do inicial, rela-
tiva exclusivamente a “evolucdo dos rendimentos disponiveis para fazer face
a despesas e encargos mensais”. Esta diferenciacdo indicia que, em alguns
dos segmentos mobilizados na resposta ao questionario, essa diminui¢io
real dos rendimentos ndo teve para ja efeitos evidentes nas condi¢des de
bem-estar. Sdo cerca de um terco os que experienciam uma manutengio da
situacdo, sendo de assinalar que nos segmentos de empresarios e dirigentes
hd mesmo 9% que registam melhoria, no sentido da “consolida¢io das con-
di¢oes gerais de vida e da possibilidade de realiza¢io de alguns consumos
adicionais”.

Os profissionais intelectuais e cientificos estdao entre os que mais frequente-
mente assumiram uma degradacdo geral das condi¢des de vida (71%). De
sublinhar que muitos dos que incorporam este agrupamento sio trabalhado-
res do Estado, e portanto, mais do que os assalariados do sector empresarial,
foram submetidos a cortes diretos nos seus rendimentos: em especial, os
subsidios de férias e de Natal.

Uma andlise cuidada da dimensdo material dos protagonismos que eviden-
ciam uma degradac¢io das suas condi¢oes de vida, confirma que, apesar de
tudo, para trés quartos dos que fizeram uma avalia¢ao negativa, a adaptagao
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tem sido concretizada seja com uma diminui¢io dos consumos de alguns
produtos, seja com a orientacdo para produtos mais econémicos. Nos res-
tantes, sensivelmente um quinto (24% dos empresdrio, dirigentes e profis-
sionais liberais) afirma ter retirado dinheiro de poupangas ou contraido
novas dividas para cobrir despesas do dia-a-dia (Tabela 3).

Tabela 3. Classes médias, bem-estar e qualidade de vida (%)

Segmentos de classe

o
8 o L2 2 a 3 E 8 4
£E f2 E5¢ g8 FE
Bem-estar e qualidade de vida g > @ g a8 E 8L § B Total
= = e = = = = =
ES §= 825 Sg58 B¢
w o o o - o ) 5 w o
Evolugdo do bem-estar e qualidade de vida*
Melhorou (muito): houve uma con-
solidacao das condicdes gerais de
; . 89 1.8 19 15 24 2,1
vida e conseguimos fazer alguns
consumos adicionais"
Esté igual: ndo melhorou mas
L. 39,6 26,7 27,4 36,8 34,4 32,6
também nao piorou
Esta pior: houve uma degradacao
. . . 56,3 64,4 70,8 61,3 64,1 64,9
das condigdes gerais de vida
Total 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0  100,0
Situacdo que descreve melhor as condigdes de vida
nos Gltimos doze meses*?
Piorou um pouco: por vezes
temos de abdicar de algumas
. L 70,4 69,0 80,3 74,8 64,3 74,8
coisas ou substitui-las por outras
mais economicas
Piorou bastante: tivemos de tirar
dinheiro de poupancas ou con-
, L . 241 241 16,7 233 22,6 20,6
traimos novas dividas para cobrir
despesas do dia a dia
Piorou muito: ndo temos capa-
cidade de recorrer ao crédito e
estamos a viver com o apoio de 3,7 6,9 2,1 48 23

familiares/amigos ou instituicdes
de caridade



Piorou muitissimo: ja perdemos
ou corremos o risco de perder a

. . 04 1,2 83 18
casa, e ndo temos perspetivas de
melhoria
Nao quer ou ndo sabe responder 19 0,4 0,6 0,5
Total 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 1000

Qui-quadrado significativo p<0,000*

Notas: 1) nas opgdes de resposta originais previa-se uma diferenciacdo entre as situacoes de
“melhorou muito” e “melhorou”; o caricter residual das frequéncias na op¢ao mais positiva
justificou a agrega¢ido numa Unica categoria. 2) Respostas dos que registaram apreciacoes de
pioria das condi¢des de vida.

Fonte: CIES-IUL (2012), IRC - Inquérito aos Rendimentos e Consumos.

As situac¢des mais preocupantes, confirmando no fundo as analises que fomos
desenvolvendo, suportadas nos varios indicadores, envolvem os assalariados
de base dos servicos e também o polo mais precdrio dos profissionais libe-
rais. Estes, uma vez mais, aqui denotando a relevancia de redes privadas de
solidariedade e providéncia: 7% dos PL (contra 2% do total) indicam que
a sua situagdo “piorou muito: ndo temos capacidade de recorrer ao crédito
e estamos a viver com o apoio de familiares/amigos ou institui¢oes de cari-
dade”. Os empregados executantes marcam também alguma presenca neste
tipo de experiéncias (5%), mas a sua situag¢do é particularmente diferenciada
na frequéncia da avaliagio “Piorou muitissimo: ja perdemos ou corremos o
risco de perder a casa, e ndo temos perspetivas de melhoria” (8% dos EE que
se posicionam numa tendéncia de decréscimo do nivel das suas condicdes de
bem-estar).

4. Consumos quotidianos e estilos de vida

Os dados até agora apresentados sugerem a intensificagio de alguma pola-
rizagdo das condi¢des de vida entre posicionamentos sociais, que acolhem
franjas de familias e individuos “ganhadores” — incluindo aqui todos aqueles
que indicam que tém conseguido fazer escolhas, no sentido de assegurar a
manutencdo do bem-estar e qualidade de vida, sem grandes ruturas face ao
passado recente —, e um polo crescente de “perdedores”, particularmente
incidente nos setores de assalariamento. Esta polariza¢ido parece acentuar-
-se num contexto de degradagdo das condigdes gerais de vida, impulsionada
pela diminuicdo dos rendimentos disponiveis e pela quebra de lagos identita-
rios construidos nas relagoes de trabalho.
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4.1 Consumos alimentares

A Figura 2 desenvolve uma primeira abordagem destas questdes na refe-
réncia aos consumos de bens alimentares. Uma leitura dos totais permite
hierarquizar, para o conjunto aqui em andlise, a priorizagdo dos alimen-
tos numa cisdo fundamental entre “bdsicos ou essenciais” e “suplementa-
res”. No primeiro conjunto incluem-se itens como “leite branco, manteiga e
margarinas”, “frutas, hortalicas, legumes e tubérculos”, “pao, farinhas ou
massas” (pouco mais de 90% mantém ou mesmo incrementam o consumo
destes itens, embora, com frequéncia, apoiados na escolha de solu¢oes mais
econdmicas). Seguem na lista de prioridades o “peixe e outros produtos de
peixaria”, as “carnes frescas”, as “conservas e enlatados”, assim como o
“leite achocolatado, iogurtes, queijos e afins (envolvendo entre dois tercos e
trés quartos de manutencdo ou incremento), embora também apoiados, nas
escolhas de algumas familias, na procura de produtos econdémicos. Numa
posi¢do de transicdo para os consumos de segunda necessidade estio as
categorias de “cereais, bolachas, bolos secos e sobremesas” e a “salsicha-
ria, fumados e carnes secas” (com cerca de 50% de manutencdo ou cresci-
mento na procura do mais barato); no fim da lista estdo os “vinhos, lico-
res, whiskies, aguardentes e afins” (20% de consumos de manuten¢do), “as
“refeicdes pré-confecionadas” (apenas um quarto as mantém), bem como,
tendencialmente, as “dguas engarrafadas, os refrigerantes e as cervejas”
(mas que ainda acolhem pouco mais de 40% dos consumos de manutengio).
Se este é o retrato geral, importa agora analisar com pormenor as escolhas e
orientacdes dos varios segmentos, no sentido de identificar eventuais linhas
de clivagem estrutural nas relagdes sociais que se materializam por inter-
médio das suas praticas de consumo. Numa ressalva prévia, é de notar que
uma andlise mais atenta dos padrdes de consumos destes conjuntos ndo deve
deixar de ter também em aten¢ao a composicdo e os perfis sociodemografi-
cos dos agregados familiares em presenca, nomeadamente tendo em conta a
dimensdo do agregado e a diferenciacio entre familias que integram crian-
cas/jovens e familias com apenas um ou dois adultos e, no seio destas, os
agregados com pessoas idosas, entre outros (cf. Martins 2004; Cruz 2009:
181).

A estrutura de praticas alimentares é replicada nas familias de empresarios
e dirigentes, embora aqui, de forma transversal as varias categorias de pro-
dutos, seja evidente uma maior capacidade de satisfagio das necessidades
bésicas, assim como a possibilidade mais alargada para decisdes de con-
sumo orientadas prioritariamente pelo gosto. No que concerne aos itens
antes referenciados como produtos de primeira op¢do, neste segmento, o
seu consumo mantém-se elevado em dois tercos dos casos, sem altera¢iao do
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produto/marca; quanto aos artigos considerados de “segunda prioridade”,
como os cereais e afins ou o leite com chocolate, iogurtes e outros prepara-
dos de laticinios, assinalam também uma manuten¢io de consumos acima
da média. No “cabaz de preferéncias” destas familias, as conservas e as
salsicharias, embora com menos relevo do que os produtos ja mencionados,
mantém igualmente niveis de procura acima da média, embora nestes, tal
como também nos cereais, seja notavel a escolha de solu¢des econdmicas. As
refeicdes pré-confecionadas permanecem uma escolha para um terco destas
familias, mas desaparecem ou diminuem no cabaz de mais de 40%; sdo 25%
as familias que nao consomem de todo este tipo de artigos. Este é o segmento
que com maior frequéncia mantém ainda alguma intensidade de aquisicao
de vinhos, licores e afins, embora com uma reorientacdo para ofertas mais
baratas e com consumos em menor volume. Um comportamento idéntico é
também registado relativamente a compra de aguas, refrigerantes e cervejas.
Os profissionais liberais, tal como os dois agrupamentos de assalariamento
qualificado das profissdes intelectuais e cientificas e dos quadros técnicos e
intermédios, diferenciam-se nas suas escolhas do agrupamento de burguesia,
antes analisado, sobretudo pela maior incidéncia, na aquisicao de alguns arti-
gos, de estratégias orientadas para solucdes mais econémicas. Leite branco,
manteigas e afins; frutas, leguminosas, horticolas e tubérculos, assim como
pao, farindceos e afins, nos casos dos PL, mantém a prevaléncia muito na
base de estratégias de substitui¢ao por artigos mais baratos. Este é também
0 agrupamento com maior presenca de individuos e familias que ndo con-
somem carne, peixe e derivados, e sobretudo, refei¢oes pré-preparadas ou
vinhos, licores e afins. Nestes nio consumos destaca-se reflexivamente uma
distin¢do de cardcter valorativo de ndo adesio a modelos de dieta alimentar
mais vastamente difundidos na sociedade portuguesa. Na sua heterogenei-
dade interna, neste agrupamento, mais do que no seio das familias de ED,
mas de forma convergente com os restantes posicionamento sociais, eviden-
cia-se uma tendéncia para o acréscimo de consumo de conservas e enlatados.
Nos dois agrupamentos que compdem o posicionamento social dos profissio-
nais técnicos e de enquadramento (os profissionais intelectuais e cientificos
e os quadros técnicos e chefias intermédias), o traco geral mais assinalavel
prende-se com a diminui¢io mais acentuada de todos os itens alimentares
que ndo fazem parte do “cabaz de produtos de primeira necessidade”. Em
contrapartida, no caso das familias da elite intelectual, esse decréscimo é
compensado pelo reforco dos alimentos que devem marcar maior presenga
numa alimentagio saudavel e equilibrada (segundo a roda dos alimentos).
E o caso do pio, farinhas e massas, bem como das frutas, hortalicas e legu-
minosas. Nas prdticas alimentares destas familias, as carnes frescas, embora

149



mantenham presenca clara, tém menor expressdo do que os peixes ou menor

ainda do que as conservas e enlatados, cujo consumo € incrementado, espe-

(como, alids, de forma mais

acentuada, o pdo e outros farindceos). Os cereais, bolachas, bolos secos e

-

Oes mais econdmicas

cialmente, através de solug

sobremesas tém neste agrupamento uma diminuigio significativa. De resto,

apenas cerca de um quarto destas familias mantém nas suas escolhas a com-

pra de refei¢

-confecionadas e bebidas alcodlicas: sensivelmente um

Oes pré
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%

quinto diminuiu o consumo destes artigos e cerca de 50

ou deixaram de consumir.

Figura 2. Praticas e orientagoes nos consumos alimentares (%)
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Qui-quadrado significativo p<0,000* p<0,001** p<0,005***
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Na comparagdo com o segmento dos profissionais intelectuais e cientificos,
os quadros técnicos asseguram com maior frequéncia a manutengio da hie-
rarquia de prioridades, através do recurso a solucdes mais economicas, e no
geral s3o menos propensos a retirada total de artigos do seu cabaz.

A analise das préticas de consumo dos empregados executantes assinala-
-0s, UmMa vez mais, COmo o agrupamento, entre 0s que compoem o conjunto
em andlise, mais afetado nas suas opgoes de escolha, sendo aqui que com
maior frequéncia se evidencia a preponderancia de estratégias de reconver-
sdo por via da procura de opcdes mais baratas: envolvendo o leite branco e
afins, o pao e farindceos e, mais do que em qualquer outro dos conjuntos,
a substitui¢do de peixe fresco e outros produtos de peixaria por conservas e
enlatados (0 mesmo nao sucedendo com as carnes frescas). Estes comporta-
mentos e orientacdes sao ainda acentuados nos itens incluidos no conjunto
de artigos supletivos.

A alimentagio ocupa, sem duvida, um lugar relevante nos consumos quo-
tidianos, revelando praticas significativas na constituicdo de identidades e
representagoes de si nos contextos sociais envolventes. Através da andlise das
preferéncias alimentares e do investimento colocado pelas familias na varia-
bilidade de produtos disponiveis em cada componente da “roda alimentar”,
de alguma forma podemos problematizar as fronteiras fluidas entre neces-
sidades bésicas e consumos de bem-estar, construidas numa reflexividade
a que nao sio alheias preocupacdes com a satde, o equilibrio ecoldgico e
ambiental, etc. Da analise desenvolvida, torna-se notdrio que a priorizacao
das categorias de alimentos é relativamente consensual, embora se observem
algumas diferencas, associadas sobretudo a condicionamentos na gestao de
recursos disponiveis ou também, a orienta¢des de nio consumo, por vezes
fundadas em posicionamentos éticos e conce¢des alternativas, nomeada-
mente de tipo ambiental. Nesta orienta¢do, porventura algumas das mudan-
¢as observadas — por exemplo, a redugdo muito significativa do consumo
de bebidas engarrafadas — poderdo ser uma boa noticia, na medida em que
estejam também associadas a escolhas seletivas, fundadas numa maior cons-
ciencializa¢do da importancia de valorizacdao de desafios ecoldgicos e de res-
ponsabilidade social.

4.2 A tecnologia e os servicos de apoio ao lar

Na exploracio de resultados do inquérito aos rendimentos e consumos,
incluimos ainda uma analise de indicadores que remetem para as relacoes
destes individuos e familias com as tecnologias, seja no que concerne aos
equipamentos domésticos de uso massificado (cf. Martins, Mauritti e Costa,
2007), seja também no que se refere a presenca nestas familias de novas
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tecnologias de comunicacido, informacao e lazer (cf. Tabela 4). A frequéncia
e a variabilidade dos vérios itens aqui considerados sdo perspetivadas como
indicadores na analise de modelos de conciliagio de papéis e relagdes no
espago doméstico, dando conta, também, na sua visibilidade, de formas de
vivéncia e utilizagdo desse espaco para o acolhimento de novas sociabilida-
des (Mauritti 2011). Acresce que nestes indicadores, de forma mais evidente
do que nas orientacdes e preferéncias alimentares, a cultura e as relacoes de
diferencia¢do identitdria que através dela se constroem assumem um lugar
preponderante, face a urgéncia de assegurar condi¢des materiais de primeira
necessidade.

Na Tabela 4, os equipamentos domésticos e as tecnologias do lar estdo
arrumados segundo a frequéncia com que foram assinalados na casa dos
individuos e familias que responderam ao inquérito. No que respeita aos
eletrodomésticos de “linha branca” (maquina de lavar roupa, fogdo, frigo-
rifico/congelador/combinado, forno, etc.), o elemento a reter é a sua pre-
senga transversal, sem diferenciacoes expressivas, nos lares destas familias.
Os consumos que denunciam maior variacdo de uso estio menos presen-
tes, sobretudo nos segmentos de assalariados dos servicos administrativos,
comerciais, pessoais e de seguran¢a (familias de empregados executantes).
Para além de poderem ser considerados dispensdveis num enquadramento
materialmente mais constrangido, estio muito significativamente relaciona-
dos também com as tipologias sociodemogréficas que diferenciam as fami-
lias em presenga: no conjunto em andlise, as variagdes observadas com as
classes sociais s3ao muito significativamente reforcadas nas familias com/sem
criangas, intensificando-se na medida em que aumenta o ntimero de crian-
cas/jovens, no sentido de uma maior presenga dos varios artigos referencia-
dos nas tecnologias do lar.

A introdugio de algumas destas tecnologias no quotidiano doméstico, em
quadros familiares onde ambos os elementos do casal exercem atividade
remunerada fora de casa, materializa a procura de racionalizacio dos tem-
pos dedicados a tarefas que, muitas vezes, sdo dificeis de assimilar num dia-
-a-dia ja muito preenchido, permitindo também uma coordenacdo na atri-
bui¢io de papéis e usos do tempo.
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Tabela 4. Tecnologias e servicos de apoio ao lar (%)

Tecnologias do lar

Maquina de lavar roupa
Fogao ou placa****
Frigorifico

Forno elétrico ou a gas****
Maquina de lavar loiga
Congelador/combinado****
Maquina de secar roupa
Aquecimento central***

Robo de cozinha multifungdes
(bimby ou similar)***

Aparelho de ar condicionado

Computador pessoal

Acesso a Internet

Telefone rede mével
Televisao por assinatura
Telefone rede fixa***
Equipamento fotografico****
Impressora/scanner®
Aparelhos de som/HiFi

MP3 &udio**

PlayStation/ PS Vita /Wii /
Xbox / Nintendo****

Camara de video****

Ipad / tablet****

Empresarios e
dirigentes

99,0
91,7
94,8
89,6
88,5
76,0
53,1
37,5

26,0

26,0

Profissionais
liberais

Classe social

Profissionais
intelectuais e
cientificos

Quadros técnicos e

de enquadramento

Equipamentos eletrodomésticos

97,7
93,2
93,2
84,1
59,1
54,5
47,7
25,0

22,1

18,2

98,8
933
88,9
89,8
18,7
64,3
39,5
21,1

21,3

21,9

974
98,1
89,6
91,5
88,9
62,6
41,9
26,3

25,6

20,4

Empregados exe-
cutantes

96,9
92,2
89,9
79,8
67,4
57,4
31,8
16,3

12,4

11,6

Aparelhos eletronicos de uso doméstico disponiveis

99,0
96,9
92,7
95,8
771
80,2
82,3
76,0
55,2

49,0

43,8
31,3

100,0
97,7
97,7
90,9
86,4
90,9
81,8
54,5
65,9

34,1

29,5
18,2

em casa
97,7
95,0
93,9
86,8
82,7
78,7
81,0
64,6
49,1

444

29,5
17,5

97,8
93,3
96,3
87,8
86,7
84,1
174
72,2
61,1

52,6

34,4
19,6

97,1
90,7
86,8
85,3
72,1
n3
60,5
58,9
41,9

37,2

27,1
16,3

Total

98,1
94,4
90,1
88,5
80,2
63,6
41,0
24,0

21,9

20,2

98,0
94,2
93,6
88,1
82,0
80,0
771
66,9
53,2

45,9

32,2
19,5
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Servigcos de apoio doméstico*

Tem empregada/recorre a
servigos de apoio doméstico

i 375 22,7 33,1 30,0 10,1 22,8
e mantém ou aumentou esses
apoios nas mesmas condigdes
Nao tem empregada nem be-
neficia de outros servigos de
375 56,8 45,0 40,0 711 47,0

apoio doméstico e ndo tinha
hé doze meses

Tem empregada/recorre a
servicos de apoio doméstico, 20,8 11,4 18,7 23,3 14,8 19,4

mas diminuiu esses apoios
Recorria a servicos de apoio

L . 4,2 9,1 32 6,7 39 4.8
doméstico e deixou de o fazer

Total 100,0 100,0 100,0 100,0 1000  100,0

Qui-quadrado significativo p<0,000* p<0,001** p<0,005***p<0,03****
Fonte: CIES-IUL (2012), IRC - Inquérito aos Rendimentos e Consumos.

No segundo bloco de tecnologias de informagio e comunicagdo (TIC), pre-
sentes nas casas destas familias, o elemento informativo que sobressai é a
presenca esmagadora do computador e da Internet (em quase 100% dos
lares), numa preponderancia que ultrapassa mesmo a televisao — ainda quase
imprescindivel na larga maioria dos lares portugueses (cf. Martins, Mauritti
e Costa 2007). Nas condi¢des sociotécnicas que encontramos nestes lares
impregnados de pontes intangiveis entre espagos e temporalidades sem fron-
teiras, o primado da escolha individual e a relevancia que é dada ao poder
de estar sempre, potencialmente, conectado, justifica a individualizaciao dos
usos de algumas destas tecnologias (visivel, por exemplo, na prevaléncia do
telemdvel face ao telefone fixo, do computador e da Internet face a TV; e no
predominio claro, também, da TV com assinatura). Nas praticas do quo-
tidiano de utilizagdo destes equipamentos (computador/Internet, telemével
e possibilidades associadas de acesso a redes sociais), os mesmos surgem,
frequentemente, em processos hibridos de intermedia¢do e complementari-
dade de relagoes face a face e mediacdo eletrénica, como lugares de socia-
bilidades: seja para manter a estreiteza de relagdes significativas, indepen-
dentemente da distancia fisica, seja como forma de diversificar e aprofundar
lacos, seja ainda pela construgdo de novos lacos, conhecimentos e encontros
entre pares (cf. Mauritti 2011).

O dimensionamento contextual das prdticas sociais de consumo, aqui em
referéncia, dd relevo a padrdes de estilos de vida concretizados em “campos

154



de possibilidades” (Velho 2004: 27) e “quadros de interagio” (Costa 1999:
296) de configuracdes complexas e multidimensionais, onde se entrecruzam
condi¢des materiais, padroes interacionais de regras de agio social e proces-
sos culturais e sociais de ambitos mais abrangentes.

Nos dados apresentados na Tabela 4, os individuos e as familias onde aque-
las praticas e orientagdes, associadas aos usos de TIC, aparecem intensifi-
cadas tém localizagdes de classe nos profissionais liberais e nos empresarios
e dirigentes — mas sem diferenciacdes estatisticamente significativas na sua
variagdo face aos restantes posicionamentos, denotando a abrangéncia das
praticas. Alguns dos equipamentos disponiveis no lar (computador, internet,
impressora, etc.) suportam, também, a conciliagio no espago doméstico de
projetos ou atividades profissionais, que, em alguns casos extremos, podem
inclusive implicar uma inversdo de usos. Nomeadamente no Aambito de pro-
tagonismos, tipificados no conceito “casa-escritério” (Mauritti 2011: 162-
3), para os quais “mais do que garantir um espago especifico no interior
do alojamento para o desenvolvimento das atividades laborais, a casa toda
ela se apresenta subordinada a esse envolvimento, restringindo-se os usos
‘domésticos’ associados ao espaco e equipamentos do lar a uma periferia
absolutamente elementar”.

Outros equipamentos, como por exemplo as consolas de jogos, cujo uso
tem variagOes significativas na correlacio com os posicionamentos sociais
de classe destas familias (tendencialmente menos presentes nas familias de
PL e EE), denotam, pelo contririo, uma intensificagdo de atividades ludicas
e de lazer no interior do espaco doméstico. Nestas frequéncias ligadas a
aquisicao diferenciada de artigos eletronicos de sociabilidade e lazer que
marcam a “moda” em algumas gerac¢des (criangas/jovens), as possibilidades
mais ou menos alargadas do or¢amento familiar configuram-se, muito pro-
vavelmente, como um constrangimento material na adequagio entre consu-
mos realizados e “necessidades incorporadas” — constrangimento, por vezes,
contornado, como analisado atrds, através do acesso facilitado a créditos
pessoais e outros instrumentos afins.

Um ultimo indicador incluido na Tabela 4 perspetiva uma comparagdo entre
a situacdo presente e a de hd doze meses, relativamente a contratacdo de
servigos de apoio doméstico. A distribui¢do modal recai nos itens de manu-
tengdo das condigdes: no geral, quem tinha empregada ou recorria a servi-
¢os de apoio doméstico mantém esses servicos (23% do total); quem ndo
beneficiava de qualquer apoio permanece nas mesmas condi¢des (47%). Os
restantes (19%) diminuiram ou suspenderam (5%) esses servicos.

Na anilise das praticas sociais de classe relativamente a este tipo de servi-
¢os, os empregados executantes destacam-se como os que menos utilizam e

155



utilizavam este tipo de servigos (mais de 70% destas familias). Os profissio-
nais liberais correspondem aos que com maior frequéncia suspenderam estes
apoios (perto de um décimo). Os quadros técnicos incidem nas orientacoes
de diminui¢do do apoio sem o suspender (perto de um quarto), embora 7%
o tenham feito. Nas orienta¢bes que investem na permanéncia dos apoios,
estdo os profissionais intelectuais e cientificos (PIC) (31%) e, sobretudo, os
empresarios e dirigentes (ED) (38%), embora também nestes segmentos se
registe a presencga de familias que tiveram de reduzir ou suspender o apoio
(cerca de um quarto dos ED e 22% dos PIC).

4.3 Praticas de lazer, sociabilidades e orientacdes culturais

A andlise das praticas de consumo destas familias, balizadas por condi¢des
materiais de favorecimento relativo na compara¢ao com a populagio por-
tuguesa como um todo, sugere uma prevaléncia de situagdes de continui-
dade ou, pelo menos, de “manutencdo adaptada” — apoiada por escolhas
seletivas e pela procura de solugdes econdmicas — relativamente a alguns
vetores nucleares de bem-estar e qualidade de vida (como a alimentagio,
0 acesso a tecnologias e redes de comunicagdo, informacio e lazer, entre
outras). Importa agora analisar em que medida a autonomia relativa, face
as condicoes de retraimento econdémico, das orientagdes de escolha e prefe-
réncias, materializadas nesses consumos, é, ou nao, extensivel a priticas de
lazer, sociabilidades e orientacoes culturais destas familias.

A Tabela 5 apresenta um conjunto de indicadores que apoiam esta reflexdo
dando énfase a duas dimensdes temporais de avaliagio da adesio a “ati-
vidades de tempos livres e lazer”: uma, referenciada ao presente, aborda a
frequéncia com que os individuos e as familias aderem as atividades referen-
ciadas; a outra compara com a situa¢ao de ha doze meses, procurando aferir
eventuais alteracdes na frequéncia de realizagiao dessas praticas. A tabela
assinala, nos primeiros quatro itens, as atividades que acolhem maior adesdo
no presente; e no segundo bloco, também de quatro itens, as atividades que,
segundo os proprios, eram mais frequentes ha um ano.

Numa primeira leitura, o contraste dos itens que referenciam os dois tem-
pos, presente e passado (doze meses atrds), dificilmente seriam mais salientes.
Nos contextos e situagdes atuais que circunscrevem as escolhas e prioridades
destes individuos e familias, ganham relevo praticas de consumo/lazer e con-
sumo/necessidade e satide consonantes com um universo simbdlico e cultural
que faz apelo a conteng¢io de gastos, tendo em conta o constrangimento eco-
némico e financeiro vivido. “Passear por jardins e espacos publicos” (mais
de 80% afirmam fazé-lo muitas/algumas vezes); “Fazer desporto ao ar livre
(correr/fazer jogging, andar de bicicleta, etc.)” (uma prdtica assumida por
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cerca de dois tercos); “Preparar ‘marmita’ para refeicdo fora de casa” (pouco
mais de 50%); “Ir a museus e exposi¢oes” (46 %), sdo as atividades que mobi-
lizam, atualmente, com frequéncia crescente, o conjunto aqui em referéncia.
Em contrapartida, convidados a comparar a situacdo presente com a de ha
doze meses, as respostas modais” na categoria “mais frequente” salientam
que era mais frequente: “Fazer refeicdes em restaurante ou similar” (42%);
“Comprar livros com objetivos ladicos” (35%); “Ir ao cinema com alguma
regularidade” (30%); “Ir para fora no fim de semana” (28%).

A correlagdo destes indicadores com os agrupamentos de classe aqui em
referéncia denota uma varia¢do estatisticamente significativa apenas no item
“Preparar ‘marmita’ para refei¢do fora de casa” — comportamento que é
hoje realizado por sensivelmente dos ter¢os dos EE e dos PL, e pouco mais
de um quarto dos ED; de notar ainda que neste segmento dos empresarios
e dirigentes mais de 50% nunca o fazem. A convergéncia de préiticas nos
restantes itens sugere uma sobredeterminac¢dao do contexto politico-social de
retraimento economico, face as orientagdes individuais/familiares reguladas
pelos atributos especificos de regras, recursos e condicdes e pelos processos
de interac¢io social, que, como vimos, diferenciam, apesar de tudo, os varios
segmentos aqui em referéncia.

Mas as avaliacdes reportadas a situagdo “ha doze meses” podem ainda ser
lidas na referéncia a frequéncia das respostas que indiciam uma mudanca
pela positiva: no que concerne a “fazer refei¢des em restaurante ou similar”,
perto de um quarto dos respondentes (28% dos ED e 21% dos PL) declara
que antes o fazia com menos frequéncia. Comprar livros com objetivos ludi-
cos era também menos frequente para sensivelmente 19% dos responden-
tes (28% dos assalariados executantes em atividades de base dos servicos;
16% dos profissionais técnicos e de enquadramento). Da mesma forma, ir
ao cinema com alguma regularidade era menos frequente ha um ano para
19% dos respondentes (27% nos EE; 15% no caso dos ED); ou no mesmo
sentido, ir para fora no fim de semana era menos frequente para 23% do
todo (17% dos PL). Nestes protagonismos de praticas de consumo/cultura
parecem, afinal, revelar-se algumas orienta¢des que contrariam o sentido da
andlise antes desenvolvida. Desta forma, existe uma complexidade e diferen-
cia¢do nas modalidades de adaptagio e reagdo destes individuos e familias
face ao contexto envolvente, sugerindo alguma prevaléncia de decisdes, rela-
tivamente a prdticas de ocupacdo de tempos livres e lazer que, em grande
medida, permanecem determinadas pelo gosto. Estas praticas, curiosamente,
sdo mais evidentes no agrupamento social de classe que, na andlise referen-
ciada aos vérios indicadores de rendimentos e consumos, apresentou maior
dificuldade de adaptacdo: os empregados executantes.
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Tabela 5. Atividades de tempos livres e lazer e orientagoes culturais (%)

Praticas de lazer
e sociabilidades

Atualmente
Muitas vezes
Algumas vezes
Subtotal
Poucas vezes
Nunca

Total

Muitas vezes
Algumas vezes
Subtotal
Poucas vezes
Nunca

Total

Muitas vezes
Algumas vezes
Subtotal
Poucas vezes
Nunca

Total

Muitas vezes

Algumas vezes

Subtotal
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Empresarios e
dirigentes

Profissionais
liberais

Profissionais

Classe social

intelectuais e
cientificos

Quadros

[-4) 2
= 5
@ £
7]
e 8
g3
5 =
=
@ =
* o

Empregados
executantes

Passeia por jardins e espacos publicos...

26,0%
46,9%
72,9%
21,9%
5,2%
100,0%

22,9%
42,1%
65,6%
25,0%
9,4%
100,0%

31,8%
56,8%
88,6%
11,4%

100,0%

33,7%
48,2%
82,0%
14,8%
3,3%
100,0%

35,4%
44,0%
79,5%
18,7%
1.9%
100,0%

Faz desporto ao ar livre...

22,1%
43,2%
65,9%
29,5%
4,5%
100,0%

25,1%
32,1%
58,4%
29,8%
11,8%
100,0%

24,6%
38,4%
63,1%
21,2%
9,7%
100,0%

36,8%
49,6%
86,4%
11,2%
2,4%
100,0%

23,2%
41,6%
64,8%
25,6%
9,6%
100,0%

Prepara “marmita” para refeicao fora de casa...*

22,9%
10,4%
33,3%
14,6%
52,1%
100,0%

1,3%
39,6%
46,9%

40,9%
21,3%
68,2%
13,6%
18,2%
100,0%

21,4%
21,4%
48,8%
19,6%
31,5%
100,0%

31,7%
22,4%
54,1%
16,4%
29,5%
100,0%

Vai a museus e exposigoes...

13,6%
38,6%
52,3%

9,1%
41,6%
50,7%

5,2%
37,71%
42,9%

44,4%
16,7%
61,1%
19,0%
19,8%
100,0%

5,6%
29,6%
35,2%

Total

33,8%
47,4%
81,2%
16,1%
2,8%
100,0%

24,5%
37,4%
61,9%
21,9%
10,2%
100,0%

31,4%
20,1%
51,5%
17,7%
30,8%
100,0%

15%
38,3%
45,8%



Poucas vezes

Nunca

Total

Ha doze meses...
Mais frequente
Igualmente frequente
Menos frequente
Nao se aplica

Total

Mais frequente
Igualmente frequente
Menos frequente
Nao se aplica

Total

Mais frequente
Igualmente frequente
Menos frequente
Nao se aplica

Total

Mais frequente
Igualmentefrequente
Menos frequente
Nao se aplica

Total

42,7% 36,4% 37,2% 45,5% 43,2%
10,4% 11,4% 12,1% 11,6% 21,6%
100,0%  100,0% 100,0% 100,0%  100,0%

Fazer refeicdes em restaurante ou similar era...

36,5% 42,9% 45,6% 435% 36,0%
35,4% 31,0% 26,4% 30,5% 31,2%
28,1% 21,4% 24,0% 23,8% 24,8%

4,8% 3,9% 2,2% 8,0%

100,0%  100,0% 100,0% 100,0%  100,0%

Comprar livros com objetivos ladicos era...

25,0% 33,3% 39,8% 34,9% 32,0%
53,1% 45,2% 39,5% 46,1% 30,4%
17,7% 19,0% 17,7% 16,0% 28,0%

4,2% 2,4% 3,0% 3,0% 9,6%

100,0%  100,0% 100,0% 100,0%  100,0%

Ir ao cinema com alguma regularidade era...

25,0% 38,1% 31,8% 28,3% 29,0%
56,3% 38,1% 44,4% 50,2% 37.1%
14,6% 16,7% 18,6% 16,7% 26,6%

4,2% 11% 5,1% 4,8% 1,3%

100,0%  100,0% 100,0% 100,0%  100,0%

Ir para fora no fim de semana era...

25,0% 31,0% 28,4% 26,1% 31,2%
43,8% 40,5% 42,8% 43,7% 28,0%
25,0% 16,7% 20,1% 24,6% 24,8%

6,3% 11,9% 8,7% 5,6% 16,0%

100,0%  100,0% 100,0% 100,0%  100,0%

Qui-quadrado significativo p<0,000*
Fonte: CIES-IUL (2012), IRC - Inquérito aos Rendimentos e Consumos.

41,2%
13.1%
100,0%

42,4%
29,6%
24,4%
3,6%
100,0%

35,.2%
42,0%
18,7%
4,0%
100,0%

29,9%
46,2%
18,6%

5,3%

100,0%

21,9%
40,9%
22,5%

8,7%

100,0%
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5. Conclusdes

O estudo apresentado utiliza alguns dos principais focos analiticos no
ambito da sociologia das classes, numa perspetiva relativamente abrangente
- nomeadamente a sua relagio com recursos, priticas quotidianas e estilos
de vida (Costa, Machado e Almeida 2007) e, do ponto vista conceptual, o
teste e a aplicabilidade da defini¢io de segmentos daquilo que se tem vindo
a consagrar como “classe média”.

Os processos de recomposi¢do estrutural aqui brevemente evocados sugerem
que, mesmo no segmento com capacidade reflexiva e melhores condicoes
materiais e simbdlicas de adapta¢ao as mudangas em curso, a oportunidade
de apropria¢do de uma parte da “mais-valia social” (Wright 1997) se tornou
cada vez mais dificil. Isto, quer porque os “subsidios de lealdade”, traduziveis
em oportunidade acrescidas de acesso a promogoes e carreira, tém vindo a
ser depurados a medida que aumenta a precariedade, mesmo a dos mais qua-
lificados; quer ainda porque as “recompensas salariais” acima dos custos de
obtencdo e reprodugio das qualificacdes e competéncias adquiridas também
se estdo a deteriorar. Assim, tornou-se aqui incontornavel discutir algumas
das estratégias e capacidades de resiliéncia a contragao das condi¢des de vida.
Nesta medida, como € que os segmentos dominantemente de topo, da “classe
média” em Portugal, estdo a conseguir desenvolver estratégias de adaptagio
na gestdo de rendimentos disponiveis e das despesas realizadas para assegu-
rar de forma sustentada os seus estilos de vida? Serad possivel definir padroes
de comportamento que configuram oportunidades de melhoria em vetores
estruturantes para a manutengao do seu bem-estar e qualidade de vida?

Nos dados considerados ficou bem patente que, no seu conjunto, os seg-
mentos em andlise correspondem aqueles onde, em geral, convergem tragos
de favorecimento material e simbdlico, distinguindo-se de outros segmentos
da sociedade portuguesa, nos consumos protagonizados, com reflexos cla-
ros nas varias esferas da vida social, profissional e familiar. E, pois, neste
conjunto da populacdo que se materializam com maior incidéncia consu-
mos lidicos, culturais, estéticos e educativos. Estes individuos e respetivas
familias — com posicionamentos de classe na burguesia e nas fragdes de topo
de uma classe média urbana e com perfis de qualificagio e condi¢des de
adaptabilidade melhoradas no contexto da sociedade portuguesa atual —
correspondem também aos segmentos que, em Portugal, mais beneficiaram
no periodo anterior da grande expansdo do crédito aos particulares e da
melhoria das condi¢des de vida, através do acesso facilitado a habitagcao
propria e a determinados bens de consumo, e que, como tal, hoje, estio
particularmente permeaveis ao risco de insolvéncia ou sobreendividamento
(Leitao Marques e Frade 2004; Banco de Portugal 2011).
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De qualquer forma, a situagdo hoje parece estar em transmuta¢do. Através
da informagao recolhida, é possivel apurar que, para este referente empirico,
mais de trés quartos contrairam pelo menos um empréstimo que estiao atu-
almente a pagar; apesar de declararem terem alguma pratica de poupanga,
mais de um quarto indica que presentemente deixou de ter condi¢des para
o fazer ou que s6 o faz raramente, e quase metade desta amostra manifesta
ter sentido dificuldades para fazer frente a despesas, pelo menos uma vez,
no ultimo ano. A andlise das préticas de consumo dos empregados execu-
tantes, na fronteira conceptual dos lugares de classe média, coloca-os, uma
vez mais, como o segmento mais afetado nas suas possibilidades de esco-
lha, sendo preponderantes as estratégias de reconversdo por via da procura
de op¢des mais econdmicas, mesmo em consumos de primeira necessidade
como a alimentacao.

Os dados apresentados sugerem uma progressiva polarizacdo, ainda que
moderada, das condi¢des de vida entre os posicionamentos sociais da “classe
média”, mesmo atendendo a dificuldade de tracar os limites e contetdos
desta categoria de forma nitida. Verifica-se que se estdo a afirmar distancias
entre aqueles que declaram uma maior capacidade para fazer escolhas, man-
tendo no essencial a qualidade e estilos de vida, e os outros, em perda dessas
possibilidades, com uma maior incidéncia nos segmentos do assalariamento.
Como é que esta nova realidade se tem vindo a materializar nas praticas de
consumo e nas estratégias de criagio e manutengao de relagoes sociais de
diferenciacdo de status e consagracdo de estilos de vida distintivos nos posi-
cionamentos sociais? Serd que o capital cultural e simbélico, forte indutor
de logicas de identidade de demarcacdo diferenciadora (Bourdieu 1979), se
mantém, por via das priticas e orientagdes de consumo, como um recurso
de distin¢ao de posi¢des sociais, mesmo nestes agrupamentos que sentiram
intensamente os efeitos da contragdo econdémica e social? Ou, pelo contra-
rio, a “proletarizacio” anunciada dos estratos intermédios urbanos, inclu-
sive nos segmentos de elite intelectual e cientifica e nos técnicos superiores e
de enquadramento, é ja uma realidade?
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1. Emergéncia e queda das novas classes médias:
a improvavel consolidacao das suas praticas de consumo

Alice Duarte

1. Introducao

O presente texto tem por base uma investigacdo centrada na abordagem
do processo de consumo enquanto pratica cultural, isto é, em que os bens e
servigos consumidos sdo equacionados em termos da sua ressocializacio pelos
atores sociais. No universo de pesquisa, os atores sociais considerados foram
os membros componentes de 24 agregados domésticos, reunidos em virtude
da sua inclusdao comum numa categoria pré-definida e convencionalmente
dada como “classe média”. Através de um dispositivo metodoldgico
de contornos claramente qualitativos, assente em entrevistas de longa
duracdo e etnografia, e acionado sobre aquelas familias da classe média,
satisfazia-se a imposi¢ao auto-imposta de aceder a consumidores concretos,
considerando-os nas suas praticas regulares de consumo e localizando-os
nos respetivos contextos familiares'.

Os potenciais sujeitos da pesquisa comegaram por ser acidentalmente
contactados de entre os visitantes do Norteshopping, um amplo centro
comercial do Grande Porto. A constitui¢do definitiva do universo de pesquisa
implicou uma selecdo a posteriori de entre os informantes inicialmente
contactados, retendo apenas aqueles, cuja posi¢cdo na estrutura social era
classificavel como “classe média”, de acordo com a tipologia classificatoria
de classes de J. E de Almeida et al. (1990)? e que conseguiam satisfazer dois
outros critérios pré-estabelecidos: em termos de residéncia, manterem ligagio
clara ao meio urbano e, em termos de ocupacao profissional, estarem ligados
ao setor tercidrio ou secunddrio. Tendo em mente a posi¢cdo de Boaventura

! Como produtos maiores resultantes da investigacio em questio, devem ser mencionados:
Duarte, A. (2009), Experiéncias de Consumo. Estudos de Caso no Interior da Classe Média; e
Duarte, A. (2011), O Consumo para os Outros. Os Presentes como Linguagem de Sociabilidade.
2 A tipologia da estrutura de classes da equipa de J. Ferreira de Almeida ez al. (1988), para além
de considerar outras varidveis secunddrias, elege como suas varidveis principais a categoria
socioprofissional e a situagdo na profissdo, tudo culminando num modelo com trés classes
(burguesia, pequena-burguesia e operariado), cada uma delas comportando diversas fracdes de
classe. Nessa tipologia, a classe média ou pequena-burguesia surge composta por oito fra¢des.
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S. Santos (1993: 48) quanto ao facto de a ligacio a economia agricola
de um ter¢o das familias portuguesas ter efeitos em termos da sua dupla
pertenga de classe, a intengdo era constituir uma “classe média” que, sendo
mais restritiva do que a tipologia adotada permitia, potenciasse o acesso
a familias das novas classes médias predominantemente urbanas. Acabeli,
portanto, por circunscrever a pesquisa a uma “classe média” essencialmente
urbana e ligada aos servigos®.

O dispositivo metodolégico adotado e a sua operacionalizacio sobre
um universo de pesquisa reunindo agregados domésticos da classe média
urbana, que se tornam outras tantas unidades de analise ou estudos de caso,
permitiram alcancar dois desenvolvimentos analiticos complementares. Por
um lado, foi possivel dar conta da multiplicidade de apropriacdes e usos
efetivados sobre idénticos itens de consumo. Dado os sujeitos consumidores
em questdo serem todos relativamente “proximos” em termos sociais,
conseguiu-se produzir uma compreensdo extensiva e aprofundada das
possibilidades expressivas e comunicativas do consumo e demonstrar o seu
carater de fenomeno diferenciado intraclasse. Perante a relativa proximidade
estrutural dos sujeitos da pesquisa, as diferencas detetadas ao nivel das suas
préticas de consumo resultavam melhor compreendidas se cruzadas com o
momento especifico do percurso de vida, com a altura do ciclo de vida da
familia, com opcdes ideoldgicas, situagdes afetivas e adesdes morais do que
com qualquer ligagio demasiado linear entre tipo de bens consumidos e tipo
de consumidores segundo a estrutura das posicdes sociais.

Por outro lado, ao constituir um universo de estudo composto em exclusivo
por informantes e familias enquadriveis no setor médio da estrutura social,
delineava um universo de analise cuja consisténcia e “unidade” o tornavam
indicado para ajudar a compreender os recentes movimentos de recomposi¢ao
social em Portugal. Muiltiplos trabalhos (Almeida et al. 1994; Barreto 1996;
Viegas e Costa 1998; Machado e Costa 1998) tém atestado as transformagoes
intensas e aceleradas da sociedade portuguesa depois de 1960 e 1974, frisando,
nomeadamente, o crescimento massivo da classe média; mas o conhecimento
sobre esse setor da populacdo, que entretanto se terd tornado maioritario,
permanecia bastante desatendido. A opgdo pela classe média enquanto espago

3 Uma sistematizacdo de dados relativos aos agregados familiares constituintes do universo
de estudo pode ser consultada em Duarte (2009: 102/103). Fazendo uso da terminologia de
Almeida et al. (1988), é aqui possivel especificar que as 24 familias consideradas se distribuiam
por cinco fragdes de classe do seguinte modo: Pequena Burguesia de Execucdo (3); Pequena
Burguesia Independente e Proprietdria (4); Pequena Burguesia Proprietdria e Assalariada (6);
Pequena Burguesia Técnica e de Enquadramento Intermédio (5); Pequena Burguesia Intelectual
e Cientifica (6).
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social de andlise, ai abordando o consumo enquanto pratica cultural, incluiu
a mais-valia de poder contribuir para a sua caracterizacdo enquanto conjunto
de grupos. Para 14 da heterogeneidade interna que possa existir neste setor da
estrutura social (e que também estd presente no interior do universo de pesquisa),
a sua consideragio transversal como um todo permite a identificacio de uma
certa normatividade capaz de fornecer um retrato qualitativo razoavelmente
penetrante, nomeadamente, das novas classes médias.

Como informac¢do complementar, esclareca-se que a anilise realizada ndo
recaiu sobre nenhum item exato de consumo pré-definido. O processo de
CoNsumo comporta como que uma prdxis, uma agao efetiva, cujos resultados
tendem a manifestar-se na criagio de ambientes que reunem, expdem,
combinam vdrios itens de consumo, no se verificando, portanto, a tendéncia
do consumo isolado de bens e servigos. Ao mesmo tempo, excetuando razoes
estritamente processuais da pesquisa, é sempre bastante arbitriria a selecio
de alguns itens de consumo, em detrimento de outros, para sobre eles fazer
recair a analise. Em virtude destas ponderacdes, optei antes por definir seis
dominios de consumo: “casa e seu recheio”, “alimentaciao”, “descendentes”,
“apresentacdo pessoal”, “lazer e cultura” e “presentes”. Correspondem a
outras tantas subdivisdes inerentes a organizacdo da vida familiar, sendo,
desde logo, entendidos como agregando conjuntos de bens e de servicos.
Socorrendo-me da pesquisa realizada, que entendo merecer ser rotulada como
efetivamente intrusiva pelo acesso que permite a realidade vivida destas familias
das novas classes médias, no presente texto procuro explicitar algumas das
suas praticas de consumo e correlativas expressoes culturais. Entre o periodo
de contacto com os informantes e a escrita deste texto hd um desfasamento
temporal de pouco mais de meia década, que se torna, contudo, significativo
em virtude da deflagracdo da crise financeira do Estado e da sociedade em que
estamos mergulhados (redijo este texto em novembro de 2011). Porém, como
se verd, ja antes, o que sobressaia era uma evidente precaridade e debilidade
deste setor da estrutura social. A sua expansio muito recente, nunca chegaram
a ser dadas grandes possibilidades de consolidacao®.

2. Um segmento social de expansao recente... e periclitante

A abordagem do consumo enquanto pratica cultural comporta o significativo
mérito de possibilitar o acesso as interpretacdes e valorizacdes culturais/
morais subjacentes as praticas de consumo dos sujeitos. Estas e todos os

4 Ainda assim, chamo a atenc¢do para o facto de algumas afirmagdes relativas ao “presente
etnografico” poderem surgir “estranhas”, dado o contexto vivido atualmente.

167



itens de consumo que as integram servem de suporte material a objetificagio
de ideias, valores e projetos que podemos procurar compreender de forma
integrada. Em relagdo a Portugal, é consensual e pacifico o reconhecimento
de que as transformagoes estruturais da sociedade ocorridas nos tultimos
50 anos incluiram a emergéncia e o alargamento das novas classes médias.
Atendendo a “classe média” dos informantes, é possivel confirmar, nio
s6 a sua expansdo recente, como também a sua forte tendéncia para
o simplesmente remediado’. Essa tendéncia manifesta-se em multiplos
contextos e rotinas da vida quotidiana das familias. Como forma de clarificar
o sentido da afirmagio, atente-se, por exemplo, no facto da generalizada
auséncia de bens herdados.

Tendo em mente a recorréncia generalizada da propriedade da casa de
familia — cuja tendéncia é, alids, transversal a toda a sociedade portuguesa
a avaliar pela taxa de proprietdrios do respetivo alojamento, que ronda
(ou terd rondado) os 70% (Barreto 2002) —, poder-se-a tender a enfatizar
o movimento geral de saida da miséria material ocorrido a partir dos anos
de 1960. Importa fazer notar que é também absolutamente generalizada
a recorréncia de esta casa de familia ter sido adquirida pelos seus atuais
proprietarios, através de empréstimo bancario, e nao herdada das geracoes
anteriores. E importa também ter presente o esfor¢o financeiro que essa
aquisicdo de casa implica, ja que, ndo raras vezes, a mensalidade da hipoteca
leva um ter¢co ou metade do rendimento familiar®. Mas, se se atender aos
bens moveis, é-se obrigado a notar igualmente a quase total inexisténcia de
bens herdados. No universo de informantes, o conjunto de objetos herdados
resumia-se a algumas pecas soltas de louga e talheres, alguns relogios e um
oratdrio e ao caso, excecional porque tnico, de um conjunto de méveis de
sala de jantar. Um panorama tdo distante do descrito por Le Wita (1985)
a proposito das familias burguesas parisienses, entre as quais a memoria
familiar é alimentada por um conjunto articulado de narrativas estendidas
no tempo e pela transmissio de casas, moveis e objetos diversos através
das geracoes, ndo se explica por um menor interesse concedido a memoria
familiar. E, antes, explicivel pela generalizada auséncia — até a geracio
atual — de patriménio material significativo. Entre as novas classes médias, a

5 Claro que, atendendo a heterogeneidade interna do universo de pesquisa, é possivel apontar
diferengas substanciais em termos, quer do rendimento disponivel, quer dos tipos dominantes
de capital. Mas essas sao, sobretudo, diferengas de grau, por cima das quais sobressai uma
tonalidade identicamente débil que abrange profissionais executantes e profissionais técnicos/
cientificos.

¢ Como, alids, a atual multiplicagdo de casos relativos a hipotecas e respetivos empréstimos
bancérios incumpridos comprova exuberantemente.
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inexisténcia geral de bens herdados é uma ilustragao indireta da, igualmente
generalizada, muito recente possibilidade de alcancar algum bem-estar
econdémico capaz de sustentar a aquisicao de bens durdveis e a sua transi¢ao
entre geracOes. A plausibilidade desta interpretacio é reforcada pela
recorréncia também verificada de varias familias, num passado recente, se
terem desfeito com alguma facilidade dos alojamentos antes comprados por
si, para concretizarem segundas versdes da casa de familia, em conformidade
com as proprias melhorias materiais alcancadas. Tal facto, a0 mesmo tempo
que evidencia a perce¢io de uma mudanga em relagdo as geracOes anteriores
em termos do que sejam condi¢des de conforto, elucida igualmente sobre o
impensavel de manter as duas habita¢des para virem a ser herdadas.

A enunciada tonalidade essencialmente remediada das novas classes médias
e sua correlativa capacidade de aquisi¢ao, s6 muito recentemente alcangada,
de bens duraveis (ou credenciados, para poderem ser entendidos como tal)
podem ser ilustradas de um modo quase paradigmatico através do novo
entusiasmo devotado a aquisi¢do de louga da Vista Alegre, nomeadamente,
aos seus servicos de jantar adquiridos gradualmente através de um
prolongado esfor¢o’. A inexisténcia desses objetos herdados é sintomadtica
da parciménia dominante nas geracdes anteriores. Em concomitancia, ha a
assinalar este novo interesse e esfor¢o desenvolvidos pelas familias na sua
aquisi¢do, cujo empenho e subjacente valorizacio permitem prever que tais
objetos se virdo a constituir como bens herdados por alguém.

Atendendo a outros dominios de consumo, a mesma tendéncia para o
simplesmente remediado surgia especialmente evidenciada através da
consideragio do dominio “lazer e cultura”. Aqui, a andlise recaia sobre
o conjunto de atividades e bens a que as familias e os individuos que as
compunham recorriam para organizar e usufruir dos seus “tempos livres”,
entendidos estes como os periodos niao dedicados, nem as respetivas
ocupagdes profissionais, nem a satisfacdo das necessidades prosaicas do dia
a dia. Comegando pelas férias, importa deixar claro que elas ndo devem ser
tomadas como um habito banalizado, se por tal termo se entender a saida
tempordria da residéncia habitual, e ndo apenas a existéncia de um periodo
legalmente definido de paragem nas respetivas ocupagdes profissionais. No
universo de estudo, a pratica consolidada de férias regulares surgia como o
fundamental indicador de charneira que separava os agregados efetivamente

7 A marca Vista Alegre atingia, de facto, uma ressonancia paradigmatica até pela multiplicagio
das familias que adotavam o comportamento descrito. Embora sem meios para o comprovar,
dado que ndo voltei a estabelecer contacto com o universo de informantes, esta é, contudo, uma
situacdo sobre a qual é legitimo supor haver ja desfasamento significativo entre o “presente
etnografico” relatado e o efetivo comportamento atual.
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menos remediados dos outros que assim tinham de ser identificados. Para
estas ultimas familias, as férias sdo apenas ocasionais ou gozadas sem sair de
casa, pela concretiza¢do de pontuais programas ludicos. Claro que é razodvel
e legitimo estabelecer ligacao entre o tipo de férias realizadas e as variacdes
nos respetivos rendimentos disponiveis, sendo sintomdtica de, pelo menos
algum desafogo financeiro, a concretizacio efetiva de férias e, mais ainda, se
longinquas e repetidas ao longo do ano. Porém, essa linha de leitura nio deve
escamotear a co-interveng¢do de outras dimensdes, relacionadas com a prépria
novidade da possibilidade das férias e do seu cruzamento com questdes de
mentalidade e sensibilidades normativas, radicadas num determinado estilo
de vida familiar. Para 1a das condicionantes financeiras (cujos efeitos podiam
ser determinantes), a nao universalidade das férias denunciava também
o carater relativamente recente de introducdo desse habito entre algumas
das familias consideradas. O que pretendo dizer é que algumas familias s6
gozavam férias pontualmente, ou até, pura e simplesmente ndo as gozavam,
ndo apenas por estrita impossibilidade financeira a época, mas porque, sendo
uma oportunidade apenas surgida hda pouco tempo, ainda nido tinha sido
interiorizada como um comportamento regular. Sobretudo para algumas
pessoas mais velhas, pode-se dizer que a auséncia da pratica regular de férias
acontecia porque estas ndo faziam parte integrante das suas sensibilidades
normativas, do seu estilo de vida. Depois, havia também aqueles agregados
para os quais as férias ndo existiam porque, de uma forma muito linear, a
despesa correspondente e, nomeadamente, o respetivo subsidio de férias
precisavam de ser canalizados para outros fins definidos como prioritarios,
desde o equilibrar do orcamento familiar ao arranjo da casa, passando, muitas
vezes, por um qualquer investimento a favor dos descendentes.

O mesmo misto de debilidade financeira e recorrente padrao de sensibilidade
normativa—e nao, em exclusivo, a hipotética pesada carga financeira —fazia-se
igualmente sentir a proposito de outras formas de lazer que tendiam a surgir
muito sub-representadas entre as familias consideradas. Das trés formas de
lazer identificadas, deve ficar assinalada a alargada magnitude daquilo a que
chamei o lazer doméstico, tipicamente concretizado pela permanéncia no lar
familiar, onde, para além de descansar, se assiste sobretudo ao tradicional
serdo televisivo, sendo o mesmo programa tendencialmente repetido aos fins
de semana. Trata-se de uma forma de lazer essencialmente familiar, que ndo
tem associado ao momento da sua pratica a efetivacio de nenhum consumo
particular, mas que pressupoe, contudo, a dotagdo dos respetivos lares com
as aparelhagens audiovisuais imprescindiveis, bem assim como com os
necessarios acessos aos canais de televisao codificados e/ou a obtenc¢io de
materiais filmicos alternativos.
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Pelo contrario, em relagdo ao que designei como lazer cultural, cujas praticas
se traduzem quer na assisténcia a espetdculos varios, quer na aquisi¢ao de
bens como livros, jornais e discos de origem diversa, a sua incidéncia surgia
genericamente residual. Ao nivel do lazer cultural, a exposi¢ao de recorréncias
analiticas surge anormalmente dificultada porque, excetuando a afluéncia
as salas de cinema — que se apresentava com um grau de ocorréncia quase
universal —, a incidéncia das suas outras manifestacoes e, nomeadamente, a
reivindicagdo da importancia atribuida pelas proprias pessoas a tais praticas
surgiam confinadas a um numero muito reduzido de informantes e, mais
ainda, de agregados. Por exemplo, é verdade que pelo menos algum membro
de todos os agregados pontualmente assistiria a um espetdculo de teatro,
mas apenas duas ou trés familias o faziam regularmente e subscrevendo a
formula de uma procura orientada de consumo cultural. Quanto a habitos
de leitura e escutas musicais, embora fosse constatdvel que os seus consumos
atingiam um leque um pouco mais alargado de informantes, tem de se
continuar a reconhecer que permaneciam minoritarios. Uma interpretagio
abrangente do material disponivel permite compreender que se estd em
presenga de contextos familiares tendencialmente pouco sustentadores de
estilos de vida orientados para a valoriza¢do de consumos culturais®.

Quanto a terceira modalidade de ocupagdo dos tempos livres identificada
— que denominei como lazer de diversdo ou cultura de saidas —, ela assenta
numa convivialidade tipicamente moldada em torno de encontros regulares,
realizados “fora de casa” e em espacos publicos de restauragio e/ou diversiao
noturna. Neste caso, a recorréncia analitica central diz respeito ao facto de
esta modalidade de lazer surgir confinada a um conjunto de informantes cuja
idade é inferior a 35 anos, estejam eles j4 inseridos em unidades domésticas
auténomas, ou permanecam ainda ndo autonomizados dos agregados
dos ascendentes. O lazer de diversdo dos sub35, tipicamente concretizado
pela saida com os amigos para locais de diversdo e convivio (Costa 2003),
podendo ou ndo incluir uma ida ao restaurante igualmente utilizada como
meio de materializacdo de uma identidade grupal fortemente valorizadora das
oportunidades de encontro entre pares, é um topico que tem o mérito de fazer
sobressair a crescente distancia estabelecida entre as geragoes. Traduzindo a

$ Importara esclarecer que, em concomitancia com aquela reduzida incidéncia do lazer cultural,
sobressaia a existéncia de alguns informantes — sobretudo isolados, e ndo tanto as préprias
familias no seu conjunto — para os quais bens como livros, suportes musicais e manifestagdes
artisticas eram especialmente valorizados. Nesses casos, a identidade pessoal de cada um surgia,
em grande parte, constituida e definida através dos respetivos consumos culturais que emergiam
como complementos identitdrios desses sujeitos, suscitando avaliacdes distintamente positivas
mesmo quando a sua concretizagio se realizava no espaco do lar. Mas esses casos eram clara-
mente residuais.
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adogio de novas praticas de convivialidade e de consumo, este tipo de lazer
é igualmente um indicador das significativas diferencas existentes entre os
sub335 e os mais velhos, ou seja, a geracao dos respetivos pais.

3. Linhas de fratura entre as geracdes de pais e filhos

Considerando a “classe média” dos informantes, hi um conjunto de
varidveis, cuja incidéncia surge claramente diversa segundo as geragdes. A
sua consideracdo permite compreender de forma abrangente algumas das
novas linhas normativas caracterizadoras deste setor médio da estrutura
social, bem assim como os sentidos valorativos que lhes estdo subjacentes.
Entre as novas classes médias, um dado factual incontorndvel é a significativa
distincia entre os sub35 e a geracdo mais velha em termos do respetivo
nivel de escolarizagdo. Enquanto os recursos educacionais formais detidos
pelos mais velhos se reduzem, em muitos casos, ao grau do que ja foi a
escolaridade obrigatoria, a quarta classe, pelo contririo, relativamente
aos mais novos, a obten¢do de formagio superior, ou a sua expectativa
positiva, é praticamente universal. De certo modo reproduzindo os efeitos
da universalizagdo do sistema educativo e da evolu¢do de oportunidades
possibilitadas pelas transformacdes socioeconémicas ocorridas em Portugal
depois de 1974, esta tendéncia é também uma exibicdao indireta do papel
desempenhado pela educacdo formal enquanto fonte de reconfiguragio
social. Ao mesmo tempo, contudo, para estes atores sociais ndo deixa
de ser paradoxal (ou caricatural) que a efetivacido daquele objetivo de
escolarizacdo, dado o contexto atual, seja concomitante com altas taxas de
desemprego ou empregos “abaixo” das habilitagdes detidas. Contra todas
as suas expectativas, vivenciam na pele o logro do ideal da meritocracia
que € tanto mais efetivo quanto mais reduzidos sio os respetivos recursos
em capital social. Mas, para 1a de todas as incertezas, no essencial, as suas
esperangas continuam depositadas na obtenciao do grau académico, o que é
igualmente sintomatico da valorizagio simbdlica subjacente.

Uma outra linha de fratura que separa segundo tendéncias contrastantes
a geracao mais velha e a geracdo dos sub35 é o respetivo modelo de
sociabilidade praticado e a correspondente exclusido/inclusio dos amigos
como categoria sicio-afetiva significante. Importara fazer compreender que,
enquanto objetificacdo da ideia de familia, a casa se constitui para todos como
fundamental suporte material do “lar”, sendo sobre ela ativadas significativas
doses de atencdo, trabalho e investimento, financeiro e simbdlico. Pode-se
afirmar que todas as casas dos informantes apresentam niveis bastante
apreciaveis de condi¢oes de conforto. Em simultaneo, porém, verifica-se
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igualmente que o espaco da casa, mais do que destinado a abrigar contactos
sociais de amizade e/ou vizinhanga e a concretizar trocas de hospitalidade,
serve sobretudo para a fruicdo de uma sociabilidade familiar, muitas vezes
restringida aos proprios membros do grupo doméstico. Apesar de a aquisi¢ao
e subsequente manutencdo da residéncia de familia ter subjacente esforgos,
inclusive financeiros, bastante significativos e continuados, esses esfor¢os
estdo longe de terem a suporta-los o habito de abertura do espago da casa a
pessoas que nao os familiares proximos. Surge bastante evidente que a casa é
simultaneamente a entidade fisica e metaférica do agregado familiar que nela
vive, constituindo-se enquanto tal como um importante foco de atenc¢io, ao
mesmo tempo que os esfor¢os ai consumados tém um cardter muito pouco
publico e muito pouco publicamente ostentatorios. Em concordancia com
esse padrio, para além da comensalidade diaria e funcional dos membros do
agregado, a casa tende a abrigar apenas situagdes mais ou menos ocasionais
de comensalidade familiar festiva, cujo ambito se alarga tdo-s6 a inclusdo
de alguns parentes mais proximos, reunidos a pretexto da celebraciao dos
aniversarios natalicios respetivos’. De forma abrangente, é possivel afirmar
que o ato de “receber amigos em casa” ndo faz parte integrante das rotinas
habituais destas familias. De forma especifica para os informantes com
mais de 35 anos, é igualmente notéria a tendéncia para o seu modelo de
sociabilidade surgir marcado por uma muito fraca incidéncia das redes
de amizade e/ou vizinhanga, que se diluem ainda mais quando o ponto de
focagem atende a troca de hospitalidade, de comensalidade e de presentes.

Em contraponto, entre os sub35 surge detetivel um novo modelo de
sociabilidade que, continuando sem abrir a casa a sociabilidade extrafamiliar,
tende, contudo, a corporizar a emergéncia dos amigos como categoria
sOcio-afetiva significativa, com os quais se concretizam, quer encontros e
atividades comuns “fora de casa”, nomeadamente em lugares publicos de
restauragdo e diversdo, quer trocas de presentes. Neste caso, para além da
adesdo ao lazer de diversao ja referido, torna-se recorrente a pratica peculiar
—de todo ausente entre os mais velhos — de festejar os aniversarios natalicios
com os amigos através de uma comensalidade festiva em restaurante “em
que cada um paga o seu”. A defesa convicta, e ndo a mera aceitagao, desta
modalidade de festa de aniversirio entre amigos, cujos convites traduzem
o desejo expresso da presenga uns dos outros, mas, de modo nenhum, a
intencdo ou a obriga¢do de o respetivo aniversariante assegurar a despesa

? O cardter festivo destas reunides tende a abranger pouco mais do que alguns apontamentos
alimentares excecionais que acompanham o bolo de aniversario e respetivo champanhe, sendo
notdrio que é a propria comensalidade a fornecedora do sentido simbdlico e ritual da ocasido.
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do jantar conjunto, permite a ado¢do de uma nova linha normativa em
termos de sociabilidade, através da qual é possivel satisfazer a vontade da
companhia dos amigos, sem que, afinal, os encargos de trabalho ou dinheiro
surjam excessivamente aumentados.

O panorama descrito — na sua tripla vertente: o cariter excecional da
inclusdo dos amigos na sociabilidade doméstica, a identificada clivagem
de comportamentos entre as geracdes, e os novos padroes de sociabilidade
dos sub35 — tudo isso confirma, quer a muito recente melhoria geral das
condi¢bes materiais de vida capazes de permitir alguns relacionamentos
sociais de cortesia, quer a sua instabilidade e debilidade implicitas e, portanto,
a muito improvavel consolidagdo atual dessas novas normatividades recém-
estabelecidas.

4. Os descendentes como principal projeto familiar

Uma outra tendéncia fortemente caracterizadora das novas classes médias é
a glorificacdo dos descendentes, pela qual se ultrapassa a comum percecdao
dos filhos como meio de continuidade futura dos ascendentes, fazendo-os
emergir como sustenticulos de valoriza¢des profundamente interiorizadas
no seio da familia. A economia moral do lar, que tende a reprimir e controlar
qualquer fonte de desejo excessivamente pessoal pela sua submissio a
projetos familiares mais alargados, surge ela propria muito centrada nos
filhos, que emergem desempenhando um papel central na objetificagio
da propria ideia de familia. Os descendentes tendem a surgir elevados a
principal projeto familiar, capaz de moldar o estilo de vida do agregado, bem
assim como as suas opg¢des de consumo.

Embora a categoria filhos corporizadora desta tendéncia abranja
descendentes de todas as idades, aqueles que, por exceléncia, se constituem
como os catalisadores dos projetos familiares — enquanto tal justificadamente
entendidos como beneficidrios legitimos de decisoes de despesa e de consumo
neles especialmente centrados — s3o os jovens a medida que se aproximam
da maioridade. Conforme caminham para o fim do ensino secundario, e
com grande probabilidade durante alguns bons anos, os filhos ganham
um incontornavel relevo em termos dos designios familiares e das suas
finalidades dltimas.

Ao nivel do universo de informantes, a consideracio deste topico permite
destacar algumas recorréncias analiticas relevantes. Em primeiro lugar, a
perspetiva de os descendentes alcancarem o ensino superior e, mais ainda,
de concluirem formagoes escolares universitarias surgem como alvos de um
forte investimento emocional, afinal claramente relacionavel, quer com o
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recente e ainda reduzido aumento do nivel de escolariza¢io da sociedade
portuguesa, quer com a ja referida distincia significativa de escolaridade
entre pais e filhos. Depois, esse investimento emocional fornece o necessario
aval ao préprio investimento financeiro nos filhos, assumido este como
indispensavel, ja que, subjacente aos dois, estd o acordo quanto a expectdvel
alteracao de varios padroes de comportamento, incluindo o recurso a
alguns novos bens e servicos. Tendo plena consciéncia de que a chegada
dos descendentes ao ensino superior implica, ou had de vir a implicar, um
acréscimo substancial de despesas para o agregado, tal perspetiva é aceite
como um facto que apenas interessa discutir tendo em vista encontrar
solucdes que sirvam a sua concretizacdo!”.

Para além da adesdo indefetivel ao projeto de proporcionarem aos filhos
uma formacdo superior, os pais definem ainda como devidos outros apoios
igualmente exigentes em termos das opg¢des familiares. Por exemplo,
para proporcionarem algumas experiéncias turisticas diversificadas aos
descendentes, ou a concretizacdo da respetiva “viagem de finalista” ao outro
lado do mundo, podem auto-impor-se a inexisténcia de férias enquanto
familia, ou mesmo a aboli¢io dessa anterior prética familiar''. Esta forma
de “contencado familiar”, que, na pratica, se traduz, sobretudo, na abdicag¢io
dos pais a favor dos filhos, é normalmente vivenciada e cumprida pelos
primeiros sem qualquer dramatismo ou lamento mais profundo. Muito
pelo contrario. E a mesma logica pode estender-se a diversas outras areas,
como a ambicdo de lhes proporcionar uma viatura automovel ou ajuda
financeira significativa a aplicar na compra da respetiva residéncia. A este
nivel, importa fazer notar que a substancial dimensiao material e utilitaria da
ajuda dispensada pelas familias aos seus jovens adultos tende a prolongar-se
para além da entrada destes na vida profissional ativa, muito especialmente
quando, apesar desse fator de autonomizac¢io, permanecem em co-residéncia
com os ascendentes. Nessas situacoes, de modo absolutamente recorrente,
nao hd qualquer participacao dos mais novos nas despesas do agregado e, em
termos das atividades de consumo individualmente assumidas, elas tendem a
ficar confinadas aos ambitos da apresentagio pessoal — nem sempre, na sua
totalidade — e as atividades de lazer.

19 No universo de estudo, num ntimero consideravel de casos, o investimento emocional e finan-
ceiro subjacente a valoriza¢do da educagdo formal justificava o recurso ao ensino universitario
privado e respetiva propina mensal. E um tépico com alguma pertinéncia analitica, o estudo da
co-participac¢do do ensino superior privado no aumento exponencial dos niveis de escolarizagio
da sociedade portuguesa.

'O empenho devotado pelos agregados domésticos a concretizagdo de programas efetivos de
férias dos seus descendentes reflete uma intui¢do bastante certeira quanto ao papel de charneira
que o gozo regular de férias tem nas subdivisdes internas das novas classes médias.
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Tendo em mente a amplitude das facetas envolvidas nesta glorificacdo dos
descendentes, bem assim como a profundidade dos esfor¢os auto-impostos,
compreende-se que a propria identidade dos pais e do grupo doméstico esteja
intimamente associada ao investimento emocional e financeiro dispensado
aos filhos. Os objetivos definidos e os esforcos exigidos ao agregado em
funcdo dos descendentes tornam-se eles mesmos os meios e os dispositivos
da expressdo identitaria, ndo sé dos ascendentes, mas da propria familia
globalmente considerada. Nomeadamente quando bem-sucedidos na
concretizac¢ao dos objetivos tragados, os filhos emergem como as personagens
em fun¢io de quem os designios familiares e as suas finalidades ultimas
sdo estrategicamente ponderados. Esta centralidade dos descendentes no
proprio entendimento do que seja a familia e os seus contornos corporiza,
por sua vez, uma sensivel capacidade de socializacao dos filhos sobre os
pais. As novas preferéncias e praticas dos descendentes — sobretudo, destes
jovens adultos e, cada vez mais, conforme consolidam com sucesso a sua
entrada na vida adulta — apresentam-se como detentoras de uma capacidade
de sociabiliza¢io assinaldvel, cujos reflexos se manifestam na adesio a novas
normatividades e a novos padrdes de consumo em termos familiares. Esse
efeito de ricochete surge materializado em t6picos tao prosaicos como a
introdu¢io de alguma novidade nos habitos alimentares da familia, ou tdo
subtis como a indug¢io de novas sensibilidades.

Entre as situagdes observadas, o desempenho socializador dos descendentes
adquire contornos em que a metdfora do ricochete se torna especialmente
sugestiva a propésito da mudanca de percecio dos “livros”, de categoria
sobretudo instrumental a meio mais geral de prazer ladico e de reflexao. Da
parte dos pais, a generalizada énfase dada a escolarizacdo, e os seus esforgos
para incentivarem nos filhos o “gosto pelos estudos”, passam normalmente
pela valorizagio dos livros e outros materiais didaticos que sio, contudo,
equacionados essencialmente enquanto instrumentos pedagdgicos. Pela
influéncia socializadora dos descendentes, essa percecdo mais instrumental
pode surgir alargada, englobando a literatura de ficcdo e a poesia, através das
quais se opera uma redefini¢ao da importancia dos livros e da leitura, entretanto
olhados também enquanto meios de lazer e veiculos de reflexdo mais geral.

De modo particular em relagao as praticas de consumo da familia, a descrita
glorificacdo dos descendentes reflete-se na recorréncia essencial de as op¢des
de consumo surgirem avaliadas como justificadamente disjuntivas a proposito
das duas geragoes presentes no agregado. A eleicdo dos filhos como principal
projeto familiar e a correlativa dindmica identitaria centrada neles conduzem
ao curioso desenvolvimento da adog¢io de padrdes de avaliagao distintos
para os consumos de pais e filhos. Tornado manifesto através de atitudes tao
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variadas como recorrer, ou no, a lojas especializadas e a produtos de marca,
reconhecer, ou nio, a necessidade ou pertinéncia de certo bem ou servico, ou
acionar o ja referido mecanismo da “conteng¢ao familiar” que, no essencial,
se traduz numa abdicacdo a favor dos filhos, esse comportamento é bastante
esclarecedor do facto de a distin¢do entre “luxo” e “bem necessario” nunca
resultar da simples avalia¢ao do pre¢o e/ou funcionalidade de um qualquer
artigo. Depende, antes e sobretudo, de quem seja o seu destinatirio. Ao
mesmo tempo, importa reter que este estabelecimento de padroes de
exigéncia diferenciados sobre itens de consumo adquiridos, ou mesmo o
mero reconhecimento da possibilidade de existéncia de certas praticas de
consumo, sdo tendéncias que ndo se confinam aos consumos mais pessoais,
aparecendo igualmente repetidas, como ja vimos, por exemplo, a proposito
das férias de familia, de que se pode abdicar para satisfazer expectativas dos
descendentes tidas como prioritarias.

Em termos conclusivos, é, portanto, conveniente fazer notar que o
concretizado investimento financeiro nos filhos ndo custeia apenas todas
as despesas inerentes a sua educac¢io e formacdo em sentido abrangente,
mas serve igualmente a sustentacdo de algumas novas préticas de consumo
e suas correlativas exigéncias disjuntivas, cuja adogdo tem subjacente a sua
perce¢do como especialmente adequadas ou condizentes com o estatuto da
nova condi¢do educacional dos descendentes. Atendendo ao investimento
emocional que estas familias consagram a todo o processo, nao é dificil
compreender que o sentimento de terem sido defraudadas em muitas das suas
mais intimas e valorizadas expectativas comporta implicagdes profundas e
avassaladoras que atingem o préprio nucleo da sua construcdo identitaria.

5. Quando os “cortes” chegam a alimentacao

Embora, a data da pesquisa, os casos de familias cujos constrangimentos
or¢amentais as obrigavam a estender os “cortes” ao dominio da alimentacio
fossem excecio, a sua consideracdo aqui permite explicitar, quer uma outra
vertente, mais radical, da identificada tendéncia simplesmente remediada
das novas classes médias, quer os efeitos criticos, produzidos ao nivel
das questoes identitdrias, de uma disponibilidade de recursos materiais
demasiado débeis e periclitantes!'?.

No interior do universo de estudo, para 14 da abrangente precaridade
financeira que atingia parte significativa das familias consideradas,

12 Para além disso, o atual contexto, de cada vez mais acentuada crise financeira, permite pensar
como ndo exagerada a previsdo de situagdes idénticas se terem jd propagado a outras familias.
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foi possivel identificar trés grupos domésticos que se debatiam com
condicionalismos or¢amentais estranhos aos restantes agregados. As familias
em questdo tinham a uni-las o facto de o desemprego, ou o subsequente
emprego precario, ter atingido um dos membros do casal, mais exatamente
o seu elemento feminino. Em virtude da diminui¢do que esse acontecimento
provocou no rendimento disponivel da familia, as suas ponderacoes de
despesa e correspondente adoc¢do de estratégias de poupanga e de “cortes”
surgem expandidas, alcancando também o dmbito da alimentacao.

Uma tendéncia descendente do peso da alimentac¢do nos padroes de consumo
familiares é um indicador geral de melhoria das condi¢des econdmicas, ja
que revela a existéncia do aparecimento, ou aumento, de outras despesas que
ndo apenas as da estrita sobrevivéncia alimentar. Em funcio disso, nos paises
desenvolvidos tem sido observavel a regular diminui¢io do peso relativo
dos gastos com a alimenta¢do. No caso especifico dos trés agregados em
andlise, o contexto de crise financeira em que vivem reflete-se, exatamente,
na tendéncia inversa de as despesas com o sustento da familia e demais
“compras de supermercado” consumirem uma desmesurada proporc¢do do
or¢amento total disponivel. Para estas familias, o peso da parcela destinada
a alimentacdo atinge, ou fica perto de, um terco do respetivo rendimento
disponivel'.

Ao nivel das suas praticas de consumo, um tal panorama financeiro reflete-se,
nomeadamente, no quase nulo indice de utilizacdo de servigos, sejam eles a
lavandaria, os profissionais para resolver qualquer conserto em casa ou o
cabeleireiro. Em simultaneo, é igualmente observavel que a extensdo e a
constancia das rotinas relacionadas com o regular abastecimento alimentar
doméstico adquirem um enorme destaque. Como para os restantes
agregados, o abastecimento concretiza-se sobretudo nas grandes superficies,
mas, neste caso, diversos hipermercados surgem como locais habituais de
compras, sendo essa diversidade justificada pelas vantagens existentes, em
cada um deles, a propésito de diferentes bens.

As expedicoes de compras surgem normalmente condicionadas pelas
necessidades de reabastecimento e pela disponibilidade financeira, mas,
nestas familias, a sua periodicidade pode aparecer desdobrada por forma
a aproveitar as diversas oportunidades conhecidas de “boas compras”. Por
outro lado, enquanto para os restantes agregados considerados, o dominio
de consumo da alimentagio aparece como inatingivel pelas ocasionais

13 Nas trés familias, cerca de outro ter¢o do rendimento familiar era despendido no pagamento
de mensalidades sobre empréstimos bancarios — cujos valores absolutos eram relativamente
modestos — que diziam respeito, em dois casos, a aquisi¢do da casa de familia e, num outro, a
do unico veiculo automével da familia.
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contingéncias financeiras adversas, estas familias estendem os seus esforcos
de contengido de despesas até a esfera alimentar. A este propdsito, deve ficar
notado que a pesquisa realizada ndo confirma as conclusoes alcangadas por
Bayet et al. (1991), quanto ao facto de as variagdes no rendimento ndo terem
influéncia significativa no aprovisionamento quotidiano, na alimentacio
e nas despesas didrias. Nas familias em questio, os “cortes” no consumo
abrangem também as despesas alimentares: sio os iogurtes que se reduzem
ou desaparecem, é o queijo que muda de marca, sdo as refeicbes com carne
que se tornam mais escassas.

Paralelamente, nestes grupos domésticos, o entendimento do que seja
um “extra”, ou um consumo mais indulgente permitido, tende a eleger
como sua drea privilegiada de realizacdo a esfera alimentar, aparecendo
uma ida ao restaurante, ou a op¢do por um determinado tipo de carne,
ou por uma sobremesa especial para o almogo de domingo em casa, como
exemplos elucidativos. Nio se estd, obviamente, em presenca de agregados
especialmente glutdes ou exigentes, mas antes perante familias em que,
dadas as limitacoes orcamentais, os outros dominios de consumo se mantém
tendencialmente muito restringidos, pelo que ndo sé os “excessos” tém de
ficar pela frugalidade de uma refeicio melhorada, como tais “excessos”
permanecem os unicos que podem ser suprimidos em ocasides de mais
agravada contenc¢do. No caso concreto de um dos agregados em questio,
a sua flagrante e permanente autoconten¢do tornava a abordagem dos
hébitos e padroes de consumo da familia um tema doloroso, na medida em
que obrigava os seus membros — mais uma vez e, agora, com terceiros — a
confrontarem-se com os constrangimentos financeiros existentes.

Em termos analiticos, toda esta situa¢do faz ressaltar como plausivel e pertinente
a sugestao das dificuldades or¢amentais produzirem efeitos criticos ao nivel das
questdes identitarias. Se as relacdes entre pessoas e ifens de consumo merecem
ser equacionadas enquanto partes significantes dos processos de construcio e
expressdo das identidades pessoais, a impossibilidade de deter determinados
bens, ou a perda acentuada dessa possibilidade, nio deve ser lida como uma
perda ou dificuldade em termos de meros recursos materiais. A incapacidade
pessoal e/ou familiar de obter determinados itens de consumo pode significar,
ao nivel da construcdo identitdria, um desastre bem mais profundo. Nio
ter a capacidade econdémica para consumir o entendido como o “minimo”
pode querer dizer estar condenado a negagao de parte significativa da vida.
A impossibilidade de concretizar aspiracoes entendidas como absolutamente
legitimas, entre as quais figuram algumas exigéncias de consumo tio prosaicas
como poder assegurar uma refeicio completa e a gosto da familia, ndo pode
deixar de desencadear efeitos negativos a nivel identitario.
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6. Observacaes finais

A eleicao das novas classes médias como espago social de andlise tem
inerente a si a pertinéncia de permitir atender a um setor da estrutura social
em relagdo ao qual hd o reconhecimento geral do respetivo crescimento
massivo. Em simultineo, essa op¢do apresenta-se também como premente
porquanto sobre este setor da populacao recentemente tornado maioritario
nio se produziu ainda o correspondente conhecimento aprofundado e
efetivo. Tendo por base uma investigagio centrada na abordagem do
consumo enquanto pratica cultural, procedeu-se aqui a composicao de
um retrato sobre as novas classes médias, cujos contornos qualitativos
permitiram explicitar alguns dos seus padrdes normativos e correspondentes
valoragdes simbdlicas. Da sua caracterizagdo enquanto grupo sobressai,
nio propriamente vestigios do hedonismo ou despesismo tio propalados
por alguns na comunicagdo social, mas, sobretudo, um quadro que
confirma a sua expansdo muito recente e uma indesmentivel debilidade,
nomeadamente financeira. A tonalidade remediada emerge como o traco
dominante das novas classes médias. Pode ser demonstrada a tendéncia
de introdu¢do de algumas renovadas normatividades, bem assim como o
empenho e os esfor¢os implicados nesse movimento; mas, em simultaneo,
ficou também explicitada a grande instabilidade e a precaridade geral de
concretizagdo dos projetos delineados. O notdrio carater periclitante das
condicdes de vida das familias consideradas nio deixa grandes duvidas
quanto a ameaca real da tonalidade remediada rapidamente poder vir a
descambar em pobreza declarada.

Aceitando como incontestavel que o aumento continuado e consistente do
setor médio da estrutura social é uma mais-valia para a sociedade que o
abriga (pelo que tem implicito de elevagio geral das condicoes de vida das
populagdes e ultrapassagem dos seus estritos niveis de sobrevivéncia), a
plausivel iminente inversdo dessa tendéncia em Portugal é uma possibilidade
preocupante. Temo, contudo, ser necessario reconhecer a muito improvavel
consolidagio das recentes classes médias massivamente emergentes,
apresentando-se, antes, a sua queda como que anunciada. A proposta
de contabilizagio da classe média como cobrindo 47,3% da populagio
ativa em 1991 e a previsao de um seu acréscimo, a cada década, de 10%,
apresentada por Machado e Costa (1998), ndo é um progndstico a que 0s
desenvolvimentos posteriores fornegcam a necessaria sustentagdo. Para isso
ndo parecem apontar, nem as atuais crises de emprego e financeira, nem as
politicas de conteng¢ao orcamental assumidas pelo Estado. Mais provavel
é que fique mais uma vez adiada — até quando, serd dificil responder — a
possibilidade de virmos a afirmar para Portugal o que ja ha muito tempo era
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tido, por exemplo, por Miller (1987), como nio demasiado otimista para
Inglaterra: determos uma classe média que atinja trés quartos da populagio
e as vantagens dai decorrentes. Adiada até quando?
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8. Classes dirigentes e formula politica: afinidades eletivas
entre o liberalismo e o autoritarismo no Brasil

Adriano Codato

O propdsito deste capitulo é rever e resumir as formas ideoldgicas que ves-
tem a agdo politica das classes dirigentes brasileiras e ddo corpo e alma ao
seu liberalismo conservador na primeira metade do século XX.

Para tanto, tomo como exemplo alguns instantaneos da consciéncia social
dos porta-vozes da elite politica do estado de Sdo Paulo durante a Primeira
(1889-1930), a Segunda (1930-1937), a Terceira (1937-1945) e a Quarta
Republicas (1945-1964). Sdo Paulo foi por muito tempo o estado base da
economia nacional e o viveiro da classe dirigente desde a Proclamacgio da
Republica (1889) até a Revolugao Oligarquica (1930), movimento que poe
fim a hegemonia paulista sobre as posi¢des politicas nacionais.

Destaco neste ensaio um ponto em especial: o elitismo da concep¢ao demo-
cratica dessa elite e sua serventia politica, ora contra o demos, ora a favor
do krdtos. Esse trago ideoldgico pode ser engatado ao ramal autoritdrio e
explica, a0 menos em parte, como e porqué parte importante da classe diri-
gente de Sao Paulo, tida e havida como amiga do liberalismo ilustrado e ini-
miga destacada de Getlio Vargas, do populismo e do trabalhismo varguista,
aceitou e engajou-se no regime ditatorial depois de 1937 com a instalacdo da
ditadura do “Estado Novo” brasileiro (1937-1945), comandada pelo pré-
prio Vargas'.

" Em 1889 um pronunciamento militar pos fim ao regime monarquico (1822-1889) e pro-
clamou a Republica no Brasil. Seguiu-se um breve periodo ditatorial-militar (1889-1894),
conhecido como a “Republica da Espada”. A partir do governo Campos Sales (1898-1902)
os Partidos Republicanos dos maiores estados (Sao Paulo, Minas Gerais e em menor medida
Rio de Janeiro, entdo capital federal) controlaram a Presidéncia alternadamente. Em 1930 um
movimento politico-militar liderado pelas oligarquias estaduais frustradas com a hegemonia
do Partido Republicano Paulista (Rio Grande do Sul, Minas Gerais, etc.) depds o Presidente
Washington Luis. Seguiu-se entdo depois da “Revolugio de 1930” o longo periodo de governo
de Getilio Vargas (1930-1945), primeiro como Presidente provisério (1930-1934), depois
como Presidente da Republica eleito pelo Parlamento (1934-1937), depois ainda como ditador
(1937-1945). Em 1932, Sao Paulo liderou um levante armado contra o “governo provisério”
de Vargas em nome dos direitos politicos do Estado. Essa guerra vinha enfeitada por palavras
de ordem a favor de uma nova Constituicdo, do liberalismo politico e da retomada dos mecanis-
mos de negociacao intraelites do pré-1930. Entre 1937 e 1945 Vargas impds, com apoio militar,
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Durante esse periodo, liderancas influentes do Partido Republicano Paulista
(PRP) e figuras salientes do Partido Democratico de Sdo Paulo (PD) nio
s6 aceitaram de bom grado os empregos politicos disponiveis no governo
ditatorial, mas também se dispuseram a defender ideologicamente o sistema
politico que os acolhia (Codato, 2008: 282-298). Ainda que esse pudesse ser
um expediente apenas tatico e obedecesse estritamente as regras do mundo
politico (ocupacdo de todos os espacos disponiveis, necessidade de manter-
-se a tona, controle de alguns centros de poder, mesmo marginais), a assi-
milacdo das ideias e das praticas do regime autoritario pelos campedes do
liberalismo nacional superou em muito os requisitos minimos exigidos para
sua integra¢do burocratica a nova administracio do Pais.

A tese que pretendo ilustrar é a seguinte: a adequagdo ao autoritarismo das
nogoes que integravam essa formacao ideologica complexa, e que foi domi-
nante no Brasil durante os primeiros quarenta anos da Republica, intitulada
“liberalismo oligdrquico” (a defesa do principio federativo, a advocacia da
vocagdo agraria do Brasil, o civilismo, o liberalismo econdmico, o orgulho
das tradi¢des regionais, a autonomia politica e economica dos estados diante
do governo central, o formalismo de sua concepgio de representagio popu-
lar), decorria menos da possibilidade de transcri¢io automatica de cada um
desses elementos avulsos para a nova férmula politica em gestacdo, e mais
da faculdade de certos itens daqueles encontrarem um equivalente no pro-
cesso de tradugio para a novilingua da ditadura estado-novista. Isso porque
a ideologia do Estado autoritdrio, essa forma simbolica gestada nos primei-
ros anos da Republica e sistematizada nos anos 1940 no Brasil (Lamounier
1991), era em certos aspectos oposta a ideologia predominante na classe
dirigente, em certos aspectos alternativa a ela e em alguns outros andloga a
primeira, ja que incorporava alguns dos elementos desse peculiar liberalismo
para dar-lhes um significado mais de acordo com a gramatica gerativa do
novo sistema ideoldgico.

Precisar esse ponto, isto é, as semelhangas entre o liberalismo e o autorita-
rismo das classes dirigentes brasileiras na primeira metade do século XX, é
importante por duas razdes. Ainda que ndo se possam fundir os dois sistemas
de ideias num s6 e que os vdrios projetos nacionais a disposi¢dao das classes
dirigentes e das classes dominantes a época (corporativismo, liberalismo,
federalismo, integralismo, nacionalismo, comunismo, etc.) fossem a expres-
sdo politica de grupos politicos bem diferentes, seus respectivos idearios ndo

uma ditadura que fez questdo de ser chamada de “Estado Novo”, a exemplo do seu congénere
portugués. De 1945 a 1964 o Brasil conheceu um periodo instavel, mas em resumo democra-
tico. Em 1964 os militares deram um golpe de estado e instalaram uma ditadura até 1985.
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eram totalmente incompativeis entre si como se poderia estimar. Em segundo
lugar porque, embora o Estado Novo brasileiro — isto é, o regime ditatorial
de Vargas — nao possa ser simplesmente deduzido da Revolugao Oligdrquica
de outubro de 1930 ou reduzido a realizagdo pratica das suas aspiracdes e
dos seus ideais, como pretendiam Francisco Campos e outros intelectuais
daquele tempo, ele representa a vitoria das concepgdes autoritarias de boa
parte das classes dirigentes “liberais” e a materializacao dos projetos sobre
como deveriam ser ordenadas as institui¢des politicas nacionais. Logo, ndo
se deve debitar a um vago clima ideol6gico da época a crenca na autoridade
e no poder do Estado autoritario e a descrenga, compartilhada praticamente
por todos os agentes sociais e politicos, tanto aqui como na Europa, a direita
e a esquerda, no regime liberal-democritico.

O ensaio estd organizado em quatro partes. Em cada uma delas destaco
evidéncias historicas para exemplificar meu argumento central: as simpatias
dessa autoproclamada elite liberal por uma democracia para 14 de restrita
confirmam a impropriedade de entender seus valores e sua visao de mundo
como resultantes da mera imposi¢ao da ideologia autoritdria aos progressis-
tas de Sao Paulo. Busco nas décadas de 1920 a 1960 indicacoes explicitas da
predisposicdo elitista, legalista e antiliberal da classe dirigente paulista que,
para todos os efeitos, é bastante representativa da visdo das classes dirigentes
brasileiras sobre seu pais, seu povo e sobre a melhor forma de regime que se
deveria adotar. No final do capitulo, tento uma interpretacao do significado
mais geral desse processo de assimilagdo ideoldgica do autoritarismo pela
elite. Ndo é exagerado sustentar que a cultura politica brasileira durante o
século XX alimentou-se dessas duas fontes ideoldgicas — o liberalismo oli-
gdrquico e o estatismo autoritdrio — e tanto valores como atitudes politicas
das suas classes dirigentes podem ser creditados a combinagdo providente
dessas duas férmulas politicas?®.

1. 0 liberalismo antiliberal

As ideias e as praticas da classe dirigente brasileira podem ser lidas nos
documentos do tenentismo radical, um movimento politico que expressava
a insatisfacio do médio oficialato com o “atraso” politico e econémico

2 Utilizo a nogdo de “férmula politica” tanto no sentido consagrado por Mosca — isto é, um
principio moral e legal em que se assenta “o poder” e a justificacio desse poder “da classe poli-
tica em todas as sociedades” (Mosca 1939: 70), ideia essa designada mais frequentemente como
“ideologia” — quanto num sentido mais amplo: o autoritarismo e o liberalismo oligarquico
sdo nesse periodo, além de uma ideologia, uma férmula, um método (um modo de proceder)
de divisdo do poder entre os grupos de elite que exige e impde um dado arranjo institucional.
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nacional nos anos 1920. Os juizos de Luis Carlos Prestes, o lider do Partido
Comunista do Brasil, a respeito dos propdsitos da Alianga Liberal e dos
lideres da Revolugao de 1930 (“meia diizia de senhores que, proprietarios
da terra e dos meios de produgido, se julgam a elite capaz de dirigir um
povo de analfabetos e desfibrados, na opinido deles, e dos seus sociélogos
de encomenda”?), ndo chegam a valer por uma andlise cientifica da aven-
tura eleitoral que em 1929-1930 contestou a hegemonia paulista e conduziu
Vargas ao poder, mas quase. Todavia, é nos documentos e declaragdes da oli-
garquia estadual paulista que se ird encontrar mais perfeitamente os modos
de justificagao dessa concepgao politica excludente.

Nio é supérfluo indicar as estratégias de construgdo simbdlica (Thompson
1985) de que se valeu a retorica liberal, dominante entre a classe dominante
brasileira entre 1889 e 1930, para produzir suas crencas e reproduzir seus
valores. Ela envolvia a universalizagdo dos interesses dos grandes proprieta-
rios rurais através do “agrarismo”, uma ideologia econdmica que se opunha
a industrializacdo; a racionalizacdo dessa aversio ao capitalismo industrial
através do liberalismo econdmico; a deslocacdo do sentido efetivo da ideia
de “representagao popular” através do elitismo embutido nas suas concep-
¢oes da vida politica; a naturaliza¢do do seu direito exclusivo de participar
da esfera publica como um dos seus privilégios de classe; e, derivado dai,
a convivéncia pacifica com a incapacidade de o sistema politico promover
uma participagio eleitoral um pouco menos insignificante da maioria dos
cidaddos. Dessa maneira, a introjecao dos valores do regime autoritrio de
1937 foi facilitada, em boa medida, por essa predisposi¢ao antidemocratica
da elite. Vejamos esse caso com algum detalhe.

Love (1982) propds uma sintese da ideologia politica da classe dirigente
paulista. Esse resumo contém praticamente todos os elementos que se devem
enfatizar a propésito do seu liberalismo formal. Segundo ele, até 1937 a pre-
domindncia politica dos partidos da elite estadual (o Partido Republicano
Paulista (PRP), o Partido Democratico (PD) e o Partido Constitucionalista
(PC)) garantiu a “influente persisténcia” dos “ideais liberais tradicionais”:

A ideologia partiddria tanto do PRP quanto do PD-PC se colocava na tradi-
¢ao do liberalismo do século XIX. Defendiam as liberdades do individuo; eram
favoraveis a intervenc¢ao limitada do Estado na economia e na sociedade [...] e
a um papel importante do capital externo em investimentos publicos e priva-

dos; preferiam a representagio territorial no Congresso, ao invés da funcional

3 Manifesto de Luis Carlos Prestes (maio 1930), in Bonavides e Amaral (orgs.), 1996, vol. IV,
p. 169.
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ou corporativa; [...] ndo abriam mdo de um elevado grau de autonomia para
cada membro da federagio [os “estados”]. A tensdo entre regionalismo e nacio-
nalismo constituia entio uma caracteristica correlata da politica dominante de
Sao Paulo. No periodo em estudo [1889-1937], o regionalismo reinou soberano.
(Love 1982: 194)

O liberalismo politico das oligarquias adaptou, todavia, esses principios
antigos aos seus propositos de dominag¢ao social e deu a eles uma interpreta-
¢ao ultraconservadora. De cldssico mesmo, somente a visao “filoséfica” de
individuo, que, alids, ndo era um atributo central dessa teogonia, a menos
que pudesse ser utilizada taticamente. Por exemplo: quando os idedlogos do
autoritarismo brasileiro puseram em circulagao, no inicio dos anos 1930,
uma visdo “organicista” de politica e comecaram a defender um regime
baseado na autoridade do Chefe e na obediéncia das Massas, os liberais de
Sao0 Paulo correram solicitos para defender o individualismo contra os peri-
gos da dissolu¢io do sujeito na “sociedade” ou da sua inaceitdvel absor¢io
pelo “Estado totalitirio” (ver O Estado de S. Paulo, 13 dez. 1932; apud
Capelato 1989: 230).

Um segundo aspecto dessa ideologia, e que consistia numa espécie de radi-
caliza¢do do regionalismo, era o sentimento de superioridade de Sio Paulo
em relacio aos demais estados brasileiros (um acentuado “bairrismo”).
Esse espirito chegou mesmo a manifestar-se como separatismo, embora
essa nunca tenha se tornado a ambi¢do dominante dos paulistas. Ele é dife-
rente da autonomia estadual, essa sim a bandeira principal. A sua énfase
era na “liberdade de acdo do governo de Sao Paulo para servir a economia
regional” (Love 1989: 61), isto é, contratar empréstimos externos, garan-
tir apoio federal aos precos do café, influir na politica de exportacio, etc.
Uma das sentencas mais significativas e menos dissimuladas do Manifesto
Republicano de 1870 nio é aquela que afirma “Somos da América e que-
remos ser americanos” (isto €, cidaddos e ndo suditos), mas a que diz: “No
Brasil, antes ainda da ideia democratica, encarregou-se a natureza de estabe-
lecer o principio federativo™*.

Mas interessam mesmo as demais orientacoes da ideologia oligarquica. Elas
descendem de uns tantos ismos: no departamento politico, elitismo, civi-
lismo, legalismo, regionalismo; no departamento econdomico, liberalismo e
agrarismo. O liberalismo econdémico é, contudo, uma disposicao doutrindria
muito seletiva: afirma a “liberdade de mercado” (principalmente nos temas

* Manifesto republicano (3 dez. 1870), reproduzido parcialmente em Carone 1976: 272 ¢ 270,
conforme a ordem das citagdes.
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de interesse direto do comércio exportador), mas esta disposto a aceitar sem-
pre e mesmo brigar pela interven¢io do Estado na economia, principalmente
por suas politicas de compensacdo de prejuizos comerciais com o café e
financiamento de estoques excedentes. Nega quaisquer principios economi-
cos que possam vir a promover as “industrias artificiais” em nome da crenga
interessada na “vocacdo agraria” do Brasil, uma sorte de destino natural da
economia nacional.

Do lado politico dessa ideologia, o legalismo constitucional pregava o cum-
primento estrito dos principios da Carta de 1891: partidos politicos, elei¢des,
um regime congressual bicameral, um Presidente eleito pelo voto. Isso, como
se dizia no Brasil, para inglés ver. A aplicacdo estrita daqueles principios
copiados da Constitui¢do dos Estados Unidos nos cinquenta anos seguintes
tornou a “ideia democratica” mais natural, com a condi¢cao de ndo haver,
na realidade, democracia alguma. Ou melhor: a democracia permaneceu s
como ideia, jd que, para as oligarquias dirigentes, ela era impraticivel, e
para as oposic¢oes, inalcancdvel, ja que nao havia sequer o direito de rodi-
zio no poder. Na pratica, o formalismo abstrato da legislagdo politica dava
lugar a manipulacio eleitoral das massas rurais e a irrelevancia politica das
camadas médias urbanas.

Nos partidos oligdrquicos, vigorava uma concep¢io profundamente elitista
da representagio popular, com a exclusido do voto de trabalhadores estran-
geiros e dos analfabetos, fazendo do eleitorado uma espécie de “clube aristo-
cratico” (Saes 1984: 48). Esse monopolio de classe, que reservava os direitos
de participac¢io politica aos homens “cultos e letrados”, isto é, aos proprie-
tarios, era complementado pelo civilismo, uma reagao ideologica preventiva
a autonomia militar e a sua potencial interferéncia nos processos de negocia-
¢do e solucao dos conflitos intraoligarquicos (Saes 1984: 47-62).

Embora as dissidéncias oligarquicas, surgidas como protesto ao monopélio
das posicoes politicas pelos Partidos Republicanos, criticassem o modo de
funcionamento do regime nacional (combinacdes secretas, perseguicoes aber-
tas, designacoes politicas ao invés de elei¢oes, fraudes eleitorais, manipula-
¢oes do sistema a servico dos manddes do interior, ou seja, dos “coronéis”?),
a tonica dessas insatisfacdes resultava apenas em duas coisas: ou na mera
tentativa de recuperagdo — retorica — dos “verdadeiros principios liberais”
da Carta de 1891 (sendo esse o melhor exemplo de idealismo constitucio-
nal brasileiro de que falava o pensador autoritirio Oliveira Vianna®); ou
pura e simplesmente na emancipag¢ao deles. Os movimentos de “regeneragiao

5 Ver, para os defeitos do regime republicano, Serva 1924.
¢ Ver Vianna 1939 e 1974.
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democratica” das décadas de 1910 e 1920 consistiram tio-somente em ape-
los literarios a purificacdo dos costumes politicos nacionais. Na maior parte
das vezes, o proposito era a radicalizacio dos aspectos mais excludentes da
democracia liberal-oligarquica (Saes 1984: 55-57). O exemplo a seguir é
especialmente eloquente.

Em sua luta pelo aperfeicoamento da democracia (desse género de demo-
cracia), os homens ilustrados do liberalismo paulista tinham a faculdade
de tornar quase dispensavel qualquer exposicio do conteido latente de
sua ideologia espontinea. Em 1924, alguns deles firmaram um documento
remetido como lembranga de aniversario ao Presidente Arthur Bernardes no
qual enfileiravam todos os males que contaminavam a classe dirigente esta-
dual: desinteresse da vida institucional do estado, apatia civica, “espirito de
revolta” contra a profissionaliza¢do politica e contra o corporativismo dos
politicos profissionais, cristalizagdo da classe politica numa casta impene-
travel, e assim por diante. Soluc¢do: cassar o direito daqueles que nao tém o
“direito natural” ao voto (a expressdo é deles mesmos) e reserva-lo a “parte
nobre do Pais”, ou seja, “os fazendeiros, os negociantes, os doutores, os
letrados™.

Pergunta-se: mas por que a elite ndo concorre as urnas? [...] Porque considera
absoluta inutilidade ela, minoria consciente, lutar com a massa bruta incons-
ciente, que é maioria. [...] O raciocinio geral é este: se meu voto, estudado, pon-
derado, calculado, livre, tem de ser anulado pelo voto do meu criado, que é um

imbecil, sem discernimento nem cultura, prefiro ficar em casa.

Qual a solugdo para essa distor¢io indevida provocada pelas liberalidades
da forma de governo democritica e do regime eleitoral de censo baixo?
Responde-se: 0s meios para evitar esse estado de coisas sdo a adog¢do do
censo alto’ e do voto secreto.

[...] Porque o censo alto é o controle da politica pela elite da Nacdo, é o respeito
a lei feudal [sic] de todos os organismos, é a parte-cérebro desempenhando suas
fungoes de cérebro e a parte-musculo (massa bruta, populaca, gente rural sem cul-

tura nem capacidade de discernimento) subordinada naturalmente ao cérebro.®

7 Direito de voto apenas aos eleitores escolarizados e de renda mais alta. Note que a Constituicao
de 1891 ainda excluia analfabetos, mendigos, mulheres, menores de idade e os membros de
ordens religiosas das elei¢oes.

$ Manifesto assinado pelos expoentes politicos e literdrios do estado: Monteiro Lobato, Rangel
Moreira, Spencer Vampré, Fernando de Azevedo, Renato Jardim, Plinio Barreto, Mario Pinto
Serva, Paulo Nogueira Filho e outros (Carone 1976: 130-132). Essas tendéncias ja haviam sido
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O elitismo dessa concep¢ao mal disfar¢a o “racismo da inteligéncia” — com
todo o jeito de um racismo de classe — presente na utopia de uma democracia
sem povo. O racismo da inteligéncia estd fundado num sentimento de supe-
rioridade essencial, como todo racismo, s6 que aqui ele é produto da posse de
titulos escolares que deseja garantir, aos dignitarios (e aos signatdrios listados
acima), sua circulagio livre pelas posicoes de poder (ver Bourdieu 2002: 264-
265). Isso num pais em que o colégio eleitoral era, para dizer o minimo, redu-
zidissimo. Conforme os célculos de Love, o percentual de votantes sobre a
populagio total do Brasil em disputas presidenciais variou entre um minimo
de 1,4%, em 1906, e um maximo de 5,7% em 1930 (Love 1970: 9).
Vejamos na sequéncia trés outras maneiras de expressar mais ou menos essa
mesma opinido politica, s6 que no pds-1930.

2. A arvore da democracia

Nenhuma clarividéncia poderia prever o Estado Novo, ja que o autorita-
rismo, ou a0 menos o autoritarismo tal como constituido depois de 1937,
embora fosse uma ideia popular no campo intelectual nacional, ndo era
exatamente um projeto politico assumido conscientemente pelo Governo
Provisorio (1930-1934) ou pelo Governo Constitucional de Vargas (1934-
1937). Também nao eram quaisquer alternativas que estavam postas a ser-
vico dos governantes no carddpio ideologico da época (parlamentarismo
liberal, corporativismo estatal, ditadura pessoal, etc.), e as oposi¢des entre
elas ndo eram tdo abertas e inconcilidveis quanto a avaliagdo retrospectiva
quer fazer crer. De acordo com esses parametros, “o exame das fontes histo-
ricas produzidas nos anos 19307, argumenta Cohen, “permite afirmar que
os discursos se confundem, os diagnosticos sobre a realidade nacional se
cruzam, e as solucdes autoritdrias, fascistas ou liberais acabam se mesclando
em fun¢do do momento [internacional] e das contingéncias politicas” nacio-
nais (Cohen 1997: 3).

Se o Estado Novo (isto é, a ditadura) ndo estava ja inscrito na Revolugio
de 1930, como propagandearam os funciondrios profissionais da ideolo-
gia autoritdria (Campos 1940: 36; Amaral, 1938: 75), a eventualidade nao
era tdo absoluta assim. Dai que a percep¢io da possibilidade e do sucesso
da mudanca institucional em 1937 ndo é explicavel em fun¢io da mera
desordem do jogo politico (como queriam fazer crer os governistas)’ ou,

bem identificadas e explicitadas pela literatura (ver Capelato e Prado 1980; Capelato 1989).
Nio sao, portanto, evidéncias avulsas.

> O preambulo da Constituicio de 1937 garantia que havia, em funcio das candidaturas as
elei¢des presidenciais de 1938, sérias ameacas a “paz politica e social, profundamente per-
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no extremo oposto, das escolhas conscientes dos participantes. A renomada
indefini¢do ideoldgica dos agentes sociais no Brasil, a incoeréncia doutrind-
ria dos partidos politicos, as expectativas contraditorias diante da “questio
social” (Moreira 1988) e as perspectivas concorrentes em torno da melhor
formula do reordenamento institucional nio devem fazer esquecer que o
motor do processo politico nos anos 1930 é basicamente a insatisfacio com
a democracia oligarquica, a idealizagio da democracia social e o verdadeiro
horror a democracia real.

Que entre os dois regimes “discricionarios” de Vargas tenha havido um
intervalo “liberal” (1934-1937), com a reabertura dos legislativos em todos
os niveis (municipal, estadual e federal), a instalacio de uma Assembleia
Constituinte (em 1933), a reorganizacao do sistema partidario, a elei¢do
(indireta) do Presidente e dos governadores (em 1934 e 1935) e a atuacdo
aberta de frentes politicas (A¢do Integralista Brasileira, Alianga Nacional
Libertadora, etc.), ndo é irrelevante, mas nio desmente meu argumento: a
carreira que vai da decretagao do estado de sitio (em 1935) ao estado de
guerra (em 1936) e dele ao golpe de novembro de 1937 assinala a retomada e
o aprofundamento da ditadura do Governo Provisério e de algumas de suas
manias mais famosas: o centralismo decisorio, o horror ao sectarismo ou ao
partidarismo da elite politica e um improvisado, mas eficiente cesarismo.
Nisso tudo os politicos paulistas nio compareceram apenas como plateia
ou como contendores pela democracia eleitoral, e ndo s3o muito exatas as
concepgdes que enfatizam uma diferenca tdo grande assim entre as concep-
¢oes da elite politica estadual (“liberal”) e da nova classe dirigente nacional
(“autoritria”). Quando se examina com mais cuidado o que os cavalheiros
do liberalismo indigena tém a dizer sobre a organizag¢io politica nos anos
1930, o que se verifica é que o desacordo principal entre esses e 0s autori-
tarios estava, na realidade, sobre quem deveria afinal mandar, e nio sobre
a natureza discriciondria do mando. Logo, a conjuntura de 1930-1937 ndo
autoriza as visdes que contam essa historia como a histéria da imposicao da
ideologia autoritaria aos liberais de Sao Paulo'. Sirva de exemplo o seguinte

turbada por conhecidos fatores de desordem resultantes da crescente agravaciao dos dissidios
partiddrios, que uma notéria propaganda demagdgica procura desnaturar em luta de classes,
e da extremagio [sic] de conflitos ideoldgicos, tendentes, pelo seu desenvolvimento natural, a
resolver-se em termos de violéncia, colocando a Nagdo sob a funesta iminéncia da guerra civil”.
Constituicdo dos Estados Unidos do Brasil (de 10 de novembro de 1937). http://www.planalto.
gov.br/ccivil_03/constituicao/constitui % C3 % A7a037.htm acesso em: 19 nov. 2011.

10 Como sustentou a nova corrente historiogréfica sobre o assunto. Ver, por exemplo, Woodard
2006 e Villa 2008. Para esse tltimo, o “tesouro perdido de 1932 [data da guerra dos paulistas
contra o governo federal] foi a defesa da democracia, de uma Constitui¢io democratica, enfim,
de um Estado democratico, isto em um ambiente marcado pelo autoritarismo™ (Villa 2008: 81).
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episodio da politica regional, ja que a discrepancia entre o que se fez depois
de 1937 e o que se disse primeiro era bem menor do que se poderia crer.

O celebrado governo estadual do Partido Constitucionalista (o herdeiro do
Partido Democratico) em S3o Paulo entre 1934 e 1937 antecipou em alguns
anos o letreiro que distinguiria o Estado Novo ao combinar, ele também,
uma critica genérica a “politica” —entendida como expressao ilegitima do
conflito social e lugar de interesses menores e escusos, cujo paradigma era
a politicagem descarada, celebrada e praticada pelo PRP — com o elogio
galante 2 “administracdo”. Essa era percebida como o principio da eficién-
cia, da racionalidade e da neutralidade, cujo exemplo acabado seria justa-
mente a gestdo dita apolitica do doutor Armando de Salles Oliveira a testa
do Executivo paulista.

Essa representacdo bastante generosa de si que o PC fazia se justificava
gragas ao progresso econdmico do estado (a “locomotiva” do Brasil, afi-
nal), fato esse promovido e garantido pela administracdo cientifica dos
problemas do estado. Tanto melhor para todos se essa ordem economica
garantia-se ao garantir a ordem politica e social. “Democracia” era, para
os constitucionalistas, igual a hierarquia e disciplina, e seu fundamento dei-
xava de ser a preservagao “dos direitos individuais”, o principio liberal, e
passava a ser a valoriza¢do do coletivo, do social, visto como “ameacado de
desagregacao” (Cohen 1997: 280) pelo comunismo!'. A posi¢io dos cons-
titucionalistas diante das agitacdes politicas promovidas pelos comunistas
em 1935 com a Alianga Nacional Libertadora é um bom caso para testar
seu liberalismo.

Antes de langar-se candidato a Presidente da Republica nas eleicdes pro-
gramadas para 1938, Armando de Salles Oliveira saiu em viagem pelo seu
estado natal a fim de divulgar e defender seus “principios politicos”. Em 18
de outubro de 1936, Armando pronunciou um polémico discurso em Sio
José do Rio Pardo que, a época, ficaria famoso. Diante de seus conterraneos
o governador louvou, como de praxe, o ideal federativo, as prerrogativas
dos estados, as vantagens da autonomia regional, a organiza¢io democra-
tica e o poder constitucional. Reprovou a doutrina russa, a contamina¢do
marxista, a “flaimula vermelha” e aqueles que, “instrumentos de uma agio
demoniaca”, pretendiam destruir os pilares da patria, isto é, a familia e a
religido catdlica. Em razdo desses perigos se consentia um Estado forte, um
regime de autoridade e o fim das liberdades individuais. O fascismo era,
nesse caso, um modelo inspirador para os liberais brasileiros:

' Ver também os varios pronunciamentos de Armando em Oliveira 1935.

192



Para vencer a anarquia e isolar o contdgio marxista, grandes na¢des abracaram
novas doutrinas politicas e alcangaram uma miraculosa energia renovadora [...].
Pegcamos a Itdlia, 4 Alemanha e a Portugal os poderosos métodos de propaganda
por meio dos quais levaremos aos ultimos recantos do Pais a palavra de unido
e de fé em volta da bandeira da pdtria. Imitemos dessas admirdveis nacdes a
exaltacdo patridtica, o espirito de rentncia, a for¢a de organizacdo, a capacidade
renovadora. Conservemos, porém, a nossa roupa, permanecamos brasileiros.
[...] Tenhamos a coragem de enfrentar a realidade e de imolar vetustas ideias,
a que nos apegamos mais por habito do que por convic¢do [...]. Resguardemos
sobretudo o voto, na sua forma atual, na pureza a que o conseguimos elevar
em trés elei¢des sucessivas [...]. Acerquemo-nos da velha arvore [a “4drvore” da
Democracia] [...]. Amputemos corajosamente os galhos secunddrios, que a velha
arvore se salvard. (Oliveira 1937: 3 ¢ 7-9)

Traducdo: o sistema politico nacional deveria saber copiar, com a originali-
dade devida, as “novas doutrinas politicas” (isto é, o fascismo e 0 nazismo).
Dessas ideologias, se conservaria a ideia nacional, a ideia de patria, de um
s6 pais. E importante insistir nesse ponto porque o liberalismo paulista nio
era separatista, como bem destacou Love (1989). Além de tudo, tratava-
-se de reconquistar o governo do Brasil por inteiro e nio de manter Sio
Paulo a parte do Estado nacional. Mas para tanto seria preciso sacrificar
antigas ideologias politicas — no caso, o liberalismo e seus direitos — em
nome da nova estratégia politica. Por isso, s6 uma institui¢io mereceria ser
mantida: a eleicio dos governantes. Esse era, para o candidato a presidente
da Republica, o ponto de apoio da alavanca pos-liberal. Todas as demais
institui¢oes politicas (“os galhos secundarios”), isto é, o pluralismo par-
tidario, a liberdade de opinido, o direito de contestagao, a capacidade de
associagdo e organizagiao dos grupos politicos, precisariam, em nome dessa
peculiar Democracia Autoritaria, ser derrubadas. A satde da “velha drvore”
democratica dependeria entdo da habilidade do jardineiro para diferenciar
o essencial do acess6rio. Em nome do bom senso politico dos politicos da
oligarquia, os governos fortes de Italia, Alemanha e Portugal e, em especial,
a formula politica ditatorial que melhor se afinava a eles deveriam ser assim
o novo parametro do sistema politico.

A aproximacdo ideoldgica das classes dirigentes do fascismo nio resultava,
todavia, de uma inesperada e inusitada empatia dos liberais. Conforme
recordou Fausto, o partido rival do Partido Constitucionalista, o Partido
Republicano Paulista, ja havia, pelo menos dez anos antes, namorado a nova
doutrina politica europeia:
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0 PRP - desde os anos vinte — quando na Itdlia se implantou o fascismo, encon-
trou uma férmula racionalizadora para sua pratica politica divorciada dos prin-
cipios da Constitui¢do de 1891. [O Partido] passou a defender um “regime de
autoridade” e a referir-se a supera¢do da democracia liberal. No 6rgdo do partido

(Correio Paulistano), Mussolini recebeu frequentes elogios. (Fausto 1972: 84)

Arrasada a arvore toda da democracia quando veio o golpe de novembro
de 1937 e instaurou-se a ditadura “fascista” do Estado Novo brasileiro,
a elite politica paulista viu-se diante do pior dos mundos possiveis: uma
ditadura desejada, mas imprevista, inclusive sobre ela mesma. Todo o seu
problema, porém, nio era conformar-se com o autoritarismo (a doutrina),
mas submeter-se de novo (ou ainda) ao mesmo autoritirio ora no poder:
Getilio Vargas. Como fazé-lo e, principalmente, em que lingua? E aqui que
o transformismo ideoldgico dessa elite faz sentido.

3. 0 Estado Novo e o estado a que chegamos

A classe politica que comandou os aparelhos politicos do Estado Novo pode,
em nome da nova situacdo nacional e dos seus cilculos taticos, abandonar o
velho idioma politico liberal. Mas a assimilacao eficiente do novo idioma e a
sua propria assimilagdo no novo regime seria tao mais eficaz quanto menos
fosse preciso verter conceitos e preconceitos para seu dialeto politico origi-
nal'?. Para evocar uma conhecidissima metifora do proprio Marx a respeito:
o iniciante “ndo terd incorporado o espirito da lingua recém-aprendida e
ndo podera criar livremente nesta sendo no dia em que souber mover-se af
sem nunca recordar o passado e [assim] esquecerd, mesmo servindo-se dela,
sua lingua original” (Marx 1994: 438).

A classe dirigente paulista, inclusive e principalmente a sua fac¢do dita liberal
que assumiu posicoes politicas no governo do “Ditador”, tinha uma zelosa
afinidade eletiva com o autoritarismo, como se viu. Assim, a sensibilidade
politica da vanguarda paulista pode ser estimada a partir das formulacdes
das liderancas do PRP em pleno Estado Novo sobre o proprio Estado Novo.
A fonte aqui é um documento do Departamento Administrativo do estado
de Sdo Paulo, o 6rgado politico que pretendeu fazer as vezes de poder legisla-
tivo estadual. Trata-se na realidade do pronunciamento de Gofredo da Silva
Telles feito em abril de 1940, numa sessdao extraordindria da agéncia, con-
vocada especialmente para comemorar o segundo aniversirio do governo de
Ademar de Barros, o Interventor Federal no estado.

12 Uma discussao muito ilustrativa sobre a fun¢iao da linguagem na politica pode ser lida em
Hunt (2007: 41-75).
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Um tema onipresente nos discursos era o reconhecimento e a aceitacdo inte-
gral da férmula politica autoritiria, precisamente naqueles pontos em que
ela negava o principio da soberania popular aferido pelo “mito da elei¢iao
direta” (a democracia representativa). Junto com ele os dirigentes estaduais
recusavam “o sofisma gasto desta trilogia dos poderes publicos” (a separa-
¢ao dos ramos Legislativo, Judicidrio e Executivo) e “o jogo desabusado dos
partidos politicos [...] para a conquista gananciosa dos postos” na adminis-
tragdo do Estado. Isso implicava abdicar de tudo o que haviam defendido
retoricamente até a véspera: o pluralismo politico, a concorréncia eleitoral e
a alternancia no governo'.

Como recordou o presidente do negécio, Gofredo da Silva Telles, “A aceita-
¢do do cargo [politico no Estado] e o empreendimento da obra administrativa
[no Departamento do governo| envolve, obrigatoriamente, o pressuposto de
uma ideologia politica precisa”, a ideologia do Estado autoritdrio. Assim,
nao ha qualquer hipdtese de manter-se apegado ao passado liberal, exemplo
das “obsessoes ideoldgicas da época”, as “velhas Constitui¢des pseudode-
mocréticas”, a “ficgio de uma soberania popular” ou alheio ao presente
“que se abrira no Brasil” apds “o cendrio iluminado de 10 de novembro” de
1937, data do golpe que instalou a ditadura de Vargas. A citacdo é longa e
eloquente por si s6.

O que interessa a democracia, ndo € a fic¢io de uma soberania popular, que se
manifeste, simbolicamente, no mito da eleicio direta. O que interessa a democra-
cia, ndo é o sofisma gasto desta trilogia dos poderes publicos, que jamais pode
corresponder a uma realidade; sofisma com que ainda se tenta obliterar [...] que
o poder publico, tendo embora pluralidade de 6rgaos e funcoes é, e sempre foi,
um unico, dentro da unidade organica do Estado. O que interessa a democracia,
nao € o jogo desabusado dos partidos politicos, que se digladiam, a sombra da lei
tolerante, sob o pretexto de programas insinceros, para a conquista gananciosa dos
postos. Nao, senhores, o que importa a democracia, é o governo que caminha, de
fato, em direcdo ao povo. E o governo que oferece i sociedade garantias reais de
defesa contra os elementos de destruicio; é o governo que se constitui em sentinela
vigilante de todos os interesses justos. E o governo que favorece o trabalho e asse-
gura os direitos de vida, progresso e tranquilidade ao trabalhador. [...] E o governo
que, sendo a prépria autoridade do povo e a sua propria energia imanente, envolve

a Nagdo em um s6 programa de esfor¢os harmonicos, para a defesa dos interesses

13 Discursos no Departamento Administrativo do estado de Sdo Paulo (27 de abril de 1940) in
Departamento Administrativo do estado de Sdao Paulo, Anais de 1940, vol. 1 (Sessoes), 1.% parte:
709-714. Todas as mengdes entre aspas sdao a esse documento. Ele esta reproduzido integral-
mente em Codato 1997.
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solidérios de todos e de cada um. E também, por isso mesmo, o governo que possui
forga incontrastdvel para estabelecer o império da lei e a soberania da justica, tini-
cas condicdes, até hoje encontradas, para aumentar a liberdade dos homens dentro
da sociedade. Eis o que importa, fundamentalmente a democracia. Eis o que se tor-
nou praticavel, nesse Estado Nacional, substancialmente juridico e demoéfilo, que
a Constitui¢ao de 10 de novembro [de 1937] teve por objetivo definir e estruturar.
(Gofredo da Silva Telles, citado a partir de Codato 1997: 122-123)

Esse idedrio solidamente antidemocrético estd, como se espera, escorado na
critica ao individualismo, ao “internacionalismo” (leia-se, socialismo), e em
todas as “obsessoes ideoldgicas da época” que “vinham hipnotizando os
povos do mundo ocidental”. O substituto das “supersti¢des demagogicas” e
das “promessas e ilusdes” tipicas do liberalismo politico seriam as “realida-
des concretas”, isto é, os direitos sociais oferecidos pelo governo de Vargas
(saldrio minimo, jornada maxima de trabalho, aposentadorias e pensdes,
etc.) em troca da irrealizdvel utopia democratica. Por isso, Gofredo Telles
pergunta: “Em lugar de promessas e ilusdes, ndo serd, porventura, mais
democratico oferecer ao povo um pouco de realidades concretas?” A legiti-
midade deixa entdo de ser procedimental para ser substantiva: ndo so pelo
que o governo prové. Ela é um atributo do governo do Presidente Getilio
Vargas em pessoa, e ndo da ideia abstrata de governo “constitucional”, pois
Ele, e s6 Ele, é capaz de oferecer trabalho a todos, progresso a Nacio, tran-
quilidade social, paz politica e bem-estar econdmico. A legislagdo trabalhista
reunida num conjunto de leis em 1943 €, no caso, fruto de um “gesto largo
de nobreza” do Presidente Vargas, e vem coroar a obra de construcao do
Estado Nacional iniciada no mitico 10 de novembro de 1937, conforme
afirmou, no mesmo documento, o conselheiro Cirilo Jr. (ver Codato 1997).
Nio é preciso insistir muito nas declarag¢oes dessa recém-nomeada elite esta-
tal para descobrir justificativas e prever racionaliza¢des. O governismo, o
adesismo ou a cooptagdo sao aqui menos importantes do que o vocabulario
pelo qual eles vém expressos. Na realidade, a receptividade dos paulistas ao
novo idedrio foi em boa medida facilitada ndo s6 pelo instinto de sobrevi-
véncia dos politicos profissionais as novas condi¢des de exercicio da profis-
sdo politica, mas também pelo elitismo de sua concep¢do “democratica”.
Esse processo de identificacdo ideoldgica estd na base da assimilacio dos
liberais pelo regime autoritdrio e, igualmente, do autoritarismo por toda a
classe dirigente do pais. Esse duplo movimento ird impor uma série de tor-
¢oes e reinvengoes de sentidos ao idioma politico nacional.
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4. A demofobia dos liberais-democratas

E impossivel descrever aqui toda a complicacio dessa formacio mental que
ajusta o liberalismo ao autoritarismo, bem como as relacdes concretas entre
as duas ideologias, seus idedlogos profissionais e o processo de transi¢ao/
transformacdo de uma em outra nos anos 1950 e 1960. Limito-me entdo
a anotar algumas evidéncias que exemplificam a natureza conservadora
das ideias politicas da classe dirigente brasileira no periodo posterior ao do
Estado Novo. A ideologia pratica dos intelectuais organicos da oligarquia,
embora posasse de teoria politica liberal, era, mesmo na Quarta Reptblica
(1945-1964), uma dublagem para a mesma lingua das formula¢oes antide-
mocraticas do triunvirato autoritario brasileiro (Francisco Campos, Oliveira
Vianna, Azevedo Amaral)'.

Gracas aos artificios proprios do campo ideoldgico (“reinterpretagio, dilui-
¢do, projecdo, inclusido seletiva, exclusdo seletiva”; cf. Williams 1977: 123),
a nova dinamica das ideias politicas nacionais relegou o idedrio classico do
liberalismo - individuo egoista, liberdade de mercado, democracia represen-
tativa, direitos civis — @ memoria histérica da classe dirigente e a histéria das
ideias universais. De efetivo mesmo, o liberalismo a brasileira conseguiu a
proeza de se desvencilhar do Ditador e de sua politica populista, que bus-
cava apoio junto as classes populares urbanas e era indiferente a partidos,
parlamentos, elei¢cdes e direitos politicos em geral, mantendo uma distancia
prudente dessas institui¢oes, em especial quando elas pudessem, através do
seu funcionamento efetivo, significar representacdo popular, alternancia no
poder e direito de todos a politica.

A incorporagao do autoritarismo antidemocratico pelo liberalismo oligarquico
e sua superacdo em nome daquele mesmo racismo de classe dos anos 1920,
produziu, nesse terreno, uma evidéncia tao ou mais eloquente do que aquela.
Em 1950, Getulio Vargas se recandidatou a Presidente da Republica, agora
sob o regime de elei¢des diretas, e venceu o candidato da Unido Democratica
Nacional, o novo partido dos liberais-conservadores. Em editorial, o jornal
O Estado de S. Paulo, a publicacao que melhor repercutiu a decep¢io da
agremiagao com o povo, o processo e o resultado, descreveu assim o dia da
votagao:

No dia 3 de outubro [de 1950], no Rio Janeiro, era meio milhdao de miseraveis,

analfabetos, mendigos famintos e andrajosos, espiritos recalcados e justamente

4 Para uma visdo documentada das formulagdes politicas dos trés autores, ver Medeiros 1978.
Para uma andlise ampla, ver Silva 2004. Para um estudo de O. Vianna, ver Brandao 2007; para
um estudo sobre F. Campos, ver Santos 2007.
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ressentidos, individuos que se tornaram pelo abandono homens bogais, maus e
vingativos, que desceram os morros embalados pela cantiga da demagogia ber-
rada de janelas e automoveis, para votar na unica esperanca que lhes restava:
naquele que se proclamava o pai dos pobres, o messias-charlatio... (apud Weffort
1980: 22)

O que atrapalhava a democracia nacional era, em esséncia, seus eleitores
miseraveis e analfabetos. Esse 6dio a democracia de massas, o nome técnico
do “populismo”, apenas atualizava o sentimento oligdrquico do direito a
politica como um privilégio de classe.

Politicamente, o liberalismo oligdrquico brasileiro incumbiu-se durante todo
o periodo pés-autoritario de alimentar a ideia de uma “democracia repre-
sentativa” desde que fossem feitos vdrios ajustes em suas instituigdes e con-
cepcoes. Tome-se como ultimos exemplos a visio professada por dois de
seus celebrados representantes — Julio de Mesquita Filho e Vicente Rao — nos
anos 1960. Eles devem servir para sacramentar a linha de continuidade ide-
olégica que se postula aqui.

No meio das agitacoes do ano de 1964, ou por causa delas mesmas, o jorna-
lista Julio de Mesquita Filho, proprietario de O Estado de S. Paulo, teorizou
o seguinte: “Democracia [...] ndo é de forma alguma um regime politico que
uma comunhao humana qualquer possa adotar quando melhor lhe parega.
Democracia é essencialmente uma determinada fase da evolucio social ndo
de todos, mas de certos povos apenas.” E o Brasil ndo estava entre eles. Assim
como na doutrina do grande jurisconsulto do Estado Novo, Oliveira Vianna,
a maior falta daqueles politicos que escreveram a Constituigao de 1891, pri-
vados do conhecimento do “meio brasileiro”, isto é, do contexto nacional,
sempre dispostos “a buscar na literatura universal principios” politicos abs-
tratos, era ndo atentar que aquela forma de governo ndao “correspondia ao
estado amorfo e indiferenciado que entdo caracterizava a nacionalidade”
(Mesquita Filho 1964: 19, 10 e 11, respectivamente; grifos no original).

Por sua vez, o prop6sito herdico do ex-ministro da Justica de Vargas, Vicente
Rao, de remover as “montanhas de intoxicacdo” ideoldgicas interpostas
entre as “massas” e a verdadeira teoria democratica, desdobrava-se num
arrazoado formalista que era uma c6pia fiel do juridicismo liberal tradicio-
nal, s6 que temperado com as recomendacdes de politica objetiva também de
Oliveira Vianna, talvez o mais influente tedrico do autoritarismo nativo. Um
exemplo da sua prelecio: se “o Congresso é inoperante” e se “em seu seio
os debates se eternizam”, o remédio estd em providenciar “assessorias técni-
cas” e outros meios politicos modernos para um “melhor entrosamento com
os 6rgaos técnicos da Administracao” (Rao 1964: 82 e 89, respectivamente).
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Ou por outra: o sistema de governo a ser adotado deveria saber contornar o
Poder Legislativo, a representacdo eleitoral em nome de aparelhos burocra-
ticos fora do controle da cidadania e de onde se poderia exercer o governo
sobre “as massas”

5. Consideracdes finais
O Estado Novo brasileiro nasceu, como querem seus pensadores profissio-
nais, da critica as praticas oligdrquicas fundadas na autonomia e no poder
das classes dirigentes estaduais, em seus mecanismos representativos limi-
tados e em seus esquemas elitistas de negociagio e solucdo de conflitos. Ele
nasceu, igualmente, da critica a ideologia “liberal” que estava na origem des-
sas praticas. Isso ndo impediu, em absoluto, que a antiga classe dirigente ndo
s6 se adaptasse perfeitamente a ordem politica autoritdria, mas assimilasse e
desenvolvesse para os proprios fins um dos seus principais preceitos, o horror
a democracia, entendida essa como soberania popular através do sufragio
universal.
O encontro do liberalismo elitista com o autoritarismo varguista, a com-
binacdo do democratismo oligarquico com o autocratismo burocratico e a
fusdo do racismo de classe com o principio ditatorial que negava a sobera-
nia popular foi plenamente possivel gracas a predisposi¢dao autoritdria dessa
classe dirigente autoproclamada “liberal”. Mas, como esse é um processo
complexo e diluido no tempo, e ndo um evento histdrico, e como, ao longo
desse processo contraditério, certos vocabulos do tesauro politico teimam em
permanecer ou simplesmente reaparecer como “residuos culturais” (Williams
1977) manteve-se o signo, mas mudou-se o referente. E o caso de “democra-
>, que permaneceu na retérica de todos os grupos politicos dos anos 1920
aos anos 1960. A peculiaridade aqui foi seu uso politico: comunistas ataca-
vam a democracia capitalista em nome da democracia socialista, autoritdrios
avancavam contra a democracia oligarquica em nome de um regime plebisci-
tario conduzido pelo Chefe Nacional, e oligarcas desprezavam a democracia
de massas enquanto idealizavam uma democracia parlamentar sem povo.
Essa constelagdo ideoldgica deixou como heranca pelo menos trés disposi-
¢oes que enformam — até hoje — a cultura politica nacional: uma profunda
desconfianca quanto a legitimidade dos aparelhos e dos agentes da represen-
tacdo politica (politicos, partidos, parlamentos), um pavor atavico diante do
conflito social como uma maneira licita para expressar publicamente desa-
cordos (de ideias, de classes, de grupos) e uma certeza implacavel, comparti-
lhada pelas classes dominantes e pelas camadas médias tradicionais, quanto
a incompeténcia popular para escolher seus dirigentes.

199



Referéncias bibliograficas

AZEVEDO, Amaral (1938), Estado autoritdrio e a realidade nacional. Rio de Janeiro:
José Olympio.

BONAVIDES, Paulo; Amaral, Roberto (eds.) (1996), Textos politicos da historia do
Brasil. Brasilia: Senado Federal/Subsecretaria de Edi¢coes Técnicas.

BOURDIEU, Pierre (2002), Questions de sociologie. Paris: Minuit.

BRANDAO, Gildo Marcal (2007), Linhagens do pensamento politico brasileiro. Sao
Paulo: Hucitec.

CAMPOS, Francisco (1940), “Diretrizes do Estado nacional”, in Francisco Campos, O
Estado nacional: sua estrutura; seu conteido ideolégico. Rio de Janeiro: José Olympio.

CAPELATO, Maria Helena (1989), Os arautos do liberalismo: imprensa paulista, 1920-
1945. Sdo Paulo: Brasiliense.

CAPELATO, Maria Helena; Prado, Maria Ligia (1980), O bravo matutino, imprensa e
ideologia: o jornal O Estado de S. Paulo. Sao Paulo: Alfa-Omega.

CARONE, Edgard (1976), A Primeira Repiiblica (1889-1930): texto e contexto. 3.* ed.
aum. Sao Paulo: Difel.

CODATO, Adriano (1997), “O Departamento Administrativo do Estado de Sdo Paulo
na engenharia institucional do Estado Novo”. Revista de Sociologia e Politica, 9:
115-127.

CODATO, Adriano (2008), Elites e instituicoes no Brasil: uma andlise contextual do
Estado Nowvo. Tese (Doutorado em Ciéncia Politica). Unicamp.

COHEN, Ilka Stern (1997), “Para onde vamos?” Alternativas politicas no Brasil (1930-
1937). Tese (Doutorado em Histéria Social). Universidade de Sdo Paulo. Sio Paulo
(SP).

FAUSTO, Boris (1972), “Pequenos ensaios da histéria da Reptblica (1889-1945)”.
Cadernos Cebrap, 10.

HUNT, Lynn (2007), Politica, cultura e classe na Revolu¢cdo Francesa. Sio Paulo:
Companhia das Letras.

LAMOUNIER, Bolivar (1991), “Formag¢io de um pensamento politico autoritdrio na
Primeira Republica: uma interpretacdo”, in B. Fausto (ed.), Historia geral da civi-
lizacdo brasileira. Tomo III: O Brasil Republicano, 2.° vol. Sociedade e Instituicoes
(1889-1930). 5.% ed. Rio de Janeiro: Bertrand Brasil.

LOVE, Joseph (1982), A locomotiva: Sao Paulo na federacdo brasileira (1889-1937). Rio
de Janeiro: Paz e Terra.

LOVE, Joseph L. (1970), “Political Participation in Brazil, 1881-1969”, Luso-Brazilian
Review, 7(2): 3-24.

LOVE, Joseph L. (1989), “Autonomia e interdependéncia: Sio Paulo e a federagio bra-
sileira, 1889-1937”, in B. Fausto (ed.), Histéria geral da civilizacdo brasileira. Tomo
1I: O Brasil Republicano, 1.° vol. Estrutura de poder e economia (1889-1930). 5.% ed.
Rio de Janeiro: Bertrand Brasil.

MARX, Karl (1994), Le 18 Brumaire de Louis Bonaparte, in Karl Marx, (Euvres. Ed.
établie par Maximilien Rubel. Paris: Gallimard.

MEDEIROS, Jarbas (1978), Ideologia autoritdria no Brasil (1930-1945). Rio de Janeiro:
Ed. Fundacio Getiilio Vargas.

MESQUITA Filho, Jilio de (1964), “A democracia e o fendmeno brasileiro”, iz Forum
Roberto Simonsen, A doutrina democrdtica e a realidade nacional. Sdo Paulo: Servico de
Publicagdes da Federagio e Centro das Industrias do Estado de Sao Paulo.

MOREIRA, Silvia (1988), Sdo Paulo na Primeira Repiiblica: as elites e a questdo social.
Sao Paulo: Brasiliense.

200



MOSCA, Gaetano (1939), The Ruling Class (Elementi di Scienza Politica). New York/
London: McGraw-Hill.

OLIVEIRA, Armando de Salles (1935), Discursos. Sao Paulo: Typografia Siqueira.

OLIVEIRA, Armando de Salles (1937), Jornada democrdtica (discursos politicos). Rio de
Janeiro: José Olympio.

RAQ, Vicente (1964), “Fundamentos juridicos dos ideais democraticos”, in Forum
Roberto Simonsen, A doutrina democrdtica e a realidade nacional. Sio Paulo: Servigo
de Publicac¢des da Federagio e Centro das Industrias do Estado de Sdo Paulo.

SAES, Décio (1984), Classe média e sistema politico no Brasil. Sao Paulo: T. A. Queiroz.

SANTOS, Rogério Dultra dos (2007), “Francisco Campos e os fundamentos do constitu-
cionalismo antiliberal no Brasil”. Dados, Rio de Janeiro, 50 (2): 281-323.

SERVA, Mario Pinto (1924), O voto secreto ou a organizacdo dos partidos nacionaes. Sao
Paulo: Imprensa Methodista.

SILVA, Ricardo (2004), A ideologia do Estado autoritdrio no Brasil. Chapecd: Argos.

THOMPSON, John B. (1995), Ideologia e cultura moderna: teoria social critica na era
dos meios de comunica¢do de massa. 2.* ed. Petropolis: Vozes.

VIANNA, Oliveira (1939), O idealismo da Constitui¢cdo. 3. ed. Sao Paulo: Companhia
Editora Nacional.

VIANNA, Oliveira (1974), Problemas de politica objetiva. 3.% ed. Rio de Janeiro: Record.

VILLA, Marco Antonio (2008), 1932: imagens de uma revolugio. Sio Paulo: Imprensa
Oficial do Estado de Sao Paulo.

WEFFORT, Francisco (1980), O populismo na politica brasileira. 2.* ed. Rio de Janeiro:
Paz e Terra.

WILLIAMS, Raymond (1977), Marxism and Literature. Oxford/Nova Iorque: Oxford
University Press.

WOODARD, James P. (2006), “All for Sdo Paulo, All for Brazil: Vargas, the Paulistas,
and the Historiography of Twentieth-Century Brazil”, in J. R. Hentschke (ed.), Vargas
and Brazil: New Perspectives. Londres: Palgrave Macmillan.

201






Sobre os autores

Adriano Codato

Professor de Ciéncia Politica na Universidade Federal do Parana (Brasil). E editor
da Revista de Sociologia e Politica (http://www.scielo.br/rsocp) e coordenador do
Observatério de elites politicas e sociais do Brasil (http://observatory-elites.org/).
Publicou recentemente Marxismo como ciéncia social (Editora UFPR, 2011).

Alice Duarte

Antropdloga. Professora na Universidade do Porto/Faculdade de Letras; Instituto de
Sociologia (UP) e Centro de Estudos Africanos (UP). Areas mais relevantes de traba-
lho: consumo e museologia. Livros publicados na temdtica do consumo: O Consumo
para os Outros: Os presentes como linguagem de sociabilidade. Porto: U.Porto Edi-
torial, 2011. Experiéncias de Consumo. Estudos de caso no interior da classe média.
Porto: U.Porto Editorial, 2009.

Elisio Estanque

Professor da Faculdade de Economia da Universidade de Coimbra; pesquisador do
CES - Centro de Estudos Sociais; professor visitante da UNICAMP, Brasil. Licen-
ciado em Sociologia pelo ISCTE (1985); doutorado pela Universidade de Coimbra
(1999). Tem lecionado, investigado e publicado sobre temas como classes e desigual-
dades sociais, sociologia da empresa e das relagoes laborais, sindicalismo, juventude
e movimentos sociais. Autor de A Classe Média: Ascensio e declinio. Lisboa: Funda-
¢do Francisco Manuel dos Santos, 2012.

Joao Valente Aguiar

Doutor em Sociologia pela Universidade do Porto, é atualmente bolseiro de pds-
-doutoramento no Instituto de Sociologia da Faculdade de Letras da mesma Uni-
versidade. Tem desenvolvido estudos nas areas da Sociologia das Classes Sociais, do
Trabalho e da Cultura, tendo publicado vdrios artigos da especialidade em revistas
cientificas nacionais e internacionais.

203



José Nuno Matos

Doutorando em sociologia no Instituto de Ciéncias Sociais da Universidade de Lis-
boa (ICS-UL). Tem dedicado os seus estudos as questdes do trabalho precario, do
sindicalismo e dos movimentos sociais. Coordenou recentemente, em conjunto com
Nuno Domingos, o livro Novos Proletdrios.

Manuel Carlos Silva

Doutorado pela Universidade de Amesterddo em Ciéncias Sociais e Politicas. Profes-
sor catedrético e Diretor do Centro de Investigagio em Ciéncias Sociais (CICS) na
Universidade do Minho. Distinguido com o Prémio Sedas Nunes pela obra Resistir e
Adaptar-se (1998, Afrontamento) sobre o campesinato, tem publicado sobre o rural-
-urbano, desenvolvimento e desigualdades sociais (de classe, étnicas e de género). Foi
Presidente da Associacdo Portuguesa de Sociologia (2010-2012).

Nuno Nunes

Doutorado em Sociologia pelo Instituto Universitario de Lisboa (ISCTE-IUL). Os
seus dominios de investigacdo atuais sdo: sociologia, desigualdades sociais, classes
sociais, acao coletiva, mudanga social.

Rosario Mauritti

Socidloga e investigadora do Centro de Investigacdo e Estudos de Sociologia (CIES-
-IUL) e professora auxiliar no Instituto Universitario de Lisboa (ISCTE-IUL). Ao
longo dos anos participou em diversos estudos sobre tendéncias de mudanca social e
processos de modernizagdo na sociedade portuguesa e na comparacdo europeia, do
qual resultaram intimeras autorias de publica¢des, nacionais e internacionais.

Susana da Cruz Martins

Investigadora no Centro de Investigacdo e Estudos de Sociologia (CIES-IUL) e pro-
fessora auxiliar no Instituto Universitirio de Lisboa (ISCTE-IUL). No ambito das
suas atividades de investigagdo, tem participado em diversos projetos e publicacdes,
nacionais e internacionais, sobre educag¢io, classes e desigualdades sociais, padrdes
de vida, mobilidade social e recomposi¢oes estruturais.

204



Indice

Introducao 7
Manuel Carlos Silva e Jodo Valente Aguiar

1. Classes, crise e agao coletiva: pressupostos, desfasamentos e precondi¢oes 15
Manuel Carlos Silva

2. Empregabilidade e identidade na era do capitalismo cognitivo 53

José Nuno Matos

3. Classes, valor e cultura. Uma digressao sobre os processos de 63
desajustamento das esferas cultural e econémica na recomposicao

da classe trabalhadora

Joao Valente Aguiar

4. Classes sociais, valores e acdo coletiva na Europa 89
Nuno Nunes

5. Da classe de servi¢o a (nova) luta de classes 107
Elisio Estanque

6. Classe média, bem-estar e valores culturais: mudanca e continuidade 133
Rosdrio Mauritti e Susana da Cruz Martins

7. Emergéncia e queda das novas classes médias: a improvavel 165
consolidacao das suas praticas de consumo
Alice Duarte

8. Classes dirigentes e formula politica: afinidades eletivas entre 183

o liberalismo e o autoritarismo no Brasil
Adriano Codato

205









Coleccéo

Se, durante os anos ‘90 e primeira déecada do século XXI, o tema das classes
foi-se diluindo por outros de recorte pos-moderno, eis que nos Ultimos anos
ressurge o tema das desigualdades, nomeadamente de classe, com varias
publicacdes de cariz tedrico e empirico.

Este livro concretiza mais um conjunto de contributos sobre questoes de
enorme relevancia teorica e politica actual. Numa primeira parte sao relanca-
das reflexdes e debates sobre o desajustamento das condicdes objectivas de
vida e a ndo correspondente accao colectiva organizada, convocando e discu-
tindo os varios modelos explicativos; as mudancas na era do chamado capitalis-
mo cognitivo em que o capital humano exigido pelo crescente numero de
empresas se coaduna com a formacao de uma forca de trabalho adaptavel as
novas exigéncias do capitalismo toyotista; o quadro conceptual sobre classes,
valor e cultura com uma focalizacdo sobre identidade colectiva, os principios
relacionais da auto e hetero-organizacao e a recomposicao social, economica e
cultural em novos sectores da classe trabalhadora; a revisitacao tedrica das
relacoes entre estrutura social, cultura e accao colectiva empiricamente
testada através do indicador das praticas de accao colectiva (IPAC) com base
nos dados do inquérito da European Social Survey.

Numa segunda parte é feito o resgate da discussao em torno da classe média
e, em particular, da classe de servico e dos processos conducentes a novas
formas de luta de classes no plano politico e reivindicativo; um rigoroso exerci-
cio de enquadramento dos vectores de subjectivacao das experiéncias de
acesso ao consumo e dos variaveis indices de bem-estar e qualidade de vida na
referida classe média, assim como uma reflexao sobre os impactos da austeri-
dade econdmica e social nos niveis de consumo da classe média portuguesa e
as tensdes entre expectativas de mobilidade ascendente e as dificuldades no
acesso a certos padrdes de consumo; a apresentacao de um estudo de caso
sobre a subjectivacao politica das classes dirigentes de Sao Paulo ao longo das
quatro primeiras Republicas do Estado brasileiro, evidenciando o trabalho de
recomposicao dos estratos mais elevados da sociedade paulista.
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